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Araci ihracat sirketleri, imalatgt isletmelerin yerine bir tilkenin triinlerini bagka bir
ulkeye ihrag eden uzmanlagmus sirketlerdir. Bu sirketler yurt igindeki imalatgilarla
yabanci alicilar arasinda baglanti kuran bagimsiz hizmet isletmeleridir ve genellikle
rekabet halinde olmayan imalat igletmelerinin 6zel satig bolumi seklinde iglev goriirler.
Cesitli iilkelerde bu sirketlere farkli adlar verilmesine ragmen bu sirketler pazar
- aragtirmasi, yikleme ve nakliye, tanitim, dokiimantasyon, finans gibi benzer islevleri
yerine getirirler. Bu iglevler arasinda pazar aragtirmasi ve tanitim araci ihracat sirketleri
agisindan 6nemli bir konuma sahiptir; ¢inkd bu islevler, sirket agisindan rekabet
avantaji elde etmede 6nemli maliyet kalemlerini olugturmaktadir. Pazar arastirmas: ve
tanitima iligkin olarak s6z konusu olabilecek giderler, Pazarlama Satiy ve Dagitim
Giderleri Hesabinda muhasebelestirilebilir. Aracili ihracat siireci, araci ihracat girketi ile
imalat¢i arasinda imzalanan sozlesme ile baslar. Araci, ihra¢ edilecek mallar
imalatgidan satin alir ve teslim sekline bagh olarak ihrag fiyatim1 belirleyerek mallar
ihrag eder. Ihracat islemleri ile ilgili olarak yapilacak kayitlar bitin  6deme
yontemlerinde benzer nitelikte olmakla beraber temel farkliliklar ihracat bedellerinin
tahsilinde ortaya ¢tkmaktadir. Ayrica ihracat iglemleri Katma Deger Vergisinden istisna
oldugu i¢in araci ihracat sirketleri yiklenmis olduklar1 KDV’yi devletten jade olarak

almaktadirlar.
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ABSTRACT

ACCOUNTING PROCEDURES FOR EXPORT OPERATIONS IN
'EXPORT INTERMEDIARY FIRMS

Ayse Banu BASAR
Isletme Anabilim Dali (Muhasebe)
Anadolu Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Mart 2002
Danigman: Prof. Dr. Yilmaz BENLIGIRAY

Export intermediary firms are the specialized firms that market one country’s products
abroad on behalf of manufacturers and suppliers. They are independent service firms
connecting domestic manufacturers and foreign buyers and often act as the exclusive
sales department for noncompetitve manufacturers. Although these firms take diffrent
names in various countries, these firms have smilar functions such as, market research,
loading and transporting, promotion, documentation, and finance. Among these
functions, market research and promotion has an important place; because, these are
important cost items for obtaining competitive advantage. Market research and
promotion costs can be charged in Marketing Sales and Promotion Costs. Export
process begins with intermediary contract which is signed between manufacturer and
the export intermediary. The intermediary buys the export good from the manufacturer,
determines the export price according to the delivery terms and then exports the goods.
The accounting records for export transactions are smilar for payment terms, but the
main differences may arise according to the procedures for export receivables. Exports
also form an exception for V.A.T. The export intermediaries receives V.A.T returns

from the which they have been charged before the export.



JURI VE ENSTITU ONAYI

Ayse Banu BASAR’In “Araa Ihracat Sirketlerinde fhracata Yonelik islemler ve
Muhasebelegtirilmesi”” baghkli tezi 25 Ocak 2002 tarihinde, agagidaki jiiri tarafindan
Lisansiistii Egitim Ogretim ve Smav Yonetmeliginin ilgili maddeleri uyarinca, Isletme
(Muhasebe) Anabilim Dalinda Doktora tezi olarak degerlendirilerek kabul edilmisgtir.

Imza
Uye (Tez Damgmam) :  Prof.Dr.Yilmaz BENLIGIRAY
Uye . Prof.Dr.Halim SOZBILIR
Uye :  Prof.Dr.Ali KARTAL
Uye :  Do¢.Dr.Kerim BANAR
Uye . Yrd.Do¢.Dr.Murat AZALTUN
Prof.Dr O mer Yhifi ALTAN
. An Infygisitesi
Sosyal Biltufler Engiitist Miatiri

\:’:’;‘4’3 F




ICINDEKILER

Sayfa
07 /7SR i
ABSTRACT .....ecevrrerececrennen i
JURI VE ENSTITU ONAYI iv
OZGECMIS.....oreeeerrerrerrenereressesssssssssssessesssssssessoses v
TABLOLAR VE SEKILLER LISTESI ................ xii
GIRIS c.cverrerecrsinnsesssnsaessssssssssssssnsssssssssnsssessessessssssssssssssnsssessssasssssassasssssssssssssssseses 1

BIRINCI BOLUM
ARACILI iIHRACAT SISTEMI VE ARACI JHRACAT SIRKETLERI

1.THRACATIN ULKE EKONOMISINDEKI YERI VE ONEMI

2. ARACILI IHRACAT SISTEMI VE DUNYADAKI GELISiMi

2.1. Aracih Thracat Sistemi

2.2. Aracili Thracat Sisteminin Diinyadaki Geligimi

3. DUNYADAKI ARACI JHRACAT SIRKETLERI.......oovveuernrrerrrerrencnerssesessssesesens

3.1 Thracat Yonetim Sirketleri.........ceoeeunens

3.1.1. Acente Seklinde Calisan Thracat Yonetim Sirketleri ..........ccu....
4.1.2. Dagitic1 Seklinde Cahisan Ihracat Yonetim Sirketleri .........c....

3.2. Genel Ticaret Sirketleri......cccccesnvvenees

4. ARACI IHRACAT SIRKETLERININ ISLEVLERLI.....uccoeeerenerrenenracernenesersesans

4.1. islem Yaratan Hizmetler

4.2. Fiziksel Uygulamaya Iliskin Hizmetler

5. ARACILI IHRACAT SISTEMINDE TARAFLARIN SECIMINE ILISKIN

KRITERLER VE ISLEM MALIYETI YAKLASIML.......cooceemeemsecssessasacnsessnsasensess 18
5.1. Ureticinin Arac1 Thracatciyr Segme Kriterleri 18
5.2. Araa fhracat Sirketinin Ureticiyi Segme Kriterleri.....ooereeeereasesssoscs 18
5.3. Islem Maliyeti YaKIaSImMI..ouoveremcesenmscsense .19
6. ARACI THRACAT SIRKETLERININ ORGUTLENME BICIMI........cccoonnurvunee 22

7. ARACILI THRACAT SISTEMININ USTUN VE ZAYIF YONLERI ..........cc.e....

vi



7.1. Aracii Thracat Sisteminin Ustiin Yénleri 24

» 7.2. Aracili Thracat Sisteminin Zayif Yonleri 25
8. TURKIYE’DE ARACILI iHRACAT SiSTEMININ GELISIMIi VE
ARACI IHRACAT SIRKETLERI 26
8.1. Tiirkiye’de Aracihi Thracat Sisteminin Geligimi .. 26
8.2. Di1s Ticaret Sermaye Sirketleri 26
8.3. Cok Ortakh Sirketler .......cccceveerneees 30
8.4. Sektorel Dis Ticaret Sirketleri 30
9. TURKIYE’DE ARACI SIRKETLERIN SAGLADIGI YARARLAR .......cuceevneeee 32
10. TURKIYE’DE ARACILY iIHRACAT SiRKETLERININ ISLEVLERI.............. 35
10.1 Pazarlama Islevi c.cceeeereuruerenrunens . 35
10.2 ihracat islevi. . eessnesssnesssnsses 35
10.3 Finansman Islevi 36
10.4 Teknik Islemler Islevi 37
11. TURKIYE’DE ARACI THRACAT SIRKETLERINE SAGLANAN
BASLICA TESVIK VE DESTEKLER.........cccoveuernsssanressnnens reeneressssesnesesnasneaeaee 37
* 11.1 Dabhilde isleme Rejimi Kapsaminda Giimriik Muafiyetli Ithalat............ 37
11.2 Eximbank Kredileri 38
11.3. Devlet Yardimlar: Cercevesinde Saglanan Destekler 39
11.4 KDV Iadesi R )
IKINCI BOLUM

ARACI IHRACAT SIRKETLERININ IHRACATA YONELIK ISLEVLERINE
ILISKIN GIDERLER VE FIYATLANDIRMA

1. ARACI fHRACAT SOZLESMESININ HAZIRLANMASI

vii

2. IHRACATA YONELIK PAZAR ARASTIRMASI VE OLUSAN GIDERLER.... 46
2.1. Pazar Arastirmasi Sekilleri................. 47

2.1.1. Masa Bas1 Arastirma 48

2.1.2. Alan Arastirmasi 49




viii

2.2. Pazar Arastirmasina IisKin GIderler ... e ermeornseessssssscssnssssesassssssses SO
3. ARACI IHRACAT SIRKETINE MAL TESLIMLERIA....... SR 56
4. THRACAT ISLEMLERINE YONELIK FIYATLANDIRMA ........ccooesvcoemmnnsseneoee 57
4.1, Fiyat FAKLOTIETT covveeveinrirreiruincenrannsessnrssansseesseosersasesssessessasssssssssssssnsensnsossanane 58
4.1.1. Kontrol Edilebilen Fiyat FaKtorleri....cocvesrvereerveeeceersvesenereccsesasens 59
4.1.2. Bagimsiz Fiyat FAKLOTIErT cceeeevrereeerrenrserersenrsensesneecsssesrorsesessensesses 60
4.2. Fiyatlandirma YONtemIeri .. cvuiececcceerseeessersssnssssnssssrssseessssersssasessssseessonss 60
4.2.1. Maliyete Gore Fiyatlandirma ......cccceeeeeeerveneesreneesessueecssssnneressensens 61
4.2.2. Talebe Gore Fiyatlandirma .......cccecvveeiierncsrcensessnseseecescssnssensseneses 62
4.2.3. Rekabete Gore Fiyatlandirma ........cceeceevevreiecrneecescssrrecsssnneeecssanes 62
4.3. Fiyatlandirmada Doviz Kurtt EtKiSi..ccceeeeiieiiennncneeieeereeecreeesessessssereseseosenee 62
4.4. Uluslararasi Teslim SeKilleri...cccccccercerrerrrresererssrareesesecseessssssassnnns R 63

4.5. Arac1 Ihracat Sirketlerinde fhrag
Fiyatinin Belirlenmesi.......coiieiniicrrensnssencsssscronsnsanssssssssssossssssssssssssssssssssens 65
4.6. Transfer FIYath ... iiiiinciisicsisnissiseissiesisssissssssssssasssssssassssssssess 70

S THRACATTA YURTDISI TANITIM FAALIYETLERI VE

TANITIM GIDERLERL.......couiecueiumcrneerriinecnsensssssesssensessssssscsssensesssesnssssensensessssases 72
5.1.Yurt Dist Tanitim FAaliyetleri cu.ecceeervceeirssaeecsvcirserssssseccssannsesssereescsssssenesses 73
5.2, Tanitim GRAETIEri ccceenveeiiinieriinrnniicisniessssisesssssssssesssssssssesssssassansssssssssssnsaane 75
6. THRACAT SOZLESMESI.c..ccouuurvmimmserisnsisssessasussssssssesssmssssssssssssassessassssssssssmssssss 78
7. HRACATTA TASIMA ISLEMLERI VE ILGILI GIDERLER.........ccovereverrerrncnene 80
7.1. Tasimanin Fiyatlandirmast ceeeeeeceeecseccsnsssesesssssssessssssecssssssssssesnsessssesesnanes 82
7.2. Tasima Giderleri ve BileSenleri......ccovervnneeeriricssssssssnicrenessccssssessasessaneansens 83
8. AMBALAJLAMA VE AMBALAJLAMA GIDERLERI .....c.ccoocunimnunerrnnencrssransenns 87

9. DEPOLAMA VE DEPOLAMA GIDERLERL........cccvvurunersenscnssnsnenssssersesesserssnsense 90



ix

UCUNCU BOLUM

ARACI THRACAT SIRKETLERINDE IHRACAT ISLEMLERI MUHASEBESI VE
IHRACATTA KDV ISTISNASI '

1. DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI .....ovecviuivetrtecnenenreecseenenesessssssnsessesssssesens 91
1.1. PeSin ORI ...uucverrerererrssnrsesesssssensessssssssessersssssssssssssssssssssessssesssasessensessanssssesses 92
1.2. Mal Mukabili Odeme — AqIK HESAP........eerererrerserecmersessssessessssssssesessssssssesssssnesns 93
1.3. Vesaik MuKabili O@ME ........eereeeerremseeerersssensesnssersessssessessessrsessessesssssssssesssssnes 94
1.4, Kabul Kredili Odeme.....c.cuueuereeemrcucmseesressessesssessessessacssesassesssessassanssssosssssnsens 95
1.5, AKFeditifli Oeme ..u.vuuuueunsicirmrisnsicirmscssssssnssssmsssssssssmssssssensasssssssssssssessssones 95

2. ODEME SEKILLERINE GORE IHRACAT |

ISLEMLERININ MUHASEBELESTIRILIMESI .....oeveveuevemirerenereaenssesersasssssssensssses 99
2.1. Pesin Odemeli ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi.......cceereerreeseesen 100
2.2. Mal Mukabili ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi.......cccoveereresnrensens 106
2.3. Vesaik Mukabili Thracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi........ceeovreunreen. 108
2.4. Kabul Kredili Odeme Yéntemine Gore Ihracat Islemlerinin
MuhasebelestirilMEsi ccerecrsrecsssrssrssncssrnsssassesssssasessssssssnsnossasssssasssssrssssssanssssssassssne 108
2.5. Akreditifli ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi......e.ceererrereresssseseresees 109

3. THRACAT BEDELI DOVIZLERIN YURDA
GETIRILISLERI VE MUHASEBELESTIRIMESI......ooesvunercrsnesscssensnssensassossessasense 111

3.1. Ihracat Bedeli Dovizlerin Yurda Getirilislerine

TliSKin Yasal DUzZenIemEler......cccuecrieceesessssrsssessscssasssssssassescrssssssssssessrssssssasssssssassss 111
3.2. Yurt Dlsmda Kalan Ihracat Bedeli Dovizlerin

Hesaplarda Izlenilmesi... ... ecereeresvescesenserncns 113

3.3. Ihracat Bedeli Dévizlerin Yurda Getirilis Sekillerine

Bagh Olarak Muhasebelestirilmesi......occceveeeuesessecsesnisaca 115
3.3.1. Thracat Bedelinin %70’inin 90 Giin I¢inde Yurda

Getirilmesi DU U.....veeeeeeeseeeereeeressesssesesnssssrnsssnsssesssesessss ~115




3.3.2 Bedelin Tamamunn 180 Giin I¢inde Yurda

Getirilmesi Durtumul......eeeeeenssesscasons 116

oooooooooooooooooo

3.3.3. Ihracat Bedelinin %70 lik Kismindan Daha Az Bir Kisminun

180 Giin I¢inde Yurda Getirilmesi DUFUMI .. ... oveevverreeseessenessessseesssssssseseseres 117
4. ITHRACATTA KDV ISTISNASL...coeuumenereceunsamsennnes “ 118
4.1. Thracat Teslimlerinde KDV Istisnast............... veereeenes 118
4.2, Thra¢ Kaydiyla Mal Teslimlerinde Tecil- Terkin Uygulamast .........vevueeerunns 119
4.2.1. Thrag¢ Kaydiyla Tecil Terkin Kapsaminda Mal Teslim Edebilecekler ...121
4.2.2. Thra¢ Kaydiyla Teslimlerde Imalatginin TANINL ..cveueeesesessesesereseneranes 122
4.2.3. Ihra¢ Kaydiyla Teslimlerde Iade Edilecek KDV’nin Hesabu..... S 123
4.3. Thracat Istisnasinda Katma Deger Vergisinin Iadesi......oeerreerressesseesesseenes 126
4.3.1. KDV Iadesi I¢in Zorunlu KOSUILAT wu....uiveveieevereeeenererersesessrensesssssssensesseens 126
4.3.2. KDV’nin Indirim Yoluyla Arindirtlmasi..........eeeeceseessseessersssessesssessesesns 128
4.3.3. Inceleme Raporu ve Teminat Aranmaksizin 1ade .....ceeeeeerererererecensaeres 129
4.3.3.1. Mahsup Yoluyla Tade ....ccevuereerreneuneenrncsesnssssensesssennnsesssssenses 129

4.3.3.2. Maliye Bakanhiginca Belirlenen Smirt Aymayan
NAKAEN TAACICT .. cuvvereeeereesesesassessesassssnssssssnssssssssssssssssssessassssssesssnsensessens 130

4.3.3.3 Yeminli Mali Miisavir Tasdik Raporuna Dayali

NAKAEN TAdCIRr.....cuuirrrincininisnisnisnssnsssssesscsssssssssssssssssssssssasssssssssaans 131
4.3.4 Teminat KarsihBl TAde ....oeveeesrvrssersnssessssmessssssessessssmsssessasesensasssassssassss 131
4.3.5 Vergi Inceleme Raporu ile 1ade .....cocoerveunrrvernrrecnscsnrmcecsnisnesnissnieneisenses 132
4.4, Thrac Edilen Mallarin Geri Gelmesi Halinde KDV Uygulamasi.....ccveeveeeses 133

4.5. KDV Iade Taleplerinin YMM Tarafindan Incelenmesi.......coecvseseescrcarcnsesenns 134



DORDUNCU BOLUM
TURKIYE’DE FARKLI SEKILDE FAALIYET GOSTEREN IKi AYRI ARACI
IHRACAT SIRKETININ IHRACAT FAALIYETLERI ILE iLGILI iSLEMLERININ
MUHASEBELESTIRILMESININ INCELENMESI

RN VO G oB N TN SO 139
2. OSP DIS TICARET A.S..uoureeeeeerererensesenesssssssasssssensssesssssssssnssmsassssssssssessasssssssssssenes 140
2.1, Tsletmenin TADILIIL .....eucveeceeesscacncacsenesseessesessssssssscnsacnsnsssasnessssssssssssssssens 140

2.2. OSP Dis Ticaret A.S.’de Thracat Islemlerine Iliskin

Faaliyetler ve MuhasebeleStirilmesi .....c.cceerrevemereeesscrnnesreeesecrsncnensesesessesessasnesnns 144

2.2.1. Pazar Arastxrmasn ............ 145

2.2.2. Pazar Arastirmast GIderIeric....ceeecrrscecssreeccrerneesssnsnecsssosssssssssnsssssoss 146

2.3. OSP’ye Mal TeslmIeric...cccicersrnorannirsssssersessrssssasssenssssssssessassssssnsssessessasesses 147

2.4. Thracata Yonelik Fiyatlandirima.. . .cceecrsersssesserssssesssssssssasessssssssssessosses 149

2.5. OSP’de Thracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi ..........oeoereesreesensessereens 150

2.6. KDV TAAEIET cueirirniunininrcncneniscnsensissessasssssasesssssensassassasessascassasasensssassenssss 154

3. EGS DIS TICARET A.Suucvrereererensnreresesessssssessssssssesssessssssssssssesessssesssassesssssssasssssssss 155
3.1. TSletmenin TADNIIL cccceererererrseeessseseseresssssaosssssesesasssnssesaassessssnssasesesssssoss 155

3.2. EGS Dss Ticaret A.S’de Ihracat Islemlerine Iliskin

Faaliyetler ve Muhasebelestirllmesi co..ccveeeevveeeeeesvnienssneiciinnrencsssncnscssssnsccssnseens 159

3.2.1. EGS’ye Kaydi Mal Teslimleri .....ccoeervcveesriereiriceicnsrecessncressasccencns 160

3.2.2. Thracat Islemleri ve Muhasebelestirilmesi.......cceeeceerecscecescrerersrscsnsnens 162

3.3. KDV JAGCIET «.uvrurruercnsesesuseseastcsenssecssasmssssssssssisnssssssssssassssesssnssssassssssases 168
SONUC ...eeerurerrrrsreersneesassesssessesssssssssesssessssssssssesssssasssssasssssssssassssassssasssssansssssaneosaseossasoonn 171

KAYNAKCA 178




xii

TABLOLAR VE SEKILLER LISTESI

Tablo 1: Araci Ihracat Sirketlerinin Global DaBtlimi ............ocoooevioviioeeeeeeeeeeee . 9
Tablo 2: OSP Dis Ticaret A.S.’nin Ortaklarinin Dagulimi..........occooceeeeiviieoiiceeeieec, 142
Sekil 1 : Bir Araci Thracat Sirketi Icin Gegerli Olabilecek Organizasyon Semasi ............ 23
Sekil 2 : Fiyatlandirma Modeli ..........coooiiiiiiiiii e 70
Sekil 3 : OSP Dtsg Ticaret A.S.”nin Organizasyon Semast ..........cccocevveerureniirincenerens 143

Sekil 4 : EGS Dig Ticaret A.S.’nin Organizasyon Semasi...........ccoceervereerieeriieennennn 157



GIRIS

Birgok i§létme dis pazarlarla ilgili bilgi ve deneyim eksikligi nedeniyle ihracat
islemlerini bagarilmast zor ve riskli bir is olarak gérmekte ve bu nedenle de ihracat
yapmaktan kaginmaktadirlar. Oysa, ihracat giinimizde hem gelismekte olan hem de
gelismis tlkeler agisindan ¢ok 6nemli bir konuma sahiptir. Ihracatin artmas: bir
tilkedeki milli geliri ¢ogaltarak kalkinmaya destek olurken, tilkedeki déviz darbogazimi
da ortadan kaldirmaktadir. Bu nedenle bir ekonomide ihracat artis1 ile kurulu kapasite
tam olarak kullanilabilir ve tGretimde 6lgek ekonomilerinden faydalanma olanagi dogar.
Birgok tilkede ihracat: arttirabilmek igin gelistirilen yollar arasinda en basarih
olanlardan biri de dis ticaret konusunda kurulan buyiik ve uzman araci sirketlerden
yararlanmaktir. Dig ticaretin uzmanlagma gerektirén bir alan olmast nedeniyle tek
baglarina ihracat yapamayan firmalarin yurt digina agilabilmesi, ancak bu konudaki

guicli kuruluslarla galigmalariyla mimkiin olacaktir.

Aract ihracat girketleri birbirleriyle rekabet halinde olmayan birgok imalatg1 isletmenin
ihracat bolimii seklinde islev goéren uzmanlagmis firmalar seklinde tanimlanabilir. Bu
sirketler, miisterilerine pazar arastirmasi, dagitim, reklam ve tamitim gibi pek ¢ok hizmet
sunarlar. Diinyada bu tiir aract sirketler ile ihracat uygulamasinin agirhikhi olarak,
Japonya, Brezilya, Giiney Kore, Tayvan, ABD, Cin, Tayland ve Tiirkiye’de bulundugu

gorilmektedir.

Tarihi agidan bakildiginda araci ihracat sirketleri global ticaretin genislemesine yardim
edici bir rol oynamakla birlikte; bu sirketlerin belirli iilkelerdeki orgiitlenme sekli,
isleyis farkliliklari ve ihracat siireci ile ilgili verdikleri hizmetler ¢ok az bilimsel
calismaya konu olabilmistir. Hatta bu sgirketlerin islevleri ile ilgili muhasebe
uygulamalarinin nasil olmas: gerektigi konusunda makale, kitap ve arastirma sayisi son
derece simrhidir. Belirtilen tiirdeki ¢aligmalarin azlig: Tiirkiye’de modelin tam olarak

anlastlamamasina neden olmakta ve bu durum dis ticaret girketlerinin faaliyet sekillerini



tartigilir hale getirmektedir. Bu sirketlerin isleyis sekillerindeki farkliliklara bagl olarak
da muhasebe islemleri sonucu elde edilen bilgilerde de farkhliklar olusmakta ve bu
nedenle faaliyet sonuglarinin karsilagtirilmast giiclesmektedir. Bu nedenle bu calismada
bir araci ihracat sirketinde, ihracat iglevlerinin ve buna bagl olusabilecek giderlerinin
neler olmas1_ gerektigi  incelenecek ve daha sonra ihracat islemlerinin

muhasebelestirilmesi ele alinacaktir.

Calisma dort boliimden olugmaktadir. Aracili Thracat Sistemi ve Araci Thracat Sirketleri
adli birinci bolumde, ilk 6nce aracih ihracat sistemi ve diinyadaki gelisimi ayrintili
olarak ele alinmig, daha sonra diinyadaki araci ihracat sirketleri ve islevleri -
incelenmistir. Daha sonra Turkiye’de aracili ihracat sisteminin geligimi ve araci ihracat
sitketleri ve bu sirketlerin Tiirkiye’ye sagladii yararlar iizerinde durulmus, bu

sirketlerin islevleri ve bu sirketlere saglanan baslica tesvik ve destekler incelenmisgtir.

Araci Thracat Sirketlerinin Thracata Yonelik Islevierine Iliskin Giderler ve Fiyatlandirma
adli ikinci bolimde, araci sirketin bir ihracat iglemi ile ilgili olarak neler yapmasi
gerektigi goz oniinde bulundurularak araci ihracat sézlesmésinin hazirlanmasindan
itibaren, ihracata yonelik pazar arastirmasi ve bu sirada olusan giderlerin neler
olabilecegi incelenmistir. Boylece hedef pazara ihrag edilecek belirli bir iiriin ya da Griin
grubu ile ilgili bilgilerin elde edilmesi ve bu bilgilerin iiriin ve hizmetlerle ilgili
pazarlama performansini gelistirici g¢aligmalar sirasinda kullanilmasi sirasinda ne tir
giderlerin soz konusu olabilecegi arastirilmaya galigilmigtir. Daha sonra ihrag edilecek
trtne yonelik fiyatlandirma esaslar tizerinde durularak teslim sekillerine gore fiyatin
nasil belirlendigi, ithalat¢i ile yapilan ihracat sozlesmesi ve mallarin ithalatgiya
gonderilmesi ile ilgili nakliye, depolama ve paketleme giderlerinin nelerden
olusabilecegi incelenmistir. Calismada ayrica yurt digindaki miigterilerin araci sirketin
ihra¢ ettigi mali satin almalan igin ikna edilmelerine yonelik olarak araci sirket
tarafindan yapilacak tamitim faaliyetleri ve bu sirada olusabilecek giderler ve nasil

muhasebelestirilebilecegi ele alinmustir.

Calismanin Thracat Islemleri Muhasebesi ve ihracatta KDV Istisnasi adli tiglinci

bolimiinde ilk 6nce 6deme sekillerine gore ihracat islemlerinin muhasebelestirilmesi ile



mal bedelinin yurt disindan gelmesi ve muhasebelestirilmesi ile ilgili esaslar
incelenmigtir. Daha sonra ihracatta KDV istisnasinin esaslari incelenmis ve araci

ihracatgilara yapilacak KDV iadeleri ele alinmastir.

Calismanin dordiincii boliminde ise, diger boliimlerde ortaya konan bilgiler 1151
altinda Tirkiye’de araci ihracat sirketlerinin ihracat islemlefiné yonelik muhasebe
uygulamalarinin nasil gergeklestirildigi incelenmigtir. Bu incelemede Tirkiye’de
faaliyet gosteren araci ihracat sirketlerinin iki farkli sekilde ihracat islemlerini
gergeklestirdigi saptanmig ve her iki tiirdeki isleyis seklinin uygulama ¢aligmasinda yer
almasina karar verilmigtir. Bu nedenle iki farkl sirkette uygulama ¢aligmas: yapilmisgtir.
Bunlardan birincisi aktif ihracat yapan ve Ankara’da faaliyet gosteren OSP Dis Ticaret

A.S., digeri ise pasif ihracat yapan ve Izmir’de bulunan EGS Dis Ticaret A.S.dir.



BIRINCI BOLUM

ARACILI ITHRACAT SISTEMI VE ARACI IHRACAT SIRKETLERI

1. [HRACATIN ULKE EKONOMISINDEKI YERI VE ONEMIi

Ulkeler arasinda ¢ok gesitli alanlarda bir ¢ok iligki bulunmaktadir. Ancak bu iligkiler |
iginde en canli ve iilke ekonomileri agisindan en énemli olanlarindan birisi, kendisini
mal ve hizmet alim1 satimi geklinde gdsteren ticari iliskilerdir. Onceleri sinirh sayida
mal ve hizmet alim satimindan olusan dis ticaret, zaman iginde yasanan degigimler
sonucunda g¢ok yonli boyutlar kazanmig ve bunun sonucu olarak da giiniimiizde

ekonomik iligkilerin en 6nemli pargasi haline gelmistir.

Dis ticaret, farkli iilkelerin ekonomik birimleri arasinda mal ve hizmetlerin degisimi
olarak tammlanmaktadir’. Her tiirlii ticaretin amaci kir elde etmek olduguna gore,
tilkeler de bu mal ve hizmet hareketlerinin sonucunda ekonomilerinin olumlu yénde
etkilenmesini saglama amacimt giitmektedirler. Dig ticaret, ithalat ve ihracat
hareketlerinin toplamindan olugmaktadir. Dolayisiyla daha genis bir kavram olan
uluslararasi ekonomik iligkilerin igerisine giren sermaye ve teknoloji hareketleri dig

ticaretin konusuna girmez.’

Dis ticaretin tlkelerin gelisme ve kalkinma siirecinde basglica iki onemli rolu
bulunmaktadir. Bunlardan birincisi, ekonomik gelisme c¢abalarmin gerektirdigi ithalat:

gecikmelere yol agmaksizin kargilama, yani dig 6deme giiciinii saglamaktir. Digeri ise,

! Miltiades Chacholiades, International Economics (New York: McGraw — Hill International Editions,
1990), s. 4. . '

2 M. Vefa Toroslu, Uygulamali Dig Ticaret Islemleri ve Muhasebelestirilmesi (Istanbul: Beta Basim Yayim
Dagitim, 1999),s. 1.



dig ticaretin iilkenin ekonomik yapisindaki kokli degisiklige uygun olarak yeniden

sekillendirilmesidir.?

Dis ticaretin tilke ekonomisi igindeki yerini degerlendirmek igin dis ticaret hacminin
gayr safi milli hasilaya oranini incelemek gerekir. Bu oranlarda zaman i¢inde meydana
gelen degismelerin incelenmesi ve bu oranlarin baska lkelere ait oranlarla
kargilagtirlmasi, ilkede dig ticaretin deferlendirilmesi olanagm verecektir.* Dig
ticaretin gayrt safi milli hasila iginde kiigiik bir paya sahip olmasi, dis ticaretin ulusal
gelirdeki artisa paralel bir artis gosteremediginin bir gostergesidir. Ozellikle az gelismis
tlkelerin kalkinmalarinda ithalatin belirli ve 6nemli bir yeri bulunmaktadir. Ithalat

olanaklarini ise, iilkenin ihracat kapasitesi onemli dlgiide etkilemektedir.’

Gelisen iilkelerin gogu ekonomik kalkinmalarinin baslangicinda ithal ikamesi politikast
uygulamiglardir. Uzun streli donemler sonunda bu politikanin amaglanan uygun
bilylime oramm tam olarak gergeklestirememesi nedeniyle, birgok iilke tarafindan
ekonomik gelisme igin daha kalici bir politika olarak ihracatin genisletilmesi
politikasmin benimsendigi ve giderek artan oranda uygulandig: gériilmektedir. Bununla
beraber, endistrilesmis ve 6zellikle gelisen ilkeler yoninden ihracatin genisletilmesi
politikasinda amaglanan sonuglarin gergeklestirilmesi igin, dig pazarlarin stirekli
1zlenerek degerlendirilmesi, ihracat iriinlerine yonelik stirekli bir talebin olugturulmast,
ihracata yonelik triinlerin iiretimine yonelik destek kaynaklarimin hareketlendirilmest,
dis pazarlarda teknolojik yeniliklerin ve gelismelerin etkisi ile siirekli olarak degisim ve
gelisme gosteren lretim ve pazarlama olanaklarina hizla uyum saglanabilmesi ve bu
olanaklardan yararlanabilecek dinamik pazarlama g¢abalarini kapsayan planlanin

belirlenebilmesi gibi zorunlu kosullar bulunmaktadir.®

Bir tilkede ihracatin artmasi, ekonomik gelismeye iki yonden katkida bulunur. Thracat

artigl, milli geliri gogaltarak dolaysiz olarak kalkinmay: olumlu yonde etkilerken, doviz

3 Necdet Serin, “Dag Ticaret ve Dig Ticaret Politikasi” Tiirkiye Ekonomisi Yayina Hazirlayan: Ahmet Sahinoz,
(Ankara: Turhan Kitabevi, 1998, s. 321).

* Huscyin Sahin, Tiirkiye Ekonomisi- Tarihsel Gelisimi, Bugiinkii Durum Gozden Gegirilmis 4. Basky,
(Bursa: Ezgi Kitabewi, 1997), s. 281-282.

> Mete Oktav, Alican Kavas, Mustafa Tanyeri, Ihracatin Gelistirilmesi ve Ortak Pazarlama Gruplar,
(Ankara:TOBB Yaywnlan, 1992), s. 44.

¢ Ayny, s. 26



darbogazini ortadan kaldirmak suretiyle ekonomik kalkinmaya destek olur. Bu nedenle
bir ekonomide ihracat artig1 ile iilkede kurulu kapasite tam olarak kullamlabilmekte ve

iiretimde 6lgek ekonomilerinden yararlanma olanag1 dogmaktadir. ’

2. ARACILI ITHRACAT SISTEMIi VE DUNYADAKI GELISIMi

Ihracatin ekonomik gelisme sirecindeki Gneminin anlagiimasi ve diinyadaki
kureselleyme egilimlerinin artmasi sonucu birgok iilkedeki yerli firmalar, kendi
triinlerini ihrag etme konusunda buyiik sikintilarla kargilagmuiglardir. Bununla beraber
kaynak yetersizligi ve yurt diginda etkin satig i¢in deneyim eksikligine bagh olarak
{ireticiler ihracat departmanlari olusturmaya baslamuslardir.® Biyiik treticiler genellikle
genis c¢aplt ihracat faaiiyetlerini kendi bunyelerinde gergeklestirmek igin gerekli
kaynaklara sahipken ¢ogu kiigiik ve orta 6lgekli isletmelerde durum tam tersidir. Birgok
kiicik ve orta Olgekli isletme, kisith kaynaklar ve yabanci pazarlar hakkinda bilgi
eksikliginin yaninda aynini zamanda uluslararasi satiglan gevreleyen belirsizlik ve risk
nedeniyle de ihracat faaliyetlerinden ¢ekinmektedirler. Bu nedenle araci ihracat
~ sirketlerinin baglantilari, deneyimleri, ihracat iglemlerinde uzmanlagmis olmalar ve
islem hacimlerinin ¢ok biiyiik olmasi nedeniyle bu sirketlerin yabanci miisterileri bulup
onlarla ihracat anlagmas: yapmalari en etkin yol olarak goriilmektedir. Bu nedenle
ihracat aracilarimin ihracat faaliyetlerindeki girisimci rollerinin ¢ok iyi anlasilmasi

gerekmektedir.

2.1. Aracili Thracat Sistemi

Aracili ihracat, ihracat konusu malin, imalatgist ya da tedarikgisi tarafindan araci ihracat
sitketine yurt iginde tesliminin yapilmas: ve ihracatgi sirket tarafindan da ihracatinin

gerceklestirilmesi islemi olarak tanimlanabilir.

" Ridvan Karluk, Tiirkiye Ekonomisi: Taribsel Gelisim Yapisal ve Sosyal Degigim (Istanbul: Beta Basim
Yavim Dagitun, 1999), s.450.

¥ Robert W. Haigh “Thinking of Exporting 7 Export Management Companies Could be The Answer,”
Colombia Journal of World Business. Vol. 29 Issue: 4 (Winter 1994), 5.66.

? Mike W.Peng, Charles W.L.Hill, Denis Y.L.Wang, “Schumpeterian Dynamics Versus Williamsonian
Considerations: A Test of Export Intermediary Performance,” Journal of Management Studies. Vol 37,
Issue 2 (March 2000), s. 168.



Bazi kaynaklarda aract isletmenin ihracat islemini sadece kaydi olarak gergeklestirdigi
savunulmaktadir™®, Ancak, aracili ihracat1 gergeklestiren araci girketlerin yurt digindaki
benzerlerine bakildiginda bu sirketlerin ¢ogu islevleri itibariyla ihracat iglemini fiilen

gerceklestirdikleri anlagilmaktadir.

Verilen bu tamimdan hareket ederek ihracat aracﬂérrise, birbirleriyle rekabet halinde
olmayan birgok liretici isletmenin ihracat bolumi seklinde iglev géren, uzmanlagmisg
firmalar geklinde tanimlanabilir. Biitin dinyada tiiccar (trader) olarak da bilinen bu
isletmeler, bir tlkedeki yerli treticilerle yabanci alicilar arasinda baglanti kuran bir
grup, girisimei hizmet isletmeleridir. ** Dolayisiyla aract ihracat sirketleri dendiginde -
kendileri tarafindan tretilmeyen mallari yurt dist pazarlara ihrag eden sirketler

anlagilmalidir.

Aracilar, bagka hi¢bir gekilde baglanti kuramayacak bireyler ve isletmeler arasinda
baglant1 kurarak ¢ok onemli bir iglevi yerine getirmektedir. Boyle bir islev, ozellikle
alicilar ve saticilar arasinda kiiltirel ve cografi farkliliklarin bulundugu ihracat

faaliyetlerinde bityiik 6nem tagimaktadir.'

2.2. Aracili Ihracat Sisteminin Diinyadaki Gelisimi

Aracilar, ekonomi tarihinin en bagindan beri var olmalarina karsilik, ihracat aracilarmnin
kabul edilen ilk gelisimi, East India Company’nin Hindistan ticaretini tekellestirmek
icin Londra’da kraliyet berati almasiyla baglamistir. Benzer ticaret sirketleri
kolonilesme doneminde Birlesik Krallik, Hollanda, Fransa ve diger Avrupa ilkelerinde
de kurulmustur. Aymt zamanda ABD’nin ilk kurulug yillarinda eski diinyaya ihracati
gergeklestiren ve Pasifik kiyilari ve Latin Amerika gibi bolgelerde yeni pazarlarin
gelisimine onciilik eden Yankee Traders adi verilen aracilardan 6nemli olgiide

etkilenilmigtir. Bu ilk ihracat aracilari, uluslararas ticaretin bityiik olgide kisitl, ilkel ve

16 Seyit Ahmet Bas, Yusuf Akay “Thracat IV” Vergi Diinyasi. Say1 207, (Kasim 1998), s. 93.

" Mike Peng, Anne Ilinitch, “Export Intermediary Firms: A Note on Export Development Research,” Journal
of International Business Studies. Vol.29, Issue 3, (Third Quarter, 1998), s.610.

12 George 1. Balabanis, “Antecedents of Cooperation, Conflict and Relationship Longevity in an
International Trade Intermediaries’ Supply Chain,” Journal of Global Marketing. Vol.12(2),1998, s. 27.
B Peng, Hill, Wang, a.g.e, s.168.



riskli oldugu donemlerde kiiresel ticaretin dlgegini ve faaliyet alamnt Snemli olgiide

genisletmislerdir.

Avrupa’daki Ticaret Evlerini model alarak 1800’lii yillarin sonlarinda Mitsui ve
Mitsubishi gibi ilk grup Japon ihracat aracilari kurulmustur. Ikinci Diinya Savasindan
sonra ise gogu zaman Sogo Sosa (Sogo Shosha- General Trading Companies- Genel
Ticaret Sirketleri) olarak adlandirilan ve Japon ekonomisinin biiyimesinde merkezi role
sahip olmaya baslayan bir diizine bityik ihracat aracilari kurulmustur. Bu sirketler her
bir endiistri grubunda kendi tiyeleri olan ve “keiretsu” olarak bilinen sirketlerin yabanci
pazarlara girmelerine yardimct olmuglardir. Sogo Sosa’lara ek olarak Japonya’da
yaklasik 6000-9000 civarinda kigiik ve orta oOlgekli ticaret girketi bulunmaktadir.
198011 yillarin baglarinda ise ihracat aracilart Japonya’nin ihracatinin yaklasik %50’sini
Ustlenmislerdir. Bu aracilar, ozellikle de Sogo Sosalar Japonya’min ihracatinin
gelistiriimesinde yillar boyu olaganiisti bagarilar elde etmiglerdir. Buna karsilik,
batidaki ticaret sirketleri ayni zaman dilimi iginde gerileme gostermislerdir.
Avrupa’daki ticaret sgirketleri kendi kolonilerindeki etkilerin kaybetmeleriyle
uluslararas: ticaretteki hakimiyetlerini de derece derece kaybetmeye baslamislardir.
Ayrica Amerikan Ticaret Sirketleri, Amerikan uluslararas: iiretim girketleri tarafindan

gergeklestirilen yabanci dogrudan yatirimlarinin artmasiyla golgede kalmiglardir.

Japonya’nin ihracattaki basansinin artmasinda aracilarin roliniin dnemi diinyadaki
ekonomi ve ticaret politikacilar: tarafindan incelenmis ve bunun sonucunda da bir ¢ok
tilke yonetimi tarafindan 1970°li ve 1980’li yillar boyunca ihracati daha fazla arttirmak
i¢in Sogo Sosalarin yerli versiyonlarimn gelistirilmesi tesvik edilmistir. Sonugta hracat

aracilar1 global genisleme déneminde bir organizasyon sekli olarak ortaya 91km1$tlr.15

Japon araci ihracat girketleri modeline benzemeyi hedeﬂéyen ilk yasa 1972’de
Brezilya’da kabul edilmigtir. Daha sonra bu duruma paralel gekilde Giiney Kore (1975),
Tayvan (1977), Tayland (1978), Tiukiye (1980), Cin (1980), ve AB.D. (1982) ‘yi

iceren iilkeler yasalar, hitkiimet kararlart ve/veya vergi avantajlarim kullanarak kendi

1 Aym, s. 610-611
'S Ayn, s. 611



yerli araci ihracat girketlerinin geligimini destekleyen diizenlemeler getirmiglerdir. Bu

diizenlemeler sonucunda ortaya gikan ihracat aracilar1 Tablo 1 de gosterilmistir.

Tablol1: Araci Ihracat Sirketlerinin Global Dagilim

IHRACAT KURULDUGU
ARACILARI ULKE YIL DEVLET DUZENLEMELERI

Sogo Sosa Japonya 1876 Meiji hitkiimet Kararmamesi

Ihracat Ticaret Sirketi Brezilya 1972 1298 sayili Bagkanhk Kararnamesi

Genel Ticaret Sirketi Giincy Kore 1975 Ticaret ve Endiisti Bakanlis
Yonetmeligi

Genis Ticaret Sirketi Tayvan 1977 Ekonomi Bakanhi§ Yoénetmeligi

Uluslararast Ticaret | Tayland 1978 Yatirmm Kurulu yonetmeligi

Sirketi

Dis Ticaret Sermaye | Tiirkiye 1980 Devlet Planlama Tegkilat: Yonetmeligi

Sirketi ‘

Dis Ticaret Isletmesi Cin 1980 Dis Ekonomik Iligkiler ve Ticaret
Bakanlig1 yonetmeligi

Thracat Ticaret Sirketi Amerika Birlesik | 1982 Kongrenin Cikartmis oldugu Ihracat

Devletleri Ticaret Sirketleri Kanunun

Peng, llinitch, s. 612

Ancak bu tiir devlet destekli ihracat aracilarinin gelistirilmesi gabalar tilkeden iilkeye
biiyiik lciide degismektedir. 19801 yillarin baglarinda toplam tilke ihracatinin yaklagik
Giiney Kore’de %51%ini ve Turkiye’de %38’ini bulan daha basarili Sogo $osa benzeri

organizasyonlarin faaliyette bulundugu goriilmektedir. 16

Buna karsilk Tayvan ve Tayland’daki Sogo Sosa benzeri organizasyonlar ilke
ihracatimn yaklastk %1’ini ve % 5’ini bulan ihracat faaliyetlerinde bulunabilmiglerdir.
Amerikan araci ihracat sirketleri ise iilke ihracatimin yaklagik %5-10"u arasinda bir paya
sahiptiler. Tarihi agidan bakildiginda, ihracat aracilart global ticaretin genislemesinde

etkili bir role sahip oldugu goériilmektedir. a

16 Ayny,s. 611
7 Aym,s. 611
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3. DUNYADAKI ARACI IHRACAT SIRKETLERI

Araci ihracat sirketleri butiin diinyada benzer fonksiyonlart yerine getirmelerine
kargilik, gesitli tlkelerde bu sirketlere ¢ok farkli adlar verilmektedir. Ornegin ABD’de
bu isletmeler igin “Ihracat Yonetim Sirketleri” ve “Ihracat Ticaret Sirketleri” adlari
kullamlirken, Avrupa’da siklikla “Ticaret Evleri” ve “Ihracat Tiiccar”adlarn
kullanilmaktadir. Japonyé’da ve Gilineydogu Asya’da ise, “Genel Ticaret Sirketleri”

(Sogo Sosa) ve “Uzman Ticaret Sirketleri” sozcitkleri kullamlmaktadir. 8

Diinyadaki aract sirketler incelendiginde 2 temel yapi ortaya ¢ikmaktadir. Bunlar:
1) Ihracat Yonetim Sirketleri (Export Management Companies)
2) Genel Ticaret Sirketleri (General Trading Companies)

3.1. Ihracat Yonetim Sirketleri

Bu tur sirketler daha ¢ok A.B.D.’de yaygindir. Bu sirketler, birgok sirket igin
komisyonlu temsilciler ya da dagiticilar (distribiitér) seklinde uluslararasi pazarlama
hizmetleri sunmak i¢in uzmanlagmis sirketlerdir. A.B.D.’de yaklasik 1000 civarinda
Ihracat Yonetim Sirketi’nin bulundugu tahmin edilmektedir. Bu sirketlerin cogu
kiigiiktiir.'” Bu sirketler ihracat yapmak isteyen firmay: bir igveren olarak degil bir
musteri olarak gorirler. Bu sirketler, aym anda en az 4-5, en ¢ok 50 degisik Ureticiye
hizmet verebilmekte ve o6zellikle kiigitk ve orta Olgekli isletmeler ile yeni ihracata

baslayanlar i¢in iyi bir alternatif olugturmaktadirlar.

Imalatginin bir gesit ihracat kolu olarak degerlendirilen bu kurumlar, miisterileri adina
siparig almakta, siparisi yerine getirmekte, paketleme, nakliye ve diger dokiimantasyon
islerini yapmaktadirlar. *° fhracat Yonetim Sirketleri’nin isleyigi iki sekildedir.
Bunlardan birincisi, bu sirketlerin mallarin miilkiyetini iistlenerek kendi adlarina
uluslararas: pazarlarda dagitict seklinde ¢ahigmalan, ikincisi ise faaliyetlerini acenteler

seklinde strdirmeleridir.

¥ George 1. Balabanis, “Factors Affecting Export Intermediaries’ Service Offerings: The British
Example,” Journal of International Business Studies. Vol. 31, Issue 1, (First Quarter 2000), s. 97.

¥ Micheal Czinkota, Illka Ronkainen, Micheal Mofett, Internatnonal Business 4% Ed. (Fort Worth:, Dryden
Press, 1996), s. 412.

® Oktav, Kavas, Tanyeri, a.g.e, s. 94.



11

3.1.1. Acente Seklinde Calisan Thracat Yonetim Sirketleri

Eger bir Ihracat Yonetim Sirketi acente seklinde hizmet veriyorsa, uluslararasi
pazarlama ve satis stratejilerinin geligtirilmesinden ve yurt diginda baglantilar
kurmaktan sorumludur. Bu gruba giren Ihracat Yonetim Sirketleri satis sonucu elde
edilecek geliri paylagmadigindan ve komisyon aldigindan, elde ettigi komisyon, yitksek |
satis hacmine bagli olarak artacaktir. Satig hacmini arttirmak i¢in ise miimkiin oldugu

kadar ¢ok miisteriden ¢ok yiiksek tutarda mali ihrag etmek isteyecektir.

3.1.2. Dagitics Seklinde Cahisan Thracat Yonetim Sirketleri

Dagitici seklinde faaliyet gosteren Ihracat Yonetim Sirketleri tiriinleri yerli firmadan
satin alir ve boylece ticaret riskini de kendisi iistlenmis olur. Ihrac edilecek mallart
kendisi yurt digina satarak acentelik seklindeki faaliyetten daha fazla kéir elde etmis
olur. Bu isletmenin yerli firmamn riskini azaltip kendi riskini arttirmasiyla yiksek
karliik beklentisine girmesi dogal kargilanacaktir. Mallarin satig sorumlulugunun
dagitictya  gegmesi, igletmenin  uluslararasi  satiglarim  basarili  gekilde
tamamlayabilmesini motive edecektir. Thracat Yonetim Sirketi’ne satiy yapan yerli
isletme ise, mallarinin satilmig olmasinin ve bunun kargiliginda uluslararasi pazarlarin

karmagiklig: ile ilgilenmeden parasini tahsil etmenin rahathgim yasayacaktir. 2!

Ureticinin Thracat Yonetim Sirketi’ne verdigi fiyat, treticinin sattig1 mallarin maliyetine
gerekli giderler ve marj1 eklendikten sonra bulunur. Dagitic1 seklinde Thracat Yonetim
Sirketleri satig, reklam, kredi ve finansal riskleri iistlendiginden, uygulamada iiretici
sitketleri ikna etmeye galigarak mimkiin olan en iyi alig fiyatt konusunda uzlagmaya

caligmaktadirlar.??

Thracat Yonetim Sirketleri, yurt disgindan bir siparig geldigi zaman siparisi tretici ile
birlikte almakta, ireticiye malin bedelini 6deyip yurt digindaki alicilara satmakta ve

dogrudan faturalama yapmaktadirlar. Bu gruptaki aracilar, malt genellikle yurt igindeki

s Micheal Czinkota, Ilkka Ronkainen, Global Marketing International Edition,. (Fort Worth: The Dryden
Press, 1998),5.319-321.

1. Fargo Wells, Karin B. Dulat, Exporting: from Start to Finance 2™ Ed. (United States:Liberty [all Press,
1991), s.31.
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net toptanci fiyatindan dreticinin yurt i¢i genel masraflarina denk gelen bir yiizde
digildikten sonraki fiyattan satin almakta ve daha sonra ihracat maliyetlerini
karsilayacak ve tatmin edici bir kdr birakacak sekilde fiyat: belirlemektedirler. Bu
sirketler kendi yurt dis1 dagiticisina ya da temsilcisine bir komisyon oderler ve

yurtdigindaki alicilar tarafindan istenen kredinin maliyetini de tasirlar.®

Uretici isletme ile aralarindaki finansal sozlesme ne sekilde olursa olsun, bir Ihracat
Yonetim Sirketi’nin amaci, uretici isletmenin ihracat departmam seklinde islev
gormektir. Buna bagli olarak belirlenmis alanlarda tiim pazarlama stratejisi {izerinde
caligacaktir. Thracat Yonetim Sirketleri’nin dagitic1 seklinde mi yoksa acente seklinde
mi c¢aligmas: gerektigi konusunda anlagmazlik bulunmaktadir. Her iki geklin de
uygulanabilir oldugu goriilmektedir. * Ancak, Amerikan Ihracat Yonetim Sirketleri
arasinda yapilan bir aragtirmada dagitici geklindeki isleyigsin daha fazla oldugu

saptanmlstlr.25

Ihracat Yonetim Sirketlerinin ihracat: iistleniginin bir karsihg1 olacaktir. Bu kargiigin
elde edilmesi ile ilgili degisik secenekler s6z konusudur. Bunlardan birincisi, pazar
gelistirme faaliyetleri igin bazen yillik Gcret niteliginde olan ve imalatgiya yiiklenen
odemelerdir. Bu ucretler, yabanci pazarlara giristeki zorluklara ve sunulan mallarin
sayisina bagli olarak degisecektir. Genellikle tireticilerin, yabanci pazarlara girisle ilgili
dolaysiz giderlerin bir kismini ya da tiimiinii 6demeleri beklenir. Bu giderlerin bazilari,
satis arttirmaya iligkin brogirlerin hazirlanmasi ve bagka dillere gevrilmesini de igerir.
Diger harcamalar ise, ticaret fuarlarindaki stand kiralar, triin numunelerinin

hazirlanmas1 ve reklamlarla ilgilidir.

Diger secenek, Ihracat Yonetim Sirketinin iriin igin ihracat fiyat1 belirlemesidir. Bu
sirketler, iiretici igin birgok pazarlama faaliyetlerini tstleneceginden bu faaliyetler i¢in
‘katlanacaklar1 giderlerin iizerine belirli bir kir marj1 koyarak fiyat belirleme yoluna

gidebilirler. Bu alternatif, dagitic1 seklinde galisan aracilar igin s6z konusu olacaktur.

B Carl Nelson, Global Success: International Business Tactics for the 1990s. (Fort Worth: Liberty Hall
Press,, 1990), s. 168.

¥ Wells, Dulat, a.g.c,s.31

* Haigh, a.g.c., s. 77.
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Hangi segenek kullanilirsa kullamlsin, Ihracat Yonetim Sirketleri aracilifiyla ihracat
yapan iretim igletmelerinin bu sirketlere uluslararasi pazarlama gabalarinin karsiligin
vermesi gerekecektir. Bu kargiliklar, ticret 6deme ve/veya maliyet paylagimi ya da
Ihracat Yonetim Sirketlerinin daha fazla kir elde etmesini saglayacak sekilde fiyat
belirleme iglemini bu sirketlere birakmaktir?® Ancak hangi yontem kullamlirsa
kullanilsin, araci sirketlerin yurt disi pazarlama maliyetlerine katilmalar1 so6z konusu

olacaktir ( reklam, ticaret fuarlarina katilma ve seyahat gibi)*’

3.2. Genel Ticaret Sirketleri

Cogu zaman Ingilizce’ye “kapsayici tiiccar” ya da “genel tiiccar” olarak gevrilen ve
Latin harfleriyle “Sogo Shosha” seklinde yazilan Sogo Sosalar, Ikinci Diinya
Savagindan sonra ortaya ¢ikan kendine 0Ozgii ve modern uluslararasi ticaret
kuruluslaridir®®. Bu sirketler, Japon ticaretinde Onemli islevleri bulunan kuruluglar
olarak yer almaktadirlar. Japonya’nin en biiyiik 9 ticaret girketi 1995 yilinda araci olarak
tilke ihracatinin yaklagik 1/3’Gni ve tlke ithalatimn yaklagik 2/5’inde rol oynamiglardir.
Bu Genel Ticaret Sirketleri ithalat, ihracat, karsilikli ticaret (countertrade), yatirim ve
uretim alanlarmda dinya ticaretinde onemli konumlara sahiptirler. Ayrica bu sirketler
bityikliiklerinden dolay: dlgek ekonomisine ulagmislar ve faaliyetlerini ¢ok digiik bir

kar marj1 ile yiiritmiiglerdir. %

Japon Genel Ticaret Sirketleri, gelisen ve gelismekte olan bir gok ilkede ihracat
performansimi  gelistirmede ve 1yilestirmede Ornek model olarak uygulamaya
konmustur.®® 1975 yilinda Giiney Kore’de hiikiimet karar ile Genel Ticaret Sirketleri
kurulmustur. Bu kararin amaci Giiney Kore’nin ihracata dayali biyiimesini daha etkin
yoldan siirdiirmekti. Bu yeni diizenleme ile Giiney Kore hiikiimeti Genel Ticaret

Sirketlerinin kurulmas: i¢in gesitli olanaklar saglamigtir. 1981 yili ile birlikte Giiney

% Czinkota, Ronkainen, a.g.c, s. 321.

7 Richard Barovick, Patricia Anderson, “EMCs/ETCc: What They Are, How They Work,” Business America.
Vol 113, n.14 (July 13, 1992), 5. 3. .

8 Cem Kozlu, Sogo Sosa: Disa Agilmada Japon Dersi, Tiirkiye icin Model Olusturmak Uzere Japon Dis
Ticaret Sirketleri Sogo Sogalar Uzerine Bir Inceleme (Istanbul: Bilkom Yaymnlari, 1993), s. 15.

% Czinkota, Ronkainen, a.g.e, 5.321-323

* Kavas, Oktav, Tanyer1, a.g.c, s.86
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Kore’nin en biiyilk Genel Ticaret Sirketleri (Hundai, Samsung, Daewoo), Giiney
Kore’nin toplam ihracatinin %43’tni gerceklestirerek biiyilk basari saglamiglardir.
Benzer sekilde Brezilya hikumeti oncelikli finansal diizenlemeler sunarak ticaret
sirketlerinin kurulmasini tegvik etmistir. Kisa bir siire iginde Brezilyah sirketler,
faaliyetlerini hizlandirarak Brezilya’mn toplam ihracatin yaklagik %20’sini
gerceklestirmiglerdir. Ayrica Tirk hikimeti 1980°li yillar boyunca “dis ticaret
sirketleri’nin gelistirilmesini saglayacak bazi 6zel tegvikler saglamig ve bunun
sonucunda birkag yil iginde bu ticaret girketleri Tiirkiye’nin ihracatimin %46 sim

gergeklestirmiglerdir.

Amerika Birlesik Devletleri’nde ise, 1982 yilinda Thracat Ticaret Sirketlerine iliskin bir
yasa kabul edilmistir. Bu yasamin amaci, Amerika’daki kiigik ve orta olgekli
isletmelerin ihracat performansini arttirmakti. Yasa ile ticaret girketlerine banka katilim1
tesvik edilmistir. Bunun amaci Ihracat Ticaret Sirketlerinin belirli bir sermaye
yogunluguna ulagmasi ve bundan dolayi daha fazla dig ticaret iglemi ger¢eklestirmek ve
dolayisiyla mallarin dahilden (iilkke iginden) daha kolay satin alinmasini saglamakti.
Japon Ticaret Sirketlerinden esinlenerek kurulan bu kuruluslar temelde Thracat Yonetim
sirketlerine benzemektedir Ancak, bu sirketlerin sundugu hizmet cesidi daha genis
olmaktadir. *' Bu sirketler daha ¢ok endiistri temeline dayali olarak kurulurlar ve
faaliyet gosterdikleri endiistri alanlar tiiketim, ileri teknoloji ve tarimdir. Bir sirketin
Ihracat Ticaret Sirketi olarak kurulup faaliyet gosterebilmesi igin bazi gereklilikleri

. . . .3
yerine getirmesi gerekmektedir. *

Thracat Ticaret Sirketleri de bir ¢ok hizmeti yerine getirmektedir. Aktif olarak acente
seklinde caligabilir ya da ihra¢ edilecek mallan1 ireticiden satin alip tekrar satma

islevine dayanan dagitici geklinde de gahigabilirler. 33

31
Ayny, s. 95.
32 Robert Feinschreiber, “Antitrust and Tax Considerations” Export Handbook: Accounting, Finance,
Tax Guide Ed.: Robert Feinschreiber (New York: John Wilcy and Sons, 1997, s. 259.)
* (Czinkota Ronkainen, a.g.c, s. 324.
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4. ARACI ITHRACAT SIRKETLERININ ISLEVLER]

Ihracat islemleri birgok hizmetin yerine getirilmesini gerektirir. Araci isletmeler
tarafindan sunulan hizmetlerin ¢ok gesitli oldugu gorilmektedir. Ancak, ihracat

hizmetlerinin en yaygin gekilde siniflandiriimast;

- Islem yaratan hizmetler (transaction creating services)
- Fiziksel uygulamaya iliskin hizmetler ( physical fulfillment efforts)
seklinde yapilmaktadir. **

4.1. Islem Yaratan Hizmetler

Islem yaratan hizmetler dis talebin dogmasina ve harekete gegirilmesine yonelik ihracat

hizmetlerini kapsar. Islem yaratan hizmetler asagidakilerden olusmaktadir :*°

Uluslararas: Pazar Aragtirmast: Araci ihracat sirketleri, ikincil verilerin izlenmesinden
6zel durumlara iliskin anketlerin analizine ve yabanci pazarlara kigisel ziyaretlere kadar

degisen bir dizi pazar aragtirmast islevini yerine getirmektedir.

Uriin Aragtirmast ve Tasarimi: Japon genel ticaret sirketleri gibi biyiik araci girketler,
elde etmis olduklar: pazar bilgilerini yeni Giriinlere ya da tiriin Gizerindeki degisikliklere
iligkin fikirlere gevirmelerini saglayacak kisith teknik kapasiteye sahiptirler. Bu yeni
tirtin fikirleri Gretimde yararlamlmak tizere iligkili olduklar: imalat¢ilara/tedarikgilere

iletilmektedir.

Pazarlama Stratejilerinin  Geligtirilmesi: Araci ihracat girketleri, uluslararasi
isletmecilik ve bilgi saglama  kaynaklari  konusundaki  deneyimlerini
imalatgilary/tedarikgileri igin pazarlama planlarimin gelistirilmesinde ya da bu planlarin

gelistirilmesine yardimei olmada kullanmaktadirlar.

34
Aym. s. 324,
35 Balabanis, “Factors Affecting Export Intermediaries’ Service Offerings: The British Example,”, 5.84.
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Reklam ve Promosyon: Araci sirketler, tedarikgilerinin/imalatgilarimin tutundurma
programlarinin hazirlanmasinda ve uygulanmasinda yardimei olabilirler. Bu yardim,
katalog ve kullamm kilavuzlarmin bagka bir dile ¢evrilmesini, brosiirlerin
hazirlanmasim, ticaret fuarlarma katilimi ya da dogrudan pazarlama ve kisisel satis

faaliyetlerini igerebilir.

Yabanci Dagiticilarin Secilmesi: Buyiik aracit ihracat sirketleri
tedarikgilerinin/imalatgilarinin Uriinlerini dogrudan dagitmay: tistlenecek ofisler ag
gelistirmiglerdir. Ancak diger durumlarda yani dagitim aglarinun so6z konusu olmadig:
durumlarda araci sirket tedarikgilerinin iiriinlerini dagitmak i¢in hizmet verecek yabanci

firmalari segmek sorumlulugunu iistlenmektedirler.

Dagmicilanin Calisanlanim Egitme: Bazi durumlarda, dig dagiticilarin personelinin
satiga sunulan triinlerin pazarlama gerekleri ve satig1 konusunda egitilmesi gerekebilir.
Bu durumlarda araci sirketler, triinlerin teknik ve pazarlama yonleri agisindan dig

dagiticilarin egitimini tistlenebilir.

Satis  Sonrasi1  Hizmetler: Bazi durumlarda araci  sirketlerin  {iriinlerin
imalateilari/tedarikgileri adina satig sonrasi hizmetleri vermesi ya da bu konuda

sorumluluk tistlenmesi gerekebilir. (Ornegin iiriinii monte etme, bakim hizmetleri gibi)

Tedarikcilerin Adina Isbirligi Anlasmalari Yapmak: Ticaret engellerinin ihracati
uygun olmayan bir segenek haline getirdigi durumlarda, bazi araci ihracat sirketleri,

tedarikgilerin adina lisans ya da diger isbirligi anlagmalar1 yapabilirler.

4.2. Fiziksel Uygulamaya iliskin Hizmetler

Fiziksel uygulamaya iligkin hizmetler ise, yabanci talebi karsilamaya yonelik hizmetleri

igerir.*® Dolayisiyla yabanct siparislerin izlenmesi ve yerine getirilmesine yonelik biitiin

36 Daniel Bello, Nicholas Williamson, “The American Export Trading Company: Designing a New
International Marketing Institution,” Journal of Marketing. Vol 49,(Fall 1985), s.61.
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faaliyetlerden olusur. Araci ihracat girketlerinin ihracat iglemlerini fiziksel uygulamaya

yonelik olarak verdikleri hizmetler ise agagidaki gibidir:

Dokiimantasyon: Yurt digindan alinan bir siparisin yerine getirilmesi i¢in bir dizi
biirokratik onaymn alinmas: gerekir. Ozel ihracat ya da ithalat lisanslari, ihracat
beyannameleri, saglik sertifikalar1 vb. dokumanlar deneyimsiz ihracatgilarin gabalarmi
zorlagtiric: nitelik tagir. Araci ihracat sirketlerinin yardimuiyla bu durumlarin dogurdugu

sonuglarin tstesinden gelinebilir.

Maliyet, Sigorta ve Navlun Bedelleri: Ihracat islemlerinin tamamlanmasi, ihracat
maliyetlerinin 6n tahminindeki belirsizlik nedeniyle zorlastirict nitelik kazanabilir.
Ihracat aracilari sigorta ve navlun ve diger maliyetler igin uygun tutarlan saptayarak

belirsizlikleri ortadan kaldirabilir.

Ihracata Yonelik Ambalajlama ve Etiketleme: Araci ihracat sirketleri, ihrag edilecek
mallarin; ambalajlanmasi ve etiketlenmesini tstlenebilirler. Aracilarin ambalajlama ve
etiketleme islemlerini istleniglerinin amaci, iglemlerin ihracat / ithalat diizenlemeleri ile
uyumlu olmasini saglamak ve Urinlerin fiziksel hasarlardan korunmasini
kolaylagtirmaktir. Ambalajlama ayrica tutundurma amaglar1 agisindan da bilyiik 6nem

tagimaktadir.

Depolama: Yurt digindan gelen siparigin, ihrag edilecek mallarin yabanct pazara
gonderilmesinden 6nce veya yabanci pazara ulagmasindan sonra korunmasi gerekir.
Araci ihracat sirketleri yurt digi temsilcileri ve miisterileri i¢in mal giivenliginin

saglanmasi sorumlulugunu yerine getirmek igin depolama fonksiyonunu iistlenebilir.

Yiikleme/Yiik Bosaltma: Araci sirketler, mallarin gidecegi limanlara gonderilmesini
koordine edebilirler. Ayrica, yiikleme masraflar1 ve mallarin gidecegi yere bagh olarak

ortaya ¢tkacak rotanin belirlenmesinde yardimeci olabilirler.

Ihra¢ Edilen Mallarin Kalite Kontrolii: Araci sirketler, gereksiz harcamalari azaltmak

igin (6rnegin, kusurlu mallarin yiiklenmesi ve geri gelmesine iligkin maliyetler) ve
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tedarikgileri ile kendi itibarlarini korumak igin mallar yitkklenmeden once kalite kontrolii

yapabilirler.

Finans ve Kredi: Bazi araci ihracat girketleri yabanci misterilerle ilgili kredi riski ile
ilgili sorumlulugu istlenebilir. Yabanci siparislerin yerine getirilmesini finanse
edebilir,’’ tedarikgilerine kredi verebilir®® ve tedarikgilerin adna siipheli alacaklarm

tahsil edilmesi sorumlulugunu istlenebilir. *°

5. ARACILI THRACAT SISTEMINDE TARAFLARIN SECIMINE iLISKIN
KRITERLER VE iSLEM MALIYETI YAKLASIMI

Bilindigi gibi aracili ihracat sisteminde temel taraflar olarak “wretici” ve “ihracat
sirketi” bulunmaktadir. Bu sistemin etkin bir sekilde igleyebilmesi i¢in anlagma

yapilmadan 6nce her iki tarafin da tagimasi gereken bazi nitelikler bulunmalidir.

5.1. Ureticinin Araci ihracatciyr Segme Kriterleri

Aracili ihracat iglemine girmeden once bir Gretici en dogru araciyi segmek igin
aragtirma yapacak ve aract segiminde asagidaki kriterlere gore degerlendirme

yapacaktir:*

- Aracinin stratejik pazar planlari gelistirme basarist,
- Aracinin uluslararasi ihracat deneyimi,

- Aracimin ihrag edilecek iiriin hakkindaki bilgisi,

- Aracinin yurt digindaki dagitim kanallari- satis ag,
- Aracinin tlkede i¢indeki merkezlerinin dagilimu,

- Aracinin ireticiye verdigi giiven, iligkilerindeki giivenilirlik.

37 Balabanis, a.g.c, s. 84-85.
3% Nelson, a.g.c, s.155.
3 Balabanis, a.g.e, 5.85-86.
40 Nclson, a.g.¢, s. 156.
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5.2. Araci Thracat Sirketinin imalatglyl Secme Kriterleri

Aracili sistemin bagarili bir sekilde yiirittilebilmesi igin araci sirket de karar alirken

imalatgl isletmenin ya da driiniin bazi nitelikleri tagimasini isteyecektir. Bunlar

asagidaki gibi stralanabilir;*!

- Hazir pazari olan bir tiriin,
- Piyasada kalig gticti yiiksek bir iiriin,

- Arastirma ve stratejik pazar planinin geligtirilmesi i¢in harcanan zaman ve

maliyet karsiliginda bir 6deme,

- Maliyetleri karsilayabilecek ve yeterli bir kir saglayabilecek marj,

- Stratejik plam gelistirmek ve bu plani uygulayabilmek igin éigﬁrlﬁk;

- Aracinin uzmanlik alanina uygun bir {iriin,

- Imalatgiyla giivenli iliski,

- Beklentilerde gergeklik,

- Bagimsiz pazarlama destegi (Ornegin, reklam, ticaret fuarlarina katilim),

- Sirket faaliyetleri, politika degisiklikleri ya da iiriin ertelemeleri hakkinda
bilgi.

5.3. Islem Maliyeti Yaklagim

Ihracat islemlerinde araci sirketin segim kriterleri ve bazi aracilarin digerlerine gore
neden basarisiz oldugunu agiklayan degerlendirme, islem maliyeti yaklagimidir. Bu
yaklagim, pazarlama kanallarinda entegrasyonu saglamaya rehberlik eden kabul edilmis
bir paradigmadir. Imalatgilarin ihracat kanali se¢imi 6ncelikle maliyetler goz Oniine
alinarak yapildigindan, ihracat yapmak isteyen imalatgi isletmelerin kargilarinda g

secenek bulunmaktadir.*

* Ayny, 5.156-157.
2 Peng, Ilinitch,a.g.¢ 5.613.
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» Dogrudan ihracat yapmak,*
* Yerli ihracat aracilarini kullanmak,

e Yurt digt ithalat aracilarini kullanmak.

Yerli ihracat aracilari, basarihi olabilmek igin, miisterilerinin ihracatla ilgili islem
maliyetlerini diger iki kanal segenegine gore diisiik tutmalidirlar. Aksi taktirde varliklan
manttkli  olmayacaktir. Thracatla ilgili islem maliyetleri ise ii¢ temel bilegene

ayrilmaktadir. Bunlar:
a) Arastirma maliyetleri,
b) Gorigme/uzlagma maliyetleri,

¢) Izleme/uygulama maliyetleri.

Bu maliyetlerden ilk ikisi ihracat oncesi maliyetler(ex ante costs), sonuncusu ise ihracat
sonrast maliyetlerdir (ex post costs). Islem maliyeti yaklagmmnin temel varsayimy,

isletmelerin ihracat islemlerine girigmesiyle bu maliyetlerin bilesimini minimize etmeye
| caligacaklaridir. Boylece, ihracat iglemlerinin organize edilmesi ile ilgili en etkin yol
diisintldugiinde; islem maliyeti yaklasimi, isletmelerin aragtirma ve goriigme
maliyetleri toplami ile izleme ve ihracat prosediirlerini uygulama maliyetlerini minimize

eden ¢oziim yolunu segeceklerini varsaymaktadir.

Arastirma maliyetleri Ozellikle ihracat yapilacak pazarlara iliskin pazar arastirmasina
yonelik maliyetlerdir. Bu maliyetler birgok ihracat¢t igin engelleyici nitelik
tagidigindan, yabanci pazarlarla ilgili bilgi, ihracatta bagari saglamak i¢in temeldir.
Pazar hakkinda agik bir bilginin olmadig1 ya da eksik oldugu ve isletme yapilarimin
farkli oldugu uzak ve iyi bilinmeyen pazarlara iligkin aragtirma maliyetleri yiksek

olacaktir. Buna karsilik, yakin ve iyi bilinen pazarlara iligkin arastirma maliyetleri ise,

“ Dogrudan ihracatta ihracat, dogrudan tretici tarafindan yapilmaktadir. Bu sistemin en onemli avantaj:
sirketin ihracat sireci tzerinde daha fazla kontrol yetkisine sahip olmasidir. Thracat proseditrlerini firma
kendisi Ustlendiginden bir araciya yitksek kir payr ddemek zorunda kalmayacaktur. Ayrica, yabanci pazar
hakkinda daha fazla bilgi sahibi olunabilecektir. Bu sistemin dezavantaji ise isletmenin basanh bir yurtdist
pazan olusturabilmesi igin fazla zaman ve kaynak harcamak zorunda kalmasidir. Ayrica ihracatg ihracat
isleminde daha aktif bir rol oynadigindan, daha fazla dogrudan riske maruz kalacaktir. Dogrudan ihracat
sistemi dagiticilar, son kullamcilara dogrudan satis, lisans, ortak girigimler ve kiyi tretimi araciifiyla
uygulanmaktadir. www.insight.com.ru./Datbase/chapter5.Market Entry.htm 18.10.2000tarihli internet sayfas:
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kabul edilebilir niteliktedir. Iyi bilinmeyen pazarlara ihracat yapma olanaklarint
belirlemek igin katlamlan aragtrma maliyetleri yiksek oldugundan, kiiltir ve dil
engellerine bagli olarak bu pazarlardan olan alicilarla ihracat sozlesmelerini
saglamlastirmak igin gorigmeler yapmak maliyetli olacaktir. Bu durumda, tireticiler
uzak, iyi bilinmeyep pazarlara girebilmek ve buna bagli ihracatla ilgili aragtirma ve

goriigme maliyetlerinde tasarruf edebilmek icin daha fazla oranda ihracat aracilarint

kullanacaklardir. *

Islem maliyeti yaklagimina gore, standart bir mal ya da halk tipi triinler gibi 6zellik
tagimayan mallara iliskin islemlerin izlenmesi daha diisiik maliyetlidir ve bundan dolayr -
bu drinleri igeren sozlesmelerin uygulanmasi daha kolay olacaktir. Dolayisiyla bu
kosullar uriinleri diistk teknolojili ve farklilagtirilmamig olan endiistriler igin gegerli
olacaktir. Uriin hakkinda daha az uzmanlik bilgisi gerektiren endiistrilerdeki direticilere
ihracat aracilar1 daha iyi hizmet edeceklerdir. Bunun tam tersine, liriin ne kadar
farklilastiilmigsa ve katma degeri yiiksekse ihracat aracilarinin Segim olasilig1

disecektir. ¥

Iyi aracilar, uzmanlastiklar trtinleri ve pazarlar gok iyi bildiklerinden, miigteri listeleri
ve bu pazarlarla ilgili uzun vadeli baglantilara ve aglara sahiptirler. Sonugta boyle bir
bilgi kolayca kopyalanamayacak, goriinmeyen bir kaynak olarak gorilecektir. Bundan
dolay: yabanci pazarlar ve ihracat stiregleri hakkinda ne kadar ¢ok bilgi sahibi olunur ve
bundan dolay1 arastirma maliyetleri diistiriiliirse, ihracat aracisimin performansi o kadar
yiiksek olur. Biitiin bunlara ek olarak ihracatla ilgili goriigme/uzlagma maliyetleri sadece
uluslararast goriismeleri yonetme ile ilgili degil, ayn1 zamanda iyi taninmayan yabanci
goriismecilerle ilgili potansiyel riskleri igerdiginden ihracat iglemleri arasinda 6nemli
yer tutabilir. Deneyimsiz ihracatgilarn ihracat pazarlarmda deneyim ve bilgi eksikligi
¢ogu zaman uluslararas: goriigmelerin zorlugundaki duyarlilik ve bilgi eksikligi ile daha
da siddetlenir. Boyle durumlarda bu ihracatgilar uluslararasi goriigmeleri karmagik,
engelleyici ve sikintih bulmaktadirlar. Ihracat aracilari uluslararast goriigmelerde kendi

uzmanliklar,, deneyimleri, aglari ve yurt digt baglantilani sayesinde dil ve kiilturel

44 Peng, linitch, a.g.e., s. 614.
> Aymy, 5. 614-615
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farkliliklara bagl olarak ortaya ¢itkan anlagmazliklari ¢6zme yetenekleri sayesinde bu

tiir maliyetleri genellikle disiirmektedirler.

Aragtirma ve goriigme maliyetlerini minimize etmeye ek olarak, basarili aracilar hem
yurt dist misterilerinin hem de kendilerinin ihracat iglemlerini izleme maliyetlerini
minimize edecek hizmetleri saglamalidirlar. Aracilarin kullamimu, ‘iretici ve araci
iligkisinde potansiyel acente maliyetlerini dogurmaktadir. Ancak ihracat aracilarinin
ihracat islemlerinde kuflamilma olasilig1 potansiyel acente maliyetlerinin treticilerin
dogrudan ihracata yonelmelerinde ortaya ¢ikan izleme ve uygulama maliyetlerinden
daha diisik olacagini temin etmelerine bagl olacaktir. Ureticiler ve 6zellikle de kigiik
ve orta Olgekli igletmeler ihracatta deneyimsiz olduklarindan, acente performansinin
~ izlenmesinde bagarinin 6lgimi sorunu ile karsilagmaktadirlar. Bu nedenle belirtilen
taraflar aracilarla sonuca bagl sozlesmeler yapmaya karar verebilirler. Sonuca bagh
sozlegsmeler treticilerin ve/veya kiigiik ve orta olgekli igletmelerin kendi tretmis
olduklari mallarin ihracatinin gergeklestirilmesine yonelik olarak araci igletmelerle
yapilmig olan sozlesmelerdir. Bu sozlesmelere bagli olarak aracilar ihrag edilecek

mallarin milkiyetini kendi tistlerine alabilirler.

Aracilar tarafindan mallarin milkiyetinin alinmas, treticinin karmasik olarak algiladigi
ithracati izleme ve uygulama maliyetlerini distiren bir unsurdur. Bu iglem sonucunda
mallarin aractya teslimi yurt i¢i satig haline dontsiir ve ihracat iglemi tretici igletmeler
agisindan daha basit bir hale gelir. Ancak, her araci ihrag edilecek mallarin miilkiyetini
kendi Uzerine almak istemez. Bundan dolayr bu tir uygulamay: segen aracilar,
potansiyel miisterilerine izleme ve uygulama maliyetlerinin daha diigitk olacagim

belirtmeleri gerekir.

Sonugta, aracilarin mallarin miilkiyetini alma egilimi arttik¢a ve bundan dolay: ihracati
izleme ve uygulama maliyetleri daha digtikge araciun performanst daha yiksek

olacaktir. %

% Aym, 5.615-616
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6. ARACI IHRACAT SIRKETLERININ ORGUTLENME BiCimi

Uygulamada araci ihracat sirketlerinin, yer alan ortaklara bagli olarak bir ¢ok degisik
sekilde kuruldugu gorilmektedir. Diger bir anlatimla bir araci ihracat sirketinin
organizasyon yapisi defisik sekillerde olabilir. Bu nedenle organizasyon yapilari

konusunda bir genelleme yapmak pek miimkiin degildir.

Sekil 1°de araci ihracat sirketleri igin soz konusu olabilecek bir organizasyon semast

genel anlamda gosterilmistir.

_________________________________________________________
.......

:' ! Ortak
Imalatgt { — —— —— — — = YONETIM KURULY — — — — — — — — -  Diger Kuruluglar
BASKAN
Basgkan Yardimcisi Baskan Yardimcist Bagkan Yardxmcxsl
Finans Pazarlama Faaliyetler
—l ' 1— L [ Diger
. Satmn Pazar Yurt Disi thr
Kambiyo Al Muhasebe Aragtirma Ofisler Ihracat

ma 5 I

Kredi

Analizi

Sekil 1. Bir Araci Thracat Sirketi I¢in Gegerli Olabilecek Organizasyon Semast

Export Trading Company Guidebook, Prepared for the U.S. Department of Commerce, by _Pr_is:e
Waterhouse and the Councel for Export Trading Companies (Washington: U.S. Government Printing
Office, 1987), s. 43-69’dan uyarjanmustir.
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Aract ihracat sirketlerinden biri olan Ihracat Ticaret Sirketlerinin alt: farkli gekilde

olustugu gorilmektedir. Bunlar asagidaki gibi siralanabilir:*’

Ticaret Akis Modeli: Bu yapida ortaklar arasinda girisimci, tiretici, nakliye aracis1 , ve
banka holding sirketi bulunmaktadir. Cografik bir bolgeden dar iiriin hattiyla tek bir

tilkeye ihracatta bulunur.

Tek Uriin Modeli: 6 adet ileri teknoloji tiriinii tireten mikro elektronik ireticisi ve bir
banka holding sirketinden olusur. Ulke genelinde dar iiriin hattina sahiptir ve ihracatim

oncelikle geligmis diinya tlkelerine gergeklestirir.

Hizmetler Modeli: Bir bolgedeki tasarim ve yonetim hizmeti veren bir grup ingaat ve

mithendislik sirketinden olusur ve diinyanin bir bélgesine ihracat yapar.

Hub Modeli: Ana ortak olarak liman yonetimi bulunur ve hizmetler banka tarafindan

verilir. Sirket bir ¢ok tiriin hattina sahiptir ve diinyanin ¢esitli bolgelerine ihracat yapar.

Banka Holding Sirketi Modeli: Bu modelde ortaklar olarak banka holding sirketi,
nakliye sirketi ve sigorta sirketi bulunur. Coklu {irlin hatti tizerinde g¢ahsir ve diinyanin

cesitli yerlerine ihracat yapar.

Tek Uriin Bolgesi Modeli: Ana ortaklar olarak bir grup iiretici ve risk sermayesi
kurulusu bulunur. Tek ftrin bolgesi izerinde odaklanirlar ve dinyanin belirli

bolgelerine ihracat yaparlar.

7. ARACILI IHRACAT SISTEMININ USTUN VE ZAYIF YONLERI

Aracili ihracat sisteminin taraflara saglamig oldugu bir takim tstiin ve zayif yonleri s6z

konusudur. Bunlar asagida baglklar halinde siralanmustir.

41 Export Trading Company Guidebook, Prepared for the U.S. Department of Commerce, by }’r_icc
Waterhouse and the Councel for Export Trading Companies (Washington: U.S. Government Printing
Office, 1987),s. 43-69.
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7.1. Aracili ihracat Sisteminin Ustiin Yonleri

Bir imalate1 isletme mallarini dolayli sekilde ihrag ederek bazi uistiinliikler elde edebilir.

Bu istiinliikler asagidaki gibi siralanabilir®®:

Uretici mallarini ihracat firmasina satmasi sonucu mal bedelini daha erken

tahsil edecektir

- Ureticinin kendi ihracat departmanmmi kurmasina, ihracat miidiri
¢aligtirmasina ya da yurt diginda kendi satis acentesini kurmasina gerek

kalmayacaktir.

- Uretici, aracili ihracat sirketi ile iligkileri sonucunda ihracat prosediirlerini

kendisi yerine getirmek zorunda kalmayacaktir.

- Cok gesitli iiriin ya da Girin hattini ihrag eden araci sirket 6lgek ekonomisine

ulagacaktir.

- Uretici, tiriinlerinin bilylik yatirim, gaba ve risk gerektirmeden yurt disinda

satilip satilmayacagim ogrenecektir.

- Uretici, ihracatla ilgili sorunlarla urasmak zorunda kalmayacaktir. Kendisi
sadece ihracatla ilgili paketleme, etiketleme ve ulagimla ilgili olarak araci

sirketin kendisine verecegi talimatlar1 yerine getirecektir.

7.2. Aracili Thracat Sisteminin Zayif Yonleri

Bir arac1 ihracat firmasi aracilifiyla yapilacak ihracatin bazi zayif yonleri de s6z konusu

olabilir. Bu zayif yonler agagidaki gibi siralanabilir *:

- Uretici isletme daha diisiik bir kar marj1 elde edecektir

- Ureticinin yabanci acenteler, dagitimeilar ve iriiniin nihai tiketicileri ile

dogrudan baglantis1 olmayacaktir.

“®www.malaysiacxports.coninex9.2.direct.export.htin 26.09.2000 tarihli internet sayfast.
% www.malaysiaexports.com/inex9.2 direct export.htm 26.09.2000 tarihli internet sayfas
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- Uretici, tiretmiy oldugu mallan {izerine alacak bir araci ihracat sirketini
bulmakta zorlanabilir. Bu tiir ihracat firmalari, satig1 biiyiik gaba ve maliyet

gerektiren mallart almay1 tercih etmemektedirler

- Uretici fiyatlandinlmis, reklami yapilmig ve satilmis Urlnleri Uzerinde

kontrollerini kaybedebilir.

8. TURKIYE’'DE ARACILI JHRACAT SISTEMININ GELISIMi VE ARACI
IHRACAT SIRKETLERI

8.1. Tiirkiye’de Aracili Thracat Sisteminin Gelisimi

Turkiye’de dig ticaret rejiminin organize edilmesi ve ihracat attliminin belirli bir
kurumsal temele oturtulmasi amaciyla gesitli galismalar yapilmis ve 1980 yilindan
itibaren digsa agik ekonomi politikasina yonelinmis ve bu amaca uygun olarak
igletmelerin digsa agilmasina katki yapabilmek amaciyla arayig igine girilmistir. Bu
~ gabalar kapsamunda bir ¢ok iilkede basariyla uygulanan modeller 6rek alinmis ve bu
yonde caligmalar yiritilmistir.™® Ik olarak Japonya, Giney Kore gibi ulkelerde
uygulanan ihracat organizasyonlarina benzer olarak Dig Ticaret Sermaye Sirketleri
modeli benimsenmis ve 1980 yilinda resmi olarak uygulamaya konularak devletge de
desteklenmigtir. Disg ticaret sirketlerinin ilk sekli olan “Ihracatgt Sermaye Sirketleri”
tammi 18.7.1980 tarth ve 17051 nolu Resmi gazetede yayinlanan 8/1173 sayili
“Ihracatg1 Sirketleri Tesvik Karar1” iginde yer almistir. S6z konusu karar hitkiimleri,
imalatc1 olmayan ancak dig pazarlamada ihtisaslagmig ihracatgi sermaye sirketleri eliyle
ihracatin geligtirilmesi ve artirilmasi esaslarini diizenlemektedir, Bu karar hiikiimleri
daha sonra degisikliklere ugramis ve son olarak “Dig Ticaret Sermaye Sirketleri” adim
alarak 26 Aralik 1985 tarih ve 18970 nolu Resmi Gazetede yaymnlanan Bakanlar Kurulu

Karari ile bugiin de gegerli olan tanimi yapilmstir®’.

* fbrahim Yalgin, “Kiigiik ve Orta Olgekli Isletmelerin Sektorel Dis Ticaret Sirketi Olarak
Orgiiticnmeleri” Dig Ticarct Dergisi. Y1l 3, Sayy, 8 (Ocak 1998), 5.79 .

5! Ozden Ergiin, Meral Giindiiz, Kiigiik ve Orta Olgekli Isletmelerin Ihracata Yonlendiriimelerinde
bir Model: Sektorel Dis Ticaret Sirketleri (Ankara: IGEME Yaynlan, 1997) s.14-15



27

8.2. Dis Ticaret Sermaye Sirketleri

Dis Ticaret Sermaye Sirketleri modeli ile ihracatin biiyiikk olgekli sirketler eliyle
ylritilmesini 6ngoriilerek yeni bir yapilanmaya gidilmig ve ihracatta belirli mal ve
pazarlar konusunda ihtisaslagmis ekipler olusturulmasi amaglanmigtir. Ancak s6z
konusu yapilanmaya gidilirken de sirketlerin gegmis ihracat performanslarinin belirli bir
diizeyde olmasi ve ihracatlarinin belli oranlarinin sanayi mallarindan olusmast
istenmistir. Gegmiste KOBI’lerin (kiigiik ve orta biiyiikliikteki isletmeler) iriinlerini
yogun bir sekilde pazarlama girisiminde bulunan Dis Ticaret Sermaye Sirketleri
(DTSS), giiniimiizde kendi holdinglerine bagh sirketlerin tiriinlerini pazarlamaya agirlik

vermekle birlikte bazilari halen KOBI’lere yonelik faaliyetlerini siirdiirmektedir.*?

1980-1991 doéneminde Dig Ticaret Sermaye Sirketlerinin genel ihracat igindeki paylar:
ortalama %40 olarak gergeklesmis, 1988 yilinda ise %49.7 ile en yiiksek se‘viyesine
ulagmigtir 1980-1991 déneminde DTS$’lere saglanan tegvikler ise agagidaki gibi
siralanabilir: **

- Ihracatta vergi iadesi,

- 100 milyon Dolar aganlara %2 oraninda pazarlama primi,

- Vergi, resim ve harg istisnast,

- Déviz Tahsisleri (Gumriik muafiyetli déviz tahsisleri dahil),
- Ihracati tesvik fonu primi,

- Reeskont veya aract banka kaynakli kredi imkany,

- Gumritk muafiyetli ithalat,

- Thracat karsilig1 dovizlerden mahsup veya 6denme imkany,
- Kurumlar vergisi muafiyeti,

- Yatinm indirimi ve faiz farki iadesi (ambalaj, tasima),

- Kaynak kullanimim destekleme primi,

52 Trade Secrets, KOBI’lerin Ihracat El Kitabi Editor:Beratiye ONCU, (Asnkara: International Trade
Centre ve IGEME ortak yayini, 2000). s.32.

53 Adnan Moldibi,”Tiirk Dis Ticaret Rejimi: Ihracata Ait Esaslar” Dis Ticaret Egitim Prograom Notlar.
Istanbul: 7-11 Subat 2000, s. 8
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Ayn1 dénemlerde uygulanmis olan Eximbank kredi programlar ise agagidaki gibidir: 5
- TCMB Kaynaklarindan ihracat reeskont kredisi imkani,

- Eximbank kaynaklarindan 6zel ihracat kredisi imkani.

Ancak Turkiye’de DTSS’lere yonelik uygulanan tesviklerin, baslangigtan giiniimiize
kadar bu sirketlerin ihracatlarina bakilarak belirli bir yiizdesi oraninda dogrudan maddi
katkilar seklinde saglanmig oldugu gériilmektedir. Bu nedenle soz konusu sirketler uzun
vadeli ticarl stratejiler ve kurumsal yapilarin1 gelistirme yerine, ihracat cirolarin,
ihracati kendileri iizerinden gegirme suretiyle arttirma yolunu segerek kendilerinden
beklenen geligmeyi tamamlayamamigslardir.®® Ayrica, bu sirketlere devlet tarafindan
saglanan avantaj ve ayricaliklarin payr da oldukga yitksek olmustur. Fakat bu
orglitlenme modelinin Turkiye’de daha ¢ok biiylk sermaye gruplarimn onciiligiinde
olusturulmast ve KOBI'lere pek yararimun olmamasi, iilke ihracatimin DTSS’lerin
etkinlikleri nedeniyle mi, yoksa gercekei doviz kur politikalar, i¢ talebin kisilmasi, reel
faiz oranlar1 politikasi gibi makro ekonomik onlemler nedeniyle mi arttifinin
anlagilamamasi sonucu DTS$’lerin Tiirkiye’nin ihracatina ne sagladiklari tam olarak
anlagtlamamig ve daha sonra 1990°li yillarin baglarinda da iilke ihracatindaki paylar
onemli 6lgiide azalmistir. °° Biitiin bunlara bagh olarak ihracatta dogrudan parasal
odeme seklindeki tegviklerin ve genel tegviklerin kaldiriimast ve de genel tesvik
sisteminin GATT normlarina ¢ekilmesi sonucu DTSS’lerin genel ihracat igindeki
paylar azalmaya'baslamlg, dogrudan iiretim faaliyetlerinde bulunmayan sirketler bu
statillerini siirdiirmekte zorluk ¢ekmis, hatta bazilart bu sektorden gekilmek zorunda
kalmislardir. Bu gelismelerin dogal bir sonucu olarak 1991 yilindan itibaren DTS$’lerin
bityiitk bir bolimii yillik ihracat hacimlerini korumuslar, ancak bu donemdeki genel
ihracat artigina paralel bir performans yakalayamadiklarindan DTS$’lerin genel ihracat
igindeki paylari, 1996 ile 1997 yillaninda %23, 1998 yilinda ise %27 seviyesinde

gerceklesmistir. 57

% Avny, s.8. :
* Cevdet Baykal,  Cumhuriyetin 75. yilina DTM'nin KOBI lere SD$’lere Bakasi, Thracatta Sektorel Dig
Ticarct Modeli ve Devlet Yardunlan™ Dig Ticaret Dergisi. Y1l 3, (Ekim 1998), s.120.

% Yalgin, a.g.e, s. 80.

5" Moldibi, a.g.e, s. 9.
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6.1.1996 tarihli Resmi Gazetede yayinlanan 22515 nolu teblig ile Dis Ticaret Sermaye
Sirketleri statiisii yeniden diizenlenmigtir. Buna gore 6denmis sermayeleri ve ihtiyatlari
toplam1 en az 20 milyar lira olan ve bir dnceki takvim yilinda giimriik beyannamesi

bazinda;

a) FOB 100 milyon ABD Dolan veya esdegerdeki fiili ihracati gergeklestiren

(transit veya bedelsiz ihracat harig) anonim sirketlere,

b) FOB 75 milyon ABD Dolan veya esdegerdeki fiili ihracati gergeklestiren
(transit veya bedelsiz ihracat harig) ve bu tutarin en az %50’si ayni mal

grubunu kapsayan anonim girketlere,

¢) Ayni mal grubunu kapsamak sartiyla FOB 50 milyon ABD Dolari veya
esdegerdeki fiili ihracati gergeklestiren (transit veya bedelsiz ihracat harig)

anonim sirketlere,

her yilin Mart aymin son ginine kadar bagvurmak kaydiyla DTSS statiisii

» verilmektedir.

Yururlikteki DTSS listesinde yer almayan firmalarin talepleri halinde ise basvuru
taribleri itibariyla on iki ay geriye gitmek suretiyle yapilacak inceleme sonucunda
yukaridaki sartlann yerine getirdiklerinin belirlenmesi durumunda yurirlikteki DTSS

listesi kapsamuina alinabilecekleri ifade edilmektedir.

Yapilan incelemeler sonucunda gerekli sartlart haiz oldugu belirlenen firmalara DTS$

statiisii verilerek bu firmalarin listesi Resmi Gazetede yayinlanacag: belirtilmektedir.

DTS$’lerin, ihrag tiriinlerinin tanitilmasi, gesitlendirilmesi, pazar paylarinn artirilmasi
ve yeni pazarlara girilmesi amaciyla Devlet yardimlarindan oncelikle yararlanmalari
saglanacagi vurgulanmaktadir. Ayrica bu girketlerin kendi adlarina yaptiklart ve
adlarina faturasi kesilen ve kendilerine teslimati yapilan mallarin ibraci halinde ihracét,
kambiyo ve ilgili sair mevzuat yoniinden minhasiran sorumlu tutulacaklan

belirtilmektedir. Ancak ihracata konu olan malin {retimi veya temini hususunda
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diizenlenen tim belgelerden DTS$’lerin yazili sozlesme ile akit tarafi olan imalatg

veya tedarikgilerin sorumlu olacag: ifade edilmektedir. *®

8.3. Cok Ortakl Sirketler

Turkiye’de dis ticaret sirketlerinin yapilanmasina iliskin getirilen ikinci uygulama da
“Cok Ortakli Dis Ticaret $irketleri”dir. Bu sirketlere iligkin diizenleme 14 Subat 1992
tarih ve 21142 sayili Resmi Gazetede yayimlanmigtir. S6z konusu teblig ile imalat ve
ihracat sektoriiniin siriikleyici ve dinamik giicii olan ve Tiirk sanayisinin %98’ini
olusturan KOBI’lerin bir araya gelmesi ile olusturulan ve AET, Japonya ve ABD de
basarili 6rnekleri bulunan “Cok Ortakli Sirketler” modeli (COS), Tirkiye igin yeni bir
ihracat modeli onerisi olarak sunulmustur. Ancak bu modelde de beklenen gelismelerin
saglanamamast ve ulke ihracatinin 1994 yilinda bir krizle kargt kargtya kalmasi gibi
nedenlerle bu sirketlerin ornekleri gogaltilamamstir.” Cok Ortakh Sirketler, 20 Nisan
1994 tarih ve 21919 sayili resmi gazetede yayinlanan teblig ile yurirlukten
kaldirilmagtar.

8.4. Sektorel Dis Ticaret Sirketleri

Sektorel Dig Ticaret Sirketleri, Tiirkiye’deki KOBI’lerin ihracata yonelik faaliyetlerinde
gonilli olarak sermayelerini, bilgilerini, Uretimlerini ve tecriibelerini bir araya
getirerek, olgek ekonomisinin sagladigi avantajlara sahip olunmasini destekleyici bir

model olarak gelistirilmistir.

Bu sirketlerin tanimi ilk kez 29 Nisan 1994 tarih ve 21919 sayili Resmi Gazetede
yayimlanan teblig ile yapilmistir. Buna gore aym tretim dalindaki kiigitk ve orta dlgekli
sirketlerin ihracat sektoril iginde bir organizasyon altinda toplanarak diinya pazarlarina
yonlendirilmesi amaciyla; ihracat ve ilgili konularda (finansman, tedarik, nakliye,
sigorta, giimritkkleme vb) hizmet saflayarak, dis ticarette uzmanlagmalari ve bu suretle

daha etkin faaliyet gostermelerini saglamak iizere kurulmus girketlerdir.

%8 Dys Ticaret Sirketleri Statiisiine iliskin Teblig, Resmi Gazete. 22515; 6.1.1996 madde 5.
e Yalgin, a.g.e, s. 81
€ Trade Secrets s. 31.
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Sektorel Dis Ticaret Sirketi (SDTS) statiisii Dig Ticaret Miistesarligi tarafindan

verilmektedir. Bu statiiniin verilmesi igin gerekli kosullar ise asagida siralanmagtar:
-Normal yorelerde , yalniz ayni sektérden olusan SDTSlerin;

a) 1-200 arasinda ig¢i istihdam eden,

b) Ay iiretim dalinda®’ faaliyette bulunan,

¢) Asgari 10 kiigiik ve orta biiyiiklitkteki sirketin bir araya gelmesiyle,

d) Enaz 10 milyar TL 6denmis sermayeli anonim sirket

olarak kurulmasi gerekmektedir.

- Kalkinmada oncelikli yorelerde ise, ayni veya farkli sektorlerden olusan SDTS;lerin;

a) 1-200 arasinda ig¢i istihdam eden,
b) Asgari 5 kigiik ve orta bityiiklitkteki sirketin bir araya gelmesiyle,

c) En az 5 milyar TL 6denmis sermayeli anonim sirket olarak kurulmasi

gerekmektedir.

Tebligde SDTS lerin hicbir ortagimin sermaye payi, toplam sirket sermayesinin normal
yorelerde %10 ve kalkinmada oncelikli yorelerde %20 sinden fazla olamayacag:
belirtilmektedir. Sirketin hisse senetlerinin tamaminin nama yazili olmast ve nakit

karsihig1 gikartilmasi gerekmektedir. *

SDTS’ler, normal yorelerde ve yurt diginda, sadece hizmet sektoriinde faaliyette
bulunmak iizere kurulan girketlere, kalkinmada oncelikli yorelerde ise tiretim ve hizmet

sektoninde faaliyette bulunmak tizere kurulan sirketlere istirak edebilirler. 6

& Uretim dallan; tanmsal tiriinler, madencilik @riinleri, kimya sanayi, tekstil ve konfeksiyon, agac sanayi

tirtinlerd, otomotiv ve yan sanayi, makine ve mekanik cihazlar, metal isleme sanayi, elektronik ve ilctisim
anayi, hediyelik csya, dider olarak belirtilmektedir,

& Sektorel Dis Ticaret Sirketleri Statiisiine Iliskin Teblig, Resmi Gazete. 22829; 26 Aralik 1996, madde

2/b ve madde 2/c

5 Ayni, madde 6/a
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SDTS, ortaklarinin faaliyet gosterdigi iiretim dalina ait hammadde tedarikinde imalatg:
olarak degerlendirilmektedirler. Bu sirketler ayrica, aymi sektorde faaliyette bulunmak
kaydiyla, SDT$ ortagimn ait oldugu grubun diger sirketleri ile bunlarin kurdugu

ortakliklarin ihracatina aracilik edebilirler.

Ayrica bu sirketler, gerek SDTS$ statiistinii aldiklart yilda ve gerekse takip eden yil
igerisinde, ayni sektorde faaliyette bulunan ve KOBI niteligini tasiyan ve fakat ortak

olmayan firmalarin ihracatina da aracilik edebilirler, **

Normal yorelerde kurulmus SDT$’lerin kurulduklar: yil harig, takip eden bir takvim yili
igerisinde, ait olduklart iretim dalinda en az 5 milyon ABD Dolan ihracat
gergeklestirememeleri ve kalkinmada oOncelikli yorelerde kurulmus olan SDTS’lerin
kurulduklar: yil harig, izleyen her yil iginde, ait olduklart tiretim dalinda en az 2,5
milyon ABD dolart ihracati gergeklestirememeleri durumunda ve ayrica yapilacak
inceleme ve denetlemeler sonucunda teblig hitkiimleri ile ortaklarin hak ve
menfaatlerine aykiri durumlarin tespit edilmesi durumunda Dig Ticaret Miistesarliginca

verilen SDTS statiisii geri alinabilir. ©

SDTS’ler, kendi nam ve hesabina yurt iginden satin alarak yaptiklar1 mal ihracinda;
ihracat, kambiyo ve ilgili sair mevzuatta 6ngorilen idari ve cezai yikiimliliklerden
dogrudan ve miinhasiran sorumludurlar. Ancak SDTS ile imalatgi arasinda bir aracilik
sozlesmesine bagli olarak imalat¢i sirketin bizzat imal ve tedarik ederek SDTS$
tizerinden gergeklestirdigi ihracatta ise aracilik sozlesmesinde aksine bir hiikiim
bulunmadig1 siirece ihracat, kambiyo ve sair mevzuatta 6ngorilen idari ve cezai

yiikiimliilitklerden dogrudan ve manhasiran imalatgr sirketler sorumludur. 66

* Ayni, madde 6/b ve madde 6/c

8 Aymi, madde 11, madde 5/a ve 5/b. .

8 Scktdrel Dis Ticaret Sirketleri Statiisiine Iliskin Teblig, Resmi Gazete. 22829; 26 Aralik 1996, madde
9.
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9, TURKIYE’DE ARACI SIRKETLERIN URETICi FIRMALARA
SAGLADIGI YARARLAR
S6z konusu ihracat hizmetlerinin yerine getirilmesi ile iretici firmalara saglanacak

yararlar ise asagidaki gibi siralanabilir®’:

Profesyonellerce VYiiriitiilecek Etkin Pazarlama Faaliyeti: Arac1 sirketler ile
uluslararasi pazarlara yonelik pazarlama stratejilerinin gelistirilmesi, fiilen alic1
bulunmasi, pazar aragtirmas: yiriitilmesi, yeni pazarlarin bulunmasi, mevcut pazarlarin
devamhilifimn saglanmasi, kaybedilen pazarlarin yerine yenilerinin bulunmasi, dig
pazar egilimlerinin takip edilmesi, yurt disi ofis, magaza agilmasi ve igletme

faaliyetlerinin daha etkin yuritilmesi saglanacaktir.

Kurumsallasma: Araci sirketler, ozellikle de SDTS$’ler ihracatta ihtisaslagma ve
organize olmanin getirdigi hizmet alma rahathig:1 saglayacak ve bu sayede ihracat
maliyetlerinin dugurilmesi ve hizmetlerin profesyonel yaklasgimla sunulmasi
kolaylasacaktir. Bu girketlere saglanan devlet destegi ve yardim programlarindan
faydalanilmas1 ile ihracata yonelik gicli bir pazarlama yapis: kaiamlmam
saglanacaktir. (gimrikleme, nakliye, sigortacilik, bankacilik, tanitim, pazar aragtirmasi,

yurt dig1 ofis magaza agma, depo kiralama..vb)

Finansman: Thracat islemlerine yonelik olarak saglanan finansman araglarindan daha

etkin ve kolay faydalanilacaktir.

Biirokratik Islemler: Araci sirketlerin ihracat iglemlerinde uzmanlagmis olmalari
nedeniyle ihracat prosediirlerinin yerine getirilmesi ve ibracatla ilgili her turld

mevzuatin takibi, devlet desteklerinden faydalanilmasi ve bilgi akist kolaylagacaktir.

Psikolojik Rahathk: Araci sirketlerin yurt igi ve yurt disindaki baglantilari_ sayesinde
ekonomik ve islevsel olma, lobi edinme ve vizyon kazanmanm getirdigi psikolojik

rahatlik (kamu ve dzel sektor iligkilerinin kuvvetlenmesi) elde edilecektir.

¢ Ergiin, Giindiiz, a.g.c., s.19-20
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Standardizasyon: Dis rekabetin etkisi ve sunulan hizmetlerin sonucu olarak her
asamada standardizasyona gidilmesi egilimi artacaktir. SDTSler sektoriin gevre, kalite
gibi konularda ihtiyag duydugu laboratuarlarin kurulmasinda yer alabilmekte ya da
katki saglayabilmektedirler. Bu da uluslararas: standartlara ve normlara uygun mal

temininde kolaylik getirmektedir.

Hizmetlerin Etkinligi: Nakliye, sigorta ve giimritkleme gibi hizmetlerin kaliteli, hizls,

glivenilir ve ucuz sunulmasi s6z konusu olacaktir.

Uriinlerde Rekabet Giicii Artisi. Istenilen kalite, miktar ve zamanda nakliyelerin

gergeklestirilmesi rekabet giiciinti artiracaktir,

Potansiyelin Harekete Gegirilmesi: Artan ihracat, kapasite kullanim oranlarini artiracak
ve bu sayede uretim faktorlerindeki potansiyelin ekonomiye kazandiriimas:

hizlanacaktir.

Dagitim: Yurt i¢i ve yurt diginda dagitim kanallaninda giiglii bir yapiyla yer alma

olanag: dogacaktir.
Bilgi: Yurt igi ve yurt dist bilginin hizli ve saglikli temini saglanabilecektir.

Nitelikli Insan Kaynag Yaratma: Gerek kalifiye eleman, gerekse sirket ortaklari ve
profesyonellerin yetistirilmesi igin ilgili kurum ve kuruluglarla daha kolay isbirligine

gitme imkani yaratilabilecektir.

Uretim Maliyetlerini Ucuzlatmak: Yurt i¢inden temin edilemeyen ara madde,
hammadde gibi girdilerin bilyitk miktarlarda ithali yoluyla daha ucuza temin edilmesi ve

sabit maliyetlerin diigiiriilmesi olanag1 yaratilmaktadir.

Uriinlerin Yurt Disi Tanmitinu: Fuarlara katilmak, organize etmek, katalog ve brostr

hazirlamak faaliyetleri daha etkin olarak verilecektir.
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Cesitlilik: Yeni pazarlara girmek ve yeni alicilara ulagmak yoluyla pazar gesitlemesi ve

bunun sonucu olarak tiriin gegitlenmesine gidilecektir.

Marka Yaratma: Ortak bir marka yaratma imkant dogacaktir ve bu sayede rekabet

giiciinde art1y saglanmaya galigilacaktir.

Katma Deger Yaratma: Satig becerisi ve marka gelistirmenin yarattig1 katma deger,

uretimde yaratilan katma degerin dniine gegmektedir.
Yabanct Sermaye :Yabanci sermaye ile igbirligine girilmesi kolaylagacaktir.

Ihracat Maliyetinde Toplam Diisiis: Gerek ihracata yonelik olarak ortaklasa sirdiiriilen
her faaliyetin yaratacagi maliyet digiigleri, gerekse insan kaynaklar1 ve organizasyon
maliyetlerindeki diigigler toplam ihracat maliyetini digtrecektir. Bu da rekabet giici

kazandiracaktir.

10. TURKIYE’DE ARACILI IHRACAT SIRKETLERININ iSLEVLERI

Araci ihracat sirketlerinin istlendigi bir¢ok iglev bulunmaktadir. Bu iglevleri,

pazarlama, finansman, ihracat iglemleri ve teknik islemler olarak siralanabilir.

10.1. Pazarlama Islevi

Arac1 sirketlerin en 6nde gelen iglevlerinden biri de urinlerin uluslararasi pazarlarda
pazarlanmasidir. Bu sirketler yurt dis1 pazarlar hakkinda kisa siireli aragtirmalar degil,
fakat yurt disinda daimi temsilcilik ve dogrudan pazarlama amaglhi sirketler kurarak bu
fonksiyonu yerine getirmektedirler. Ayrica bu sirketler, gerek yeni pazar bulunmasina
gerekse, mevcut pazarlarda ihrag Urinlerinin pazar paymm artirilmasma ve

tutundurmaya yonelik faaliyetleri bilingli olarak yerine getirebilmektedirler.68

8 Bekir Govderc, “Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin Yapist Uzerine bir Aragtirma”
www. forcigntrade.gov tr/cad/DTDERGVocak99/sckiorel htm. 25.4.2000 tarihli internet sayfast
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10.2. Thracat islevi

Aracilarin Gstlenmis oldugu ihracat islevi ihracatla ilgili tiim konular1 kapsamaktadir.
Thracat faaliyetleri en bastan itibaren ele alindiginda bu faaliyétlerin asagidakilerden

olustugu gorilmektedir: @

Fiilen alici bulmak,

- Fiilen dis pazar aragtirmasi yiiriitmek,
- Satig anlagmasini yapmak,

- Ihracat prosediirlerini yerine getirmek,

Nakliye,
Gimrikleme

Sigorta

Bankacilik Islemleri vb.

- Finansman araglarinin kullandirimas: ve takibi,

- KDV istisnasi, ihracat kredileri, devlet yardimlari gibi ihracata yonelik

tesviklerden faydalanilmasi,
- Yurt dis1 ofis, magaza vb agmak,
- Fuarlara katilma ve organize etme,
- Tamtim faaliyetleri yirtitmek,
- Dagitim kanallarinda daha etkin yer almak,
- Ortak marka gelistirmek,

- Bazi hizmetlerden elde edilen kdr ve birikimle ortaklara ilave kazanglar

saglanmasi, kaynak yaratilmasi.

Bilindigi gibi Turkiye’de araci ihracat girketi olarak faaliyet gosteren iki grup aract
sirket bulunmaktadir. Bunlardan DTSS ler daha gok biiyiik sanayi gruplarmin ihracat
sirketleri olarak kurulmugken, SDTS ler ise daha ¢ok aymi sektorde faaliyet gosteren

% Ergiin, Giindiiz, a.g.c., s. 11.



37

kiigiik ve orta dlgekli isletmelerin bir araya gelmesiyle kurulmus ihracat sirketleri olarak
faaliyet gostermektedirler. SDTS ler aym1 zamanda kendi ortaklari olmayan isletmelerin

de ihracat iglemlerini gergeklestirebilirler.

10.3. Finansman Islevi

SDTS ler ve DTSS ler bankalardan, 6zellikle de Eximbank’tan daha uygun kosullarda
kredi temin ederek bunlari uretici ortaklarina kullandirabilmektedirler. Bu kuruluslar
¢ok sayida isletmenin ihracat islemlerini tek elden yurittigi i¢in ihracata iligkin sabit
maliyetlerde bir azalma olmaktadir. Bu durum da ihracatin finansmani sorununa
hissedilir  bir  rahatlama  meydana  getirebilmektedir.  Yurt  digindaki
miisterinin/ithalat¢inin finansman ise, ithalatgiya kredi agilmasi seklinde olmaktadir.
Bu sekilde bir taraftan misterinin triine talebi canli tutulurken, diger yandan, ihracat

miktar olarak artirilabilmektedir.

10.4. Teknik Islemler islevi

Dag ticaretle ilgili mevzuatin karmagikligi, yurt diginda uyulmasi gerekli standartlar ve o
tlkelerin biirokratik yapisi nedeniyle ihracat iglemleri neredeyse i¢inden ¢ikilamaz bir
hal almaktadir. DTSS ve SDTS$’ler yeni pazarlarla ilgili mevzuatlar1 ve Tirkiye’deki

mevzuati uzmanlar ile daha yakindan izleme olanagna sahiptirler. ™

11. TURKIYE’DE ARACI IHRACAT SIRKETLERINE SAGLANAN BASLICA
TESVIK VE DESTEKLER

Goriildiigii gibi, Tirkiye’de ihracatin arttirilmasina yonelik olarak degisik modellere
basvurulmustur. Bu nedenle 1980- 1989 donemi arasinda bityiik olgekli igletmelerin
disa agilmasinda Dis Ticaret Sermaye Sirketleri arag olarak benimsenmisken, 1990
sonrast donemde ise kiigik ve orta dlgekli igletmelerin diga agilmasina yonelik olarak
Sektorel Dis Ticaret Sirketleri arag olarak tercih edilmigtir. Giiniimiizde ihracat aracilari

olarak her iki modelin de uygulandig: gériilmektedir. Bu sirketlerin isleyisinin basarili

" Govdere, Bekir Govderc, a.g.e., www.forcigntrade.gov.tr/ead/DTDER Gl/ocak99/sckiorel htm.
25.4.2000 tarihli internct sayfasi
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bir sekilde sirdurilebilmesi i¢in devlet tarafindan bir takim tegvikler ve destekler

saglanmaktadir. Bunlar agagidaki gibi siralanabilir:
11.1. Dahilde isleme Rejimi Kapsaminda Giimriik Muafiyetli ithalat

Dahilde Isleme Rejimi Karari 31.12.1995 tarih ve 22510 sayili resmi gazetede
yayinlanan 95/7616 sayili teblig ile uygulamaya girmistir. Dahilde isleme rejimi esas
itibariyle, Turkiye gimriik bolgesi i¢inde yerlesik firmalardan, ihraci taahhiit edilen
islem gormis Grinlerin retimi i¢in gerekli olan (kendilerinin ve/veya yan
sanayicilerinin ihtiyaci olan ) yart mamul, mamul ve ambalaj malzemelerinin bedelli
veya bedelsiz olarak ithali, gimrikte 6denmesi gereken vergilerden muaf tutulmakta
(KDV, giumrik vergileri.. vb) ve bu vergiler tutan kadar teminat alinarak ithalatin

yapilmasina izin verilmesini ifade etmektedir. ”*

Dig Ticaret Sermaye Sirketleri ile Sektorel Dig Ticaret Sirketlerinin miiracaat tarihinden
onceki takvim yili igerisinde gerceklestirdikleri thracat kadar dahilde igsleme izin belgesi
kapsaminda yapacaklari ithalatlarina; teminat yerine ge¢cmek tizere, bu ithalattan dogan
her tiirli vergi tutarinin %1°1 tutarindaki meblagin Tirk Eximbank’in “teminat
sigortast” hesabina nakit olarak yatirilmasini miteakip ilgili giimriklerce misaade

edilmektedir.

11.2. Eximbank Kredileri

Eximbank tarafindan SDTS ve DTS$’lerine saglanan kredi olanaklart agagidaki gibi

siralanabilir'2:

SDTS ve DTSS Kisa Vadeli Ihracat Kredisi: DTSS ve SDTS’lerin ihracat faaliyetleri
ile ilgili finansman ihtiyaglarinin kargilanmas: amaciyla dogrudaﬁ kullandirilan bir kredi
seklidir. Bu kredinin limiti firmalarin bir onceki takvim yili ihracat performanslar:

dikkate alinarak Eximbank tarafindan belirlenmektedir.

™ Dahilde isleme Rejimi Karan, Resmi Gazete. 22510; 31.12.1995, 11. Boliim, Madde 4.

7 Belgin Dinckli, “Ihracat Kredileri- EXIMBANK Kredi Uygulamalan™,Dis Ticaret Egitim Programu
Seminer Notlar1 07 11 Subat 2000, Istanbul; www.forcigntrade.gov.ti/EXIMBANK/EXIM22 HTM
15.04.2000 tarihli internet sayfasi.
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Dus Ticaret Sirketleri Kisa Vadeli Déviz Ihracat Kredisi: DTSS ve SDTS lerin ihracat
faaliyetleri ile ilgili finansman ihtiyacini karsilamak tiizere Eximbank tarafindan
Amerikan Dolar, Euro, Japon Yeni, Ingiliz Paundu cinsinden kullandirilan kredilerdir.
Bu kredinin de limiti firmalarmn bir 6nceki takvim yili ihracat performanslar dikkate

Eximbank tarafindan belirlenmektedir.

Yurt Disi Magazalar Yatinm Kredisi: Bu kredi, Tirkiye’de yerlegik firmalara
kullandirdan bir kredidir. Dolayisiyla SDTSler ve DTSS leri de bu kredilerden
faydalanmaktadir. Bu kredi ile Tirk firmalarinin degisik pazarlarda Tirk kokenli
tiketim mal1 niteligindeki wirinleri dogrudan pazarlama amaciyla, herhangi bir iilkede
degisik Grin gruplarinin sergilendigi ¢esitli boliimleri igeren satis magazalarindan
olusan magaza zincirleri ile birden fazla firmanin bir araya gelerek kuracaklar: biiyiik
aligveris merkezi olusturulmasina  yoOnelik  yatiimlara  destek  verilmesi

amaglanmaktadir.

Kisa Vadeli Ihracat Alacaklari Iskonto Progranu: DTSS veya kredibilitesi uygun
bulunan diger kuruluglara, vadeli ihracat iglemlerinden dogan alacaklar1 igin, gerekli
teminatlarin tesis edilmesi i¢in kullandirilan bir kredidir. Bu kredi ile ihracatcilarin
vadeli satig olanaklaninin arttirilmasi yoluyla uluslararasi piyasalardaki rekabet
sanslarinin  genigletilmesi ve ilke riskinden arindirilarak yeni hedef pazarlara

agilmalarinin tegvik edilmesi amaglanmaktadir.

11.3. Devlet Yardumlan Cercevesinde Saglanan Destekler

Thracata yonelik devlet yardimlarinin amact KOBI'lerin ve uluslararasi piyasalara agilan
firmalarin ihracata yonelik faaliyetlerini gesitli asamalarda destekleyerek gesitli
asamalarda karsilastiklart sorunlarin giderilmesine yardimci olmak ve bu firmalara
rekabet giicii kazandirmaktir. Bu destekler ilk kez 11 Ocak 1995 tarih ve 22168 sayili
Resmi Gazete ile yurirliige konmus ve gegen yillar iginde bir dizi degisiklik yapiimigtir.
Bu destekler Dis Ticaret Miistesarlif1 tarafindan AB ve GATT normlarina uygun olarak

hazirlanmigtir. Sirasiyla bu destekler;
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- Arastirma ve gelistirme faaliyetlerinin desteklenmesi
- Cevre maliyetlerinin desteklenmesi

- Pazar arastirma destegi

- Egitim yardim

- Istihdama yol agma yardim

- Yurt diginda ofis magaza agma, isletme ve marka tanitim faaliyetlerinin

desteklenmesi

- Yurt diginda diizenlenen fuar ve sergilere milli diizeyde veya bireysel

katilimin desteklenmesi

- Turk driunlerinin yurt diginda markalagmasi, Tamitim ve tutundurmas: ile

Turk mali imajinin yerlestirilmesine yonelik faaliyetlerin desteklenmesi

- Patent, faydali model ver endiistriyel tasarim tescili harcamalarinin

desteklenmesi

seklinde siralanabilir. Bunlarin arasinda dogrudan Sektorel Dis Ticaret Sirketleri ve Dig

Ticaret Sermaye Sirketlerinin yararlandig1 destekler ise agagidadir.

Egitim Yardimu: Bu destegin amaci, kiigitk ve orta buyiklikteki igletmeler, Sektorel
Dis Ticaret Sirketleri, ile bu sirketlerin ortagi bulunan sirketlerin dig ticarete iligkin
egitim ihtiyaclarinin kargilanmasi suretiyle uluslararas: ticarete yonlendirilmeleri igin
elemanlarnin uluslararasi pazarlama ve ihracat iglemleri ile ihracatta pazar bulma

konusundaki niteliklerinin arttirilarak diinya pazarlarina agilmalarim saglamaktir.

Pazar Arastirma Destegi: Destegin amaci agagidaki gibi siralanabilir’*:

- Potansiyel pazarlar hakkinda sistematik ve objektif bilgi saglanmasi, firmalarin
pazarlara giris konusunda karar vermelerine yardimet olunmasi ve triinlerinin yeni

bir pazarda gerektigi gibi tanitilmast,

7 Egitim Yardm Hakkinda Teblig, Resmi Gazete. 23948; 29.01.2000, madde 1.
"4 Pazar Arastirmasi Destegi Hakkinda Teblig, Resmi Gazete. 23066; 31.07.1997, madde 2.
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- Kiigiik ve orta olgekli isletmeler arasindaki igbirligini saglamaya yénelik olarak
Avrupa Birligi’nce uluslararasi diizeyde organize edilen faaliyetlere katilimin

desteklenmesi,

- Tuirkiye’de sinai ve ticari faaliyette bulunan kiigiik ve orta biiyiikliikteki isletmeler
ve/veya bunlarin bir araya gelerek kurmus olduklann Sektorel Dig Ticaret
Sirketleri’nin uluslararast isbirligini saglamaya yonelik olarak Dig Ticaret
Mistesarligi’min  uygun goérdugi uluslar arast diizeyde dizenlenen faaliyetlere

katilimin desteklenmesi,

- Sektorel Dig Ticaret Sirketleri’nin ortaklarina pazar bulunabilmesi amaciyla
DTM’nin uygun goérdiigii yabanci iilkelerde gergeklestirecekleri KOBI’ler arasi

1gbirligi programlarinin desteklenmesi.

Bu destegi veren kuruluslar, Thracat: Gelistirme Etiid Merkezi ile Iktisadi Kalkinma
Vakfi‘dir. Bu destekten faydalananlar ise, imalat sanayi alaninda tretim ve ticaret
faaliyetinde bulunan kiigitk ve orta 6lgekli isletmeler, Sektorel Dig Ticaret Sirketleri,

sanayi sektoriindeki tretici dernekleridir.

Yurt Disinda Ofis Magaza Acma, Isletme ve Marka Tamitim Faaliyetlerinin
Desteklenmesi: Bu destegin amaci, Turkiye’de ticari ve sinai faaliyette bulunan
sitketlerin, pazar potansiyellerini realize ederek pazar paylarini artirmas: ile Griinlerin
genig ¢apli ve uzun sireli tanitiminin yaptlmasini teminen yurt disinda mal ticaretine
yonelik faaliyette bulunacaklari sirket kurmalari, depo ve magaza agmalan ve
isletmelerinden dogacak giderlerinin uluslar arasi1 kurallara gore devletge

karstlanmasidir. 7

Istihdam Yardumi: Bu destegin amaci Sektorel Dig Ticaret Sirketi statiisiinii haiz
sirketlerin dis ticarete iligkin iglemlerini yiritmek tizere, konusunda tecriibeli ve yiiksek

e . . . . .. o 76
dgrenimli yonetici ve eleman istihdaminin saglanmasidir.

75 Yurt Disinda Ofis- Majaza Acma, Islctme ve Marka Tamtim Faaliyetlerinin Destcklenmesi Hakkinda
Teblig, Resmi Gazete. 23066; 31 07.1997, madde. 1.
76 {stihdam Yardim Hakkinda Tcblig, Resmi Gazete. 23948; 29 01.2000, madde 1.
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Yurt Disinda Diizenlenen Fuar ve Sergilere Milli Diizeyde veya Bireysel Katilimin
Desteklenmesi: Bu destek ile yurt diginda diizenlenecek fuar ve sergilere katilimin

artmasi desteklenmektedir.

Dis ticaret Miistesarligi’nca uygulama esaslar1 belirlenen ve Thracatgi Birlikleri
tarafindan bagvurularin kabul edildigi bu destekten kiigilk ve orta biiyiiklikteki
isletmeler, Sektorel Dig Ticaret Sirketleri, Dig Ticaret Sermaye Sirketleri ile bityiik

olgekli firmalar faydalanmaktadir.

Soz konusu destek ile yurt diginda diizenlenen fuar ve sergiler igin Turkiye adina milli
katilim1 gergeklestiren organizatorlerin, igtirak eden kuruluglarin ve bu sergilere bireysel
olarak katilan kuruluglarin katilim masraflar1 6nceden tespit edilen oranlar ¢ergevesinde

Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonundan karsilanmast amaglanmaktadir.

Tiirk Uriinlerinin Yurt Disinda Markalasmas:, Tanitim Ve Tutundurmas: Ile Tiirk
Maly Imajimin Yerlestirilmesine Yonelik Faaliyetlerin Desteklenmesi: Bu destek ile,
Tirkiye’de kendi unvan veya markastyla ticari veya sinai faaliyette bulunan sirketler ile
Sektorel Dig Ticaret Sirketleri’nin uluslararasi pazarlarda trinlerine Tiirk mali imaji ve
marka olugturmak amaciyla yurt diginda yapacaklari marka tescili dahil tanitim ve
tutundurma ile Tirk mali imajmin yerlestirilmesine yonelik faaliyetleri dolayisiyla

yaptiklar giderlerin uluslararasi kurallara gore’*devletce kargilanmas1 amaglanmaktadir.

11.4. KDV Iadesi

Imalatgt ve ihracatgi firmalar agisindan ihracatin ozendirilmesine yonelik tegvik
araclarindan birisi de ihracat nedeniyle yiiklenilen KDV’nin iadesidir. Bu nedenle
ihracatin tlke ekonomisi igin tagidigi 6nem g6z Oniinde bulundurularak gesitli
diizenlemeler getirilmigtir. 3065 sayih Katma Deger Vergisi Kanununun 11.

Maddesinde ihracat teslimleri ve bu teslimlere iligkin hizmetler ile yurt dist misteriler

" Yurt Disinda Diizenlenen Fuar ve Sergilere Milli Diizeyde veya Bireysel Katilumn Destekienmesine
Tliskin Teblig, Resmi Gazete. 22300; 01.06.1995 madde 1 )

8 Tiirk Uriinlerinin Yurt Disinda Markalagmasi, Tamtim Ve Tutundurmasi fle Tirk Mah Imajinun
Yerlestirilmesine  Yoneclik Faaliyetlerin Desteklenmesi Hakkinda Teblig, Resmi Gazete. 23943;
29.01.2000 madde 1.
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icin yapilan hizmetler KDV’den istisna edilmistir. Bununla birlikte ihrag edilen mal ve
hizmetin meydana getirilmesi ile ilgili her tirli mal ve hizmet alimlar1 nedeniyle

yuklenilen vergilerin indirilmemesi halinde indirilemeyen verginin hak sahibine iade

edilecegi hususu belirlenmigtir.
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IKINCI BOLUM
ARACI IHRACAT SIRKETLERININ IHRACATA YONELIK iSLEVLERINE
ILISKIN GIDERLER VE FIYATLANDIRMA

1. ARACI ITHRACAT SOZLESMESININ HAZIRLANMASI

Ihracat islemlerinde araci sirketlerin yeterliligi bir cok imalatc1 isletme agisindan biyiik
onem tagimaktadir. Bilindigi gibi araci ihracat sirketleri imalatgi igletmelerin ihracat
departmam gibi hizmet sunarak iiriinleri yurt disina pazarlamaktadirlar. Bélirli bir
imalatg1 ile araci ihracat girketi arasindaki ticari iligkinin niteligi, kendi aralarinda degis
tokus islemlerinin nasil yapilip tamamlanacagini agiklayan diizenlemelerden
etkilenmektedir.”” Dolayisiyla bir araci ihracat sirketi ile imalatg i§1etme arasinda
ihracat iglemlerinin nasil yuritilecegine iliskin yazili bir sozlesmenin bulunmasi
gerekir. Bu sozlesmeye bagl olarak taraflarin yetki ve sorumluluklari belirlenmis
olacaktir. Bu agamada bir amaca yo6nelik olarak agik ve miigterek bir niyetin var olmasi
onem tagimaktadir. Yapilacak sozleyme taraflar arasindaki iliskinin ¢atisini olugturur ve
faaliyetlerin taraflar arasinda boligiminu tamimlayacak diizenlemeleri agikga ortaya

koyar ve yapilacak islemler ile ilgili yetki alanlarini agikga belirlemis olur. 80

Bilindigi gibi aracili ihracatta iki taraf bulunmaktadir. Bunlardan birincisi mallarin
ihrag etmek izere temin eden imalat¢1 ya da tedarikgi, digeri ise mallarin ihracatim
gergeklestiren araci ihracat sirketidir®. Aract ihracat sirketi ile imalatgi/tedarikgi

” . S . 82
arasinda yapilacak sdzlesmenin en azindan agagidaki konular1 kapsamasi gerekir.

" Danjel C. Bello, Nicholas C. Williamson, “Contractual Arrangement and Marketing Practices in the
Indirect Export Channel,” Journal of International Business Studies., (Summer 1985), s. 65.

0 Wells, Dulat, a.g.c., s. 91. _

8 Zihni Kartal, “Ihrag Kayith Teslimlere Iligkin Kur Farklan,” Vergi Diinyasi. Say1 237 (Mayis 2001), s.
100.

8 Wells, Dulat, a.g.e.,, 5. 91.
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e Taraflarin adlar1 ve unvanlar,
e Sozlegsmenin kapsadigi tiriinler,

e Sozlesmenin siiresi veya baglangig ve bitis tarihleri,

* Yurt dis1 temsilciler ve dagitimcilar ile galigma haklari,

o Ihracatci ve liretici igin performans standartlari,

o Eger uygulanabilirse arac1 sirketin satin alma fiyatint belirleme yontemleri,
e Odeme vadcleri,

e Miilkiyet hakkinin devri,

e Teslim kosullar,

e Pazar gelistirme harcamalari,

e Ureticiye yapilacak odemeler, araci sirketin alacagi komisyon veya bu sirkete

yapilacak odemeler ve ihracatta fiyatlandirma sistemi,
o Uriin sorumluluguy,

e Hakeme bagvurma.

Araci ihracat girketlerinin ¢cogu bir yildan daha az siireler i¢in taahhit altina girme
konusunda tereddiit etmektedirler, giinkti yurt dist pazarlarin gelistirilmesi daha uzun
sirede olmaktadir. Bu nedenle genellikle iyi bir pazart olan trtinlerde ti¢ yillik siire igin
anlagmaya varmaktadirlar. Cok kisa vadeli sozlesmeler ya da vadesi olmayan deneme
niteligindeki sozlesmelerde daha oOnceden belirlenmis performans standartlarina
ulagilincaya kadar gecen siire otomatik olarak belirlenmig olur. Bu tir durumlarda

g e e . . . . 83
tireticinin pazar geligtirme harcamalarinm bir kismini paylagmasi gerekir.

8 Ayny, s. 91.
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2. THRACATA YONELIK PAZAR ARASTIRMASI VE OLUSAN GIiDERLER

Ihracata ydnelik pazar aragtirmasi; pazarlama faaliyetlerine yonelik sorunlarin
tanimlanmasi ve ¢oziimleri ile ilgili bilgilerin sistematik ve objektif olarak arastirilmast,
ve analizi olarak tammlanabilir.** Pazar aragtirmast yapan Kisi (aragtirmact) ihrag
edilecek belirli bir trin ya da triin grubu ile ise baslar; ilgili verileri elde ederek
anlagilir bir sekilde yorumlar; dolayisiyla ilgili triin ve hizmetlerle ilgili pazarlama
performansini gelistirici bilgi saglamay amaglar.®” Ihracatta pazar arastirmasi, stirekli
ve sistematik olarak yapildigi sirece faydali olacaktir. Fakat bazi igletmeler pazar
aragtirmasini araliklarla yapilan bir faaliyet olarak algilamakta ve pazar arastirmasi

galigmalarin gelisigiizel olarak uygulamaktadirlar.®®

Pazar arastirmasinda ihracat pazan ile ilgili olarak ele alinmasi gereken temel alanlar

asagidaki gibi siralanabilir: ®

e Mevcut pazann yapist ve Ozellikleri arastirilir; dolayisiyla pazarin profili ve

tiiketicilerin aligkanliklar1 izlenir.

e Uriinle ilgili meveut ve gegmisteki satis teknikleri tlke, bolge, perakende magaza

bazinda incelenir.

e Tiiketicinin {iriin tercihleri incelenir. Yani pazarda faaliyette bulunan biitiin firmalar
icerecek sekilde bir aragtirma yapilir ve paketlemedeki, fiyat degisikliklerindeki ya

da kalitedeki degismelerden tiiketici davraniglarinin etkilenme durumu incelenir.
e Cesitli reklam araglan ve etkinlikleri agisindan reklam aragtirma analizi yapilir.

o Fuar ve sergilere katilim, sponsorluk, drnek trinler, brosiirler vb. tanitim araglar

agisindan tutundurma arastirmasi yapilir.

8 Gerald Albaum, Jesper Strandskov, Edwin Duerr, Laurence Dowd,International Marketing and
Export Management 2° Ed. (Wokingham: Addison Wesley Publishing Company,1994) s. 132. '
85 Alan E. Branch, Elements of Export Marketing and Management (London: Chapman&Hall, 1990),
s. 35.

8 Tamer Cavusgil, “Guidelines for Export Market Research”, International Marketing Strategy. 3rd
Edition, Ed.:Hans B. Thorelli,S. Tamer Cavuggil, (Oxford: Pergamon Press, 1990, s. 285).

¥ Branch, a.g.c., s. 40-45.
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e Paketleme, {iriiniin sunumunun ayrilmaz bir unsurunu olusturdugundan arzulanan

satis hacmine ulagsmada paket tasarimi, kalite, hasara kars1 koruma vb. noktalar ele

alinir,

o Rakipler, fiyat, marka, Grin yasam egrisi vb unsurlar agisindan iiriin aragtirmasi

yapilir.
e Tagima olanaklarmin yeterliligi agisindan dagitim aragtirmast yapilir.
e Satislan arttirmaya yonelik bilgi teknolojilerinden yararlanma olanaklar1 incelenir.

o Alternatif dagitim kanallarinin analizi yapilir.

2.1. Pazar Arastirmas: Sekilleri

Pazar aragtirmasinda birgok yontem kullamlabili. Bu yontemlerden hangisinin
kullanilacagina iligkin segim, UrOnin niteligine ve ihracat nedeniyle Ongoriilen
potansiyel yurtdigt gelirleri ile baglantili olarak harcanacak paraya baglidir. Pazar
aragtirmasinda kullamlacak veriler birincil ve ikincil veriler olarak siniflandirilabilir.
Birincil veriler orijinal verilerdir ve pazar yerinde toplanir; bu verilerin elde edilmesi
pahalidir ancak giivenilir niteliktedirler. Ikincil veriler ise, basilmig bir kaynaktan
ornegin ¢esitli ihracat kuruluglari ve benzerlerinden elde edilebilir ya da ihracat
sirketinin kendi biinyesindeki verilerden elde edilebilir. Bu tiir veriler de giivenilir
niteliktedir. Ancak herhangi bir aragtirma analizi raporunda yanliy yorumlardan
kaginmak igin parametreler ¢ok dikkatli kurulmahidir. Ikincil veriler, birincil verilere

gore daha ucuzdur ve bu verilere her an ulagilabilir.®®

Pazar arastirmast agagidaki unsurlardan olugur®:

e Hedef pazar i¢in aragtirmaya yonelik amaglarin belirlenmesi,

Bilgi elde edilmesi i¢in siirecin tasarlanmas,

Gerekli bilginin toplanmast,

Verilerin analizi ve yorumu,

Elde edilen bilgilere dayanilarak karar alinmasi.

8 Aym, s. 52.
8 www.exportsource. ge.ca/cgi/bin/expkit 5.12.2000 tarihli internet sayfasi.




Pazar aragtirmasi iki sekilde yiriitilebilir. Bunlardan birincisi masa basi arastuma,

digeri ise alan aragtirmasidir.

2.1.1. Masa Bags1 Arastirma

Masa bast arastirmasi yayinlanmis ve yaymlanmamis kaynaklardan bilginin toplanmasi
ve analizini igerir. Bu aragtirma karmagsik ve zaman alict degildir. Yalnizca devlet
kuruluslarindan, ticaret ve sanayi odalarindan, yabanci elgiliklerden uluslararast
orglitlerden, ihracatt gelistirme kuruluglarindan, kitiphanelerden, dig ticaret

atageliklerinden ve diger kaynaklardan bilginin elde edilmesidir.*®

Bilgi teknolojisindeki gelismeler ile birlikte son zamanlarda internet ve gevrimigi veri
tabanlar: da pazar aragtirmasi ¢aligmalarinda yaygin olarak kullanilmaya baglanmugtir.
Ayrica, birgok devlet kurulusu da hazirlamig olduklarn raporlara ulagiimasini saglayacak
internet siteleri de hazirlamaktadir. Veri tabanlarina erisim pahali olmakla birlikte
arastirma igin zaman tasarrufu ve en giincel bilgilere ulasilmasini Saglar.91 Ayrica
iletisim faaliyetleri agisindan iyi donanmug tilkelerde pazar aragtirma g¢aligmalarinda
artan oranda bilgisayara dayali g¢evrimigi veri tabanlarindan da faydalamimaktadir.
Pazar bilgisi hakkinda g¢evrimigi kaynaklarin artan cazibesine ragmen bu veri
tabanlarinin kullammu oldukga pahalidir.”®* Eger giivenilir bilgi kaynaklari varsa ve
pazar hakkinda bilgiye sahip olmak isteniyorsa masa bag:1 aragtirma ¢ogu zaman gerekli
ve yararli bir aragtirmadir. Ancak pazarnin daha kapsamli ve daha etkin bir analizi
istenirse, masa bagt arastirmasi gereksinim duyulan bilginin sadece bir kismim

saglayabilir.”

2.1.2. Alan Arastirmasi

Alan arastirmasi, aragtirmanin pazar yerinde yilritilmesi strecidir ve yliz yiize

goriigmeleri, anketleri, telefonla gériigmeleri, yurt digina yapilan ziyaretleri igerir. Alan

% Tamer Cavusgil, Kiigiik Ve Orta Boy Isletmeler I¢in Thracat Pazarlama Arastirmas: Ceviren: Ali

Can Kavas, Ed.: Cevik Uraz, (Istanbul: Tirkiye Odalar ve Borsalar Birligi Yayuu, Mart 1997), s. 22.

"'Vern Terpstra, Ravi Sarathy, International Marketing 6th Ed. (Fort Worth: Dryden Press, 1994), s.

311.

2 Bernard Ancel, Bertrand Jocteu Monrozier, “Using Online Databases in a Cost Effective Way”,

International Trade Forum. Issue 4 (Oct-Dec. 1991), p.4. ‘

% Cavusgil, Kigik ve Orta Boy Isletmeler Igin Pazar Aragtirmas, s. 22 I
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aragtirmas: siireci pahali bir siiregtir ve ilk masa bag1 arastirma sonuglari ihrag edilecek
lrtin igin daha ayrintil1 aragtirilmasi gereken pazar potansiyelini tanimladigi durumlarda

faydali olacaktir, **

Alan aragtirmasi, masa bagt arastirmasinin bulgularini test ederken bilgi yetersizliginden
kaynaklanan bosluklani da doldurur. Alan arastirmasi sirasinda arastirmacilarin
kullanabilecekleri dort temel teknik vardir.”® Bunlar kisisel gorismeler, telefon

gorigmeleri, posta anketleri ve magaza kontrolleri olarak siralanabilir.

Kisisel Goriigmeler: Yz yize yapilan kigisel goriisme, gerek sektor gerekse tiiketici
diizeyindeki pazar aragtirmasinda genellikle en givenilir bilgi elde etme yontemidir.”®
Ayrica ihracat sirketlerinin pazan tamimak icin kisisel ziyaretlerde bulunmasi ve gesitli
goriismelerde bulunmast da {iriiniin pazar potansiyeli hakkinda bilgi verecektir.”” Bu
gorlismenin bir avantaji arastirilan (riinii tanitict ornek ve brosiirlerin gorisiilen
kimseye gosterilebilmesidir.”® Ancak amacin net bir sekilde belirlenmis olmas1, kimlerle
goriileseceginin belirlenmesi ve miimkiinse bu gorigmelerin 6nceden ayarlanmasi
sarttir. Yapilacak ziyaretlerin Griinin pazar potansiyelini artirmasini saglayacak sekilde
planlanmasi gerekir. Bu baglamda yurt diginda diizenlenmis fuar ve sergilere katilim

daha olumlu sonuglar verecektir. *°

Telefon Goriigmeleri. Bilgi toplama teknigi olarak telefon goriigmeleri az masrafli bir
yontem olmakla birlikte basarli bir sonug alabilmek igin iyi bir sunusu ve o iilkenin
dilini kusursuz bilmeyi gerektirir. Telefon goriigmeleri daha ziyade goriisiilen kisinin
temel ilgi alamini veya kisisel goriigme igin faydali olup olmayacagim tespit etmek
amacina yoneliktir. Ayrica bu yontem belli bir tretim alanindaki marka sayisini ve

dagitim kanallarinin yapisini tespit etmeye yarayabilir.

°! Branch, a.g.e., s. 52. .
% Nursun Beseli, Ihracatta Pazarlama ve Dig Pazar Aragtirmas: (Ankara: Ihracati Gelistirme ve Etiid
Merkezi,Mayis 1997). s. 35.

% Nursun Beseli, a.g.e., s. 35.

°7 Alan E. Branch, a.g.e.,s. 55.

%8 Nursun Beseli, a.g.e., s. 35.

% Alan E. Branch, a.g.e..s. 55.
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Posta Anketleri: Aragtirmacinin iilkesinden yonetilse bile posta anketi, yerinde pazar
aragtirmast olarak kabul edilmektedir. Posta anketi alan arastirmasi ydntemleri
igerisinde en ucuz ama en az giivenilir olanudir. Posta anketlerinde genellikle %10
civarinda dusiik yanitlama oram ile kargilagilacagindan anket sonuglar piyasay: tam

anlamiyla yansitmaktan uzak kalacaktir.'®°

Bu caligma, ihracat sirketinde galigan analiz igin yeterli niteliklere sahip elemanlar
tarafindan yapilabilecegi gibi, bu alanda uzmanlasmis bagimsiz bir sirkete de
yaptirilabilir. Bu sirketler, belirli endistriler ve tiretim alanlari hakkinda derinlemesine
bilgiler saglar ve karmagik istatistiki verilerin analizinde gerekli olan teknik yetenek ve
olanaklari sunar. Arastirma sirketinden faydalanmak pahali olmakla birlikte olusan
maliyet, ¢ogu zaman bir sirket igi arastirmacinin zaman harcama ve seyahatlm

kargilamak igin gerekli miktardan onemli 6lgiide az olabilir."®

Magaza Kontrolleri: MaZaza kontrolleri aragtirmacinin tiiketici piyasast hakkinda
magazalari inceleme yoluyla bilgi toplamasidir. Bu kontroller ¢ok yaral: bilgiler saglar.
.Bu yontemle perakende satig fiyatlari, rakip mallanin hangileri oldugu, raflarda
kapladiklan yer agisindan rakip mallarin oransal 6nemi, paketleme yontemleri, magaza

i¢i reklam kampanyast yontemleri hakkinda bilgi elde edilebilir. 102

Pazar arastirmasi sonucunda alman tepkiler ve bilgiler 1giginda uriinin kendisi,

ambalaj1, etiketi ve markast istenen niteliklere uyarlanmalidir. 103

2.2. Pazar Arastirmasma Iliskin Giderler

Pazar arastirmasina iliskin giderler ve izleyen basliklarda incelenecek olan tanitim
giderleri isletmelerin pazarlama maliyetleri kapsaminda ele alinabilir. Bilindigi gibi

pazarlama maliyetleri bir isletmenin pazarlama siirecini gergeklestirmek amaci ile

1% jhracat Pazar Aragtirmasina Giris (Introducion to Export Market Research) Tiirkgeye Ceviri Ali
Ruza Karacan, Oya Giirer, E. Ruhi Ormeci. (Geneva: International Trade Centre UNCTAD/GATT, 1983),
s. 201

' Aym, 5.201.

1% Nursun Begeli, a.g.e., s. 35.

193 Cevdet Baykal, “Turk Mal ve Hizmet Kalitesinin Arttirilmasi ve Marka Olusturulmasr”, Dig Ticarette
Durum. Say: 42 (Temmuz 99), s. 78.
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yapmus oldugu fedakarliklarin parasal ifadesidir. Bagka bir deyisle, malin iiretilip veya
satin alinip depoya kondugu andan, tuketicilere ulagtinlip paraya gevrilinceye kadar
gecen zaman stirest iginde yapilan giderleri igermektedir. Genis anlamli olan bu tanimda
pazarlama giderleri, yalniz satig giderlerini degil, aym1 zamanda satigla ilgili yonetim,
finansman ve genel giderleri de igcermektedir. Ayrica pazarlama giderleri tantminin
igerigine retimden dnce yapilan her tirlii pazar ve mamul tiirii aragtirmalari ile mamul

gelistirme giderleri de alinabilir. '

Pazarlama giderleri, tekdiizen muhasebe sisteminde faaliyet giderleri boliimiinde yer
almaktadir. Faaliyet giderleri ve finansman giderleri grubunda yer alan giderler
dogduklar1 anda yedinci gruptaki ilgili hesaplara kaydedilmekte, maliyet ¢ikartma
donemlerinde ve donem sonlarinda yansitma hesaplar1 araciligiyla sonug hesaplarina
aktarilmakta ve s6z konusu maliyet hesaplann yansitma hesaplar1 ile
kargilagtiriimaktadir. Giderlerin dogduklari anda kaydedildikleri maliyet hesaplar: hesap
planinda 7/A ve 7/B olmak tizere iki secenekli olarak diizenlenmistir. Hangi igletmelerin
hangi segenegi uygulayacaklari Maliye Bakanligi tarafindan g¢ikartilan Muhasebe
Sistemi Uygulama Genel Tebliglerinde belirtilmigtir. Tebliglere gore, bir onceki yil
aktif toplami 500 milyar liray1 ve net satiglar toplami 750 milyar liray1 agan Gretim ve
hizmet igletmeleri i¢in 7/A se¢enegi zorunludur. Ticaret isletmeleri ile bir onceki yil
aktif toplami 500 milyar liranin ve net satiglar toplam: 750 milyar liramn altinda kalan
altinda kalan iiretim ve hizmet isletmelerinden isteyenler giderlerin izlenmesinde 7/B

segenegini izleyeceklerdir. '

Bu durumda ihracat sirketlerinin faaliyetleri goz 6niinde bulunduruldugunda yukaridaki
tutarlart agma olasiliklar1 gok yiiksek oldugundan 7/A segenegini izleyecekleri agiktir.
7/A segeneginde giderler bilyiik defterde fonksiyon esasmna gore bolimlenirken, gesit
esasina gore boliimlenme yardimei defterlerde yapilmaktadir. Bu hesaplarda toplanan

giderler, “yansitma hesaplarr” araciligtyla sonug hesaplarmna aktarilmaktadir. 106

194 Nalan Akdogan, Pazarlama Maliyetleri ve Muhasebesi (Ankara: Gazi Universitesi Basmn Yaym
Yiiksckokulu Basimevi, 1982), s. 5.

195 (97,giil Cemalcilar, Nurten Erdogan, Genel Muhasebe 5. Bast (Istanbul: Beta Basim Dagitim, 2000), s.

478.
196 Sabri Bektore, Yilmaz Benligiray, Nurten Erdogan, Envanter ve Bilanco (Eskischir: Birlik Matbaasi,

2001), s. 222.
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Fonksiyon esasina gore bolimleme agagidaki gibidir:

71. DIREKT ILK MADDE VE MALZEME GIDERLERI

710. DIREKT iLK MADDE VE MALZEME GIDERLERI

711. DIREKT iLK MADDE VE MALZEME YANSITMA
72. DIREKT ISCILIK GIDERLERI

720. DIREKT ISCILIK GIDERLERI

721. DIREKT ISCILIK GIDERLERI YANSITMA
73. GENEL URETIM GIDERLER{

730. GENEL URETIM GIDERLERI

731. GENEL URETIM GIDERLERI YANSITMA
74. HIZMET URETIM MALIYETI

740. HIZMET URETIM MALIYETI

741. HIZMET URETIM MALIYETI YANSITMA
75. ARASTIRMA VE GELISTIRME GIDERLERI

750. ARASTIRMA GELISTIRME GIDERLERI

751. ARASTIRMA GELISTIRME GIDERLERI YANSITMA
76. PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLERI

760. PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI

761. PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI YANSITMA
77. GENEL YONETIM GIDERLERI

770. GENEL YONETIM GIDERLERI

771. GENEL YONETIM GIDERLERI YANSITMA
78. FINANSMAN GIDERLERI

780. FINANSMAN GIDERLERI

781. FINANSMAN GIDERLER]I YANSITMA

Bu hesaplar altinda agilacak gider gesitleri ise asagidaki gibidir:

Itk madde ve malzeme

Isci iicret ve giderleri

Memur dcret ve giderleri

Digaridan saglanan fayda ve hizmetler
Cesitli giderler

Vergi resim ve harglar

Amortismanlar ve tiikkenme paylar

N kW b= o

Finansman giderleri

ihracatta pazar arastirmasina yonelik olarak ortaya gikan maliyetlerin 7/A segenegine

gore izlenmesi durumunda ortaya asagidaki giderler ¢ikacaktr.
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Abonelik Ucreti: Pazar arastirmast sirasinda yurt digindaki pazar olanaklarini sunan
baz1 siireli yaymlara ve veri tabanlarina abonelik s6z konusu olabilir. Siireli yaymlarin
donemlik abonelik ticretleri pazar aragtirmas: giderleri iginde yer alabilir. Bu giderler
pazarlama islevinden dolayr katlanildigindan Pazarlama Satis Dagitim Giderleri
Hesabimin yardimcr hesabr olan Cesitli Giderler gider tiri altinda yer alan Egifim
Kiiltiir ve Yaym Giderleri alt hesab1 ad1 altinda agilacak olan Abonelik Ucretleri olarak

kayda alinabilirler.

Cesitli giderler, gider ¢esitleri hesaplarinin diginda kalan isletme faaliyetlerinin
siirdiiriilmesi igin gerekli olan giderleri kapsamaktadir. Sigorta giderleri, kira giderleri, |
yolluk giderleri, dava, icra ve noter giderleri, istirak pay1 ve aidat giderleri, cesitli

giderler gibi bu grupta yer alir'®. Cesitli giderler agagidaki gibi boliimlenebilir. 108

4. CESITLI GIDERLER

40. Sigorta Giderleri

41. Reklam ve Satiglari Tegvik Giderleri
42. Kira Giderleri

43, Sosyal Giderler

44. Egitim, Kultur ve Yayin Giderleri
45. Yolluklar ve Seyahat Giderleri

46. Ortak Giderlere Katilma Paylari

47. Mahkeme ve Noter Giderleri

48. Havale ve Tahsil Giderleri

49. Diger Cesitli Giderler

Veri tabanlarina abonelik sozkonusu oldugunda ise, veri tabam hizmetlerini sunan
sitketlerin bazilari, girig ticreti ya da sabit abonelik igin herhangi bir talepte

bulunmamakta, bu veri tabanlarmin kullanim igin miisterilerden kullamm bedeli

197 Nalan Akdogan, Orhan Sevilengiil, Muhasebe Sistemi Uygulama Genel Tebligine Gore Tek(}iizen
Muhasebe Sistemi Uygulamas: (Istanbul: Istanbul Serbest Muhasebeci Mali Miisavirler Odast Yayin,
1994), s. 589,590.

198 Akdogan, Sevilengiil, a.g.c., s. 589,590.
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almaktadurlar. Diger bazi sirketler ise, hizmetlerinin elde edilmesi ve bazi destek
hizmetlerinin sunulmasi igin aylik ya da yillik abonelik bedeli istemektedirler.'” Veri
tabanlarinin kullanimi araciligiyla yuriitilen pazar aragtirma ¢aligmalarinda ortaya gikan
kullannm giderleri ya da abonelik tcretleri de pazar aragtirmasi giderleri iginde yer
alabilir. Bu durumda veri tabanlarinin abonelik iicretleri ya da bunlarin kullanimi
nedeniyle ortaya ¢ikan giderler, Pazarlama Satiy Dagiim Giderleri Hesabinin
yardimct hesab1 olan Cesitli Giderler adli gider tiiriiniin altinda yer alan Egitim Kiiltiir
ve Yayin Giderleri alt hesabmnin altinda agilacak olan Abonelik Ucretleri olarak kayda

alinabilirler.

Seyahat Giderleri: Masa bagi arasgtirmasinda ya da alan aragtirmasinda pazar aragtirmast
yapacak kiginin yurt i¢indeki bir yere ya da yurt disginda hedeflenen tilkeye seyahati s6z
konusu olabilir. Bu durumda bir seyahat gideri, gidilen yere bagh olarak gehir ici,
sehirleraras1 veya tilkelerarast ulagim giderleri ve ayrica konaklama gideri ve giden
kigiye sirket tarafindan 6denecek yolluk soz konusu olacaktir. Bu giderler olustugu
tarihteki déviz kurunun ilke parasina gevrilmesi sonucu hesaplanacaktir. S6z konusu
giderler Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci hesab: olan Cesitli
Giderler adli gider tiriiniin altinda yer alan Yolluklar ve Seyahat Giderleri alt

hesabinda kayda alinabilirler.

Hedef Ulkeden Satin Alinan Dokiiman ve Hizmetlerin Bedeli: Pazar aragtirmasina
yardimci olmak iizere aragtirma yapilan iilkeden basili dokiiman ve yaymn alinabilir,
ihracatla ilgili diger sunulan hizmetlerden faydalanilabilir. Bu durumda bu dokiiman ve
hizmetlerin bedeli Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri hesabimin yardimer hesab:
olan Cesitli Giderler adhi gider tiriniin altinda yer alan Egitim Kiiltir ve Yaym
Giderleri alt hesabinin altinda agilacak olan Yabanci Dokiiman ve Yaynlar olarak
muhasebelestirilebilir. Faydalanilan hizmetler ise, aymi gider tiriiniin altinda yer alan

Egitim Giderleri olarak kayda alinabilir.

Terciime Giderleri: Hedef iilkedeki goriigmeler sirasinda terciimandan faydalamilmast

sozkonusu olabilir. Bu hizmetlerin bedeli ise, goriisme siiresine bagl olarak

199 Ancel, Monrozicr, a.g.c. S.4.
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degisecektir. Bu hizmetlerin maliyeti Pazarlama Satig Dagitim Giderlerinin yardimci
hesabt olan Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler adli gider tiiriinin altinda yer
alan Diger Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler alt hesabinin altinda agilabilecek
Terciiman Ucretleri olarak kayda ahnabilir. Ayrica brosiir, katalog vb. yaymlarn
yabanci dile ¢evrilmesi amaciyla yaptirilacak tercimelerde aym gider tiri altinda

muhasebelestirilebilir.

Disaridan saglanan fayda ve hizmetler, isletme faaliyetlerini yiiritmek, uretim,
pazarlama, ve diger hizmetleri ger¢eklestirmek amaciyla disaridan saglanan fayda ve
hizmetler (elektrik, su, gaz, bakim ve onarim, haberlesme, nakliye ile diger fayda ve

hizmetler) igin yapilan giderleri kapsar ve asagidaki gibi bolimlendirilebilir:'*°
3. DISARIDAN SAGLANAN FAYDA VE HIZMETLER

30. Elektrik, Su, Gaz Giderleri

31. Haberlesme Giderleri

32. Bakim ve Onarim Giderler1

33. Tageron giderleri

34. Pazarlama Faaliyeti ile ilgili Alinan Hizmetler
35. Damigmanlik Hizmetleri

36. Fason Imalat Hizmetleri

39. Diger Digaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler

Haberlesme Giderleri: Pazar aragtirmas sirasinda, hedef pazara gitmeden once hedef
iilkede cesitli baglantilarin kurulmasi, randevularin alinmast vb. s6z konusu olacaktir.
Kurulan iletisime bagli olarak haberlesme giderleri ortaya ¢ikacaktir. Bu giderler
Pazarlama Satis Dagitim Giderleri Hesabimin yardimci hesabi olan Disaridan

Saglanan Fayda ve Hizmetler adli gider tiiriniin altinda yer alacak ve goriigmenin

119 Akdogan, Sevilengiil, a.g.c., s. 588.
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niteligine bagli olarak agilacak Telefon Giderleri, Faks Giderleri, Posta Giderleri

olarak kayda alinabilir.

Numune Giderleri: Hedef tilkede gorugmelere gidilirken ihracatgimin yaninda iiriini
tanitmaya yonelik olarak gotirecegi numuneler séz konusu olabilir. Bu numunelerin
gider olarak tutar ise Girtiniin maliyetine esittir. Bu giderler, Pazarlama Satis Dagitim
Giderleri Hesabinin yardimci hesabi olan Cesitli Giderler gider tiiriiniin altinda
acilacak Reklam ve Satislar1 Tesvik Giderleri alt hesabinin altinda yer alan Numune

Giderleri olarak kayda almabilir.

Anket Giderleri: Pazar aragtirmas: sirasinda yabanci pazarn terciblerini ortaya koymak
tzere anketler yapilabilir. Bu anketlerin yapilmast ve analizi bir aragtirma girketine
verilmigse aragtirma sirketinin bu hizmeti karsiiginda alacagi iicret, Pazarlama Satis
Dagiam Giderleri Hesabimin yardimc: hesabi olan Disaridan Saglanan Fayda ve
Hizmetler gider tiirt altinda yer alan Diger Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler alt

hesabmmin altinda agilacak olan Arastirma Sirketi Ucretleri olarak muhasebelestirilebilir.

Anket ve analiz igletmenin kendi biinyesi iginde yapiliyorsa anketi yapan, veri girisi
yapan ve anket sonuglarinin analizini yapan g¢aliganlarin tGcereti ise Pazarlama Satis
Dagitim Giderleri Hesabinin yardinc: hesabi olan Memur Ucret ve Giderleri adl
gider tiiriiniin altinda yer alan Briit Ucretler alt hesabinin altinda Ayliklar olarak kayda

alinabilir. Masa bagi aragtirmasi yapan ¢aliganin maagi da ayni kapsamda ele almabilir.

3. ARACI [HRACAT SIRKETINE MAL TESLIMLERI

Ureticiden alinan mal ihrag edilmek tizere ihracat girketince teslim alimr. Araci ihracat
sirketi tarafindan teslim alinan mal ihra¢ edilmek tzere gerekli islemlere (6rnegin

ambalajlama, etiketleme vb.) tabi tutulacak ya da depolanacaktir.

Mal: teslim alan araci ihracat sirketi bu mali “maliyet bedeli’ni esas alarak
degerleyecektir. Vergi Usul Kanunu’nun 274. maddesi geregince isletmeler gerek
dogrudan dogruya satmak ve gerekse imal ederek satmak igin satin aldiklar1 ve bilango

giiniinde stokta bulunan mallari maliyet bedeli ile degerlemektedirler. Vergi Usul
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Kanunu’nun 262. maddesi maliyet bedelini iktisadi bir varligin elde edilmesi veya
degerinin arttirilmas: ile ilgili olarak yapilan odemelerle bunlara bagl her tirli
giderlerin toplami olarak tanimlamaktadir. Bu tamimdan hareket edildiginde maliyet

bedelinin agagidaki unsurlardan olustugu gorilmektedir:

e Fatura bedeli

e Tagima ve hammaliye giderleri

o Gumrik vergileri

e Tasima sirasindaki sigorta giderleri

e Varsa satin alimlarla ilgili vergiler (KDV harig)

Bu giderlerin diginda mal alimu igin kullanilmug kredilerin faiz ve komisyonlari da
maliyete eklenebilir. Isletme kredileri igin 6denen faiz ve komisyonlar ise dénemin

finansman giderleri olarak Kar veya Zarar Hesabina devredilecektir. '!

4. IHRACAT ISLEMLERINE YONELIK FIYATLANDIRMA

Ihracat islemlerinde sira fiyatlandirma islemine geldiginde birgok ihracatgimn yurt digt
pazarlarda rekabet etmesi igin gerekli olan araglara sahip olmadigi gérilmektedir. Bir
¢ok yoneticinin ve bilim adaminin uyarilarina karsin ihracatgilarin bityiik ¢ogunlugunun
kendi fiyatlandirma uygulamalarini basit olarak maliyetlere dayandirdigi, pazar ve
rekabete iligkin bilgiyi elde etmek ve kullanmak igin gerekli olan kaynaklar
kullanmadig1 goriilmektedir.!'? Bu nedenle yabanci pazarlarda bagarili olabilmek igin
thracatgilarin  Girinlerini rekabeti de goz Oniine alacak gekilde fiyatlandirmalan
gerekmektedir. Ancak ¢ogu ihracat¢i, maliyetleri ¢ok yiiksek oldugu i¢in ¢ogu zaman
rekabeti goz ard1 etmekte ya da kendi maliyetlerini bilmeyerek olmas: gereken tutarin
¢ok altinda saptayip buna dayali olarak zarara neden olabilecek bir fiyat tespit
etmektedirler. Bu nedenle ihracatgilarin kendi maliyetlerini dikkatli bir sekilde

belirlemeleri ve siki bir sekilde kontrol etmeleri ve eger mimkiinse diigiirme yoluna

1 Bektére, Benligiray, Erdogan, a.g.e.,s.100.
"2Matthew B. Myers, “The Pricing of Export Products:Why Aren’t Managers Satisfied With the
Results,” Journal of World Business. Vol. 32, Issue 3 (Fall 97), s. 277.
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gitmeleri gerekir. Ayrica optimum diizeyde fiyat olusturabilmek igin ihracat pazarindaki

rekabet kosullar1 hakkinda bilgi sahibi olmalidirlar.'™

Uluslararas: fiyatlandirma uygulamalarinda genellikle iig genel fiyat belirleme stratejisi

s6z konusudur: '

e Standart evrensel fiyatlandirma
* Yurti¢i ve ihracat fiyatim farklilagtiran ikili fiyatlandirma

e Pazar farklilastirmasina yonelik fiyatlandirma

Bu stratejilerden ilk ikisi uygulanmasi ve anlagilmasi kolay olan maliyete dayali

fiyatlandirma yontemleridir. Ugiincii strateji ise, talebe yoneliktir.

Standart evrensel fiyatlandirma, musteri kim olursa olsun aym fiyatin uygulanmasi
seklinde tanimlanabilir. Daha ¢ok 6zellikli tiriine sahip ve/veya diinya pazarlarinda tekel

konumunda olan firmalar tarafindan kullanilabilmektedir.

Ikili fiyatlandirma, ihracat fiyatlan ile yurt ici fiyatlan farklilastiriimasina dayanan bir

stratejidir.

Pazar farklilagtirmasina dayali fiyatlandirma, pazardaki dinamik kosullara gore ihracat
fiyatlandirmasinin yapilmasidir. Bu yontemi uygulayan isletmeler i¢in marjinal maliyet
stratejisi bir temel olusturur ve rekabetteki, doviz kurlarindaki ya da diger gevresel

etkenlerdeki degisikliklere bagli olarak fiyatlar degisebilir.

4.1. Fiyat Faktorleri

Ihracat fiyatinin belirlenmesi sirasinda hesaplamalara katkida bulunacak faktorlerin

agikca ortaya konmasi gerekir. Bu durumda fiyatlandirmada kontrol edilebilen faktorler

'3 Talat Orfaly, “Cost Management: Key to Competing in Foreign Markets,” International Trade
Forum.Issue 4, (1994),s. 31.

14 Czinkota, Ronkainen, a.g.c., s.339; Ruhi Giirdal, Schavet Giirdal, “Uluslararasi Pazarlamada
Fiyatlandurma Kararlan” Dig Ticaret Hazirlayan: Mustafa H. Colakoglu, ( Ankara: Kosgeb, 1996),s. 50.
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ve bagimsiz faktorler birbirinden ayrilmalidir. Kontrol edilebilen ve bagimsiz fiyat
faktorleri higbir zaman statik degildirler, zaman iginde degisebilirler. Bundan dolay:

fiyatlandirma kararlan: gegici niteliktedir ve siirekli olarak gézden gegirilmeyi gerektirir.

4.1.1. Kontrol Edilebilen Fiyat Faktorleri

Kontrol edilebilen fiyat faktorleri karar alictmin kendi karar ve ségeneklerinden

etkilenen veya degigen fiyat faktorleridir ve asagidaki gibi siralanabilir.

Uriiniin Maliyeti: Urtiniin tretilmesi ve ambalaj1 sirasinda ortaya ¢ikan gesitli maliyet
unsurlari (hammadde ve malzeme, isgilik, genel iretim giderleri, vb) bir 6lgiide
yonetimin kontroliine ve kararina baglidir, ancak tireticinin daha asagiya ¢ekemeyecegi

bir sinir1 da olustururlar.

Satis ve Dagiim Giderleri: Bir ihracat isleminde 6zellikle nakliye ve pazardaki diger
dagitim maliyetleri genellikle triiniin temel maliyetine gore 6nemli tutarlara ulagir. Bu
maliyetler ilke olarak nakliye segeneklerinin ve dagitim kanallarinin secimine bagl

olarak kontrol edilebilen bir nitelik tasirlar.

Pazarlama  Destegine Iliskin  Giderler:  Gelismis pazarlar ilk  satigin
gergeklestirilebilmesi ve titketimin stirekli kilinabilmesi igin reklam ve tutundurma
destegini gerektirir. Agikgast bu harcamalarn kim tstlenirse Ustlensin, biyiik tutarlara
ulagabilir. Dolayisiyla fiyatlarin tespiti sirasinda bu giderlerin belirlenmesi karlihigin

analizi agisindan 6nem tagimaktadir.

Ayrica reklam ve diger iletisim araglari da tiriiniin gekiciligini arttiran ve tiiketicinin
goziinde degerini arttiran veya azaltan faktorlerdir. Bu nedenle bu araglarin da maliyeti

g6z oniinde bulundurulmalidir.

Uriin Kalitesi ve Imaji: Kaliteli ve tiiketicinin ilgisini ¢ekecek degerli bir triintin
genellikle fiyati da yiksek olur. Gergekte kalite farkhliklari Griin maliyetindeki
degisikliklerden daha fazla olan fiyat farkliliklarini da beraberinde getirir.
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4.1.2. Bagimsiz Fiyat Faktorleri

Bagimsiz fiyat faktorleri ise karar alicinin kararlarindan etkilenmeyen unsurlari ifade

eder. Bagimsiz fiyat faktorleri agagidaki gibidir:

Hedef Pazarda Hakim Olan Fiyat Diizeyi: Bir ¢ok ihracatgi kendi fiyatlarini bagimsiz
bir sekilde olusturamadiklarini pazardaki fiyata kendilerini uydurduklarim diisiiniirler.
Thracat pazanndaki kar diizeyleri iiretim maliyetleri, dagitim kanalinda yer alan tiyelerin

kar hedefleri ve cesitli dagitim marjlar ve rekabetin etkileri tarafindan belirlenmektedir.

Pazardaki Arz ve Talep: Pazarda olusmus bir denge vardir. Bu alandaki degisiklikler
ani ve mevsim degisikliklerinde veya yeni ve degisik lriinlerin piyasaya sunulmasi ile
olusmaktadir.'”® Bu nedenle hedef pazarda yapilacak olan pazar aragtirmast mevcut
pazarin profilini ayrintili bir sekilde ortaya koyacaktir. Bu ise Giriiniin pazardaki giiglii
ve zayif yonlerinin belirlenmesine yardimci olacak ve pazardaki mevcut talebin
“gerektirebilecegi urinle ilgili degisiklikler maliyet unsurlarinda degismeye yol

agabilecek ve bu durum da ihracat fiyatina etki edebilecektir.''®

Rekabet: Rekabetin derecesi fiyat ve fiyat diizeylerini etkilemektedir. Yogun rekabet
fiyatlar iizerinde baski uygulamaktadir.''” Bu nedenle fiyatn, Griinin rekabet
edebilmesini saglayacak sekilde belirlenmesi ve degerlendirebilmesi gerekir. Bu ise kér
marjinin dilgiiriilmesi, dagitim iglemlerinin tutundurma ve tretimle ilgili dizenlemelerin

gozden gecirilmesi ile miimkiin olur. '®

4.2. Fiyatlandirma Yontemleri

Fiyatlar belirlenirken kontrol edilebilir ve bagimsiz fiyat faktorlerinin g¢ok iyi

belirlenmesi gerekir. Isletmeler i¢in ii¢ 6nemli fiyat politikast mevcuttur:

15 Costing and Pricing for Export: The Essentials for Small and Medium Sized Enterprises
(Geneva: International Trade Centre,1993), s. 50-51.

Y18 Branch, a.g.e.,. 5. 140 .

17 Costing and Pricing for Export s. 50-51.

1% Branch, a.g.e., s. 140
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4.2.1. Maliyete Gore Fiyatlandirma

En basit ve en fazla kullanilan fiyatlandirma yontemidir. Temel prensip olarak birim
Gretim bagina olugturulan maliyete kir marjimin eklenmesi ile elde edilir.!’® Bu
yontemde ihrag malinin fiyatlandirmasinda dig pazardaki rekabet fiyat1 yerine firmanin
kendi maliyetleri goz 6niine alinmakta ve di§ pazarda fiyat rekabeti yokmug gibi hareket

edilmektedir. Bu fiyatlandirma yontemi kendi iginde ikiye ayrilmaktadir:

J Tam Maliyete gore fiyatlandirma

. Degisken maliyete gore fiyatlandirma (Marjinal Maliyet)

Tam maliyetleme, bir Griniin tretimi ile ilgili biitiin maliyetleri g6z 6niinde tutan bir
muhasebe yontemidir. Tam maliyetleme yontemine gore ihracat isleminden elde edilen
kar ihracat satiglarindan ihrag (riiniinii biitiin tiretim maliyetlerini (dolayli ve dolaysiz
maliyetlerini de igeren) ve tretimle ilgili olmayan diger tretim dis1 giderlerin diigilmesi
suretiyle bulunur. Buna kargilik degisken maliyete gore fiyatlandirma yénteminde ihrag

malt ile dogrudan iliskilendirilebilen degisken maliyetler dikkate ahnmaktadir.'*°

Degisken maliyete gore fiyatlandirma yontemi ihracatcilar ig¢in tretim ve satig
maliyetlerinin dolaysiz maliyetlerini g6z 6niinde bulundurur. Dolayisiyla sabit faaliyet
giderleri, aragtirma geligtirme giderleri ile yurt igi pazarlama maliyetleri ihmal edilir.
Boylece ihracat¢i yurt digt pazarlarda rekabet edebilecegi sekilde ihracat fiyatlarim
asagiya gekebilir. '

119 yural Cekinmez, “fhracatta Fiyatlandirma ve Mobilya Dis Ticareti,” Dig Ticaret Hazirlayan: Mustafa
H. Colakoglu, ( Ankara: Kosgeb, 1996) s.376.

120 Fred Jacobs & Erncst Larkins, “Export Tax Incentives for Establishing Forcign Markets: An Analysis
of Marginal Costing Techniques,”, Accounting Horizons. Vol.12, No:4, December 1998. 5.378.
121 Czinkota, Ronkainen, a.g.e., s. 505-506.
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4.2.2. Talebe Gore Fiyatlandirma

Yeni bir teknolojinin Griini olarak ortaya ¢ikan ya da tekel kosullarinda pazara siiriilen
tiriinler igin s6z konusu olan bir fiyatlandirmadir. Bu tiir mamullerin fiyatlari talebe

bagli olarak belirlenir. "2

4.2.3. Rekabete Gore Fiyatlandirma

Rekabet fiyati, uluslararasi pazarda ya da tiriiniin satiginin diiginildiigi pazarda olusan
fiyattir. Bu tur fiyatlandirma yontemi giderek tiim diger yontemlerin 6niine ¢ikmaktadir,
cunkii ginimiizde fiyat bagimli degigsken olmaktan ¢ikmugtir. Rekabete gére
fiyatlandirmada dig pazardaki rekabet fiyat1 saptandiktan sonra bu fiyattan geriye dogru
hareketle Griiniin ihrag edilebilecegi fiyat elde edilmektedir. Malin pazar fiyatindan
cesitli dagitim birimlerinin kar marjlan, tagima, gimrikleme ve giimrikleme agamasi
sonrast ¢ikan her tirli gider ¢ikarildigi zaman rihtimda ya da fabrikada teslim rekabet
fiyat: elde edilir. Bu fiyat ihracatgi igin karar verme fiyatidir. Thracatgi kendi maliyetleri,
maliyetlerini diigiirme olanag, kir beklentisi ve diger unsurlan goz oniine alarak olusan

bu rekabet fiyatim benimseyecek ya da ret edecektir.'?

4.3. Fiyatlandirmada Doviz Kuru Etkisi

Ulkelerarast para birimi farkhiliklari ihracatgi agisindan 6nemli bir karmagiklik
yaratmakta ve 6zellikle ihrag fiyatinin hangi doviz kuru ile belirlenecegi sorusuna yanit
aranmaktadir. Thracat islemlerinde gogunlukla ithalatgilarin para birimi benimsenirken,
geligmis ilke ihracatgilar ise kendi para birimleriyle fiyatlandirma olanagina sahip
olabilmektedir. Ithalatgilarin para birimi ile fiyatlandirmada kur degisimlerinden
ithalatci daha az etkilenmekte ve bu nedenle kendi para birimlerini tercih etmektedir.
Ancak kurlar arasindaki degisimler hem ithalatginin hem de ihracatginin rekabet

avantajin1 onemli 6lgiide etkilemektedir. 124

122 Giirdal, Girdal,a.g.c., , s. 54-55.
123 Giirdal, Giirdal, a.g.e., s. 55.
124 Giirdal, Giirdal, a.g.c., s. 60-61.
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4.4. Uluslararasi Teslim Sekilleri

Ihracat  fiyatiun  belirlenmesine  iligkin  uygulamalar  uluslararasi  alanda
standartlastirilmaya ¢aligilmaktadir. Ihracat fiyati malin teslim sekline gore
degistiginden uygulamada ihra¢ malinin teslim yerini temel alan satig tiplerini igeren
Uluslararas1 Ticaret Odas1 tarafindan hazirlanan INCOTERMS’in fiyatlandirma
bigimleri esas alinmaktadir.'”> INCOTERMS’e gore teslim sekilleri asagidaki gibi

stralanabilir'*®:

Isyerinde Teslim (EXW-Ex Works): Saticinin yitkiimlilligiiniin en az oldugu teslim
seklidir. Satic1 yeri belirtilen igyerinde mallari alicinin emrine hazir bulundurmakia
teslim yiktmlilagiini yerine getirmis sayilir. Dolayisiyla mallarin teslim alinmasindan

sonra olugabilecek riskler aliciya ait olmaktadir.

Belirlenen Yerde Tasiyiciya Teslim (FCA-Free Carrier): Malin alicinin adint verdigi
yerde ve yine alici tarafindan ismi belirtilen tagtyiciya teslimi olarak uygulanan bu
teslim seklinde mallarin kayip ve hasar riski, tagima giderleri mallanin tagiyictya teslimi

ile aliciya geger.

Giivertede Teslim (FOB-Free On Board): Saticinin yikimliligi mallarin satig
sozlesmesinde belirlenen yiikleme limanindaki gemi bordasina aktarilmas: ile sona erer.
Mallar gemi kiipestesini gegtigi ana kadar olacak kayip, hasar riski ve giderleri satictya,
kiipesteyi gectigi andan itibaren aliciya aittir. Satic1 ihracat lisansimi almak, varsa ihracat

vergi ve harglanimi 6demek zorundadir.

Gemi Yaminda Teslim (FAS-Free Alongside Ship): Satict mallari rihtima veya
mavnalar iginde alicinin ismini verdigi geminin yammna getirmekle teslim

yitkiimliiligini yerine getirmis olacaktir. Bundan sonra ortaya gikacak her turli gider,

125 fhra¢ Fiyatinizi Nasil Belirliyorsunuz ? www.igeme. org. tr/tur/pratik/fiyat.htm 20.11.2000 tarihli

internct sayfasi ) )
126K erim Banar, Yatirim Islemleri ve Muhasebesi (Eskischir: Anadolu Universitesi Yayinlan, 1998), s.

26-28.
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kayip ve hasar rizikosu aliciya aittir. Burada FOB’un aksine alici ihracat lisansini

almak, varsa ihracat vergi ve harglarim 6demek zorundadir.

Mal Bedeli ve Navlun (CFR-Cost and Freight): Satici, mallan belirlenen varis yerine
gondermek i¢in gerekli biitin giderleri ve navlunu 6demek zorundadir. Ancak mallarla
ilgili kayip, hasar riski ve giderlerde goriilebilecek artig yitkkleme limaninda mallarin

gemi kiipestesini gectigi andan itibaren saticidan aliciya devredilmis olur.

Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun (CIF- Cost, Insurance and Freight): Satici, mallar
belirlenen varig yerine gondermek igin gerekli bitun giderleri, navlunu 6demek ve
tagima sirasinda olusabilecek kayip, hasar riskine kargt mallari sigorta ettirmekle
yukimlidir. Ancak mallarla ilgili kayip, hasar riski ve giderlerde gorilebilecek artis
yikleme limaninda mallarin gemi kiipestesini gectigi ana kadar saticiya ait olup,

mallarin gemi kiipestesini gegtigi andan itibaren soz konusu riskler aliciya ait hale gelir.

Tasima Ucreti Odenmis Olarak Teslim (CPT-Freight Paid To): Kombine tagima,
konteyner, treyler veya feribotlar dahil her tirli tastma modelleri igin kullamilan bu
teslim seklinde satici, mallar1 belirlenen varig yerine gondermek igin gerekli biitiin
giderleri ve navlunu 6demekle yikumliidur. Mallarla ilgili olarak ortaya ¢ikan kayip,
hasar riski ve giderlerde goriilebilecek artig CFR teslim geklinde oldugu gibi yiikkleme
limamnda mallarin gemi kiipestesini gegtigi andan itibaren degil, ilk tastyiciya teslim
edildigi anda aliciya gecer. Satici mallarin belirlenen yere gotiiriilmesi igin tagima
sozlesmesini yaptig1 kigiden alacagi belgeyi ibraz etmekle teslim yikiimlaliigiini yerine

getirmis olur.

Tasima Ucreti ve Sigorta Odenmis Olarak Teslim (CIP- Freight and Insurance Paid
To): CIF Teslim seklinin farkhi bir uygulamasi olan CIP’de sadece deniz yolu

tagtmacil151 degil, tagima aracinin tiiriine uygun olarak sigorta yaptirilacag: kabul edilir.

Stmirda Teslim (DAF- Delivered At Frontier): Bu teslim geklinde saticinin
yikiimlilagi iilke sinirinda veya giimrik kapisi oniinde mallart alicinin emrine hazir

bulundurmaktir.
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Gemide Teslim (DES-Delivered Ex Ship): Sadece deniz ve igsu tasimacilifinda
kullanlan DES’de satici, mallari belirlenen varis limaminda, geminin bordasinda
alicinin emrine verir. Mallar bu noktaya kadar taginana kadar tiim gider ve riskler
satictya aittir. CFR ve CPT’den farky, saticinin mallari varig limaninda alicinin emrine
sundugu ana kadarki kayip, hasar riskleri ve gider artiglarini da istlenmek zorunda

olmasidir.

Giimriik Vergisi Odenerck Rihtinda Teslim (DEQ- Delivered Ex Quay): Nehir ve
deniz tagimacilifinda kullanilan bu teslim geklinde satici, mallan satis sozlesmesinde
belirlenen varis limaninda, rihtim iizerinde gimriik giris iglemleri tamamlanmis olarak

alicinin emrine sunar.

Giimriik Vergisi Odenmeksizin Teslim (DDU- Delivered Duty Unpaid): Bu teslim
seklinde mallanin ithalatgi tlkede belirtilen yerde hazir bulundurulmasiyla saticinin
teslim yitkiimliligi yerine getirilmi olacaktir. Ithalatta alinan vergi, resim ve diger
paylar hari¢ olmak iizere satici, mallarin bu noktaya getirilmesi ile ilgili tiim risk ve
masraflarla birlikte giimriik formalitelerinin yerine getirilmesinden dogan risk ve

giderleri de iistlenmek zorundadir.

Giimriik Vergisi Odenmis Olarak Teslim (DDP-Delivered Duty Paid): Mallann
ithalate1 iilkede belirlenen yerde hazir bulundurulmasiyla, saticinin teslim yukiimliligi
de yerine getirilmis olacaktir. Burada DDU’dan farkli olan satici gimritk vergisi dahil

tim risk ve masraflar: tistlenmektedir.

4.5. Araci Ihracat Sirketlerinde Thrag Fiyatimin Belirlenmesi

Fiyatlandirma islemlerinde her teslim bigimine iligkin olarak fiyatlar ayn ayn
hesaplanmaktadir. Fiyatlandirma sirasinda onemli olan, malin fabrikadan ithalatginin
iilkesindeki tiiketiciye ulagincaya kadar biitiin maliyet bilegenlerinin ayrintil1 olarak goz

oniinde tutulmas: gerektigidir.
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Araci ihracat sirketi, ihra¢ edilecek malin alimindan sonra ihrag edebilmek igin bazi
maliyetlere katlanacaktir. Bu maliyetlerden malin ihracat fiyat: iginde yer alanlar ise

asagidaki gibi siralanabilir.

Uriiniin Fabrika Cikig Maliyeti: Uretilen tiriinlerin maliyetine uretici igletmenin kendi
kar marjin1 eklemesi ile ihracat iin teslim edilecek mallarin fiyat: elde edilebilir. Ancak
bazt durumlarda ihracat yapilacak ilkedeki titketici davramslari, ve standartlardaki
farkhliklar gibi nedenlerle tirinde yapilmasi gereken uyarlamalar séz konusu olabilir.
Bu uyarlamalar, malin maliyetinde degisiklie neden olacagindan dolayi iiriiniin

ihracatgiya teslim fiyatini da etkileyebilecektir.

Ambalaj Giderleri: Ambalaj giderleri genelde ureticinin sunmus oldugu malin teklif
fiyat1 iginde yer almaktadir. Ancak mal dokme veya ambalajsiz alinmigsa ya da mali
ayri bir ambalajla satmak gerekiyorsa bu durumda ambalaj giderlerinin de g6z oniinde
tutulmasi ve birim bagina diigen ambalaj giderinin fiyata eklenmesi gerekir.'*” Yurt dist
nakliye icin yapilacak ambalajlamanin maliyeti Griniin niteliine, gidecegi yere ve
nakliye sekline bagli olarak degigir. Bu nedenle ambalaj giderlerinin makul olgtlerde

olmasi gerekir.

Etiketleme ve Isaretleme Giderleri: Paketler iizerinde yer alan etiketlerde mal tanrtici
bilgiler yer alir. Etiketlerin gerekli bilgileri kapsayacak sekilde yabanct dilde basilmasi
gerekir. Uriiniin ihrag fiyati belirlenirken bu maliyetlerinde géz éniinde tutulmasi

gerekir. 1%

Tasima Giderleri: Malin bulundugu yer, yikleme yapllacak limana, garaja veya
havaalanina uzak ise, bu malin yﬁkléme yerine nakli gerekecektir. Bu tir giderler
ozellikle malin denizyolu, demiryolu veya havayoluyla nakliyesinde yikleme yerine
kadar tasinmasinda soz konusudur. Ihrag edilecek mal, karayolu tagimasiyla gidecekse

mal dogrudan fabrikadan ya da depodan alinacagi igin ek bir nakliye gider_i

2Tyww.igeme.org.tr/tur/pratik/fivat.htm 20.11.2000 tarihli intemet sayfas:
128 \wwiv. malaysiacxports.comv/inexll, L.cost.calculation. htm, 26.09.2000 tarihli internet sayfast
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olmayacaktir. Genelde kamyon/tir bagina licret alindiginda, tasima icreti meveut mal

miktarina boliinerek birim nakliye gideri hesaplanmaktadir.

Yiikleme Bosaltma Giderleri: Malin tasinacag: araca yiikleme, ya da aragtan bosaltma
giderleri 6zellikle biyiik kapasiteli teslimlerde 6nem kazanmaktadir. Malm yiikleme,
bosaltma ucretleri hacim, agilik, adet gibi esaslara baglanabilmektedir.'® Eger

yiikleme aligilmigin disinda uzun ya da agir ise ilave bir iicret de 6denebilir.'*

Vade Farki Giderleri: Kredili satiglarda vadeye gore uriiniin fiyatina eklenecek vade

farklar: konusunda ihracatgi, satig politikasina ve mali yapisina gore karar vermelidir.

Thracat bedeli tahsil edilinceye kadar ihracat sirketi kendi calisma sermayesinin bir
kismini ithrag malina baglamis olacagindan fiyat saptarken vade farkini miigterinin de
benimseyecegi bir tutarda yapmak igin en uygun yol, o tilkedeki teklif edilen vadeye
karsiik gelen faiz hadlerini esas almaktir. ' Dolayisiyla satis fiyat: bu gahisma

sermayesinin maliyetini kapsayacak miktar1 da igermelidir. **?

Faiz ve Komisyon (Finansman) Giderleri: Thracat sirasinda veya ihracattan sonra
kullanilan ihracat kredilerin maliyetleri de mal tutarina eklenecektir. Ayrica, bankalarin
ihracat hizmetlerinden dolay1 ihracat bedelleri tizerinden almig olduklan: kargiliklar da

ihracat fiyatin etkileyen unsurlar arasinda yer alir.

Belge Giderleri: Thracat igin tescil, lisans ruhsatname gibi belgelerin temini igih yapilan
giderler, konsolosluk tasdikleri, menge sahadetnamesi, dolagim belgesi vb dokiiman
giderleri, bunun yaninda bitkisel ve hayvansal uriinlerin ihracinda istenen belge ve
rubsatnameler igin yapilan giderler ve benzerleri bu bashk altinda maliyete dahil

edilmektedir.

12 www.igeme.ore. tr/tur/pratik/fiyat. htm 20.11.2000 tarihli internet sayfasi
130 www.malaysiaexports.com/inexll. 1 cost.calculation.htm. 26.09.2000 tarihli internct sayfast
131 www.igeme.org. tr/tur/pratik/fivat. htm 20.11.2000 tarihli internet sayfast
132 wwiw malaysiacxports.com/inexll. 1 cost.calculation htm. 26.09.2000 tarihli internet sayfast.
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Genel Giderler: Direkt ihrag edilecek malla ilgili 6lgme, tartma, analiz, ekspertiz

giderleri, gozetim firmalarina verilen ticretler bu giderler kapsamindadir.

Navlun (Freight): Bu giderler mallarin ithalatg1 iilkeye tasinma giderleridir. Navlun
hesaplamas: maliyet kalemlerinin 6nemli bir kismim olusturmaktadir. Bu nedenle

birime diigen navlun miktarim bulmak igin hesaplamalarin dogru yapilmast gerekir.

Yurt Disi Acente Komisyon Giderleri: Yurt diginda firmanin temsilciligini yapan, firma
adina firmanin islerini takip eden ya da aracilik yapan firmalara 6denen giderler de

maliyete katilmalidur.

Sigorta: Istendigi taktirde mallar sigorta yaptinlabilir. Malin cinsine ve sigorta

kapsamina gore odenecek sigorta ticreti degisebilmektedir, >

Yukarida agiklanan giderler genel gider kalemleridir. Ancak bu giderlerin diginda
gorinmeyen bir ¢ok gider kalemi s6z konusu olabilir. Bu giderlerin hesaplanmast ¢ok

zor olmaktadir. Bu nedenle genellikle karin igerisinde eritilmektedir.

Gorinmeyen gider kalemlerine 6rnek olarak; yurt i¢i ve yurt disi teminat mektubu
masraflar,, komisyon 6demelerinde doviz alig ve doviz satig kur farklari, kamyonun

bekleme iicretleri, satilan malin cinsine gore fon kesintileri orek olarak verilebilir. **

ihracatta fiyat belirleme asamalar1 ise asagidaki gibi ele ahinabilir:">*> Ayrica bir Griniin
bir tilkeden diger bir iilkeye ihrag edilmesi ile ilgili olarak ihracatg1 ve ithalatgi tlke

agisindan fiyatlama modeli Sekil 2°de gosterilmistir.

133www.igeme.org. tr/tur/pratik/fiyat htm 20.11.2000 tarihli internet sayfast

134 Davut Aydin, Dig Ticaret Islemlerinin Muhasebelestirilmesi Ed:Niivit Oktay (Eskisehir, Anadolu
Universitesi Acitkogretim Fakiiltesi Yayinlan, Yayin no: 822, 1998), s. 130.

135 Costing and Pricing for Export, s.60.
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4. Yikleme giderleri
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-12. Thracatgimin kan
1-12 FOB fiyats
13. Sigorta ve polige tcretleri
14. Deniz veya hava tagima ticretleri
15. Liman/demiryolu/havalimani iglem tcretleri
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16. Vans yerinde bosaltma giderleri
17. Ithalat giimriik vergi ve harglan

18. Giimriik komisyoncusu bedeli
1-18 Vans maliyetleri
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20. fthalatginin kar marjt
21. Toptancinin kar marji

22. Perakendecinin kar marji
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Sekil 2. Fiyatlandirma Modeli

www.igeme.org tr/tur/pratik/fivat. htin 20.11.2000 tarihli internet sitesi

4.5.Transfer Fiyati
Biyilk sanayi kuruluslar ve holdinglerin ihracat faaliyetlerini gergeklestirmek amactyla

kurulan ihracat sirketlerine yapilan mal teslimlerinde transfer fiyatlart uygulanacaktir.
Transfer fiyati, aym isletmedeki bir bolimin diger boliime saglamis oldugu mal veya
hizmetler i¢in sunmus oldugu fiyat olarak tammlanabilir.”*® Transfer fiyatt her iki
birimin gelirini etkiler, yani; satig1 yapan alt birim igin gelir yaratirken, satin alan birim
icin ise satin alma maliyeti yaratir."”’ Bir isletmenin yatirim merkezleri oldugu kabul
edilen iki farkli bslimi oldugu kabul edildiginde, bir bolimiin diger boliimii tarafindan

kullamlip nihai uiriin haline getirildikten sonra satilan bir parga tiretilmesi durumunda

136 Maurice Hirsch, Advanced Management Accounting (Massacchusetts:PWS Kent Publishing, 1988)
s. 571.

137 Charles Horngren, George Foster, Srikant Datar, Cost Accounting, A Managerial Emphasis 9™ Ed.
(New Jersey: Prentice Hall, 1997), s. 904.
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tiretim bolimiiniin satin alma bolimine parga igin yikledigi fiyat her iki bolumin de
gelirini etkileyecektir. Isletme agisindan bakildiginda ise, nihai tiriiniin kiri o Griiniin
diga satilmasi i¢in uygulanan fiyattan, o Grlinii tretmek i¢in katlanilan maliyetlerin
dustilmesi sonucu bulunacaktir. Her boliimiin kar1 ise bir boliimiin digerine nihai Griiniin
parcast icin fazla ya da az ddemede bulunulmas: sonucu degigse bile sonugta igletmenin
kar1 pesin yapilan giderler degismedigi igin aym kalacaktir."® Ihracat iglemleri ele
alindiginda bir sirketler toplulugunda yer alan tiretim ve dis ticaret sirketlerinin ihracata
yonelik olarak birbirleri arasinda yapacaklari alis veriglerde uygulanacak fiyat transfer

fiyat1 olacaktir.

Transfer fiyatlarinin belirlenmesinde uygulanan {i¢ yontem s6z konusudur. Bunlar,
pazara dayal1 transfer fiyati, maliyete dayali transfer fiyati, anlagmaya dayali transfer

fiyatidir.

Pazara Dayali Transfer Fiyati: Pazar fiyatlan satigi yapan birimin Unind igin dis
pazarda satacagi fiyat ya da alimi yapan birimin tiriinii piyasadan almas: igin 6deyecegi
fiyat olarak tanimlanabilir."*® Dolayisiyla iist yonetim, isletme igi fiyat igin pazardaki
benzer iriniin fiyatim ya da o birimin isletme digt miusterilere uyguladig: fiyat:

secebilir.

Maliyete Dayali Transfer Fiyati: Ust yonetim, tiriiniin tiretilmesi sirasinda ortaya gikan
maliyetlere dayanarak bir transfer fiyati saptayabilir. Omnegin degisken uretim
maliyetlerine ya da tiim uretim maliyetlerine dayanilarak fiyat saptanmasi gibi. Tam
tiretim maliyetleri, diger isletme fonksiyonlar1 da dahil olmak lizere aragtirma
gelistirme, tasarim, pazarlama, dagitim, miigteri hizmetleri gibi tiim Gretim maliyetlerine
dayamlarak saptamr. Maliyete dayali transfer fiyatinda kullamlan fiyatlar fiili ya da

biitgelenen maliyetler olabilir.

Anlasmaya Dayali Transfer Fiyati: Transfere konu olan malin pazar fiyat: (eger varsa)

transfer fiyatmn (st smirim ve birim degisken maliyeti de alt smirni olusturacaktir.

138 Hirsch, a.g.e..s. 577.
3% Aym, s 578
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Dogal olarak alict bolim miumkiin oldugu kadar pazar fiyatinin altinda almaya
¢abalarken, satic1 bolim de mimkin oldugu kadar pazar fiyatina yakin bir fiyattan satis
yapmaya calisacaktir. Dolayisiyla bu aralik arasinda pazarliga dayali yap11acak"' anlagma
ile transfer fiyat1 belirlenebilir. Anlagmaya dayali transfer fiyatlar pazar fiyatlar sirekli
dalgalanma gosterdigi zaman uygulanmaktadir. Anlagmaya dayanan transfer fiyat: satigt
veya alig1 yapan taraflar arasinda yapilan pazarlik siirecinin bir sonucu olarak ortaya

cikar.

Ideal olarak segilen transfer fiyatlandirma yontemi, her alt birim yoneticisinin biitiin
isletme i¢in optimal kararlar almaya yoneltmelidir. Biitin yonetim kontrol
sistemlerinde, transfer fiyatlari igletmenin stratejilerine, amaglarina ulagmaya yardimci

olmali ve yapistyla uyumlu olmalidir.*®’
5. THRACATTA YURTDISI TANITIM FAALIYETLERI VE TANITIM GIDERLERI

Ihracatta tanitim faaliyetleri, dogrudan ya da dolayli yéntemlerle alicilarin ihrag malmin
alinmasi igin ikna edilmesine yonelik faaliyetleri kapsar. Asagidaki nedenlerden dolay:

tanitima gereksinim duyulur'*':

e Yurtdisindaki pazarlarda mevcut tiriinlerin veya hizmetlerin satiginin desteklenmesi,
e Pazar igin yeni olan tiriin ya da hizmetin tanitim1 ve satiginin saglanmast,

e Ihracatcimin organizasyonu, pazardaki amaglari vb konularda kullamcilan

bilgilendirmek.

Ihrag edilen mallar ile diinya ¢apinda bir imaj olugturmak i¢in ¢ok uzun ve karmasik bir
reklam ve tanitim siirecinin izlenmesi zorunlu olmaktadir. Tim diinyaca tanmnan biitiin
onemli diinya markalarina bakildiginda bu markalarin hepsinin tamitim faaliyetlerine

buyiik biitgeler ayirdiklar, biitiin organizasyonlara sponsor olduklari gérulmektedir.142

19A1j Kartal, Yonetim ve Maliyet Muhascbesi II (Eskischir: Birlik Ofsct ve Yayincilik,2001), s. 109-
114 ve Horngren, Foster, Datar, a.g.c. s. 905.

! Branch, a.g.c., s. 68.

?Baykal, “Tiirk Malinin ve Hizmet Kalitesinin Arttinlmasi ve Marka Olusturulmasy,” s. 69.
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S.1.Yurtdisi Tamitim Faaliyetleri

Ihracatta iiriiniin tanmittimina yonelik faaliyetler asagidaki unsurlardan olusur:

Yabanci Dilde Kataloglar: Thracata yonelik olarak hazirlanan kataloglarin alic1 ve satici
arasindaki boslugu doldurmasi gerekir. Dolayisiyla dikkat ¢ekmeli ve iiriin hakkinda
gerekli bilgiyi ornegin, renk, boy, pakette bulunan miktar, kabul edilen 6deme sekilleri
vb) vermelidir. Katalogda fiyatlar agikga gosterilmeli ve bu fiyatlar teslim gekillerine
gore ayrica belirtilmelidir. Hazirlanacak katalog, dikkat ¢ekici ve alic1 igin cazip olmali,
ihracatglyt diinya pazarlarina tagiyacak nitelikleri olmalidir. Ayrica ihracat¢min ihrag
ettigi malin markasinin biitiin diinyada anlagilabilir nitelikte olacak gekilde belirlenmis
olmas1 gerekir. Ihracat i¢in bu tiir bir katalogun hazirlanmasi kolay degildir. Bu ¢aligma,
yerli pazarlar i¢in hazirlanan katalogun sadece yabanci bir dile ¢evrilmesinden ibaret

olmamalidir,'*?

Isletmeyi Tanitan Yaywnlar: Sirket gazeteleri de 6nemli bir tamtim aracidir. Bu tiir
yayinlar girketin bagarilari, yeni haberler, yurtdisindaki satis performans: hakkinda
caliganlarii bilgilendirirler. Bir ¢ok sirket kendi tlkelerinde kendi yaymlarini hazirlar.
Ayrica, ihracat faaliyetleri iyi diizenlenmis olan bazi sirketlerin ayri yurt dis1 baskilar

da vardir. '

Filmler Slaytlar: Dis pazarda ilgili en iyi tanitim araglarindan birisi de tanitic filmler
ve slaytlardir. Bu tiir araglar alicilar igin saticinin faaliyetlerini agiklamada onemli bir
islevi yerine getirirler. Teknolojik gelisme ile birlikte kisisel bilgisayarlar da tanitim

amaci ile kullanilabilmektedirler.!®’

Ticaret Fuarlari ve Sergiler: Ticaret fuarlari ve sergiler bazi endiistriler ve tlkeler
acisindan buyiik onem tastyan tamtim araglanidir. Ticaret fuarlart bir gok ireticinin

triinlerinin sergilenmesinde biiyikk 6nem tagr.!*® Bilindigi gibi ticaret fuarlan ve

143 Albaum, Strandskov, Duerr, Dowd, a.g.e.,.s. 378-379.
144 Aym, 5., 380.

15 Ayni, s. 381.
16 Ayny, s. 381.
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sergileri belirli ve onceden saptanmug bir zaman araliginda mal ve hizmetlerin ticari
amagla sergilendigi, saticilarla potansiyel abicilarin kargi karsiya geldigi ve yeni is
baglantilarinin kuruldugu fiziksel mekanlardir. Fuar ve sergiler bir araya getirme, tiriin
sunumu, alicimin tepkisinin olgiilmesi, potansiyel misterilerin saptanmasi, rekabeti
izleme, yeni dagitim kanallari bulma gibi islevleri yerine getirirler.'*” Bu fuarlar genel
olarak ya genig anlamda iyi organize edilmis yillik olaylar ya da 6zel grup ya da
endistriler igin diizenlenebilirler. Bu fuarlar sadece biiyiik sirketlerin prestij, imaj
yaratma ve yeni Urinlerini piyasaya sturmeleri igin degil; ayn1 zamanda diisiik maliyetle

mallarin tanittmini saglayamamms yeni firmalar igin de uygun ortam yaratirlar,'*®

Satin Alma Noktast Malzemeleri: Kozmetik, kagit mendil gibi paketlenmis mallarin
ihracatgilar satin alma noktalan olusturarak mallarinin ihracat yapilacak ulkedeki

tanitiminu ve satigini gergeklestirmeye caligabilirler.

Tiiketici Tanmitim Malzemeleri: Tiketim mallarinin uluslararasi pazarlamacilar biitiin
diinyada satiglar1 artttrmak igin subeleri, ortaklart dagitimcilart araciligiyla gesitli
tutundurma araglarmi kullanmaktadirlar. Ornegin, deneme iiriin, aym fiyata daha fazla

{iriin satma vb. *#¥

Reklamlar: Reklam, sirket mesajlarinin medya araciligiyla bir bedel karsiliginda
iletilmesi olarak tammlanabilir. Dolayisiyla hedef pazarin radyolarina, reklam
panolarina, dergilerine, televizyon ve sinemalarina reklam verilebilir. 1% Reklamin
amaglarina ulagmadaki etkinligini degerlemede bir ¢ok tilkedeki medyanin yeteneginin
benzer oldugu goriilmektedir. Ornegin iriiniin nerede ve hangi fiyata bulunabilecegi
konusunda gazeteler uygun goriiliirken, dergiler 6zel tercihleri bulunan tiketicilere ya
da diriin hakkinda 6zel agiklamalar gerektiren tanimlar s6z konusu oldugu zaman uygun
olacaktir. Uriin 6zellikle mekanik nitelikli ise ya da kullammindaki kolaylik tiiketicilere
gosterilmek isteniyorsa televizyon ve sinema uygun olacaktir.”! Hedef ilkede

yapilacak reklam o ilkenin ekonomik, sosyal, kiiltiirel, yasal ve politik faktorlerine

147 Trade Secrets, s. 34.

148 Albaum, Strandskov, Duerr, Dowd,a.g.e., s. 381-382.
199 A Thaum, Strandskov, Ducrr, Dowd, a.g.e., s. 382.

150 Terpstra, Sarathy, a.g.c., s. 608.

151 Albaum, Strandskov, Duerr, Dowd, a.g.e., s. 389.
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bagl olarak farklilik gdsterecektir. Yapilacak reklam g¢alismalarinda oncelikle tanitimi
yapacak reklam ajans1 segilerek iletiimek istenen mesaj belirlenecek, daha sonra bu

mesajin iletiminde kullamlacak medya araci segilecektir. **

5.2. Tamtim Giderleri

Ihrag edilen iriine iligkin tamitim giderleri, mal ve hizmetlerin pazarlanmast igin yapilan
iglevlere iligkin giderlerden olugmaktadir. Dolayisiyla pazarlama giderleri olarak

153

mubhasebelegtirilmesi gerekmektedir.””” Tamitim giderlerinin baglicalart agagidaki gibi

siralanabilir:

Yurt Dist Kira Giderleri: Yurt digi tanitum faaliyetlerinin bazilari (6rnegin yabanci dilde
katalog bhazirlama gibi) isletmenin kendi ilkesinden yuritilebilir. Ancak baz
faaliyetlerin ise bizzat hedef iilkede gerceklestirilmesi gerekir. Bu nedenle ihracat
sirketleri, tanitim faaliyetlerini gerceklestirmek amaciyla yurt diginda mal ticaretine
yonelik faaliyette bulunacak sirket kurabilir ya da depo ve magaza agabilirler. Buna
iligkin olarak agilacak ofis depo, magaza ya da sube ile ilgili olarak ortaya ¢ikabilecek
en Onemli gider unsuru kira giderleri olacaktir. Bu kira giderlerinin ilgili doneme ait
tutarlarni Pazarlama Satiy Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci hesab: olan Cesitli
Giderler adli gider tirine ait Kira Giderleri alt hesabinin altinda agilacak olan Yurt

Dis1 Kira Giderleri adli hesapta muhasebelestirilebilirler.

Fuar ve Sergilere Katihm Maliyetleri: Fuar ve sergiler yurt disinda ve yurt iginde
diizenlenebilir. Yurt disinda diizenlenen fuar ve sergilere katilim i¢in s6z konusu

olabilecek maliyetler agagidaki gibi gergeklesebilir >*:

e Stand kiras:
e Stand ingast
e Stand dekorasyonu

e Elektrik, su, telefon vb

152 Terpstra, Sarathy, a.g.c., s. 612.

153 Nalan Akdogan, a.g.c.., s. 5.

134 Atila Bagnagik, Suat Yavuz, Belgelerle Uygulamah fhracat Tesvikleri ve Destekleri (Istanbul:
Bilim Teknik Yayinevi, 1998), s. 478.
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e Hostes ve tercimanlik hizmetleri
e Nakliye

e Gumrikleme

o Sigorta

® Personel giderleri

e Katalog ve diger tanitim giderleri

Uluslararast nitelikli fuar ve sergilerin yurt iginde diizenlenmesi halinde ise, yukarida
sayilan giderlere ek olarak (glmriik giderleri hari¢ olmak iizere ) asagidaki giderlere

katlanilmasi s6z konusu olacaktir:

e Yurt dig1 tanitim giderleri
- Gazete ve dergi ilanlart
- Radyo ve televizyon reklamlari
- Afis brogiir vb.

e Yabanci davetlilerin yol giderleri .

e Seminer, konferans panel ve 6diilli yarigmalara iligkin giderler.

Yurt dist fuar ve sergilerin maliyeti, yukarida siralanan giderlerin tek tek hesaplanarak
toplanmasindan sonra bulunacaktir. Bu giderlerin bir kismina yurt i¢inde, bir kismina

ise yurt diginda katlanilacaktir.

Yurt dis1 giderlere iliskin faturalarin kesildigi tarihteki doviz kurunun degerine gore bu
tutarlar yerel para birimine ¢evrilecek ve diger yurt igi giderleri ile beraber
toplandiginda fuar ve sergilerin maliyeti ortaya gikacaktir. Fuar ve sergilerin maliyeti
Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci hesabi olan Cesitli Giderler
adh gider tiriinde Reklam ve Satiglar1 Tegvik Giderlerinin alt hesabinin altinda Sergilere

ve Fuarlara Katilma Giderleri olarak muhasebelestirilebilir.

Yayin Giderleri: Yaym giderleri, iiriiniin tanttimina yénelik olarak hazirlanacak yabanci
kataloglar ve tamtict filmler, slaytlarin hazirlanmasina yonelik maliyetlerden olugur.

Tamtima yonelik bu tiir faaliyetler genellikle isletme diginda profesyonel bir sirkete
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yaptirilir. Bu durumda ortaya ¢ikan maliyetler Pazarlama Satiy ve Dagitim Giderleri
Hesabinin yardimci hesabr olan Cesitli Giderler adli gider tiiriiniin altinda yer alan
Reklam ve Satislar: Tegvik Giderleri alt hesabinin altinda Diger Satislari Tesvik ve

Tanitim Giderleri olarak muhasebelestirilebilir.

Sertifikasyon Giderleri: Uretimi veya ticareti yapilan irinle ilgili uluslararas: kalite
kontrol kuruluslarindan sertifikasyon belgesi alinmasi s6z konusu olabilir. Bu belgenin
alimina iliskin bazi giderler s6z konusu olacaktir. Bu giderler Pazarlama Satis ve
Dagitim Giderleri Hesabinin yardimer hesabi olan Cesitli Giderler adli gider tiiriiniin

altinda yer alan Diger Cesitli Giderler alt hesabinda muhasebelegtirilebilir.

Marka Tasarumi, Tescili ve Korunmasina Iliskin Giderler: Marka, ihrag mallarinin
yurt digt pazarlarda taninmasi ve belirli bir imajinin yerlesmesi agisindan biiyiik 6nem
tagtmaktadir. Dolayisiyla iriinii temsil edecek markanin tasarlanmasi ve yurt i¢i ve yurt

disinda tescili agisindan bazi giderler soz konusu olacaktir.

Isletmenin marka tasarimina iliskin olarak yapacagi harcamalardan baglicasi, marka
tasanimcisinin ya da stilistin marka tasarimi karsiliginda alacagi tcrettir. Marka tasarim
giderleri Pazarlama Satis ve Dagiim Giderleri Hesabinin yardimct hesabr olarak
agilabilecek olan Marka Giderleri altinda yer alabilecek Marka Tasarim Giderleri alt
hesabi olarak muhasebelestirilebilirler. Ayrica tasarlanmis olan markamn yurt iginde
tesciline yonelik olarak odenen tescil giderleri de yine Marka Giderleri’nin altinda

agilacak olan Yurt i¢i Marka Tescil Giderlerinde kayda alinabilirler.

Ayrica iilke iginde faaliyette bulunan ve sektériinde iinlii bir markaya sahip sirketlerin
ihracat yapilacak ilkelerde marka tescili yaptirmalar1 gerekebilir. Tescil islemi ise o

iilkenin kanun ve kurallarina uygun olarak yapilacaktir.

Yurt dist tescil islemlerine iliskin giderler ise tecil iglemlerine iliskin harcama
belgelerinin alindig tarihteki déviz kurunun ulusal para birimine gevrilmesinden sonra

kayda alinacaktir. Dolayisiyla yurt digt marka tescil giderleri Pazarlama Satis ve
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Dagitum Giderlerinin altinda agilabilecek Marka Giderleri adli gider tiiriiniin altinda
yer alacak Yurt Disi Marka Tescil Giderleri alt hesab: olarak kaydedilebilir.

Yurt Disinda Gergeklestirilen Pazarlama ve Tanitim Giderleri: Yabanc: ilkelerde
triinlere yonelik yogunlastirilmig pazarlama tanitim faaliyetleri s6z konusu olabilir.
Gorsel ve yazili tanitim, show, defile ve spor miisabakalari sponsorlugu gibi titke imaj
kampanyalar1 i¢in yapilacak harcamalar s6z konusu olabilir. Bu tiir harcamalara iligkin
giderler ise tanitim bedeline iligkin harcama belgelerinin alindigt tarihteki doéviz
kurunun ulusal para birimine ¢evrilmesinden sonra kayda alinacaktir. Dolayisiyla yurt
disinda gergeklestirilen pazarlama ve tanitim faaliyetlerine iliskin giderler Pazarlama
Satis ve Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci hesabi olan Cesitli Giderler adli gider

tariiniin altinda yer alan Diger Cesitli Giderler alt hesabi olarak muhasebelestirilebilir.

6. IHRACAT SOZLESMESI

Yurt digmna bir satig islemini (ihracati) sonuglandirabilmek i¢in birgok noktayr goz
oniinde bulundurmak gerekir. Herbir durum iiriin/hizmet, kultiir, rekabet, dil, satis
sonrasi hizmet, ithalat diizenlemeleri, pazar yapist gibi degigkenlerden etkilenmektedir.
Pazar arastirmasi basarili bir s6zlesmenin hazirlanmasint hizlandirir. Bu nedenle

potansiyel alici ile baglant1 kurulmas: gerekir.!”®

Ticaret fuarlari, sergiler, yurt dist ziyaret reklam vb. yollardan alici ile baglanti
kurulmasin: saglayan bazi agamalardir. Thrag edilecek iiriine ilgi duyan alicilarla yapilan
goriigmeler sonucunda nihai kararin alinmasina bagl olarak bir ihracat sézlesmesinin

yapilmasi gerekir.

Biitiin ihracat iglemleri igin gecerli olabilecek standart ve kapsaml bir sozlesme formu
hazirlamak zordur. Buna ragmen biitiin ticari sozlesmelerin igermesi gereken temel

unsurlarin1 olusturan asgari kogullar ise agagidaki gibidir 136

155 Branch, a.g.e., 5. 186.

156 Trade scerets s. 63
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e Sozlesmenin taraflar,

e Satisa konu olan iiriin ve ézellikleri ve miktar
e Sozlesmenin toplam degeri

e Odeme kosullari

e Teslim kogullari

e Teslim tarihi

e Lisans ve izinler

e Gerekli belgeler

e Teslimattan sonra ortaya g:lkabilecek‘miktar ve kalite farkliliklan
e Tagima sekli

e Ambalaj, etiketleme ve igaretleme kogullari

e Vergi, resim ve harglar

e Iskonto ve komisyonlar

o Sigorta

e Garanti

e Miicbir sebepler

e Teslimde gecikmeler

e Uygulanacak hukuk

o Hakeme bagvurma

e Taraflarin imzasi

Bu konulari igeren sozlegmenin imzalanmasindan sonra, ihracat¢t mal teslimine iligkin
cesitli hazirliklar1 yapmasi gerekir. Bunlar mallarin nakliye iglemleri, tagima iglemlerine

gore ambalajlamanin yapilmas, gesitli belgelerin hazirlanmasi vb. olarak siralanabilir.
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7. ITHRACATTA TASIMA ISLEMLERI VE ILGILI GIDERLER

Ihracatta mallarn ilgili iilkeye nakli ve bu konudaki stiregler 6nem tagir. Bu nedenle
ihracateilarin nakliye islemlerini 6nemli bir maliyet kalemi olarak gormeleri gerekir.
Dolayistyla etkili bir sekilde yurutilecek tagima islemlerinin buyiik maliyet tasarruflart

saglayabilecegi goz oniinde bulundurulmalidir.™’

Mal, ithalat¢inin iilkesine ihracat sozlesmesinde belirtilen zamanda ve diger kogullarda
gonderilecektir. Bazi durumlarda araci ihracat girketi malin taginmasimi biitiiniiyle
kendisi istlendigi gibi, baz1 durumlarda da araci ihracat sirketi nakliye islemlerinde
nakliye olanaklarinin saglanmasi, belgelerin diizenlenmesi vb islemlerde tiretici ya da

tedarik¢iye yardime: olmaktadir.

Thracat fiyatiun belirlenmesi sirasmnda deginilen teslim sekilleri goz oniinde
bulunduruldugunda, sozlesmesinin yapilmast ve navlunun 6denmesi hususlarimin
ihracatginin yitkiimluligande oldugu teslim sekilleri CFR, CIF, CPT, CIP, DAF, DES,
‘DEQ, DDU ve DDP’dir. Diger teslim sekillerinde navlun konusunda yikimlilik
altinda olmamakla birlikte ihracatgi mallar1 yiikleten sifatiyla tagimaciya muhatap
oldugundan tagima sozlesmesinin yer aldigi tagima belgesini temin etmek konusuna
aliciya yardimei olur. Tagima belgesinin iizerinde “navlun varigta 6denecektir” kaydi
konmak suretiyle navlun odemesi alictya yiiklenir. Dolayisiyla bu terimlerde tasima

sozlesmesi yikimliliagi aliciya aittir. 18

Bir mali zamaninda génderme ve ithalat¢imn zamaninda teslim alabilmesi konusunda
dogru karar verebilmek igin bazi faktérler goz 6niinde bulundurulmalidir. Bu faktorler

asagida kisaca siralanmigtir:

Mahn Tipi: Tagima alternatifleri goz oniinde bulunduruldugunda taginacak mallarin

niteligi bilyiik 6nem tagimaktadir. Ancak bazi durumlarda tagima segenekleri belirlidir.

"“'Henry W. Vanderleest, “Developing a Transportation Plan: What Exporters Should
Consider,”Industrial Management. Vol 33 Issue 3, (May June 1991), s. 19

1% Mehmet Melemen, Burak Arzova, Uluslararas Ticaret Alternatif Finansman Tcknikleri ve
Mubascbelestirilmesi, Ticari Yazisma Ornekleri (istanbul: Tiirkmen Kitabevi, 2000), s. 10.
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Ornegin, yas meyve ve sebze havayolu veya karayolu ile gonderilebilecegi gibi, bilyiik
miktardaki gibre veya bocek ilacinin naklinin biyiik olasiikla karayolu ile

yapilabilecegi dusunilebilir. Havayolu ile tehlikeli maddelerin tasinmasma izin

verilmeyebilir.

Seyahatin Kapsami: Malin gonderme ve vans yerini ‘belirlemek tasimamun seklini -
belirlemeye bir ¢lgiide yardimer olacaktir. Ornegin Tiirkiye’den Ortadogu’ya veya
Akdeniz kiyilarindaki bir iilkeye yapilacak tagima ABD’ye yapilacak tasimadan daha
ucuz ve daha ¢abuk gergeklestirilecektir. Havayolu ile tagimanin miimkiin olmadigi bazi

durumlarda ise karayolu tagimacilig1 6n plana ¢gtkmaktadur.

Zaman Faktorii: Acil durumlarin diginda, en ekonomik ve rasyonel olan ve ayrica
mimkiin olan en kisa zamanda gergeklestirilen bir tagimaya karar verilmesi en akilci
olandir. Bu nedenle acele ve pahah yiklemelerden kaginilarak, iyi planlanmg
programlarin hazirlanmas: veya yikleme agisindan uygun olmayan bir yerden malin
satin alinmasi yerine yliklemenin daha cabuk yapilacagt bir yerden temini uygun

olacaktir.

Maliyet: Malin degeri ile kiyaslandiginda tasgimanin maliyete oranimin ne olmast
gerektigini gosterecek herhangi bir kural mevcut degildir. Bu konudaki genel kani
mantiklt bir oranin olmasi gerektigidir. Giimriik iglemleri bir yana birakilirsa, kiigiik ve
orta 6lgekli yiiklerin karayolu ile taginmasindaki maliyet, havayolu ile taginmasindaki
maliyete esittir. Bu konudaki bir altin kural, kiigiik nakliyatlarin ¢ok pahali oldugu ve
kiigiik ihracatlarin birlestirilmig bir yiik olarak gruplandinlmis olmas: gerektigidir.

Giivenlik: Kirilacak veya degerli bir teghizatin nakliyesinde acil bir durum olmasa da
havayolu ile gonderilmesi en uygun tasima yontemidir. Oto yedek parga, ofis makinesi,
ilaglar gibi ¢alinma riskinin yiiksek oldugu iriinler klasik denizyolu ile gonderilecekse,
tercihen konteynerde gonderilmeleri maliyeti biraz yitkseltmesine karsin daha uygun

olacaktir. °

9vural Cekinmez, Ihracatta Nakliyat, (Ankara:IGEME yayinlan ), s. 1-2.
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Ihracatgi ile mallart belirli bir noktadan digerine tagiyacak olan tastyici arasinda yapilan
sozlesme ile tagima hizmetinden dogan edim ve sorumluluklar tagiyana geger.
Genellikle standart formatlara sahip olan Tagima Belgesi- Konsimento, tastyict veya
nakliye aracisi tarafindan ihracat¢iya gerekli detaylar sorularak hazirlanir. Tasima

belgesi, nakliye tiiriine ve tagimaciya gore degigebilir. **°

Navlun, mallarin aliciya daha onceden belirlenmis bir sekilde taginmasi ve teslim
edilmesi karsiliginda tagiyiciya 6denen iicret olarak tamimlanabilir. Hava ya da deniz
nakliye hizmetlerinin fiyatlandinimasi genellikle bu hizmetlerin kara nakliye hizmetleri
ile bilesimi seklinde olur. Genel anlamda mallani génderen taraf alternatifleri, toplam
naviunu incelemeli ve bunu uzaklik ile karsilagtirmalidir. Genellikle toplam uzaklik

kisaldikga maliyetin uzaklikla karsilastinimas: geregi ortaya gikar. '

7.1. Tasimanmn Fiyatlandirmasi

Tagimanin fiyatlandirmast, tagimanin tird, tipi ve araca bagl olarak degisir. Alicilarin
ve saticilarin tagima giderleri i¢in yaptiklari hesaplamalarda, tagimanin tiiriine karar

verirken dikkatli olmalari gerekir.

Denizyolu ile Tasuma: Denizyolu ile tagimacilikta fiyatlandirma esaslar1 tasiyan

geminin niteligine gore degismektedir.

Genel Kargo Gemileri: Denizyolu tagima ucretleri agirlik ya da hacimden hangisi
bityilkse esasina gore hesaplamir. Dolayisiyla denizyolu tagpimacisi navlun tcretini
mallarin toplam agirligina veya toplam hacmine gore talep etme segenegine sahiptir.

152 bagl olarak

Konteyner Gemileri: Konteyner navlun kullanilan konteynerin tiiriine
adet uzerinden hesaplamir. Dolayisiyla denizyolu ile yapilan konteyner tagimalarinda

agirlik/hacim hesabi kullaniimaz

160 Trade Secrets, s. 123.

181 Yural Cekinmez, ihracatta Nakliyat, s. 2.

162 K onteynerlerin TEU (20 feetlik konteyner) ve FEU (40 fectlik konteyner) olmak iizerc 2 degisik tipi
ve her iki tipinde “kuru yiik”, “iistii agik”, “flatrack” ve “platform” gibi gesitleri bulunmaktadir. (Coskun
Ayazoglu, s. 183).
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RO RO Gemileri: RO RO gemilerinde taginan karayolu treylerinin denizyolu tasima
ucretleri treylerin uzunlugu 16.00/16.50 mt genisligi de 2.50 mt olan gemide kapladig
uzunlugu (linermetre) esas alinarak hesaplanir. RO RO gemileriyle tagman denizyolu
konteynerlerinin tagima ticretleri konteyner bagina, genel kargo igin tagima iicreti ise

agirlik/hacim esasindan hesaplanir.

Demiryolu ile Tagima: Uluslararas: demiryolu tagimaciligi tarifeleri 2 dingilli vagonlar
i¢cin minimum net 10 ton ve 4 dingilli vagonlar i¢in minimum 20 ton olmak iizere agirhik
esasinda hazirlanmigtir. Biitiin bunlardan bagka ayrica ton bagina alinan navlun iicretleri
de mevcuttur. Uluslararas: demiryolu tagimaciligi navlun iicretleri, yol giizergahindaki

tilkeler arasinda beraberce kararlastirilir ve buna uygun tarifeler halinde yayinlanir.

Karayolu ile Tasima: Uluslararasi karayolu tagima ticretleri treylerin tipine ve yiikleme
kapasitesine gore komple treyler bagina belirlenir. Genellikle, bir treylerin hacmi
tagidig1 agirhiktan 3 kat fazladir. Bu nedenle parga yiik tagimalarinda karayolu tcretleri
3m’= 1 ton veya Im=5m’ esasinda hesaplanir. Uluslararast karayolu tagimacihik
ticretleri higbir tarifeye bagli olmayip, gonderen ile tagimaci arasindaki pazarhga

tabidir,

Havayolu ile Tasima: Uluslararast havayolu tagima iicretleri kg bagina alinir. Genellikle
7 em® 1 kg olarak hesaplanir. 7cm’ iin iizerindeki esyanin hesabi ise 7em® @ kg a
bolmek suretiyle yapilir. Uluslararast havayolu tagima ucretleri havayolu sirketleri
arasinda kararlagtirilir ve Uluslararasi Havayolu Tagimacilar Birligi (IATA) tarafindan

her yil yaymlanr, '

7.2. Tasmma Giderleri ve Bilesenleri

Thracat yapilacak bolgenin cografi konumuna bagh olarak navlun bedelleri sadece bir

limandan diger bir limana ya da havaalanindan havaalanina temeline dayanmamakta,

163 Cogkun Ayazoglu, Dig Ticarct Hazirlayan: Mustafa H. Colakoglu, ( Ankara: Kosgeb, 1996), s. 184~
185.
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kapidan kapiya hizmet saglayan iki ya da daha fazla nakliye hizmetini de

kapsamaktadir.'®*
Malin taginmas: sirasinda ortaya gikan baglica giderler asagidaki gibi siralanabilir. %

Kargo Ucreti: Kargo iicreti, malin tasima sekline bagli olarak degisecektir. Ornegin
havayolu ile tasimacilikta havayolu tagima icreti havayolu tagimaciiginda deginilen
fiyatlandirma esaslarina bagh olarak ilgili havaalanlari arasindaki tasima iicreti olarak

hesaplanacaktir.

Giimriik Muayene Ucreti: Bu tcret genellikle yerel liman yonetimine ya da havaalam
tarifesine bagh olarak 6denir. Odemeler, ithalat, ihracat, iriin tipi miktar.. vb.lerine

bagli olarak degisir.

Nakliye Aracisimin Komisyonu: Birgok kiigiik ihracat¢t mallarimin  dagitim
dizenlemeleri igin bir nakliye aracisimn'®® hizmetlerinden faydalanir. Nakliye aracisi
genellikle ihracat¢idan bir komisyon alir. Bu yaklasik toplam navlun bedelinin %2.5 ve

%5’1 arasinda degigebilir.

Giimriik Vergisi: Bu tutar genellikle iiriiniin 6zelliklerine bagli olarak degisir ve ithal
edilmis mallara uygulanir. Ayrica Katma Deger Vergisi ya da ithalat¢: tilkeye ait olan

benzeri vergilerin de 9denmesi s6z konusu olabilir.

164 Alan Branch, Export Practice and Management 3rd Ed., (London:Chapman &Hall,1994), s.85.

1% Aym, 86-90.

166Nakliye aracist (forwarder), mallann kara, deniz, ve hava yolu ile nakliyesini diizenleyen acentadir.
Nakliyeci adina liman ve giimriikteld biitiin prosediir ve evrak formalitelerini tamamiar ve mallarmn yola
¢ikmadan onceki depo islerini de diizenler. Thracatgs, ithalatgi ve tasiyicilar arasinda bir araci gorevi
yapan “forwarder”lar belirlenen ilkeler gergevesinde belgelerle belirtildigi tizere on tastmayl ve gemiye
yiiklemeyi diizenlerler. Thracatin gergeklestigi asamada pek ok etken ortaya giktigindan yeni ihracatgilar
da deneyimli ihracat¢ilar da nakliye acentasma bagh ¢alismay: tercih ederler. Ashinda nakliye aracisi,
nakliye acentas: gibi galigir ve yabancl iilkelerin ithalat mevzuati ve y6énetmelikleri, yontemleri, ihracata
iliskin hiikiimet diizenlemeleri , uluslar arasi belgeler konusunda bilgi sahibidir. Nakliye aracisi, nakliye
maliyeti, konsolosluk iicreti, liman odentisi, 6zel belgelerin maliyeti, sigorta maliyeti, gibi
fiyatlandirmada maliyet unsuru olarak etkili olacak konularin bilinmesinde ihracatgiya yardumcr olur.
Mallanin nakliyesinde en iyi korunacak sekilde ambalajlanmasi, liman veya konteynere yerlestirilmesinin
ne sekilde olacag: konusunda 6nerilerde bulunur. (Trade Secrets, s. 118).
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Cesitli Odemeler: Bu grup, navlun hizmetleri, telefon goriigmeleri ve faks mesajlarin

kapsar. Ayrica kargonun niteligine bagl: olarak havaalani liman ya da dahili i¢ giimrik

depolarma ait ticretler seklinde belirebilir.'®’

Nakliye Sigorta Primi: Uluslararasi ticari iglemlerde mallarin tasinmast sirasinda
sigortalanmasim  gerektirmektedir. Sozlesmede belirtilen teslim gekillerine gore
ithalat¢i/alict ya da ibracatgi/satici sigorta ile ilgili iglemleri yerine getirir. Nakil
isleminin degisik asamalarinda cesitli aracilar devreye girer: Acentalar, tasiyicilar,
liman ve gumrik idaresi gibi. Bu aracilar o anda malin miilkiyetini ellerinde
bulundurduklar: igin herhangi bir zarar veya kayip durumunda kargo sahibine zararini
O0demek zorunda bulunabilirler. Ancak ambalaj hatasindan kaynaklanan zararlar kargo
sahibine aittir. [hracat konusu malin satig sekline goére alici veya satici tarafindan sigorta
ettirilmesi gerekmektedir. Sigorta ile ilgili islemleri ihracat sozlesmesinde belirtilen
teslim gekline gore ithalatgi ya da ihracatgi Gstlenecektir. Dolayisiyla sézlesmede yer
alan teslim sekli tagimadan kaynaklanan riski hangi tarafin istlendigini belirlemektedir.
Buna gore sadece CIF ve CIP satictyr sigorta yaptrmakla yitkiimlii kilmaktadar. '
Odenecek sigorta primleri genellikle deniz nakliyesine gore hava nakliye ticretinde daha

duguktiir.

Toplama/Teslim Ucreti: Kargonun toplanmasi ve teslimi genellikle karayolu nakliyesi
sirasinda yerine getirilir. Ucret normal olarak uzakhiga bagli olarak bolgesel iicretler
bazinda belirlenir. Bu genellikle malin aguligi ya da hacmine baghdir. Bu iglem
genellikle ihracatginin ya da ithalatginin kendi araglariyla yapilir. Diger durumlarda

teslim ya da toplama ticreti navlun Gicretinin iginde yer alir.

Yiik Aktarma Ucreti: Bu ucret kargonun nakli sirasinda kendi giizergahina devam
edebilmesi igin aktarma yapildif1 zaman ortaya ¢ikmaktadir. Bu genellikle havaalam ya
da limanda ortaya ¢ikar. Bitiin navlun bedelinin kapsamu iginde bir gider tiiriidir.

Kargonun aktariimasina iligkin 6zel durumlar s6z konusu oldugunda (sekil, ¢ok fazla

167 Alan Branch, Export Practice and Management. s. 87.
168 Trade Sccrets. s. 120.
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agirlik, biytiklik ya da triniin genel niteligi gibi (6rnegin canli hayvan)) ek maliyetler

de sz konusu olacaktir.

Belge Ucreti: Baz1 durumlarda ithalatgi iilkenin istemis oldugu menge sahadetnamesi ya
da konsolosluk faturast gibi bazi1 6zel belgelerin gikarilabilmesi igin ortaya ¢ikan

giderler s6z konusu olabilir.

Istarya Ucreti: istarya, havaalam, liman ya da gimrik deposunda daha onceden
belirlenmis stireden daha fazla kalan kargo i¢in 6denen ticrettir. Ayrica yanls giimritk
beyannamesi belgelerinin ibraz edilmesi, ihracat/ithalat lisansinin olmamasi, giimriik
vergisinin 0denmemesi vb nedenlerden dolay: nakliyenin ertelenmesi soz konusu
olabilir. Bu gibi durumlarda olmas: gereken duruma ulagilincaya kadar bekletilen

kargodan istarya Ucreti alinir.

Islem Giderleri: Bu giderler kargonun terminalde islem gormesine iligkin maliyetlerdir.
Bu giderler bazen biitiin iicretin icinde yer ahirlar. Omegin kargonun yiiklenmesi,
bosaltilmasi, depolanmasi vb. Konteyner kullamilmast durumunda konteynerin
kaldirilmasi/indirilmesi, gemiye yiikklenmesi ya da gemiden alinmasina iligkin iglemler
icin alinan bir ticrete dayanir. Ancak konteynerin tipine, dolu ya da bos olmasina baglh

olarak bu ticret degisir.

Iskele Ucreti: Bu iicret liman yonetimi tarafindan verilen hizmete (6rnegin kargonun

aktarilmasi gibi) bagli olarak degigir.

Kargo Vergisi: Bu iicret nhtimdan gegen mallara karsihik liman yonetimine ddenen bir

ucrettir.

Akaryakittaki Fiyat Artislar: Akaryakit maliyetlerinin dogrudan nakliye maliyetlerinin
onemli bir oranini olusturmast durumunda ya da fiyatlarda onemli degismeler olmasi
durumunda nakliyeciler akaryakittaki bu fiyat degismelerinden dolayr bu maliyet
kalemini gergekei bir sekilde biitgeleyemez ve kendi fiyatlanm agik bir sekilde

belirleyemezler. Dolayistyla bu maliyet kalemindeki fiyat artiglar1 nakliyecinin nakliye
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igleminden elde edecegi kar miktarini azaltir. Bu nedenle de akaryakit fiyatlarindaki

artiglar1 maliyete yansitabilirler.

Doviz Kurundaki Artiglar: Navlun bedelinin istikrarsiz bir déviz kuruna gore
belirlendigi durumlarda ortaya sorunlar gikabilir. Ornegin, eger navlun bedeli sabit bir
sekilde iglem goren Fransiz Frankina gore belirlenmigse ve Tiirk Lirasinin yilin gesitli
aylari arasindaki degerleri farkli olacaktir. Bu nedenle Fransiz Frang: cinsinden

odenecek olan bazi giderler nedeniyle kayiplar s6z konusu olacaktr.

Bu gider kalemlerinin toplami ihracata yonelik navlun bedelini ortaya ¢ikaracaktir. Bu
giderlerin bazilar1 yabanci paralar cinsinden 6dendigi i¢in giderlerin belgelendigi
tarthteki doviz kuruna bagli olarak yerli para birimine gevrilecek ve yurt iginde
katlanilan diger giderler ile birlikte toplanarak toplam navlun bedeline ulagilacaktir.
Bilindigi gibi navlun giderleri, ihracat fiyatim olusturan unsurlar arasinda yer
almaktadir. Bu giderler Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci
hesabt olan Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler, gider tiriniin altinda
Pazarlama Faaliyeti ile Ilgili Alinan Hizmetler adl1 alt hesabin altinda , Thracat Naviun

Giderleri olarak kayda aliabailir.

8. AMBALAJLAMA VE AMBALAJLAMA GIDERLERI

Ambalajlama, mallarin taginmasi ve depolanmasi sirasinda mallarin korunmasini
amaglar. Ambalajlama ihracat islemlerinin tamamlanmasi bakimindan son derece
onemli bir faktordir. Yetersiz ya da iyi tasarlanmanug bir ambalaj mallarmn hasara kargt
korunmasinda yetersiz olabilir ve bu da ihracatin tamamlanmamasina yol agabilir. Bu
nedenle ihracat isleminde bagarili olabilmek igin ihracat¢inin nakliye hazirliklari
sirasinda nakliyenin sekline ve malin niteliklerine uygun olarak ambalajlanmasi gerekir.
Ambalajlama maliyeti mallarin ambalajdaki ayrintisina bagli olarak degisir ve mallarin
rekabete dayalt olarak fiyatlandirilmasina uygun olacak sekilde disiik olmalidur.'”

Malin ithalatglya iyi kosularda teslim edilmesini saglayacak ambalajlamamn sekli

1% Alan Branch, Export Practice and Management., s. 87-89.
1 Manual on the Physical Distribution of Export Goods (Geneva : International Trade Centre
UNCTAD/GAT,1988), s. 59.
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Uriiniin niteligine, varig yerine, nakliye siiresinin uzunluguna, teslim edilecek yerin
iklimine, nakliye sirasinda maruz kalinabilecek sicaklik ve nem kogullarina bagh olarak
degisir. '”' Tagima sirasinda mallar uygun ambalajlama seklinin dnceden belirlenmesini
gerektirecek bir ¢ok tehlikeye maruz kalabilirler. Bu tehlikeler kirilma, ezilme, dogal
kosullara bagli olarak buharlagma, donma vb. ¢alinma, gibi siralanabilir. Bu olast
tehlikeler yikleme basladigi an ya da hava, liman faaliyetleri ve karayolu
tagimaciliginin giivenli bir ortam sunmadig: durumlarda daha da artar. Bu tehlikelerden
korunmada iki yontem sé6z konusudur. Bunlardan birincisi ambalajlamada fiziksel,
teknik ve hasari onleyici noktalarin da goz oniinde tutularak ambalajlama yapilmasi,
ikincisi ise sigorta iglemleridir. Thra¢ edilecek mallar, 6zellikle ihracat endiistrilesmisg
tilkelere yapilacaksa ambalajlamanin ithalat¢1 tlkenin kalite standartlarina uymasi
biyik oOnem tagir. Ayrica mallarin zarar gormeden teslim edilmesi, siparigin
tekrarlanma olasiligim  arttiracagindan ihracatgi sirketin imaji agisindan Onem
tagimaktadir. Bu nedenle ambalajlama maliyeti, sigorta maliyeti ve hasar olasilig1

. ) . . .17
arasindaki dengeye 6nem verilmesi gerekir. 2

Depolama, tasima, indirme ve bindirme sirasinda uriinleri koruyacak ambalaj tipi yanlig
anlagilmay1 onlemek igin sozlesmede belirtilmelidir. Bazi ihracata iligkin istisnai
nakliyelerde yiklemede ve ambalajlamada bir uzmanin onaymmn alinmasi tavsiye
edilebilir. Sigortaciya ait bilgiler, ambalajlanan lrtine ait tamumlar, ambalajlama yeri,
iirin ve ambalaja iligkin detayli bilgi, tagima gekli ve yiikleme-bosaltma, depolama

bilgileri hep birlikte belgelendirilerek dosya haline getirilmelidir.

Ambalajda kullanilan malzemeler; metal (variller, teneke kutular, konteynerler, basinglh
kaliplar, metal kutular, vb.), aga¢ (sandik, palet, kasa vb.), oluklu mukavva ( kutu,
kasa), plastik (torbalar, pogetler, bidonlar ve siseler, sise kasalar, sert ve yari sert
kaplar), kagit (torba ve pogetler) cam (sise, damacana, ampul, flokon vb.) ya da

yukarida sayilan malzemelerin karisimi olarak siralanabilir.

' Albaum, Strandskov, Ducrr, Dowd, a.g.c.,.s.438.
172 Manual on the Physical Distribution of Export Goods, s. 59.
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Nakliye islemlerinde ambalajlart bir arada tutmak igin kullamlan paletler, indirme ve
bindirmeyi hizlandirmakta ve sayim igini basitlegtirmektedir. Ambalajin bir arada
tutulmasint  saglamak  tzere, plastik filmler ve vakumlu plastiklerde

kullanilabilmektedir.

Tagima islemlerinde kullamilan konteynerler ise, ambalajlarin aktarilmasina gerek
kalmadan bir tagima seklinden digerine gegisi kolaylagtirmaktadir. Konteynerlerin ise

en az 1 metrekiip veya daha biiyiik olmasi gerekir.'™

Ambalaj maliyetinin toplam igindeki payr ¢ok degisebilmektedir. Bu pay daha ¢ok
urinin tabiati, taginma sekli, dagitim =zinciri, Gninin degerleri ve s6z konusu

pazarlardaki tiiketici tercihleri tarafindan belirlenmektedir.

Ag1r sanayi uriinleri i¢in ambalajin maliyeti %1 veya daha diisik olmalidir. Kozmetik
ve kisisel bakim Griinleri igin bu oran %25 diizeylerinde veya daha fazla olmaktadir.

Islenmis gida tiriinlerinde ambalaj maliyeti toplam maliyetin %12-25 i oranindadur. '7*

Bir malin ambalajlanmas igin olugabilecek maliyetler; iscilik, paketleme malzemesi ve
diger genel giderlerden olugmakta ve ihrag edilecek triniin fiyat: iginde yer almaktadir
Ambalajlama maliyetleri de Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri Hesabt altinda
muhasebelestirilebilirler. Dolayisiyla ambalaj malzemesi kullammlari, Ilk Madde ve
Malzeme Giderleri yardimc1 hesabmin altinda Endirekt Malzeme Kullanimlar: alt
hesabinda muhasebelestirilebilir. Ambalaj ile ilgili isgilik ise, is¢i Ucret ve Giderleri

yardime1 hesabinin altinda Briit sicretler alt hesabinda muhasebelestirilebilir.

Ancak, iyi bir ambalaj sadece yiikleme ve nakliye maliyetleri ile sigorta kapsami
maliyetini etkilemekle kalmamakta, ayrica olumu bir driin imaji yaratmada,
rakiplerinden Urini ayirmada, perakendecinin raflanni, camlarmi siislemesine de
yardime1 olmaktadir. Cok basit olarak ambalaj maliyeti, tiriiniin rekabetini stirdiirmesini

saglayacak fiyatlardan satilmasina olanak verecek en diisiik diizeylerde tutulmalidir.

17 Trade Secrets, s. 132.

1" Trade scerets, s. 139.
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9. DEPOLAMA VE DEPOLAMA GIDERLERI

Ihrag edilen mallarin teslim alimp ihracat sézlesmesinde ongoriilen teslim zamanina
kadar hasar gormeden saklanmasi, ihracata yonelik olarak ambalajlanmast,

etiketlenmesi vb. iglevler igin depolama bityiik 6nem tagimaktadir.

Uretim isletmelerinde depolama giderleri, mamullerin fabrikadan alinmasindan,
gonderme ve dagitima hazirlanmasina kadar yapilan butiin giderleri igerir. Depolama
iglevi igletmenin ozelliklerine gore farkhilik gosterir. Genel olarak depolama iglevi,
mamullerin depolanmasi, sipariglerin toplanmasi, mamullerin dagitimi  veya
gonderilmesi i¢in paketleme islevi, form doldurma, fiyatlama-etiketleme-damgalama,
stok kayitlarim tutma, envanter gikartma, iadeleri alma gibi iglemlerden olusmaktadir.
Bu islemlerin yerine getirilmesi amaciyla yapilan giderler, depolama giderlerinin
igerigini olusturmaktadir. ' Depolama giderleri ayrica, yiikleme-bosaltma giderleri,
depolarin bakimi, onarilmast, 1sitilmas1 ve aydinlatilmast ile ilgili biitin giderler, depo

biiro hizmetliler ile yoneticilerinin maas ve diger giderlerden olugmaktadir. '’

Depolama iglemleri malin ihrag edilmek iizere tireticiden satin alinmasindan sonra yurt
icindeki depolarda ya da mal ihrag¢ edilmek tzere yurt digina gikarldiktan sonra
yapilabilir. Depolama giderleri malin ihrag fiyatt i¢inde yer almamaktadir. Depolama
giderlerinin toplami Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri Hesabinin altinda yer alan
Cesitli Giderler altinda agcilabilecek olan Depolama Giderleri Hesabinda kayda
alinabilir. Depolama igleminin yurt iginde veya yurt disinda yapilmasmna bagli olarak
Yurti¢i Depolama Giderleri ya da Yurtdist Depolama Giderleri yardimct hesaplar

agilabilir.

175 Nalan Akdogan, a..g.e..s. 184.
176 Aym, s. 9.
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UCUNCU BOLUM

ARACI IHRACAT SIRKETLERINDE IHRACAT isLEMLERi MUHASEBESI
VE IHRACATTA KDV ISTISNASI

1. DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI

Ihracat islemlerinde, taraflarin ekonomik ve hukuki yapilarinin farkli olmasi nedeniyle
¢tkabilecek anlagmazliklari en aza indirebilmek igin ihracat islemleri ile ilgili
uygulamalarin her iki taraf agisindan da agik ve anlagilir olmasi gerekmektedir. Bu
uygulamalar arasinda ihracat bedellerinin 6denme sekilleri 6nemli bir konuma sahiptir.
Bu nedenle de taraflar arasinda belirli bir diizenin benimsenmis olmast gerekir. Aksi
taktirde ihracatg1 mal bedelini zamaninda tahsil edemedigi durumda biyiik sikinti igine

girebilir.

Odeme sekilleri, ihracatgimin sattig1 mal iizerindeki kontrol olanagini kaybetmeden

isteyebilecegi garantilerin kapsamini belirleyen sekiller olarak tanimlanabilir. 177

Uluslararast ticarette kullanilan 6deme sekilleri agagidaki gibi siralanabilir:

e Pesin Odeme (Cash-Advanced Payment)

e Mal Mukabili Odeme (Cash Against The Goods-CAG)

s Vesaik Mukabili Odeme(Cash Against The Documents-CAD)
o  Akreditifli Odeme(Letter of Credit- L/C)

e Kabul Kredili Odeme (Accepance-Draft)

17 Atila Bagnagik, Uygulamals Dis Ticaret Islemleri (6. Baska. Istanbul: Bilim Teknik Yayinevi, 2000),
s. 79
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1.1. Pesin Odeme
Pesin ddeme, ihracat gergeklesmeden once ithalatginin bedeli 6demesi ve ihracatgimn

bedeli tahsil ettikten sonra mallart gondermesidir. Bu 6deme seklinde ithalatgi risk

altindadir. Ihracatginin ise higbir riski yoktur. !*®

Pesin ddeme seklinde alici 6nce bedeli gondermekte, daha sonra mal gitmektedir.
Kuskusuz burada alicinin ihracatgiya tam giivenmesi, bagka bir deyisle mal bedelini
gonderdikten sonra anlagmaya uygun malin zamamnda kendisine geleceginden emin

olmas: gerekir. '”°

Pesin o6deme asagidaki sekillerde yapilmaktadir:®
o Havale ile 6deme

e Nakit 6deme

e Prefinansman

o Kirmiz sarth akreditif

Havale ile 6demede ithalat¢i firma, bankasina ihracatgt adina mal bedelini 6demesi igin
o0deme emri verir ve kendi ulkesindeki para cinsinden mal bedelini 6der. Mal bedeli
ithalatginin bankasindan ihracat¢inin Glkesindeki bankaya transfer edilmesinden sonra
ithracatginin bankas: tarafindan ihracatgr tilkedeki para cinsinden ihracatgi hesabina

kaydedilir. Daha sonra ihracatgt mallari ithalat¢iya gonderir.

Nakit 6demede ithalatgl, ihracat¢imin tilkesinde ihracatgimin bankasina mal bedelini
oder. IThracatcimin iilkesindeki banka déviz alim bordrosunu diizenler ve ihracatgi da

mallar: ithalatgiya gonderir.

Prefinansman bir 6n 6demedir. Bazi durumlarda ithalatgi ihracatginin bankasindan

garanti aldiktan sonra bir 6n 6demede bulunabilir. Bu durumda eger ihracat¢i mal sevk

173 Umit Ataman, Haluk Sumer, Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi (7. Baski. Istanbul:Alfa Basim
Ya)un Dagitim , 2000), s. 27
179 Bagnac;lk, age.s. 79

® Ahmet Kizil, Macide Sopur, ihracat-ithalat Islemleri ve Muhasebe Uygulamasn (Istanbul: Der
Yaymlan 1995), s. 45-46.
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etmez ise, ihracatginin adina garanti vermis olan banka faiz ile birlikte yapilan 6n
odemeyi ithalatgiya iade eder. Garanti veren banka ise bu garanti karsthgmda

ihracatgidan belirli bir komisyon alacaktr.

Kirmizi gartli akreditif ise; bir akreditifte, kirmizi renkle yazilmig ve ihrag olunacak
malin satin alinmas: ile yiikleme masraflarinin kargilanmast amaciyla araci bankanin

ihracatgtya avans mahiyetinde pesin 6demede bulunmasi yetkisini veren bir sart1 igeren
bir akreditif geklidir.

1.2. Mal Mukabili Odeme — Acik Hesap
Uygulamada agik hesap (Open Account) denen bu ddeme seklinde aliciya (ithalatgiya)
saticinin (ihracat¢inin) sonsuz bir giiveni soz konusudur. Bu ddeme sekli alicimin satin
aldig1 malin bedelini o malin, satig sozlesmesinde gosterilen varig yerine geimesi ve

teslim alinmasindan sonra 6demesidir. !

Mal mukabili 6deme seklinin igleyisinde once, ihracat¢i ¢ikis giimriigiinde gerekli
islemleri tamamladiktan sonra sevk belgelerini ithalatgiya gonderir. Ithalatc ise, sevk
belgelefini gumriige ibraz ederek mali giimriikten ¢eker ve daha sonra muhabir bankaya
(ithalat¢inin bankast) mal bedelini yatirir. Muhabir banka ise araci bankaya parayi

havale eder. fhracatg1, parasim araci bankada bozdurur ve déviz alim belgesini alir. '**

Bu 6deme sekli ihracatgi agisindan en riskli 6deme seklidir. Cunki, ithalatginin mallan
aldig1 halde 6demeyi yapmama durumu soz konusu olabilmektedir. Bu nedenle her iki
ihracat¢imin ddeme seklinin pazarliint yapacak kadar giigli olmamast durumunda bu

) - 183
odeme gekli s6z konusu olmaktadir.

Eger satic1 isterse ve alict da kabul ederse, saticinin finansman olanagma kavugmast

acisindan ya da ne zaman parayi alacafini bilmesi agisindan aliciya bir senet (polige-

131 Teknik Konular Rehberi I Kambiyo (Ankara: Tiirkiye Is Bankas: Egitim Miidiligii, Yayn No 58,
Sibat 1999),s. 52.

'82Hakan Cinar, Pratik Ithalat ihracat Islemleri ve Dis Ticarette Finansman Teknikleri (Ankara: Arc
Egitim Danigmanlik ve Organizasyon Hizmetleri A.§., 2000), s. 168.

183 Ayse Oya Benli, Thracat Prosediirlerini Biliyor musunuz ? (6. Baski. Ankara: Igeme-fhracat
Gelistirme Etiid Merkezi Arasturma ve Gelistirme Bagkanligy), s. 70-71.
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draft) imzalattirilabilir. Bu durumda mal mukabili 6deme sekli, mal mukabili kabul

kredili hale gelmis olur. '**

1.3 Vesaik Mukabili Odeme
Bu 6deme geklinde mal mukabili o0deme seklinden farkhi olérak belgeler mallardan ayr
olarak bankalar kanali ile aliciya ulasmakta ve alici mal bedelini kendisine belgeleri
veren bankaya odemeden belgelere sahip olamamakta ve mallann giimrikten
¢ekememektedir. Dolayisiyla bu 6deme seklinde, alici mal bedelini 6demedigi siirece
saticinin mal Ozerindeki kontroli devam etmektedir. Satici, eger alict mallart temsil
eden belgeleri almayip mallart giimriikten ¢ekmezse mallar1 geri getirebilir, baskasina
satabilir ya da ayni aliciya daha dugiik fiyattan satmak zorunda kalabilir. Satic1 mallar
gonderdikten sonra mallar igin dizenledigi belgeleri bankasina (araci banka) teslim
eder. '® Alic1 degisikligi yapildiginda, yeni alicinin ismini hem bankaya hem de nakliye
sirketine bildirilmesi gerekir; ancak, orijinal evrakin geri getirilerek degistirilmesine

gerek yoktur, ‘%

Mallar ithalatgiya gonderilirken, orijinal evrak ithalat¢inin bankasina verilir ve ihracatgi
bankasi ya da araci banka ihracat¢idan aldigi talimata dayanarak orijinal evraki
ithalatginin bankasina yani muhabir bankaya tahsil emri ekinde gonderir.'®” Bu emirde,
ornegin bedeli ithalatgidan tahsil edildikten sonra evrakin kendisine verilecegi talimati
yer almaktadir. Tahsil emrinde ayrica, belgelerin hangi sartlarda ithalatgiya teslim
edilecegi, faiz ve komisyonun kime ait olacagy, tahsil edilen mal bedelinin nasil transfer
edilecegi, mal bedelinin 6denmemesi halinde ne yapilacag: gibi konular yer almaktadir.
188 Boylece ithalatg, mal bedelini 6demeden orijinal evraki bankadan alamayacag: igin,

gimritkten mallart gekemeyecektir. Burada ihracatgi igin bir garanti bulunmaktadir.'*

Bu 6deme seklinde alicinin ¢ok iyi taninmasi ve siparisten vazgegmeyeceginden emin

olunmasi, bankanin iyi segilmesi, bedelini tahsil etmeden belgeleri teslim etmeyecegi ve

¥ Mclemen, Arzova, a.g.e., s. 103
155 Aym, s. 103

156 Bagriacik, a.g.e., . 84

187 Aym, s. 84

138 Vefa Toroslu, a.g.e. s. 61

1% Bagnagik, a.g.e., s. 84
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bu konuda yeterince titiz davranmasi hususunda siiphe duyulmamasi, ithalatinin
bulundugu tlkenin ekonomik, politik ve mali kosullarinin gdz éniinde bulundurulmas,
tilkenin mevzuati ve politikasi geregi belge bedellerinin tahsilinde engel bir durum

olmadiginin bilinmesi gerekir. '*°

Vesaik mukabili 6deme seklinde ithalatgr mal bedelini nakit olarak 6demeyip,

ithracatginin diizenledigi poligeyi kabul ederse odeme sekli “kabul kredili vesaik

mukabili” olur.

1.4. Kabul Kredili Odeme
Ithalatginin, ihracatg: tarafindan keside edilen poligeyi kabul ederek (6deme yapmadan
once) mallar1 almasim saglayan bir kredi seklidir.'”* Bu 6deme sekli kendi basina
odeme sekli olmayip mal mukabili, vesaik mukabili ve akreditifli 6deme seklinde

isleme polige girdigi taktirde ortaya ¢ikmaktadir. '

1.5. Akreditifli Odeme
Akreditifli 6deme, bir bankanin, ithalatginin talep ve talimati ile ya da kendi adina
hareket ederek, belli bir tutara kadar, belli bir sire iginde, belli belgeler kargiliginda ve
ongoriilen gartlarin yerine getirilmesi kaydiyla, ihracat¢iya 6deme yapacagini, ihracatc:
tarafindan keside edilen poligeleri kabul veya istira edecegini ihracatgiya karsi taahhiit

etmesine dayanan bir 6deme seklidir.'**

Akreditif, ithalatginin bankast tarafindan agilir. Akreditifte istenen sartlar, kiigat
mektubu adi verilen bir belge ile ihracat¢inin bankasina bildirilir. Ihracatgi, mallar
gonderip, akreditifte belirlenen kosullart yerine getirip gerekli belgeleri bankaya ibraz

ettiginde mal bedelini tahsil eder. '

199 Benli, a.g.e., s. 70

! Torosly, a.g.e., s. 61

192 Ataman, Sumer, a.g.c., s. 31

' Melemen, Arzova, a.g.c., s. 113

194 Teknik Konular Rehberi IL,Kambiyo, s. 19.
1% Torosly, a.g.e., s,. 63
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Akreditif, hem ihracatgiy1, hem de ithalatgiyr korumaktadir. Thracatei, mallarin akreditif
sartlarina uygun olarak gonderdigi zaman mal bedelini alacagindan emindir; ithalatg1 ise
anlagma sartlarina uygun akreditifi bankasina talimat vererek agtirdigi zaman mallart
alacagindan emindir. Alici, akreditifte yer alacak kosullan satictya damsarak belirler ve

ona gore bankastina talimat verir. **®

Akreditifte mal teslim sekli, dokiimanlar, fiyat, toplam tutar, mallarin yiikleme zamani,
belgelerin ibraz siresi, kismi yiiklemeler, gibi unsurlar alici tarafindan belirlenecek
sartlar arasinda yer almaktadir. Thracatgi yukanida sayilan akreditif sartlarma uygun
mallart gonderdii zaman parasim alabilecektir. Yukaridaki gartlardan biri satici

tarafindan yerine getirilemezse para alinamayacaktir. '’

Akreditif igleminin taraflart akreditif amiri, amir banka, lehdar bankas: ve lehdardan

olugmaktadir.

Akreditif Amiri: (Applicant- Orderer, Principal); Amir, ithalatgt olup, kendi bankasina

9% Alici akreditifi agtirmadan satict higbir sey

akreditif agtirma talimati veren taraftir.
yapamaz. Alict bankasina akreditif sartlarini bildirirken satici ile yaptifi anlagma

sartlarina uygun hareket eder.'

Amir Banka: Ithalatginin talimati iizerine ihracatgi lehine akreditif agan ve bunu
ihracatgimn bankasina bildiren bankadir.?®® Amir banka akreditif agmadan once
ithalatgidan tiim garantileri alir; ¢ilinkii ithalatgr adina satict bankasina 6deme

taahhiidiinde bulunmaktadir. !

Ihbar Bankasi (Lehdar Bankasi): Gelen akreditifi ihracatgiya ihbar eden ihracatginin

iilkesindeki bankadir. ***

1% Melemen, Arzova, a.g.e., s. 106

97 Aym, s. 106 . )

198 Atila Bagnagcik, Seyfettin Kantekin, Thracat-ithalatta Akreditif Islemleri (1. Bask. Istanbul: Bilim
Tcknik Yayinevi, 1998), s. 103

1% Melemen, Arzova, a.g.c., s. 109

2% Bagriagik, Kantekin, a.g.c., s. 103

2% Melemen, Arzova, a.g.e., s. 109

292 Bagriagik, Kantckin, a.g.c., s. 103
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Lehdar: Adina akreditif agilan, mali gonderip uygun sevk belgelerini bankaya ibraz

ederek parasini tahsil edecek olan taraf, yani ihracatgidir. 2%

Bitiin (")deme. sekilleri goz oniinde bulunduruldugunda, ibracat islemlerinde 6deme

yontemlerine gore izlenecek islem sirasi agagidaki gibi olabilir:2%*

o Ithalatg1 firma ile ihrag edilecek mallar ile ilgili anlagma yapilir ve ihracatg: firma,

ithalatg: firmaya proforma fatura génderir.
e Odeme yontemi pesin ise ihracat bedelinin gelmesi beklenir.

e Odeme yontemi akreditifli ise ithalatg1 firma ihracatg1 firmanun iilkesindeki bankada
akreditif agtirir. Ihracatginin iilkesindeki banka ihracatgiya akreditifin geldigini

bildirir ve kiigat mektubu ornegini verir.

e Odeme yontemi mal mukabili ya da vesaik mukabili ise ithalat¢t firma mal ile

birlikte hangi belgelerden kagar nisha diizenlenmesi gerektigini bildirir.

e TIhracatei firma ithalatgimn istedigi belgeleri hazirlar, mense sahadetnamesi’®’, ve
malin gonderilecegi tilkelere baglh olarak (6rnegin Avrupa Toplulugu tlkelerine ya
da EFTA iilkelerine yapilacaksa) istenecek belgeler (6rnegin dolasim belgesi ATR
Euro 1 ve Euro 3 belgeleri gibi) ticaret odasindan alir ve diizenledikten sonra

gerekiyorsa ithalatei firmanin tilke konsolosluguna onaylatir.

o ihrag edilecek malin faturas: ve ceki listesi’® hazirlamr. Fatura ve ceki listesi
Tirkge ve yabanci dilde olmak tizere iki gesit hazirlanir. Noter tasdikli fatura

Turkge’dir.

203 Aym, s. 103

24 Kazl, Sogur, a.g.e., s. 75-79 ve Ataman , Sumer, a.g.e., s. 395-397

295 fhrag edilen mallarin menseini yani iretildigi iilkeyi gosteren bir belgedir. Bu belge, maln o iilkede
ekimi, tiretimi yaprldigimi ya da bagka bir iilkede yapildigz ya da iiretildigi halde mense verilen iilkede
gegirdigi islem ile onemli bir degisiklige ugradifini kamtlayici niteliktedir. Giimriik islemleri, tilkeleraras
mevcut ticaret anlagmalan hiikiimlerine gére yiiriitiildiigiinden, gimriige gelen mallarin menselerinin
bilinmesi gereklidir (A. Bagnagik, s. 328)

2% Mallann agirhklanm aynntih bir sekilde gosteren listedir. Bu belgelerde gosterilen agirliklann
faturada ve tasima belgesinde belirtilen miktar ile aym olmas: gerekir.(A. Bagnagcik, s. 327)
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Nakliye ihracatg1 firmaya ait ise nakliyeci firma ile tagima s6zlegmesi yaplir.
Gumriik Beyannamesinin ihracatla ilgili niishalar1 diizenlenir.

Ozelligi olmayan ihracatta ihracatgilar birligine veya hesabina aidat yatirildiktan
sonra, ozelligi olan ihracatta ihracatgilar birligine kayit yaptirilip, aidat 6dendikten

sonra glimriik beyannameleri ile ¢ikig gimriigiine bagvurulur.
Satig sekli CIF ise mal sigorta ettirilir.

Mal nakliyeci firmaya, belgeler gimrik komisyoncusuna teslim edilir. Gimriik

komisyoncusu giimriige bagvurarak beyannameyi tescil ettirir.

Malin muayenesi yapildiktan sonra yiklenir ve gimriik memurlart tarafindan

mithirlenir.

Malin gemi ile taginmasi halinde son Tirk limanindan kalkis tarihi, kara yolu ile
tagtnmas1 halinde aracin sinur1 gegtigi tarih, hava yolu ile tagimyorsa ugagmn kakis

tarihi ytiklemenin yapildig: giimriik tarafindan beyannameye yazilir.

Gumrik komisyoncusu tiim belgeleri kendi faturasi veya makbuzu ile birlikte

ihracatgiya verir.
Belgeler bankaya verilir.

Ithalatct mali giimriikten geker. Odeme yontemi mal mukabili ise ithalater 6deme
vadesinde fatura bedelini kendi bankasmna 6der. Ithalatgt firmanin bankasi fatura
bedelini ihracatgimin bankasina transfer eder. Odeme sekli vesaik mukabili ise
ithalat¢t mali giimriikten ¢cekmeden once kendi bankasina belge karsilig:s ddeme
yapar ve ithalatginin bankasi ihracatginin bankasina fatura bedelini transfer eder Bu
islemden sonra mal giimrikten gekilir. Odeme yontemi akreditifli ise mali
gimriikten ¢ekmeden once akreditifin tiiriine gore banka ya ihracat¢iya 6deme
yapar, ya da ihracatgiya 6deme yapmak i¢in amir bankamn 6deme talimatinin

gelmesini bekler.

Ihracatginin bankas: doviz alim belgesi diizenler ve fatura bedelini ihracatgiya dder.
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2. ODEME SEKILLERINE GORE IHRACAT ISLEMLERININ
MUHASEBELESTIRILMESI

Ihracat islemlerinin bilyiik gogunlugu uluslararas ticarette yogunlukla kullanilan déviz
cinsinden yapilmaktadir. Bu nedenle de muhasebe kayitlarina yabanci paraya dayali

islemler olarak yansimaktadir.

Yabanci paraya dayali bir islem, isletmenin muhasebe kayitlarina islemin gergeklestigi
tarihteki gegerli kur iizerinden kayit edilir. Islem tarihinde gegerli olan kur genelde
piyasa kuru veya spot kur olarak tammlanmustir.?®’ Burada piyasa kuru, Merkez |
* Bankasmin belirlemis oldugu kur veya ¢alisilan bankanin belirlemis oldugu kur olarak
algilanmalidir. Baz1 iglemlerde taraflar arasinda bir anlagma sdz konusu ise, anlagmada
belirtilen kur da kullamlabilmektedir. Fakat hesap kapanig tarihlerinde kullanilan kur
vergi mevzuati agisindan Merkez Bankast doviz als kuru olmalidir®®  Ancak
uygulamada, islem tarihinde gegerli kura yaklagik bir kur uygulanabilir. Ornegin, bir
aylik islemlerde o ayin ortalama kuru kullanilabilir. Bununla beraber kurlar buytk
oynamalar gosterdigi taktirde, bir donemin ortalama kurunun kullanimu givenilir

olmayacaktir. 2

Thracat islemlerinin muhasebelestirilmesi ile ilgili olarak ihracat igin katlanilan
giderlerin kaydedilmesi biitin 6deme sekillerinde birbirlerine paraleldir. Odeme
sekillerine gore ihracat iglemlerinin kaydedilmesinde temel farklilik ihracat bedellerinin
tahsil edilmesindeki iglemlerin fakliigindan kaynaklanmaktadir. Bu nedenle ilk once
pesin 6deme yontemine gore ihracat iglemlerinin muhasebelestirilmesi detayl: olarak ele
alinacak, daha sonra diger odeme yontemlerinde ise olusabilecek temel farkliliklar

incelenecektir,

7 Tiirkiye Muhasebe Standard: - 12: “Kur Degisim Etkilerinin Muhasebelestirilmesi”, Madde 7.,
Tiirkiye Muhascbe Standartlar1 2000, (Ankara: Tiirkiye Muhasebe ve Denetim Standartlan Kurulu,
2000), 5.193

2% Metin Canogullan, “Kur Degisim Etkilerinin Muhasebelestiﬂhnesi.Standardxmn Uygulamasinda
Alinacak Onlemler”, Tiirkiye Muhasebe Standartlan Sempozyumu V, (Izmir: 1-5 Kasim 2000), s.107
29 Tiirkiye Muhasebe Standardi 12: Kur Degisim Etkilerinin Muhasebelestirilmesi, Madde 8
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2.1. Pesin Odemeli Ihracat islemlerinin Muhasebelestirilmesi
Pesin ihracat islemlerinde once ithalatg: firma tarafindan mal bedeli ihracatg firmaya
transfer edilir. Bu durumda gelen mal bedeli tutan ihracat¢i firma tarafindan déviz alis

kuru ile Tiirk lirasina gevrilerek kaydedilecek ve asagidaki kayit yapilacaktir®'?:

102 BANKALAR HS.

102 01 TL Hesaplar

102.01.001 ...Bankas1
340 ALINAN SIPARIS AVANSLARI HS.
340.50 Alinan Yurt Dis1 Siparis Avanslan
340.50.002...Firmasi

Yurt dis1 Siparis Avanslari Hesabinda dig iilkelerdeki alicilardan avans olarak gelen
havale veya alinan yabanci paralar izlenmektedir. Yurt digt alicilardan gelen havale
veya yabanci paralar, havale veya yabanci paramin geldigi tarihteki Merkez Bankasi
veya Turk lirasina cevrilmig ise ilgili bankamin doviz alig kuru ile degerlenerek bu
hesaba kaydedilir.*'! Banka tarafindan ihracat ile ilgili giderler tahsil edildigi zaman

yapilacak kayit ise agagidaki gibi olacaktir. 212

760 PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLERI
760.03 Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler
760.03 003 Banka gideri

102 BANKALAR HS.

102.01 TL Hesaplar

102.01.001 .... Bankasi

Ihracat ile ilgili giderler 7/A segeneginde 760 Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri
Hesabinda Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler grubunda izlenmektedir. CIF
satiglarda navlun ve sigorta giderleri, bankalarin ihracat islemleri dolayisiyla ihracatgi
kuruluslardan almis olduklar komisyonlar ile muhabir banka komisyonlar: gibi banka
giderleri, yurtigi veya yurtdiginda 6denen komisyonlar, ihracat islerini takip eden
giimrik komisyoncusunun icreti, gimrik komisyoncusunun yaptigi giderler ve

konsolosluk harci, mense sahadetnamesi gideri varsa ihracat¢mnin odedigi Destekleme

210 Toroshy, a.g.e. 5.758
21 Ataman, Sumer, a.g.e, s. 352
22 Toroshy, a.g.c, 758
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ve Fiyat Istikrar Fonu, Ihracatgilar Birligine 6denen nisbi aidatlar gibi diger giderler de

bu hesapta izlenirler. >

Mal bedeli bankaya geldikten sonra ihracat¢1 firma mallari, mallarin faturas1 ve diger

ilgili belgeleri ithalat¢i firmaya gonderir ve agagidaki kaydi yaparak Alinan Yurtdigi

Siparis Avanslari Hesabini kapatir:***

340 ALINAN SIPARIS AVANSLARI

340.50 Alinan Yurl disa Siparis Avanslan

340.50.001 ... Firmasi

612 DIGER INDIRIMLER

612.12 Thracat Bedelleri Kur Fark
601 YURTDISI SATISLAR
601. 01 Yurt Dist Satislar
601.01.001 Ref. No....., Yb Para

Yurtdis1 Satiglar Hesabi, yurt digi satiglart dolayisiyla yurt digina diizenlenen faturalarin
Turkce karsiliklarimin izlendigi bir hesaptir. Faturalar Turk¢e ve yabanci dilde, hem
yabanct para hem de TL cinsinden diizenlenir. Yabanci para tutartmn TL kargiliginin
hesaplanmasinda fatura Tarthindeki T.C. Merkez Bankasi doviz alis kuru esas alinir.

Déviz alis kuru faturada gosterilmelidir. 2

Yurt Dis1t Satiglar Hesabina kayit yapilirken esas alinabilecek degisik tarihler soz

konusu olmaktadir. Bu tarihler agagidaki gibi siralanabilir:

e Malin nakliyeciye teslim edildigi tarih

e Faturanin diizenlendigi tarih

e Giimriik ¢ikis beyannamesinin tescil edildigi tarih

e Giimritk kanunu ve ihracat yonetmeligine gore fiili ihracat tarihi (yiklemenin bittigi
tarih)

e Malin sinin gegtigi tarih

213 Ataman, Sumcr, a.g.c., S. 367
21 Toroslu, a.g.c., 739
215 Ataman, Sumcr, a.g.c. S. 357
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Bilindigi gibi yurt igi satiglarda malm teslim tarihinden itibaren 10 gin iginde fatura
diizenlenmesi ve o ay iginde KDV tahakkukunun yapilmas1 gerekmektedir. Yurt dist
satiglarda da 10 gunlitk sire gegerlidir. Ancak yurt dis1 satiglar KDV Kanunu geregi
KDV’den muaf oldugu igin teslim ile faturanin diizenlenme tarihi arasinda ay
atlamasimin bir énemi yoktur. Bu durumda malin tastyiciya teslim tarihi hasilatin
kaydedilecegi tarih olamaz. Hasilat kaydinda giimriik ¢ikis beyannamesinin tescil veya‘
malin s gegtigi tarihin esas alinmast halinde, beyannamenin tescilinin gecikmesi
durumunda faturanin diizenlenme tarihinden itibaren 10 giin iginde kayda gegirilmesi
miimkin olmayabilir. Bu nedenle faturanin muhasebe kéyltlanna dayanak tegkil eden
belge olmasi nedeniyle hasilat kaydinin fatura tarihi ve fatura tarihindeki kur ile
yapilmasi gerekmektedir. 2'® Ancak KDV iadesi uygulamalarinda beyan ve iade talebi

igin malin giimriik hattim gectigi tarih esas alinacaktir.*'’

Mala iligkin faturanin kesildigi tarihteki kur esas alinarak kayit yapildiginda yukaridaki
gibi kayit yapilacaktir. Bu durumda fatura tarihi ile yurt digindan alicinin avans

gonderdigi tarih arasinda olugabilecek kur farklari giindeme gelecektir.

Kur farklari iglem giini ile tabsilatin aym hesap doéneminde veya bunlarin farkl
doénemlerde veya farkli giinlerde olmasindan kaynaklanir. Bu durumda ortaya ¢ikan kur
farki gelir veya gidere yansitilmahdir. **® Islem meydana geldigi hesap déneminde
sonuglaniyor ise, tiim kur farki o dénemde tahakkuk ettirilecektir. Fakat islem ile ilgili
tahsilat islemlerinin gergeklestigi donemler farkli ise, her donemde olusan kur fark:

ilgili oldugu donemde tahakkuk ettirilecektir. "

Bu dénemde ihracata konu olan doviz kuru diigmiigse, alinan avansla hasilat kaydedilen
tutar arasindaki farktan dolay: bir kur fark: kén ortaya ¢ikacaktir. 2 No lu Muhasebe
Sistemi Uygulama Genel Tebliginde kur farklarimn hangi hesaplarda izlenecegi ayrica

belirtilmistir. Buna gore kur farki gelirleri, 646 Kambiyo Karlan Hesabinda

2% Ayms, 5. 355-356 ' .

27 Tuncay Cetin, “Ihracat Hasilatlannin Gelir Kaydedilmesi ve Ihracata Iliskin Fatura Kesilme Zamany”
Maliye Postas: Dergisi, Say1 466, 1 Subat 2000, s. 64

218 Piirkiye Muhasebe Standard: 12: Kur Degisim Etkilerinin Muhasebelestirilmesi , 12. madde

219 Tiirkiye Muhasebe Standard1 12: Kur Degisim Etkilerinin Muhasebelestirilmesi, 13. madde
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izlenecektir. Ancak, ihracatla ilgili dénem iginde ortaya gikan kur fark: gelirleri, 601

Yurt Digt Satiglar Hesabinda izlenmelidir.?*°

Ancak s6z konusu donemde doviz kuru artmugsa, ortaya kur farki zaran gikacaktir. Bu
zararin hangi hesapta izlenecegi Tekdiizen Hesap Planinda gosterilmemistir. Bazi

goriislere gore™

bu zararlar Kambiyo Zararlari Hesabinda izlenebilir. Ancak ihracat
islemlerine ait kur fark: gelirlerinin Yurt Dig1 Satiglar Hesabina kaydedilip, aym tiir
islemler igin olugabilecek kur farki zararlarmmin Kambiyo Zararlarn Hesabina
kaydedilmesi, elde edilecek kar buytukligina degistirebilecek ve analiz agisindan farkh
sonuglara yol agabilecektir. Bu nedenle ihracat islemlerine iligkin kur fark: zararlarimn
da Tek Diizen Hesap Plaminda, 612 Diger Indirimler Hesabinda agilabilecek olan
Thracat bedelleri Kur Farki yardimei hesabi altinda muhasebelestirilmesi daha uygun
olabilir. Boylece Briit Satig Kérimin hesaplanmasinda hem olumlu hem de olumsuz kur
farklari aym boliimde hesaplarda gosterilebilecektir. Thracata iliskin mal bedeli
geldikten sonra, mallarin ithalatgiya gonderilmesi igin nakliye sirketi ile anlagma yapilir
ve navlun bedeli 6denir. CFR, CIF, CPT, CIP, DAF, DES, DEQ, DDU ve DDP teslim
sekilleri ile yapilan ihracat iglemlerinde navlun bedeli ihracat¢r firma tarafindan

odenmektedir. Naviun bedelinin 6denmesi sirasinda ise agagidaki kayit yapilacaktir. 222

760 PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLERI
760.03 Disaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler
760.03.001 Navlun Giderleri
191 INDIRILECEK KDV HS

100 KASA HS.

100.01 Nakit Kasasi

Ihracat islemlerinde ¢ogu zaman nakliyat sigortasinin yaptiriimasi gerekmektedir. EXW
hari¢ diger biitiin teslim sgekillerinde ihracatgt firma teslim gseklinin gerektirdigi
kapsamda nakliyat sigortas: yaptirir. Bu durumda sigorta bedelinin 6denmesine iligkin

kayit ise asagidaki gibi yapilacaktir. %

220 Emin Ozdemir, “Tiim Yonleriyle Kur Farklan I”, Yaklagim, Y1l 7, Say1 83, Kasim 1999, s. 197
2 Avrinti igin Ozdemir, a.g.e., s. 197

222 Toroslu, a.g.e.., 5. 759-760

3 Ayny, s. 760
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760 PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLER{
760.03 Disanidan Saglanan Fayda ve Hizmetler
760.03.002 Sigorta
191 INDIRILECEK KDV HS

100 KASA HS.

100.01 Nakit Kasasi

Yapilan ihracat ile ilgili olarak odenen ihracat komisyonlar: ve diger ihracat

masraflarinin kaydedilmesi ise asagidaki gibi olacaktir.??*

760 PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLERI
760.03 Disanidan Saglanan Fayda Ve Hizmetler
760.03.006 Ihracat Komisyonlan
760.03.007 Diger Ihracat Giderleri

100. KASA HS.

100.01 Nakit Kasast

Thracat gergeklestikten sonra giimriik komisyoncusu ihracat ile ilgili belgeleri ve kendi

hizmet faturasini ihracatgi firmaya gonderir. Thracatgi firma ise asagidaki kaydi yapar.

760 PAZARLAMA SATIS VE DAGITIM GIDERLERI
760.03 Disanidan Saglanan Fayda ve Hizmetler
760.03.004 Giimriik Komisyoncusu Ucreti
760.03.005 Giimriik Komisyoncusu Giderleri
191 INDIRILECEK KDV HS.

336 DIGER CESITLI BORCLAR

Fiili ihracatin gergeklesmesinden sonra ihra¢ edilen mallara iligkin maliyetin stok
hesabindan gikartilarak maliyet hesabina aktarilmasi gerekir. Bu durumda ihrag edilen

mallarin maliyet bedeli kadar yapilacak kayit agagidaki gibi olacaktir. #°

621 SATILAN TICARI MALLAR MALIYETI
621. 50 Yurt Dist Satilan Ticari Mallar Maliyeti
621.50.001 A Mal

153 TICARI MALLAR

24 Aymi, 5.761
25 Ayny, ., 763
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Araci ihracat sirketleri ihra¢ edecekleri mallart satin alip tizerinde hi¢ bir iglem
yapmadan ihra¢ etmektedirler. Bu nedenle ihra¢ edilen mallara iligkin maliyet Yurt
Disina Satilan Ticari Mallar Maliyeti Hesabinda izlenmelidir. %%

Mali satin aldiktan sonra Gizerinde hig bir degisiklik yapmadan ihrag eden araci ihracatgi
kurumlarinda her bir parti ihracattan kur farklari da dahil ne kadar kar elde edildiginin
bilinmesi 6nem tagimaktadir. Bu durumda karn tespit edilmesinde kullamilan ilk
yaklasim, her bir parti ihracatin toplam maliyeti ve hasilatinin tespit edilebilmesi igin
agtlan yansitma hesaplan aracilifiyla olusan gider hesaplarinin  Yurt Dig1 Satilan Mallar
Maliyeti Hesabna devredilmesidir®®” Bu durumda Pazarlama Satiy ve Dagitim
Giderleri Hesaplarinda toplanan ihracat i¢in katlanilan giderlerin hepsi 621 Yurt Dist
Satilan Mal Maliyeti Hesabina devredilecektir. Bu durumda yapilan masraflarin maliyet

hesabina devri agagidaki gibi olacaktir.

621SATILAN TICARI MALLAR MALIYETI
621.50 Yurt Dis1 Satilan Ticari Mallar Maliyeti )
761 PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI YANSITMA HS

761 PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI YANSITMA HS.
760 PAZARLAMA SATIS DAGITIM GID. HS.
760 03 Digandan Saglanan Fayda ve Hizmetler
760.03. 001 Navlun
760.03.002 Sigorta
760.03.003 Banka Giderleri
760.03.004 Giimritk Komisyoncusu Ucreti
760.03.005 Giumritk Komisyoncusu Giderleri
760.03.006 Ihracat Komisyonlari
760.03.007 Diger ihracat Giderleri

Her parti ihracattan ne kadar kér elde edildiginin saptanmasina yonelik ikinci yaklagim
ise, hesap plaminda bog birakilan hesap gruplarinin (6rnegin 8. grup gibi) parti maliyet
ve hastlatim verecek sekilde diizenlenebilir hale getirilmesidir. Bu tir gruplamada her
bir ihracat partisi bazinda yurt digina diizenlenen fatura tutan, varsa primler, kambiyo
gelirleri 800 Yurt digt Satiglar Hesabimin altinda bir arada gosterilir. Donem sonunda
ise, bu hesaplarda yer alan satis faturasi tutarlart ve kambiyo gelirleri 601Yurt disi

Satislar Hesabina devredilecektir. Ihrag edilen malin alig maliyeti, CIF satista navlun ve

226 Ataman, Sumcr, a.g.e., S. 364 . _
27 Ayrmi igin, Mchmet Alundag, Dis Ticarct Islemlerinin Mubhascbelestirilmesi ve Vergisel Yonden
irdelenmesi, Tesmer Izmir Subesi 1998/1999 Egitim Semineri 7, 12 Subat 1999, s. 2
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sigorta, banka giderleri, giimriik komisyoncusu giderleri ve konsolosluk harcy,
ihracatgilar birligine 6denen nisbi aidatlar ve kambiyo giderleri 810 Yurt-dis1 Satiglarin
Maliyeti Hesabinin altinda bir arada gosterilecektir. Donem sonlarinda ise alig faturasi
tutarlart 621 Satilan Ticari Mallar Maliyeti, navlun, sigorta ve diger giderler de 760
Pazarlama Satis Dagitim Giderleri Hesabina, ihracat islemleri nedeniyle ortaya ¢ikan
kambiyo zararlari ise 612 Diger Indirimler altinda agilacak Thracat Bedelleri Kur Farki
adl hesaba devredilecektir. **® Bu yaklagtmin kullanilmast her ihracat iglemi ile ilgili ne
kadar kir ya da zarar elde edildiginin belirlenmesi agisindan daha dogru olacéktlr.
Dolayisiyla kér elde edilen parti ile zarar elde edilen partinin goriilmesi agisindan daha

kullanigl olacaktir.

2.2. Mal Mukabili ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi
Mal mukabili ihracat islemlerinde mal bedelinin tahsilat: fiili ihracat tarihinden sonra
yapildigindan muhasebe kayitlarindaki farklilik mal bedeli maddesinin kaydinda ortaya
cikmaktadir. Thracat ile ilgili yapilan harcamalar pesin 6demeli ihracat yonteminde
yapildig: gibi olacaktir. Bilindigi gibi mal mukabili ihracat islemlerinde ihracatgi firma
tarafindan mallar once ithalat¢iya gonderilmekte ve mallanin faturas: ile diger ilgili
belgeler ise daha sonra ithalat¢i firmaya gonderilmektedir. Malin isgletme stoklarindan

¢ikist ile ilgili olarak ise agagidaki kaydin yapilmasi gerekir:

157 DIGER STOKLAR HS
153 TICARI MALLAR HS

Faturamn diizenlenip diger belgelerle ithalatgi firmaya gonderilmesi sirasinda ihracatg:
firma satis tutanim doviz alig kuru tzerinden Turk Lirasina gevirerek kaydedecek ve

asagidaki kaydi yapacaktir. 229

120 ALICILAR HS.

120.50 Yurt Dis1 Alicilar

120.50.001 Ref No..., Yb para...
601 YURT DISI SATISLAR HS
601. 01 Yurt Dig1 Satiglar
601.01.001 Ref. No....., Yb Para

228 Ataman, Sumer,a.g.e., 375-383
2 Toroshy, a.g.c., 765
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Yurt dis1 alicilar hesabs, yurt digina mal ve hizmet ihraci sebebiyle ortaya ¢ikan gergek
ve tizel kisilerden olan alacaklarin izlendigi hesaptir. Alacagin tahsil edilmesi
durumunda tahsil tarihindeki kur ile hasilat yazildig1 tarih arasindaki olumlu kur

farklari yurt digt satiglar hesabina kur gelirleri olarak kaydedilir. ?*°

Thracat gergeklestikten sonra ithalatgi firma mal bedelini ihracatgi firmaya trénsfer
edecektir. Bu durumda ihracatg:r firma gelen mal bedelini doviz alig kuru iizerinden
Turk lirasina gevirerek kaydedecektir. Ayrica mal bedelinin geldigi tarihteki doviz alig
kuru ile mal faturasimin kaydedildigi taribteki doviz alig kuru arasindaki fark da kayda

alnacaktir, 2!

102 BANKALAR

102.01 TL Hesaplar

102.01.001 ...Bankast
120 ALICILAR
120.50 Yurt D1t Alicllar
120.50.002 Ref No...,Yb Para...
601 YURT DISI SATISLAR
601.04 Kur gelirleri

Mal bedelinin geldigi tarih ile satig faturasinin kesildigi tarih arasinda olugan olumsuz
kur farklan ise 612 Diger Indirimler Hesabimin altinda agilacak olan Ihracat Bedelleri
Kur Farki Hesabina kaydedilebilir.

Satislarin maliyetine iligkin kaydin yapilmast sirasinda ise 157 Diger Stoklar Hesabi
bor¢landirilirken, 621 Satilan Ticari Mallar Maliyeti Hesabi alacakli olarak
kaydedilecektir.

2.3. Vesaik Mukabili Ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi
Vesaik mukabili ihracat islemlerinde de ihracat ile katlanilan giderlerin kaydi pesin
6demeli ihracat bolimiinde gosterildigi gibi yapilmaktadir. Sadece mal bedelinin
tahsilati1 maddesinde degisiklik olmaktadir. Bu o6deme seklinde mallar ihracatg
tarafindan ithalatgiya gonderilir ve mallarin faturas: ile diger ilgili belgeler banka

aracilifiyla ithalatgiya gonderilir.

20 Mehmet Altindag, a.g.e., 5.6
31 Torosly, a.g.e., s. 765
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Ithalatgt firma mal bedelini transfer ederek bankadan belgeleri alir. Bu durumda
ihracat¢ firma gelen mal bedelini doviz alig kuru iizerinden Tiirk lirasina gevirerek ilgili -

kayd: yapar. Mal bedelinin tahsil edilmesi ise asagidaki gibi kayda alinacaktir:>*?

102 BANKALAR HS.

102.01 TL Hesaplar

102.01.001 ...Bankasi
601 YURT DISI SATISLAR
601.01 Yurt dis1 Satiglar
601.01.001 Ref. No.....,Yb Para

2.4. Kabul Kredili Odeme Yontemine Gore Ihracat Islemlerinin

Muhasebelestirilmesi

Kabul kredili ihracat 1glemlerinde de ihracat ile ilgili gider hesaplarinin kayitlar1 pesin
ithracat islemlerinde gosterildigi gibi yapilmaktadir. Kabul kredili ihracat iglemlerinde

sadece mal bedelinin tahsilati maddesinde degisiklik olmaktadir.

Kabul kredili ihracat iglemlerinde ihracatgi firma tarafindan mallar ithalatgiya gonderilir
ve mallanin faturasi ile diger ilgili belgelerin yani sira bir de polige ithalat¢i firmaya
banka araciligiyla gonderilir. Bu durumda ihracatgi firma satig faturasi tutarint doviz

alis kuru tizerinden Tiirk lirasina gevirerek asagidaki gibi kaydeder.”*®

120 ALICILAR HS.

120.50 Yurt Dis1 Alicllar

120.001 Ref. No..... Yb Para.....
601 YURT DISI SATISLAR
601.01 Yurt Dis1 Satiglar
601.01.001 Ref. No.....,Yb Para

Ithalatg1 firma gonderilen poligeye kabul serhini koyarak belgeleri bankadan alir. Bu

durumda ihracatg1 firma polige tutarim agagidaki gibi kayda ahr:**

=2 Aym, s. 766
23 Ayny, 5.767
24 Aymy, s. 768



109

121 ALACAK SENETLERI HS.

121 50 Portfoydeki Yabanct Senetler Hs.
120 ALICILAR HS.
120.50. Yurt disi Alicilar Hs.
120.50.Ref.No....Yb.Para....

Déviz cinsinden alinan senetler Alacak Senetleri Hesabinin yardimci hesab:i olan
Portféydeki Yabanci Senetler hesabinda alig tarihindeki déviz alis kuru iizerinden
kaydedilirler. Senet tahsil yada ciro edildigi taktirde ciro tarihindeki kur ile senedin alis
tarihindeki kur arasindaki olumlu fark ihracatin yapildig: donem iginde ortaya gikiyorsa
Yurt dig1 Satislar Hesabina kaydedilir. *° Poligenin vadesi geldigi zaman ihracat¢i firma

poligeyi tahsile gonderir ve asagidaki gibi kayit yapar®®:

121 ALACAK SENETLERI HS.

121 02 Tahsildeki Alacak Senetleri.
121 ALACAK SENETLERI HS. .
121.50 Portfoydeki Yabanci Senetler Hs.

Polige bedeli tahsil edildigi zaman tahsilat tutari kayda alinir. Bu durumda poligenin

tahsilat tarihindeki doviz alis kuru ile policenin kaydedildigi tarihteki doviz alig kuru

arasindaki olumlu fark da asagidaki gibi kaydedilir®”:

102 BANKALAR HS

102.01 TL Hesaplar
121 ALACAK SENETLERI H S.
121 02 Tahsildeki Alacak Senetleri
601 YURT DISI SATISLAR HS.
601.04. Kur Gelirleri

2.5. Akreditifli Thracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi
Akreditifli ihracat islemlerinde de ihracat ile ilgili giderlere iligkin kayitlar pesin ihracat
bolimiinde gosterildigi gibi yapilmaktadir. Akreditifli ihracat iglemlerinde sadece mal

bedelinin tahsilati maddelerinde degisiklik olmaktadir.

5 Ataman Sumer, a.g.e., s. 306
26 Toroshy, a.g.e., 5.768
27 Toroslu, ag.e.,s. 769
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Ithalatginin agtify akreditif araci banka aracihigi ile ihracatginin eline ulagtigi zaman
ihracat¢i tarafindan mallar ithalat¢iya gonderilir. Daha sonra ihracatgi tarafindan
akreditif kosullarinda belirlenen belgeler diizenlenerek araci bankaya basvurulur. Araci
banka tarafindan belgelerin akreditif kogullarina uygunlugu kontrol edilir ve ihracatgiya

odeme yapilir. Bu durumda agagidaki gibi kayit yapilir®®:

102 BANKALAR HS.

102 01 TL Hesaplar
601 YURT DISI SATISLAR HS.
601.01 Yurt Dis1 Satislar
601.01.001 Ref. No.....,Yb Para

Bazi durumlarda 6demenin belirli bir tarihte yapilacag: belirtilmis olabilir. Bu durumda
araci banka tarafindan belgelerin akreditif kosullarina uygunlugu kontrol edilir ve
belgeler ithalat¢i firmaya gonderildikten belirli bir sire sonra odeme yapilir. Bu

durumda asagidaki gibi kayit yapilir 2%

120 ALICILAR HS.
120.03 Akreditifli Alacaklar
601 YURT DISI SATISLAR HS.

Akreditifin vadesi geldigi zaman araci banka tarafindan akreditif bedeli ihracatc:
firmaya 6denir. Bu durumda ihracat¢ firma akreditifin kayit tarihindeki doviz alis kuru

ile tahsilat tarihindeki doviz alis kuru arasindaki farki da dikkate alarak agagidaki kayd1

yapar240:
102 BANKALAR HS.
120 ALICILAR HS
120. 03 Akreditifli Alacakiar
601 YURT DISI SATISLAR HS.

601. 04. Kur Gelirleri

28 Aym, s. 770
2% Aymi, s. 770

20 Aym, 5. 771
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3. IHRACAT BEDELI DOVIZLERIN YURDA GETIRILISLERI VE
MUHASEBELESTIRIMESI

3.1. Ihracat Bedeli Dovizlerin Yurda Getiriliglerine iliskin Yasal Diizenlemeler
Ihracat bedellerinin yurda getirilmesinin esaslart 1567 sayili Tiirk Parasimn Kiymetini
Koruma Hakkindaki Kanun, bu kanunun 1. maddesine bagl olarak Bakanlar Kurulunca
¢ikartilan Tiirk Paras1 Kiymetini Koruma Hakkinda 32 Sayili Karar, bu karara iligkin
tebligler ve I/M sayili Merkez Bankasi Genelgesi ile bunlara ek olarak yapilacak
diizenlemelere bagli olarak verilecek talimatlar gercevesinde, ihracat¢i ile ithalatgr
arasindaki sozlesmeye ve uluslararasi kurallar ile bankacilik teamiillerine gore

yapilmaktadir. **!

Tiirk Parasi Kiymetini Koruma Hakkinda 32 Sayili Karara gore, ticari amaglarla ihrag
edilen mallarin bedellerinin, bu kararda éngoriilen 6zel haller ile Bakanlik¢a uygun
goriilen micbir sebeplerden kaynaklanan gecikmeler harig, fiili ihrag tarihinden itibaren
en ¢ok 180 giin iginde ihracatgilar tarafindan yurda getirilerek bankalara veya Ozel
finans kurumlarina, Tirk parast olmas: halinde belgelenmesi, doviz ise satimasi

zorunludur.?*

Ancak, s6z konusu ihracat bedeli dovizlerin %70’inin fiili ihrag¢ tarihinden itibaren 90
giin igerisinde yurda getirilerek bankalara veya Ozel finans kurumlarmna satilmasi

halinde bakiye %30’una denk gelen kismi ihracatgi serbestge kullanabilir >

Thracat bedelinin %30’una kadarki kism: genellikle agagida belirtilen nedenlere bagl:

olarak TL’ye gevrilmemektedir: >**

24 yysuf Akay, “Ihracat Bedellerinin Yurda Getirilmesi ve Pesin Odeme Scklinde Karsilasilan Bir
Sorun,” Vergici ve Muhasebeciyle Diyalog. Say1 140, (Aralik 1999), s. 62

2%2 Tiyrk Parasi Kaymetini Koruma Hakkinda 32 Sayih Karar, Resmi Gazete. 20249; 11 Agustos 1989
madde 8-a.

243 Aym, madde 8 /a-i

24 1aluk Sumer, “Kambiyo Taahhiit Hesabi Kapatildiktan Sonra Yurt Disinda Birakilan veya Yurda
Getirilemeyen ihracat Mal Bedellerinin Degerlenmesi,” Vergici ve Muhasebeci ile Diyalog. (Haziran
1997), s.27
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o Ihracatgi ihrag bedelinin %30 una kadarki kismim veya hizmet ihracatinda ihracat
bedelinin tamamim yurt diginda alict firmada déviz olarak tutmakta ve gerektiginde
bu dovizleri yurt disinda kullanmakta yarar gérmekte ve ihracatgi bu miktart yurt
icinde veya yurt diginda bir bankada déviz olarak tutmakta ve kur artiglarindan

yararlanmay: diigtiinmektedir.

o Thracatgi, yurt digindaki alictya herhangi bir nedenle isteyerek veya alicinin eksik

odemesi nedeniyle zorunlu olarak bir indirim yapmuig olabilir.

Yukaridaki nedenler ihracatginin iradesi dogrultusundaki nedenlerdir. Ancak
ihracatginin iradesi dogrultusunda bulunmayan nedenlerle de ihracat bedellerinin Turk

lirasina ¢evrilmemesi s6z konusu olabilir. Bu nedenler ise asagidaki gibi siralanabilir;?*

e TIhracatgimn mal mukabili 6deme sekline gore mal goéndermesi durumunda alici,
malin siparige uygun olmadigin: iddia ederek mal bedelinin tamamint 6demeyebilir.
Bu durumda ihracat¢t konuyu miicbir sebep olarak belgeleyemedigi taktirde
bankaya bagvurarak mal bedelinin %30 una kadar olan tutarin tahsil edilmeyecegini

beyan ederek ihracat hesabini kapatmaktadir.

e Cesitli nedenlerle fatura yiiksek tutarli diizenlenmis, ancak faturada gosterilen bu
bedelden daha diigiik tutar tahsil edilmis olabilir. Boylece mal bedelinin bir kismu

yurt diginda birakilmig gibi kayda tabi tutulmusg olabilir.

o Ihracatg1 aliciya herhangi bir nedenle bir indirim yapmus, ancak bu indirimi

belgeleyememis olabilir.

Yukanidaki nedenlerden de anlasilabilecegi gibi bu %30 luk kismun isletmeden
cekilebilecek degerlenmesi s6z konusu olmayan bir para olarak anlagilabildigi
goriilmektedir. Oysa bu kismin yurt diginda tutma hakkimin taninmasmin amac,
ihracatgilarin  yurtdigindaki pazar arama faaliyetlerini strdiiriircken doviz sikintist

nedeniyle ihracat olanagim yitirme riskinin ortadan kaldinimasidir.

245 Ataman, Sumer, a.g.c., s. 302
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3.2. Yurt Disinda Kalan Thracat Bedeli Dovizlerin Hesaplarda lzlenilmesi

Ihracatginin serbest kullanimina birakilan bu kisim ihracat¢1 yoniinden alacak niteligini
kaybetmez ve isletme hesaplarina tahsilat olarak girmedigi ya da yurt disinda harcanmis
ise herhangi bir sekilde belgelenmedigi siirece bilangonun aktifinde dovizli alacak
niteligini koruyacaktir. Bu nedenle ihracatgilarin serbest kullanimina birakilan %30 luk
ihrag bedeli dovizler VUK 280. Maddesi hiikiimlerine gore degerlenecek ve olusan kur

farklar hasilata eklenecektir, 24

Yurt disinda birakilan bu bedeller ihracatgi isletmenin defterlerinde asagida belirtilen

hesaplarda izlenebilirler:**’

o Thracat bedelleri alicidan tahsil edilmis ve yurt digindaki bir bankaya yatiritmus ise
Bankalar-Yurt dig1 Bankalar Hesabina kaydedilebilir.

o TIhracat bedelleri kisa bir siire igin alicida brrakilmg ise, 120. Alicilar- Yurt Disinda

Birakilan Thracat Mal Bedelleri hesabinda izlenebilir.

o Thracat bedelleri bir yil iginde tahsil edilmeyecek ise, duran varliklar grubundaki

Alicilar hesabina aktarilabilir.

o [Ihracat bedeli hig tahsil edilmeyecek ise degersiz alacak olarak kayit yapilir.
Degersiz alacak igin yasal sartlar yerine gelmemis ise ticari kdrdan digulmekle
yetinilir. Thracat bedellerinin tahsil edilemeyecegi diigiiniilerek hemen zarar
yazilmasi, kur farkindan dogacak olan kambiyo kérnm etkileyeceginden

degerlemelerin dénem sonunda yapilmasi daha uygun olacaktir.

Ihracatgilar tarafindan yurda getirilmesi zorunlu ihracat bedeli dovizlerin, ongoriilen
siirelerden sonra yurda getirilmesi halinde ek sareler iginde olsa dahi, stirenin sonuncu
giiniinde gegerli kur ile dovizin satildig1 giiniin kuru arasinda meydana gelen olumlu
fark, ilgililere 6denmeyip T.C. Merkez Bankasi nezdinde bulunan Destekleme ve Fiyat

istikrar Fonuna aktarilacaktir. 2%

2 BiilentYildiz, “ihrag Bedeli Dovizlerin Degerlemesi”, Vergi Raporu, Say1 33,( Subat-Mart 1998), s.
63

247 Ataman, Sumer , a.g.¢., S. 303

248 TPKK Haklanda 32 Sayili Karar, madde 8/c
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Gelir tablosu ilkeleri geregi biitiin satiglar, gelir ve kérlar ile maliyet, gider ve zararlar
kayitlarda briit tutarlari ile gosterilmelidir. Higbir satig, gelir ve kar kalemi, bir maliyet
gider ve zarar kalemi ile tamamen veya kismen kargilagtirilmak suretiyle gelir tablosu
kapsamindan ¢ikarilamaz. Ilgililere 6denmeyip DFIF na aktarilacak olumlu kur farklari
gelir tablosu ilkeleri geregi satig hasilatina dahil edilmelidir. Ancak bu kur farklars

ilgililere 6denmeyeceginden aym tutarin gider yazilmas: gerekir. ¥

Yurda getirilmesi igin 6ngoriilen siiresi dolmamis alacaklar i¢in DFIF na aktarma soz
konusu olmadig: igin, degerleme giiniiniin kuru ile degerlenip olusacak olumlu kur
farklari satis hasilatina eklenmelidir. 2*° Ancak dénem sonlarinda fiili ihrag tarihinden
itibaren 90 gin veya 180 giin ge¢mediginden yurda getirilemeyen ihrag bedeli
dovizierin VUK 280. Maddesi hitkmii uyarinca 31.12 tarihi igin Maliye Bakanliginca

tespit edilen doviz kuru esas alinmak suretiyle degerlendirilmelidir. ?*!

Ihracat bedeli dévizlerin tabsili, ihracatgi ile banka arasinda anlagma yapilan serbest
kur iizerinden D6viz Alim Belgesi diizenlenmek suretiyle yapilir. % Genel olarak, yurt
digina ticari amagla mal ihracinda, bedelleri yurda getirilme stiresi i¢inde gelen ihracat

ile ilgili hesaplar araci bankalar veya 6zel finans kurumlarinca kapatilir. >

Ihracat hasilat: olugmus, fakat yil sonu itibartyla heniiz ihrag bedeli tahsil edilmemigse
doéviz cinsinden olan bu alacak yil sonu resmi doviz alig kuru ile degerlendirilir. Ve bu

suretle bulunan kur farki lehte ise gelir, aleyhte ise gider kaydedilir. Ancak, 180 giinii

*Hiiseyin Yalgmn, Erkan Giirboga, “Kambiyo Mevzuati Hitkiimleri Cergevesinde Doviz Cinsinden
Alacaklarm Degerlemesi” Vergi Diinyasi. Say1 181, (Eyliil 1996), s.73.

20 Aym., 5.74-75.

>l yildez , a.g.e., .62

252 7 . Merkez Bankasimn 1-M Sayil: Genelgesi, 96/YB-5; 2 Subat 1996. IV/3 Boliimi.

Aym genelgenin VI/A boliimiine gore, Thracatla ilgili komisyon, ardiye, depolama, antrepo, giimritk
resmi, harg ve faktoring masraflan, iskonto giderleri, ihracatgiya yansitilan muhabir banka masraflan gibi
giderler igin yapilacak indirimler ile konsiyasyon yoluyla ihra¢ edilen mallarla ilgili nakil, muhafaza,
bakim, fiimiigasyon, rafa satis ve benzeri masraflann ticari teamiillerin geregi olarak satig akdindc veya
akreditiflerde ayrica vans yerinde tarti ve analiz yapilmasi sart:1 bulunuyorsa, tart1 ve analiz sonucunda
tespit edilen vezin noksanhigt veya kalite farka ile ekspertiz ve tahkim iicretleri ve manipulasyon
masraflari, haricteki gozetme sirketleri ficretlerinin mal bedelinden herhangi bir siireye tabi olmaksizin
mahsup edilebilir veya goriinmeyen iglemlere iligkin hiikiimler gercevesinde transfer edilebilir. Yukarida
belirtilen giderlerin mahsup edilmesi sebebiyle ihracat bedelinin bu giderler kadar eksik gonderilmesi
halinde DAB gelen bedel kadar diizenlenir ve belgelendirilmesi kaydiyla iizerine soz konusu giderlerin
gesidi ve tutarlanyla ilgili not konulur.

3 TPKKHK, 25. madde
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geemis ihracat alacaklarinin yil sonu kur degerlemesinde yil sonu kurunun degil, 180.

giiniin kurunun kullanilmas: gerekmektedir. %*

3.3. Ihracat Bedeli Dovizlerin Yurda Getirilis Sekillerine Bagh Olarak

Muhasebelestirilmesi

Biitiin bu agiklamalardan sonra ihracat bedeli dovizlerin tahsiline iligkin iglemlerin
muhasebelestirilmesi bedellerin getiriligi tariblere gore farkli olacaktir. Buna gore

bedellerin getirildikleri tarihlerde yapilacak kayitlar ise ii¢ baghk altinda incelenebilir®:

3.3.1. Ihracat Bedelinin %70’inin 90 Giin Icinde Yurda Getirilmesi
Durumu
Yurda getirilen mal bedelleri igin bankadan doviz alim belgesi alimir ve getirilen tutara

iligkin muhasebe kaydi yapilir.

102 BANKALAR HS.

102.01 TL Hesaplar
120 ALICILAR HS
120.50 Yurt Dis1 Alicilar
120.50.001 Ref.No.....Yb Para.....
601 YURT DISI SATISLAR
601.10 Kambiyo Karlan
601.10.001 Ref.No.....Yb Para.....

Bu islemde yurt digt alicilar fiili ihrag tarihindeki doviz kuru izerinden
alacaklandirilirken, fiili ihrag tarihi ile bedelin geldigi tarih arasinda olusan kur farki da

Yurt digt Satiglar Hesabina kaydedilmigtir.

2% fsmail Sazak, “Kur farki ve Uygulamada Ozellikli Durumlar,” Vergi Sorunlari. Say1 145, (Ekim
2000), s. 255. _ _

25 Yalcm, Giirboga, a.g.e., s. 73-76 ve Kadir Kamakgiin, “Siiresi Iginde Yurda Getirilmeyen Ihrag
Karsiliga Dévizlerin Degerlemesi,” Vergi Sorunlan. Say1 110, Kasim 1997, 35-38
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Geri kalan tutar getirilmeyecek ise veya yurt diginda birakilacak tutar belli oldugunda
bankaya bildirilerek kambiyo hesabi kapatilacaktir. Yurt disinda birakilan dovizler o
glinkti doviz alig kuru ile carpilarak Yurt Disinda Birakilan fhracat Mal Bedelleri
Hesabina kaydedilir. 2

120 ALICILAR HS
120.51 Yurt Disinda Birakalan Ihracat Mal Bedelleri Hs
120.51.001 Ref.No.....Yb Para.....

120 ALICILAR HS

120.50 Yurt Dis1 Alicilar

120.50.001 Ref.No.....Yb Para.....

Doénem sonunda yurt dis1 alacaklarla ilgili degerleme yapildiginda ise agagidaki gibi

kayit yapilacaktir:

31.12.XX
120 ALICILAR HS
120.51. Yurt Disinda Birakilan Thracat Mal Bedelleri Hs
601 YURT DISI SATISLAR
601.10 Kambiyo Karlan
601.10.001 Ref.No.....Yb Para.....

3.3.2.Bedelin Tamammin 180 Giin Icinde Yurda Getirilmesi Durumu

Bedelin tamaminin 180 giin iginde yurda getirilmesi halinde fiili ihracatin gergeklestigi
tarih ile bedelin tamaminin getirildigi tarih arasinda olusan kurlara gore kayit yapilacak

v e olusan kur farklart yurt dig1 satiglar hesabina kaydedilecektir.

102 BANKALAR HS.

102.01 TL Hesaplar
120 ALICILAR HS
120.50 Yurt Dis1 Ahicdar
120.50.001 RefNo.....Yb Para.....
601 YURT DISI SATISLAR
601.10 Kambiyo Karlan

256 Altindag, ag.e., s. 9.
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3.3.3. Ihracat Bedglinin %70 lik Kismindan Daha Az Bir Kismunin 180

Giin Iginde Yurda Getirilmesi Durumu

Bu durumda ihrag bedeli dovizlerin bir kismu (6rnegin %60’1 gibi) yasal siire olan 180
ginde yurda getirildiginden bu kisimla ilgili olugan kur farki isletmeye ait olacaktir.
Fakat getirilmeyen diger kisim dénem sonu itibartyla yurda getirilmediginden fiili ihrag
tarihinden itibaren 180 giine kadar olusacak kur farki igletme biinyesinde kalacak, 180.

Giin ile 31.12 tarihleri arasinda olusan kur farki ise DFIF’na aktanlacaktir.

Bedelin getirilmesi halinde asagidaki gibi kayit yapilir.

102 BANKALAR HS.

102.01 TL Hesaplar
120 ALICILAR HS
120.50 Yurt Dis1 Alicilar
120.50.001 Ref.No.....Yb Para.....
601 YURT DISI SATISLAR
601.10 Kambiyo Kérlan
601.10.001 Ref.No.....Yb Para.....

Donem sonunda ise agagidaki gibi kayit yapilir.

31.12.

120 ALICILAR HS

120.50. Yurt Dis1 Alicilar

689 DIGER OL. DISI GID. VE ZAR

DFIF Kesintiler
601 YURT DISI SATISLAR
601.10 Kambiyo Karlan
601.10.001 Ref. No.....Yb Para.....

Eger bir miicbir sebep (tabii afet, savag ve abluka hali, malarin kaybi, hasara ugramasi
veya imha edilmesi, ithalatgi veya ihracatgi firmamn iflasi... vb) sdz konusuysé,
verilecek ek siire iginde de yurda getirilmemesi halinde DFIF’na aktanilacak kur
farkinin belirlenmesinde hangi tarihteki kurun esas alinacagi konusunda kanun ve

tebliglerde agiklik yoktur. Ancak, ihrag bedelinin timi y1l sonu itibartyla yurda
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getirilmedigi igin fiili ihrag tarihinden itibaren 180. Giine kadar olusacak kur farks
isletmeye ait olmasi gerekir. Bu tarihten sonra olusacak kur farklari ise DFIF ‘na

aktanlacaktir.

4. IHRACATTA KDV ISTISNASI

Katma Deger Vergisinin uygulandigi her iilkede kabul edilmis bir temel ilkeye gore bir
mal hangi tilkede tuketilirse ve bir hizmetten hangi iilkede yararlanilirsa, bu mal ve
hizmetlere ait KDV o iilkede uygulanir. %7 Vans tilkesinde vergilendirme de denilen bu
ilke Turk KDV Kanunu tarafindan da benimsemis, buna paralel olarak Tiirk ekonomisi
agisindan biiyiik 6neme sahip bulunan ihracat, KDV ‘den istisna edilirken, her tiirlii mal
ve hizmet ithalati KDV’ye tabi tutulmustur. *°® Buna bagli olarak KDV Kanunu’nun
ilgili maddelerinde bu hitkkme agik¢a yer verilerek ihrag malinin veya hizmetinin
biinyesindeki Katma Deger Vergisinin tiimiiyle anndirilmasi suretiyle tam istisna
uygulamasina olanak tamnmustir.?*® Buna gore KDV Kanununda mal ihracati, hizmet
ihracy, ihrag kaydiyla teslimler, simr ve kiy1 ticareti, yolcu beraberi esya ihraci ve bavul
ticareti ihracat istisnasi kapsarmné alinmis ve bu ¢aligsmanin konusu olan mal ihracat: ve

ihrag kaydiyla teslimler ile ilgili olarak ¢esitli hiikiimler getirilmistir.

Dolayisiyla KDV istisnasi agisindan araci ihracat sirketlerini ilgilendiren iki temel
uygulama s6z konusudur. Bunlardan biri araci sirketlerin yurt disina yaptiklari
teslimlerle ilgili olarak uygulanan KDYV istisnasi, digeri ise aract sirketlerin ihrag
edecekleri mali teslim almalarina yonelik olarak uygulanan KDV’nin tecil ve terkinine

yonelik istisnadir.

4.1. Thracat Teslimlerinde KDVV Istisnas:

Katma Deger Vergisi Kanununa gore ihracat teslimleri ve bu teslimlere iliskin

hizmetler ile yurt digt miigteriler igin yapilan hizmetler KDV’den istisnadir.”*® Buna

357 Atila Bagnagik, Muhsin Yildum, Dig Ticarette Uygulamah KDV Islemleri ve Muhasebesi
(Istanbul: Bilim Teknik Kitabevi, 2000) s. 43

2% {lhan KIRIKTAS, “Mal Ihracatinda KDV Istisnast ve Ozellik Gosteren Durumlar”, Maliye Postast
Dergisi. (15 Mart 1997), s. 26

29 Bagracik, Yildinm, a.g.e., s. 43

20 KDV Kanunu 11/1-a
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gore, bir firma trettigi veya satin aldigi bir mali dogrudan kendi ihrag ederse yani
ibracat faturasim kendi keserse, bu faturada KDV hesaplamayacaktir. Uretiminde
kullandig: girdilere ait KDV’lerle mamul olarak satin aldig1 mallara ait KDV leri ise; i¢
piyasaya sattig1 mallar igin hesaplanan KDV’den indirecek, indiremedigi kalirsa bu

kalam vergi dairesinden iade olarak alacaktir.?!

Ayrica ihrag etmek lizere mal alip ihra¢ eden araci ihracat sirketlerinin de ihracat
hizmetleri nedeniyle yiiklendikleri KDV’den anndirilmalar: gerekir. Bu sirketler ihrag
kaydiyla satin aldiklar1 mallari igin KDV 6dememekte ve dolayisiyla ihrag edecekleri
bu mallarla ilgili olarak herhangi bir KDV vyiikii yiiklenmemektedirler. Ancak bu
firmalar gesitli nedenlerle katlandiklar1 giderlerle ilgili olarak KDV 6demektedirler.
Omegin, mallarini depolarina tasimak i¢in nakliye gideri 6demektedirler ve bu
nakliyeye ait faturalardaki KDV’leri Indirilecek KDV olarak hesaplarina almaktadirlar.
Bu ve buna benzer hizmet satin almalan ile ilgili olarak ihracat firmalar:, hizmet
faturalarindaki KDV’yi Indirilecek KDV olarak, kayitlarina almak zorundadirlar. Eger
firmanin hig i¢ piyasa satigt yoksa, yani tim alimlan ihrag kaydi ile ise, bu taktirde
firmamn sirf ihracati gergeklestirmek ig¢in i¢ piyasadan aldigi tiim hizmetlere ait
yiiklendikleri KDV’ler, Indirilecek KDV olarak doénemler boyunca devredecektir. Bu
durumda hizmet faturalarindaki KDV’leri ihracati gergeklestirmek igin yuklendiklerine
gore, bu KDV yiikiiniin de firma istiinden alinmasi, daha dogrusu firmanin kendisini bu
KDV yikiinden anndumasi gerekir. Bu anndima isglemi de firmamn ihracati
gerceklestirdigi donemde yitklendigi KDV’yi ya vergi dairesinden iade olarak almak
veya baska vergi borglarina mahsup ettirmek seklinde olacaktir. Vergi dairesi tarafindan
iade edilecek veya sirketin istegi tizerine bagka vergi borglarina mahsup edilecek KDV
ise sirketin verecegi ilgili donem KDV beyannamesindeki bilgiler karsilagtinlarak

bulunacaktir. 2%

4.2. Thra¢ Kaydiyla Mal Teslimlerinde Tecil- Terkin Uygulamasi

Katma Deger Vergisinde ayrica ihra¢ kaydiyla satiglarla ilgili diizenlemeler

getirilmigtir. Buna gore ihrag edilmek sartiyla imalatgilar tarafindan kendilerine teslim

28! Bagniacik, Yildirim, a.g.e.,s. 43
262 Aym, 5. 103
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edilen mallara ait katma deger vergisi, ihracatgilar tarafindan odenmez. Imalatgilar
tarafindan tahsil edilmeyen ancak ilgili donem beyannamesinde beyan edilecek olan bu
vergi, vergi dairesince tarh ve tahakkuk ettirilerek tecil olunur. S6z konusu mallarin,
ihracatgiya teslim tarihini takip eden ay basindan itibaren 3 ay iginde ihra¢ edilmesi
halinde, tecil edilen vergi terkin olunur®®. Thracatin yukandaki sartlara uygun olarak
gergeklestirilmemesi halinde, tecil olunan vergi tahakkuk ettirildigi tarihten itibéren
6183 sayili Amme Alacaklarinin Tahsil Usulii Hakkinda Kanunun 51. maddesine gore
belirlenen gecikme zamminin %50 fazlast ile birlikte tahsil olunur. Ihracatgilara mal
teslim eden imalatgilara KDV iadesi ihracat iglemlerinin tamamlanmasindan sonra
yapilir. Tade ve tecil olunacak vergi miktari, mikellefin ilgili donem beyannamesinde

yer alan bilgiler karsilagtirmak suretiyle hesalplamr.264

Bu durumda bir araci ihracat girketi, bir imalatgidan ihrag etmek sartiyla rﬁal alirsa
imalatgimin kendisine ihrag kaydiyla kestigi faturada gosterilen KDV’ni hig dikkate
almaz; KDV’ni hesaplarinda bile gostermez. Sadece faturanin KDV harig tutan kadar
saticiy1 alacaklandirir ve KDV harig fatura tutan kadar stoklarina girig yapar. Mali ihrag
ettiginde ise, mal bedelinin Gizerine karim da koyarak belirttigi fiyat tizerinden ihracat
faturasim keser. Ihracat faturasinin hem Tiirk¢ce hem de orijinal niishalarinda KDV

hesaplanmaz ve gosterilmez. >

Thracatgiya ihrag kaydiyla mal teslim eden imalatg1 ise ihrag kaydiyla kestigi faturada
hesapladigi KDV’ni kayitlarinda Hesaplanan KDV olarak 391 nolu hesapta ve Tecil
Edilebilir KDV olarak da 192 no lu hesapta gosterecektir®®. Ayrica faturanin altina
“3065 sayui Katma Deger Vergisi Kanunu hiikiimlerine gore ihrag edilmek sartiyla
teslim edildiginden KDV tahsil edilmemigtir” ibaresi yazilacaktir.>*’ Bu durumda

263 Tarh, tahakkuk, Tecil ve Terkin kavramlan Vergi Usul Kanununda tanimlanmustir. Buna gore;

Tarh, vergi alacagin vergi kanunlarinda gosterilen matrah ve nispetler tizerinden vergi dairesi tarafindan
hesaplanarak bu alacag: miktar itibariyle tespit edilen idari islemdir.

Tahakkuk; tarh ve teblig edilen bir verginin 6denmesi gereken bir sathaya gelmesidir

Tecil; vergi idaresince tabakkuk ettirilen bir verginin tahsil edilme zamammmn ileri bir tarihe
ertclenmesidir.

Terkin; vergi idaresinin miikelleften olan vergi alacagindan vazgegmesidir.

* KDV Kanunu 11/1-c

2 Bagnacik, Yidinm, a.g.c., s. 44

26 Aym, s.44

T XDV Kanunu, 11.madde
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beyannamede Hesaplanan KDV, Indirilecek KDV’den fazla gikarsa bu fazlanin ihrag
kaydiyla kesilen faturalardaki KDV miktar1 kadarmi1 6demeyecektir. Bu miktar tecil
olunacak ve sonra da terkin olunacaktir. Imalat¢t sadece aradaki fark: 6deyecektir. Fakat
Indirilecek KDV Hesaplanan KDV’den fazla ise bu fazladan ihrag kaydiyla kesilen

fatura KDV’leri kadar olan tutan vergi dairesinden iade olarak alinacaktir.?®®

4.2.1. ihra¢ Kaydiyla Tecil Terkin Kapsaminda Mal Teslim
Edebilecekler

Katma Deger Vergisi Kanunu ile dizenlenen tecil-terkin sistemi baslangigta sadece ,
imalatgilar tarafindan ihracatgilara yapilacak teslimler igin gegerli iken, zamanla yeni
getirilen dizenlemeler ile bu uygulamanin kapsami genisletilmistir. Buna gore tecil-

terkin sistemi kapsaminda mal teslim edebilecek taraflar agagida siralanmastir:**

o Imalatgilar tarafindan araci ihracatgilara (Dig Ticaret Sermaye Sirketleri ve Sektorel

Dis Ticaret Sirketleri dahil) ihrag kaydiyla yapilacak teslimler,

o Imalatgi olmayan KDV miikellefleri tarafindan Dis Ticaret Sermaye Sirketlerine

yapilan teslimler,

o Tirkiye’de ikamet etmeyenlere doviz karsthigi satiglarda KDV ihracat istisnasi izin
belgesi alan miikelleflere imalatgilar tarafindan yapilan ihrag kaydiyla yapilan
teslimler,

o Imalatgt tammina girmeyen miikelleflerce Sektorel Dis Ticaret Sirketi sayilan

kuruluglara ihrag kaydiyla yapilan teslimler®”,

e  Ozel finans kurumlar tarafindan ihracatgilara yapilan ihrag kaydiyla teslimler,

o Dahilde isleme veya gegici kabul rejimi kapsaminda ihrag edilecek tekstil ve
konfeksiyon tirinlerinin imalinde kullanilacak maddelerin, dahilde isleme veya

gecici kabul izin belgesine sahip imalat¢i-ihracatgilara teslimi,

“%% Bagnagik, Yildinm, a.g.e., s. 44

26 Abdullah Tolu, Ithan Kiriktas, Ihracatta KDV Uygulamas: Devlet Yardimlari- Muhasebe ve YMM
Mevzuat: iligkisi (Istanbul: Maliye Hesap Uzmanlan Dernegi, 1999), s.185

210 1.12.2000 tarihinde yayinlanan 24247 Numarali Resmi Gazetede yiiriirlige giren 77 Seri Numarali
KDV Genel Tebligi ile Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin ihrag ettikleri mallant imalatg1 olmayan ortaklan
ile ortaklan digindaki firmalardan ahiginda tecil terkin uygulamasuun zorunlu oldugu belirtilmigtir.
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* Gegici kabul ve dahilde igleme izin belgesi kapsamlnda ithal edilen ham veya

yardimei maddeler kullanilarak tiretilen mallarin ihracatgilara ihrag kaydiyla teslimi.

4.2.2. Thrag Kaydiyla Teslimlerde Imalatcinin Tanim

Tecil-terkin uygulamas: kapsaminda ihrag kaydiyla mal teslim edebilecek imalat¢inin
tanim: KDV uygulamalari agisindan 6nem tagimaktadir. Bu nedenle imalatginin
belirlenmesinde Sanayi ve Ticaret Bakanligi’nin yapmis oldugu imalatgt tanimi esas
alinmis ve bu tanim KDV genel tebliginde de yer almigtir. Bu tamima gore imalatgimn

asagidaki ozellikleri tasimast gerekmektedir™’';

Sanayi siciline kayitli ve sanayi sicil belgesinin bulunmast,

e Sanayi Odasi, Ticaret Odasi veya Esnaf ve Sanatkar Derneklerine kayith bulunmasi,
e Uretim isinde en az 5 is¢i calistirmasy,

e Sanayi sicil belgesinde yer alan tretim konusunda gerekli arag parkina sahip olmast,

e Bu sartlar1 topluca tasiyan imalat¢ilarin kendi tretimine ilave olarak ayni zamanda

fason yaptirmalar1 halinde,
a) Fason iiretimi sadece, sanayi sicil belgesinde yazili iretim dallarinda yaptirmalari
b) Fason olarak yaptirilan tiretimde isin riskini ve organizasyonunu ustlenmeleri,

¢) Fason olarak iirettirilen mallarla ilgili ham madde ve yardimci maddeleri temin

etmeleri,

gerekmektedir.

Sanayi ve Ticaret Bakanhigi’min yaptii tamim kapsamina giren imalatgilar, ihrag
kaydiyla teslim ettikler mallarin tiimiinii kendileri iiretmeyebilirler. Diger bir anlatimla
imalatcilar, ihracatgiya ihrag kaydiyla teslim ettikleri mallarin bir kismum piyasadan
satin alabilirler. Bu durumda, imalatcilarin bizzat trettikleri mallar igin tecil-terkin
uygulamasi yapilacak, ancak piyasadan hazir olarak satin alinip, satilan mallar igin tecil-

terkin islemi uygulanmayacaktlr.272

21 97 Seri no lu KDV Genel Tebligi, Resmi Gazete, 19745; 5.3.1988, A Boliimii.
2 Aym, , A-2 Boliimii
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Ayrica Sanayi ve Ticaret Bakanligi’min yaptigi tanim kapsamina giren imalatgilardan,
ibra¢ edilen nihai tirintn Gretim safhalarindan bir boliimiinii bizzat yapan, diger iiretim
safhalarini ise, ham ve yardimci maddelerini saglayarak isin riskini ve igletme
organizasyonunu Ustlenip, bagka firmalara fason ticret karsiiginda yaptiran miikellefler

de imalatg: sayilacaklardir.>”

Yukarida yer alan sartlar1 topluca tagiyan imalatgilar, belli bir donemde kapasitelerinin
tizerinde mal teslim taahhiidiinde bulunabilirler. Bu durumdaki firmalar, kendi tiretim
kapasitelerini asan talepleri karsilayabilmek amaciyla bagka firmalara, igletme
organizasyonunu ve igin riskini istlenip, ham ve yardimci maddelerini saglayarak fason
ticreti karsthginda mal imal ettirebilmektedirler. Bu durumda bu imalatgilar kendi
tretimlerine ilave olarak igletme organizasyonunu ve igin riskini Ustlenip, ham ve
yardimct maddelerini saglayarak fason tcreti kargiliginda imal ettirdikleri mallar
agisindan imalatg1 sayilacaklardir. Ucret karsthginda fason is yapanlar ise, yaptiklar1 bu

ig dolayisiyla imalat¢t sayilmayacaklardir.

Tecil terkin iglemleri Sanayi ve Ticaret Bakanliginca tanim yapilan imalat¢: kapsamina
giren imalatgilarin, ihra¢ kaydiyla satigim yaptiklari mal teslimlerine uygulanacaktir.
Diger bir ifade ile imalatginin ihrag kaydiyla satigim1 yaptigi malin, ihrag edilen nihai
mamul olmasi gerekir. Imalatgimn ihrag kaydiyla da olsa satigmmi yaptigi mal, aynen

ihrag edilen nihai mamul degilse, bu teslimde tecil-terkin islemi uygulanmayacaktir®’*

4.2.3 Ihra¢ Kaydiyla Teslimlerde Iade Edilecek KDV’ nin Hesab:

Ihrag kaydiyla tecil terkin sistemi kapsaminda yapilan teslimler nedeniyle imalat¢iya ve
ihracatciya iade edilecek KDV’nin hesabinda ortaya ¢ikan KDV’ ne iliskin bazi terimler

soz konusu olacaktir. Bunlar agagida yer almugtir: 273

213 Aym, , A-3 Bolimii
214 Aym, , A-4, A-5, A-7 Boliimleri.
775 Tolu, Kirtktas, a.g.c., 5.202
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Tecil Edilebilir KDV : Tecil edilebilir KDV, ihrag kaydiyla mal teslim eden isletmelerin

hesaplayip ihracatgi, dis ticaret sermaye sirketleri, sektorel dis ticaret sermaye

sirketlerinden tahsil etmedikleri Katma Deger Vergisidir.

Tecil Edilecek KDV: Bir vergilendirme doneminde ddenecek vergi tutarimin tecil-terkin
kapsaminda teslim edilen mallara isabet eden kismu, tecil edilecek KDV dir. Odenecek

KDV ybksa, tecil edilecek KDV de olmayacaktir.

Iade Edilecek KDV’nin Hesabi: KDV Kanununun 11/1-c maddesinde diizenlenen ihrag
kaydiyla teslimlerde teslim bedeli iizerinden hesaplanan verginin tecil edilemeyen
kismi, ihra¢ kaydiyla teslim yapanlara iade edilebilmektedir. Ancak, bu sekilde iade
edilebilecek tutar, ihrag kaydiyla teslim bedeli {izerinden hesaplanan vergiden fazla

olamamaktadir.

Bu konuyla iligkin olarak Nisan 1999 doneminde, 15 milyar liralik thrag kaydiyla, 5
milyar liralik da yurt igi satiglar1 bulunan bir Giretim isletmesinin s6z konusu oldugu
varsayilsin. Bu isletmenin bu dénemde toplam indirilebilir vergisinin de 2 milyar lira
oldugu diisiniilsin. Bu igletmenin Nisan 1999 doneminde ihrag¢ kaydiyla yaptigt 15
milyar liralik satigina ait tecil- terkin uygulamasi ve buna bagli olarak iade edilecek

Katma deger vergisi hesaplamasi agagidaki sekilde olacaktir.

Hesaplanan KDV...........c. oo 3.000.000.000

{(15.000.000.000+5.000.000.000)*0,15}

- Indiritecek KDV......ooooviiiiininrinin. 2.000.000.000

- Odenmesi gereken KDV...........c....cc....... 1.000.000.000

- Tecil edilebilir KDV.........cooiiiis 2.250.000.000
(15.000.000.000%15)

- Tecil Edilecek KDV.......ccccooeninininicns 1.000.000.000
(Odenmesi Gereken KDV)-

Thracatin gergeklestigi donemde
fadesi Gereken KDV........cocoovviveriennne 1.250.000.000
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Bu iade yonteminin mantig1, ihrag kaydiyla teslim bedeli izerinden hesaplanarak tahsil
edilmedigi halde beyan edilen verginin, miikerrer vergilendirmeye neden olmamast

agisindan iade edilmesidir.*"®

Uygulamada ihrag kaydiyla yapilan teslimlerde iade edilecek Katma Deger Vergisinin
yukarida belirtildigi sekilde hesaplanmasi, %1 ve %8 gibi diisiik oranli Katma Deger
Vergisine tabi mallann, ihrag kaydiyla tesliminde yiiklenilen vergilerin indirilememesi
sorununu dogurmustur. Disik oranli Katma Deger Vergisine tabi bu tiir mallarin
girdilerinin yuksek oranda, ¢iktilarmin ise dugik oranda vergilendirilmesi,
indirilemeyen KDV miktanini attirmaktadir. Bu nedenle yayimlanan 64 Seri no lu KDV
Genel tebligi ile digik oranda Katma Deger Vergisine tabi mallarin, ihra¢ kaydiyla
tesliminde iade edilecek Katma Defer Vergisinin hesabini degistirmis, disiik oranh
KDV’ye tabi mallarin ihrag kaydiyla tesliminde, bu mallarin biinyesine giren vergilerin
iade edilmesini uygun gormigtir. Ancak bu sekilde iade edilecek KDV’nin ihrag
kaydiyla yapilan teslim bedelinin genel vergi oram ile ¢arpilmasi sonucu hesaplanan
miktan asamayacagt da vurgulanmigtir. Buna gore genel ve yitksek oranda KDV’ye tabi
mallarin ihrag kaydiyla tesliminde iade edilecek KDV, tecil edilebilir KDV ile Tecil
edilecek KDV arasindaki fark kadar olacaktir.*”’

Imalatcilar tarafindan, ihrag kaydiyla yapilan mal teslimlerine ait oldugu beyan edilen
ve vergi dairelerince tecil edilen KDV, malin imalatgist tarafindan teslim tarihini takip
eden aybasindan baglamak lizere 3 ay igerisinde ihrag edildiginin belgelenmesi kaydiyla
terkin edilmektedir. Terkin isleminin yapilabilmesi igin, imalatgilar tarafindan ihrag
edilmek iizere teslim edilen malin, ihrag edildigini gosteren gimrik ¢ikig
beyannamesinin asli veya noterden onayli orneginin vergi dairelerine ibraz edilmesi
zorunludur.?”® ihra¢ edecekleri mallari KDV &demeden teslim alan ihracatgilarin
indirim hakki bulunmamaktadir. Alis faturalarinda gosterilmis olan KDV’leri
beyannamede gostermeleri soz konusu degildir ancak, KDV beyannamesine KDV

tebliglerinde sekli belirlenmis olan formu eklerler. Ihrag kaydiyla satis yapan imalatgilar

218 Tolu,Kirktas, a.g.¢., 5.202
217 Tacettin USTA, a.g.e., s. 67-68
278 27 Seri No lu KDV Genel Tebligi, A-8 Boliimii
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ise, ihracatgilara diizenledikleri faturalarda gosterilen KDV’yi tahsil etmedikleri halde

ilgili donem beyannamesinde beyan edilen Hesaplanan KDV iginde gosterirler.

Imalatgilar tarafindan ihracatcilara diizenlenen faturalar onceden belirlenmis forma
kaydedilip KDV beyannamesi ile birlikte vergi dairesine verilir ve verginin tecili istenir.
Imalatgilarn bu sekilde teslim ettikleri mallar 3 ay iginde ihracatgi tarafindan ihrag
edildigi taktirde, imalatgilar vergi dairesine ihracatgilardan aldiklant giimriik g¢tkig

beyannamesinin 6rnegini vererek tecil edilen verginin terkinini isterler.

Ihracat bedelinin dovizle hesaplanmasi halinde dévizin, vergiyi doguran olayin
meydana geldigi andaki cari kur iizerinden TL’ye cevrilecektir.’”” Bu nedenle KDV
ihracat istisnast agisindan ihracat bedeli dovizlerin malin fiilen yurt dist edildigi
tarihteki T.C.Merkez Bankasi cari alig kuru tizerinden TL’ ye cevrilerek mallarm fiilen

ihrag edildigi doneme ait beyanname ile beyan edilmesi gerekir. 280

4.3. Thracat Istisnasinda Katma Deger Vergisinin Iadesi
4.3.1. KDV ladesi I¢in Zorunlu Kosullar

Katma Deger Vergisi Kanununda diizenlenen ihracat istisnasi nedeniyle katma deger
vergisi iadesinin dogabilmesi ve iadenin yapilabilmesi igin bazi kosullann

gerceklesmesi gerekir. Bunlar agagidaki gibi siralanabilir:

e Ihracat fiilen gerceklestirilmis olmalidir. Thracat istisnasinda Katma Deger Vergisi

iadesinin dogabilmesi igin ihracatin ger¢eklestirilmis olmasi gerekir.

" Bir mal tesliminin ihracat teslimi sayilabilmesi igin bazt gerekli kosullar bulunmaktadir.
Bu kosullar ise KDV Kanununda yer almaktadir. Buna gore bir teslimin ihracat teslimi
sayilabilmesi igin teslimin yurt digindaki bir miisteriye yapilmas: ve teslim konusu
malin Tiirkiye Cumhuriyeti giimritk bolgesinden ¢ikarak bir dis lilkeye ulagmas: gerekir.

281 B, durumda mal ihrag edilmedigi siirece, diger bir ifade ile ihracata konu mallar

1K atma Deger Vergisi Kanunu 26. madde
20T oy, Kariktas, a.g.e, s.107
#! KDV Kanunu 12. madde
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fillen yurt disina ¢ikmadikga, KDV beyannamelerinde ihracat istisnasi beyan
edilmeyecektir. Ihracata ait faturanin diizenlenmis olmast * hali durumu

degistirmemektedir. 2%

Ihracat istisnasi, ihracatin gergeklestirildigi vergilendirme
déneminde uygulandigindan, isleme ait faturanin kesildigi dénemde degil, malin

giimritk hattin1 gegtigi donem beyannamesinde yer almast gerekir.

e Thracat nedeniyle yiiklenilen vergilerin indirilmemis olmas: gerekir:

Katma Deger Vergisi iadesinde iade edilecek azami vergi miktari, ihracat nedeni ile
yuklenilen verginin tutan ile sinirlidir. Prensip olarak miikelleflerin ihracat nedeni ile
yiiklendikleri vergileri indirim yoluyla gidermeleri esas olup, yiiklenilen vergilerin
indirilememesi halinde indirilemeyen verginin iade hakki doguran iglemlere isabet eden
kismi iadeye konu olabilecektir. Bu ¢ercevede iade edilecek verginin hesabinda sinir,
iadenin kaynagim olugturan ihracat islemi nedeniyle yiiklenilen vergi tutann kadar

olacaktir?®®

. Bu nedenle iadenin dogabilmesi igin ihracatin gercgeklestirildigi ve
istisnasinin beyan edildigi donem KDV beyannamesinde, ihracat nedeniyle yiklenildigi
beyan edilen vergilerin indirilmemis olmasi1 gerekir. Yiiklenilen vergilerin tamamen
indirim olarak gosterildigi hallerde indirilemeyen vergiden ve dolayisiyla iade edilecek

katma deger vergisinden bahsedilmesi miimkin olmayacaktir.

o Thracatin gergeklestirilmis oldugunun belgelenmesi ve iade i¢in aranilan belgelerin

eksiksiz olarak ibraz edilmesi gerekir.

Ihracat istisnast nedeniyle iade edilecek Katma Deger Vergisinin iadesinin
yapilabilmesi i¢in giimriik beyannamesinin, aliy ve satis(ihrag) faturalann ve bu
faturalarin siralandig: listenin, Yiiklenilen KDV Hesaplama Tablosunun, gerekiyorsa
teminat mektubunun, yeminli mali mﬁsavir tasdik raporunun ve dilekgenin eksiksiz

olarak ibraz edilmesi gerekmektedir. 284

2 Tolu, Kiriktas, a.g.e., s. 107

8 Aym, 5.223 ) )

4 Dogan Argun, Ihracatta Katma Deger Vergisi ve Uygulamasi, (Istanbul: Marmara Universitesi
Nihad Sayar Egitim Vakfi Yaymlar: No: 514/748, 1997), s. 37-45
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 lade edilecek Verginin dogru olarak hesaplanmasi ve muhasebe kayitlarinin buna

elverecek sekilde tutulmug olmasi gerekmektedir.

Yiuklenilen Katma Deger Vergisinin iade edilebilmesi igin hak sahipleri tarafindan
ihracat istisnasina isabet eden verginin tam ve dogru olarak hesaplanmas: ve ihracatin
biinyesine giren vergilerle vergiye tabi dier islemler igin yiiklenilen vergilerin
kayitlarda ayr1 ayri gosterilmesi gerekmektedir. *** Bu nedenle muhasebe kayitlarinin
verginin dogru olarak hesaplanmasina olanak verecek gekilde tutulmus olmasi ve

kayitlara dayanak olusturan belgelerin gergegi yansitmasi bityitk onem tagimaktadir.

KDYV 1ade islemleri indirim yoluyla iade, inceleme raporu ve teminat aranmaksizin iade,

teminat kargihig1 iade ve vergi inceleme raporu ile iade olarak gergeklestirilmektedir,

4.3.2. KDV’nin Indirim Yoluyla Arindirimasi

Ihracat ve ihrag kayith satislardan dolay: yiiklenilen veya tahsil edilmeyen KDVleri
vergi dairesinden iade olarak talep etme zorunlulugu bulunmamaktadir.

Thrag edilen malin meydana getirilmesi ile ilgili her tirll mal ve hizmet alimlan
dolayisiyla yuklenilen KDV’nin ihra¢ tesliminin yapildigi vergilendirme déneminde
yapilan vergiye tabi islemler uzerinden hesaplanacak KDV’den indirilebilir.
Vergilendirme donemi itibariyla indirilemeyen KDV ise iade edilebilir. Bu uygulama,
ihra¢ edilen mal veya hizmetin meydana getirilmesi ile ilgili her tirlii mal ve hizmet
alimlari ile ihracat teslimleri ve hizmet ifasinin aym siirede gergeklesmesi halinde s6z

konusu olacag: agiktir.

Iadenin indirim yoluyla alinmasi iade isleminin KDV beyannamesi iizerinde
gergeklesmesi nedeniyle en basit iade seklidir. Clinkii iadenin nakden veya bagka vergi
borglarina mahsup suretiyle yapilabilmesi ig¢in vergi dairesine bagvurulmasi

gerekmektedir. ** Indirim yoluyla iade islemlerinde ayrica KDV iadesinin Devredilen

285 Tolu, Kariktas, a.g.e., s.222-223
e Argun, a.g.c.., s. 22-23
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KDV olarak kullanabilme konusunda da tercihte bulunma olanag: saglanmis

bulunmaktadir, 2%7

Indirim yoluyla iade islemlerinin muhasebelestirilmesinde yurt i¢i satiglar nedeniyle
Hesaplanan KDV ile ihrag edilmek iizere satin alinan mallarla ilgili olarak yiiklenilmis
olan Indirilecek KDV karsilastirilacaktir. Hesaplanan KDV tutarinin biiyiik olmasi
durumunda aradaki fark ise 360 Odenecek Vergi ve Fonlar Hesabina kaydedilecektir.
Indirilecek KDV tutarinin Hesaplanan KDV tutarindan biiyiik olmast durumunda ise
aradaki fark Devreden KDV hesabina kaydedilebilecektir.

4.3.3. Inceleme Raporu ve Teminat Aranmaksizin Iade

Inceleme raporu ve teminat aranmaksizin hak sahibine KDV iadesi yapilabilir. Inceleme

raporu ve teminat aranmaksizin iade iglemleri

- Mahsup yoluyla iade,
- Maliye Bakanliginca belirlenen siniri agmayan nakden iade,
- Yeminli mali misavir tasdik raporuna dayali nakden iade,

olarak yapilabilmektedir.

4.3.3.1. Mahsup yoluyla iade

Katma Deger Vergisi iade alacaginin hak sahibinin kendisinin, ortaklarinin veya mal ya
da hizmet satin aldig1 kisilerin vergi borglarina, ithalat sirasinda uygulanan vergilere,
Sosyal Sigortalar Kurumu (SSK) prim borglarina mahsubu talepleri miktarina
bakilmaksizin inceleme raporu ve teminat aramlmadan yerine getirilir. Iade alacagi
oncelikle hak sahibinin ithalde alinanlar digindaki vergi borglarina mahsup edilir. Artan
bir miktar olursa hak sahibinin istegine bagl olarak; kendisinin, ortaklarinin veya mal
ya da hizmet satin aldig: kisi veya kuruluglarin ithalde alinanlar dahil vergi borglarina

veya SSK prim borglarma mahsup yapilir. 2%

2 Ayni, s. 24
288 84 Seri Nolu KDV Genel Tebligi, Resmi Gazete. 24592; 23.11.2001 I/1.1. bdliimii
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Mahsup talebinin gegerlik kazanabilmesi igin talebin bir dilekce ile yapilmas: sarttir.
Mahsup talebi, Katma Deger Vergisi yoniinden bagh olunan vergi dairesine verilecek
bir dilekge ile yapilir. Nakden veya mahsuben iade taleplerinde dilekgenin yam stra iade
hakk: doguran islem itibariyla asagidaki belgelerin de vergi dairesine ibrazi

gerekmektedir. 2%

~ Gilimriik beyannamesi (aslt veya noter, giimriik idaresi ya da yeminli mali miisavirce
onayli 6rnegi),

- Satig faturalarinin fotokopisi veya listesi,

(Di1s Ticaret Sermaye Sirketleri ve Sektorel Dis Ticaret Sirketleri, ihracatina aracilik -

ettikleri igletmelerin indirilecek katma deger vergisi listesini de Verirler.)‘
- Ihrag kaydiyla satiglar séz konusuysa buna iliskin fatura fotokopisi veya liste ile

ithracatin gergeklestirildigi doneme iligkin olarak indirilecek KDV listesi

4.3.3.2. Maliye Bakanhginca belirlenen simir1 agmayan nakden iadeler

Maliye Bakanlig1 tarafindan belirlenen sinir giiniin kogullarina gore degismekle beraber,
23.11.2001 tarihli Resmi Gazetede yayinlanan 84 Seri No lu KDV Genel Tebligine gore
ihracat istisnas1 ve ihrag kayitli teslimler igin 4 milyar liradir. Buna gore 4 milyar liray:
gecmeyen nakden iade talepleri inceleme raporu ve teminat aranmaksizin yerine
getirilir. Talep, yukarida sayilan belgelerin (mahsup dilekgesi yerine nakden iade
talebine iligkin dilekge) ibraz edilmesinden ve giimriik beyannamesinin ve/veya onayli
fatura ya da oOzel faturalarin teyidi ile agagida belirtilen sartlarin gergeklesmesinden

. < 1: 290
sonra yerine getirilir.

- Indirimli teminat uygulamasindan yararlanan Dig Ticaret Sermaye Sirketlerinin bu
kapsamdaki nakden iade talepleri giimriik beyannamelerinin teyidi beklenmeksizin
ancak onayli veya 6zel faturalarin teyidinden sonra yerine getirilir.

- Indirimli teminat uygulamasindan yararlanan Sektorel Dig Ticaret Sirketlerinin bu

kapsamdaki nakden iade talepleri, bir 6nceki doéneme iligkin iade talebine ait glimriik

2% Aymi, I/1.1.3. boliimi
20 Aym, I/1.2 boliimii

O

Rt

o

Berlou Liglphent
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beyannamelerinin teyidinin alinmasi halinde cari déneme ait teyit beklenmeden ancak
onayli veya ozel faturalarin teyidinden sonra yerine getirilir.

4.3.3.3. Yeminli mali miisavir tasdik raporuna dayah nakden iadeler

Inceleme raporu ve teminat aranmaksizin iade icin yukarida belirlenmis olan limit

dahilinde olan iade talepleri YMM raporuna gére yerine getirilir.

YMM tasdik raporu ile iade talebinde bulunan hak sahiplerine, rapor ibraz edilmedikge
iade yapilmaz. Hak sahiplerinin rapor diizenleninceye kadar, izleyen bolimlerde
aciklandigi sekilde teminat gostermeleri halinde ise iade talebi incelemeye sevk

edilmeksizin yerine getirilir. Rapor ibraz edildiginde teminatlar iade edilir. **!

4.3.4. Teminat Karsiig Iade

Yukarida sayilanlar diginda kalan ve belirlenen simr1 agan ve YMM tasdik raporu ibraz
edilmeyen nakden iade taleplerinde agagida belirtildigi sekilde teminat®?* gosterilmesi
halinde iade yapilir. Teminat, vergi inceleme raporu veya YMM tasdik raporuna

dayanilarak ¢oziliir.

Normal olarak teminatli iadelerde teminat miktan, iade alinacak KDV alacagimin
%100’idir. Ancak bazi kosullarin gergeklesmesi halinde indirimli teminat uygulanmast
suretiyle KDV iadesinin alinmasi mumkiindiir. Bu kosullar ¢esitli KDV Genel
Tebliglerinde yer almaktadir. Buna gore asagida belirtilecek olan sartlari tasiyan
imalatgilar, imalat¢i ihracatgilar, Dig Ticaret Sermaye Sirketleri, Sektorel Dig Ticaret
Sirketlerinin ihracat istisnasi ve ihrag kayitli teslimlerden dogan Katma Deger Vergisi
iadeleri igin verecekleri teminat tutari, iadesini istedikleri Katma Deger Vergisinin
teminat ve incelemesiz iade yapilabilmesine olanak veren simri agan kismin imalatg

ihracatgilarda %8, Dig Ticaret Sermaye Sirketleri ve Sektorel Dig Ticaret Sermaye

1 Aym, V1.2 boliimii

> Amme Alacaklanmn Tahsil Usulu Hakkinda Kanunun 10. maddesine gore teminat olarak ; para,
bankalar tarafindan verilen tcminat mektuplan, hazine tahvil ve bonolan, hikiimetge belli edilecek milli
esham ve tahvilat, ilgililer veya ilgililer lehine tgiincii satuslar tarafindan gosterilen ve alacakh amime
idarelerince haciz varakalarnca miistesniden haczedilen menkul ve gayrumenkul mallar, sahsi kefalet
gosterilebilmektedir.
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Sirketlerinde %4diir. Buna gore imalatgi ve imalatgi ihracatgilarin tagimalar gereken

sartlar asagida siralanmustir:>® Buna gore bu igletmelerin;

e Sanayi siciline kayitli bulunmalar

e Odenmis sermayelerinin veya son bilangolarinda kayitli amortismana tabi iktisadi
kiymetlerinin (gayrimenkuller harig)amortisman diigiilmeden 6nceki toplam tutar

80 milyar liray: asmasi,

e Sahip oldugu amortismana tabi iktisadi kiymetler ve bu kiymetlerin kayith oldugu
defterlerin noter onaylari ve numaralar ile kag yildir amortismana tabi tutuldugunun

kapasite raporlarinda agik¢a belirtilmesi,

Imalat isinde bizzat 20 veya daha fazla isgi galistirmalar: gerekmektedir.

Dis Ticaret Sermaye Sirketleri, Sektorel Dig Ticaret Sirketlerinin tasimalar gereken
sartlar ise asagidaki gibidir:**
e Son 5 yi icinde adlarina tahakkuk eden Gelir, Kurumlar ve Katma Deger

Vergilerini 6demis olmalari (vergilerin tecil edilmesi bu sartin ihlali say1lmaz)

e Katma Deger Vergisi iadesi amaciyla yapilan incelemeler sonucunda birbirini
izleyen son 5 vergilendirme doneminde haklarinda olumlu rapor yazilmasi (olumlu
inceleme raporundan kasit, iadesi hakki doguran iglem dolayisiyla yiiklenilen Katma
Deger Vergisinin %90 mnin veya daha fazlasimin onaylanmisg olmasi ve sahte veya
muhteviyat1 itibartyla yamltict belgeler®™’ nedeniyle reddedilen bir kisim varsa bu
kismin iade hakkimi doguran iglem dolayisiyla yiiklenilen vergilerin %5 ini

asmamasi gerekmektedir).
4.3.5. Vergi Inceleme Raporu ile Iade

Katma Deger Vergisi ile ilgili iadelerin vergi inceleme raporu sonucunda almak

istenmesi ve iadesi talep edilen katma deger vergisinin belirlenmis miktart agti

295 84 Seri No lu KDV Genel Tebligi, /2.1.2.2.2 Bélimii

24 Aym, 1/2.1.2.2.1 Boliimii

25 Sahte veya muhteviyat: itibaryla yamiltict belgenin tammu 84 seri nolu KDV genel tebliginin II.
Boliimiinde yapibmustir. Buna gére gergek bir islem veya duruma dayanmakla birlikte bu islem veya
durumu igerik veya miktar itibartyla gergege aykin sekilde yansitan belgelerdir.
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hallerde; (teminat gostermek veya Yeminli Mali Miisavirlik Katma Deger Vergisi Iadesi
Tasdik Raporu ibrazinin gerekmesine ragmen) teminat gosterilmemesi veya iadelerin
YMM tasdik raporu ile alinacaginin beyan edilmemesi, hallerinde, iade talepleri vergi
inceleme elemanlar: tarafindan diizenlenen inceleme raporlari sonucuna gore yerine

getirilir. Vergi incelemesi yoluyla iade talepleri bir dilekge ile yapilir. ¢

4.4. Thrac Edilen Mallarin Geri Gelmesi Halinde KDV Uygulamas

Bir malin satilmasindan sonra, istenilen nitelikte olmadiginin anlagilmasi, mallarin
zamaninda pazara ulagamamasi, ulagim yerinde malin eksik ¢ikmasi, yolda, giimriik ‘
bolgesinde veya tagima sirasinda bozulmasi veya giirimeye ugramasi gibi nedenlerle
veya mugteri tarafindan talep edilen renk, desen veya kalitede olmamas1 gibi nedenlerle
mugsteri ile yapilan sozlesmeye gore ortaya gikan uygunsuzluklar nedeniyle ihrag edilen
mal geri gelebilir 7 Bu durumda Katma Deger Vergisine iliskin olarak yapilmas:

gereken bazi iglemler soz konusu olabilir.

Eger bir araci ihracat sirketinin KDV o6demek suretiyle satin aldigi ihrag malinin
yukarida sayilan nedenler dolayisiyla geri gelmesi s6z konusuysa bu durumda KDV
nakden veya mahsuben iade edilmemis ise, ihracatginin KDV iadesinden
yararlanmadig1 kabul edilecek ve geri gelen mallar igin gimrikte KDV o6demesi

798 Ancak ihrag edilen malin, bu mala ait KDV’sinin nakden veya

istenmeyecektir.
mahsuben iadesinden sonra geri gelmesi halinde ise, geri gelen mallara isabet eden
tutarin giimriikte 6denmesi veya ayni miktarda teminat gosterilmesinden sonra gerekli

% Malin giimriikten ¢ekilmesi sirasinda odenen KDV,

islemler yapilabilecektir.
ihracatg1 tarafindan daha sonra indirim konusu yapilabilir. Geri gelen mallarla ilgili
olarak yiiklenilen KDV indirim yoluyla giderilmis veya sonraki donemlere devredilmis

olmas1 hallerinde ise bu vergilere iligkin olarak yapilacak bir islem bulunmamaktadir.
300

2% 84 Seri No u KDV Genel Tebligi, I/b Béliimii ' _
*"Erol Cember, “thrag Edilen Mallann Geri Gelmesi Halinde, KDV Tadesi ve Mahsup Islemlerinde
Karsilasilan Sorunlar”, Vergi Sorunlari, Say1 115, (Nisan 1998), s. 34-35

2% Salim Arslanhan,”fhrag Edilen Mallarm Geri Gelmesi Durumunda KDV Uygulamasi”, Vergi
Sorunlar, Say1 98, (Kasim 1996), s. 43

29 Cember, a.g.e., s. 36

300 Aym, s. 36



134

Geri gelen mal ihra¢ kaydiyla satig nedeniyle ihracatqi tarafindan KDV &denmeden
imalatci isletmeden alinmigsa, bu malin geri gelmesi halinde ihracatgiya diizenlenmis
| olan faturada hesaplandigi halde tahsil edilmeyen KDV nin ihracat¢i tarafindan ilgili
gumrik idaresine ¢denmesi gerekmektedir. Ihracatg:, mallarin geri gelmesine neden
oldugu eksikligi gidererek tekrar ihrag etme arzusunda ise, imalatgiya 6demedigi KDV
tutar kadar teminat1 gtimriik idaresine vererek KDV 6dememe yolunu segebilir. Daha

sonra mallarin tekrar ihrag edilmesi durumunda ise teminat: geri alabilecektir. **!

4.5. KDV Iade Taleplerinin YMM Tarafindan Incelenmesi

KDYV iade islemleri ile ilgili olarak talepte bulunanlarin bu talepleri ya Maliye Bakanlig1
elemanlar: tarafindan incelenmekte, ya da Yeminli Mali Miigavirlerce incelemeye tabi
tutulabilmektedir. Bu incelemenin temelinde, ihracat konusu edilmis olan mallarin
olusumunda yaratilan Katma Deger Vergilerinin hazineye intikal edilip edilmediginin
belirlenmesi yatmaktadir. Inceleme sonucunda hazineye intikal etmemis bir kissm KDV
tutan saptanirsa, ihracat¢i bu kisim kadar iadenin reddi ile veya iade alinmigsa yine bu
kisim kadar iadenin geri alinmasimin miteselsil sorumlulugu ile karsi karsiya

kalmaktadir, 3%

Katma Deger Vergisi iade taleplerinin incelenmesinde Yeminli mali miisavirler, sadece
iadesi talep edilen degil, ilgili donem beyannamelerinde yer alan (hesaplanan ve
indirilecek) Katma Deger Vergisi tutarlarimin dogrulugunu da arastiracak ve buna iligkin

olarak raporda gerekli agiklama yapacaklardir.>®*

Yeminli Mali Miisavirlerce yapilacak Katma Deger Vergisi iade incelemelerinde, iade
konusu tutarlarin dogrululugunun saptanabilmesi agisindan, incelenen firmanin iadeye
konu olan mal alislarinin ve satiglarinin gergek olup olmadigi, imalatgilarda ise Katma
Deger Vergisi iadesine konu olan mallarin imalatg: tarafindan dretilebilecek bir

kapasiteye sahip bulunup bulunmadig: incelenir. Bunun yamsira, ihracat istisnasindan

391 Arslanhan, a..g.c., s. 44 o

392 Eren Veske, “Ihracatta KDV Istisnast ve Buna Bagh Iade Islemlerinde YMM Uygulamalarina Tabi
olan Alic1 veya [hracatgilanin Miiteselsil Sorumluluklar”, Vergi Sorunlar, Say: 146, s. 49-50

393 20 Seri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi, Resmi Gazete. 22559; 2/19/1996, A/4 Boliimii
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veya ihra¢ kaydiyla teslimlerden dogan Katma Deger Vergisi iade ve mahsup
taleplerinin  karsilanmasinda, ihracatin  gergeklestirilip  gergeklestirilmediginin
tespitinde, gimriik ¢ikis beyannameleri ve raporun diizenleme tarihinden 6énce dovizin
yurda getirilmis olmasi halinde, doviz alim belgelerinde yer alan bilgilerin de

dogrululugu aragtirilir ve belgelere iliskin bilgilere raporda yer verilir. 3

Yeminli mali migavirin yapmis oldugu incelemenin amaci iade edilmesi gereken
vergilerin dogrulugunu arastirmak, tespit etmek ve saglamaktir. Bu nedenle yeminli
mali misavir, gergek durumu tespit etmek igin, her tiirlii belgeden yararlanmak ve her

tirlu inceleme tekniklerini kullanmak zorundadir.

305,

2

Bu yiikiimlaligin yerine getirilebilmesi igin agagtda yer alan islemler yapilir

* Mal hareketlerinin izlenmesinde aliy ve satig faturalani yamnda sevk
irsaliyelerinden, nakliyat giderleri ile ilgili faturalardan ve benzeri belgelerden

yararlanilir.

e Mal bedelinin 6denmesi ile ilgili nakit akimi izlenir. Mal bedeli 6denmemis ise
borg-alacak iligkisi incelenir; buna iligkin senet vb. belgelerin varligi tespit

edilir.

e Imalatgilarda, malin miktan yoniinden, kapasite raporu ve harcanan enerji
miktart gibi veriler kullanularak, tiretim kapasitesi ile tiretim, analitik inceleme

yontemleriyle karsilastirilir.

o Fatura bilgileri, giimriik ¢ikis beyannameleri ve déviz alim belgelerinde yer alan
bilgilerle karsilastirilir; miktar ve fiyat yoniinden olabilecek olasi uyumsuzluklar

saptanir

o Isin niteligine ve isletmenin tiiriine gore, tasdike dayanak yapilan belgelerin
sahte veya muhteviyati itibariyle yamltict olup olmadigt arastirilir, siiphelenilen
durumlarda ilgililerin miikellefiyet kayitlar: vergi dosyalarindan ve diger kamu

idarelerinden bilgi alinarak incelenir.

3941 geri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi Resmi Gazete. 20437, 2/18/1990, C Boliumi.
3% Aym, D Béliimi.
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o Belgelerin hukuki gegerliligi saptandiktan sonra, ilgili mevzuat hiikiimlerine

uygunluk saglanarak tasdik iglemi yapilir.

Imza ve miihiir kullanmak suretiyle tasdik yapan ve tasdik raporu diizenleyen yeminli
mali mugavirler, tasdik kapsam: ile smurli olmak iizere tasdikin dogrulugundan

sorumludurlar 3%

Iadesi talep edilen Katma Deger Vergisinin dogrulugunu tespit etmek igin yeminli mali
miigavirlerce yapilacak karsit incelemeler ve inceleme sonuglart tasdik raporunda yer

alir.3%7

Karsit incelemede amag tasdike konu iglemin gergek durumunun ortaya c¢ikarilmasini
saglamaktir. Ornegin, KDV iadesi iglemlerinde karsit incelemenin amaci, iade ya da

mahsup edilecek KDV tutarini dogru olarak belirlemektir.

Tasdike konu islemin gercek durumunun ortaya ¢ikarilmasi incelenen islemin
ozelligine, kullanilan yonteme ve miikelleflere gore farklilik gostermektedir. Bu
nedenle, bu konudaki sorumluluk yeminli mali mugsavire ait olmak iizere karsit
incelemenin hangi asamaya kadar yapilacagma kural olarak incelemeyi yapan yeminli
mali miisavir karar verecektir. Bununla birlikte, hem tam tasdik iglemlerinde hem de
KDV iadesi tasdik iglemlerinde yeminli mali miigavirler en az iglemlerini tasdik ettikleri
miikellefe mal veya hizmet satan miikelleflerin kayitlarina inip gerekli karsit incelemeyi

yapmakla yiikimliidiirler.

Yeminli mali miisavirlerin miiteselsil |sorumluluk, disiplin hiikiimleri ve diger

yaptirimlarla karsilagmamalart agisindan ]{carslt incelemeler konusunda gerekli titizligi

gostermeleri ve gerektigi kadar altf kademeye inerek inceleme yapmalart

gerekmektedir.*®

|
|

2% 8 Seri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi, 21553; 4.15.1993, D bolimii

29720 Seri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi, | A/5 boliimii

3% 97 Seri Nolu SM, SMM, YMM Genel Tebligi, Resmi Gazete. 24252; 12/6/2000, 11/2. boliim
I

|

|
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Sahte veya muhteviyat: itibariyle yamltict belge diizenlenmesi veya kullanilmasi
ihtimalinin bulundugu haller ile benzeri diger siipheli durumlarda yeminli mali
milgavirler herhangi bir kademe sinirlamasi olmaksizin iglemin gergek mahiyetini ortaya

¢ikarincaya kadar alt kademelere ineceklerdir.

Yeminli mali misavirler teyit vermek amaciyla yaptiklari karsit incelemelerde
islemlerini tasdik ettikleri miikellefe mal veya hizmet satan miikellefler nezdinde
inceleme yapmakla yiikiimli olacaklardir. Daha alt kademelerdeki incelemeler, teyit -
isteyen yeminli mali misavir tarafindan yapilacaktir. Bununla birlikte, yeminli mali
musavirlerin  kendi aralarinda anlagmalari halinde s6z konusu alt kademe
incelemelerinin de teyidi veren yeminli mali miigavir tarafindan yapilmas: miimkiin
bulunmaktadir. Bu taktirde yapilan kargit inceleme ile ilgili sorumluluk incelemeyi

yapan yeminli mali miisavire ait olacaktir.>%

Ayrica yeminli mali miigavirlerin katma deger vergisi iadesi tasdik raporlarinda yeminli
mali migavirlerin incelemesi sonucu ortaya ¢ikan iadesi gereken katma deger vergisi ile
miikellefce beyan edilen ve iade edilmesi istenen katma deger vergisi arasinda fark
oldugu takdirde, yeminli mali musavirinin tasdik raporundaki iadesi gereken Katma

Deger Vergisi tutan esas aliur. >'°

20 Seri nolu SM, SMM, YMM genel tebliginde ayrica, haklarinda sahte veya
muhteviyat1 itibariyle yaniltici belge diizenledigi veya bilerek kullandigi hususunda
Maliye Bakanlig1 vergi inceleme elemanlarinca dﬁzenlenmi$ rapor bulunan veya bu
durumlan inceleme sirasinda yeminli mali miigavirlerce saptanan miikelleflerin iade
talepleri, yeminli mali miigavirlerce yerine getirilmeyecegi ve durumun bir yaz ile ilgili

. . . oy g - o : 311
vergi dairesine bildirilecegi vurgulanmustir

399 Aymi, I1./2. boliim
319 90 seri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi A/2. boliim
3 Aym, A/3 boliim
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Ayrica yeminli mali miigavirlerle muvazaali s6zlegme diizenleyenlerin KDV iadelerini
yeminli mali miisavir tasdik raporu ile talep etmeleri miimkiin degildir. *'* Bu tiir iade
talepleri Maliye Bakanliginin merkezi denetim elemanlar: tarafindan diizenlenecek

inceleme raporu sonucuna gére yerine getirilecektir. >

312 18 seri No lu SM, SMM, YMM Genel Tebligi, Resmi Gazete. 22359; 30.07.1995, IV/A bolimi
313 Jsta, “fhracat istisnasindan ......”, s. 67
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DORDUNCU BOLUM

TURKIYE’DE FARKLI SEKILDE FAALIYET GOSTEREN iKi AYRI ARACI
JHRACAT SIRKETININ IHRACAT FAALIYETLERI ILE ILGILI
ISLEMLERININ MUHASEBELESTIRILMESININ INCELENMESI

1. AMAC VE KAPSAM

Caligmamn bu boliimiinde Tiirkiye’de faaliyet gosteren araci ihracat sirketlerinin ihracat
ile iligkili iglemlerinin muhasebelestirilmesi incelenecektir. Bu nedenle uygulama
¢aligmas: yapilmadan once Dis Ticaret Miistesarlift Ihracat Daire Bagkanligindaki
yetkililer ile gérisgtilmis ve yapilacak uygulama ile ilgili olarak uygun olacak sirketler
belirlenmeye ¢aligitlmustir. Yapilan bu gorigmeler sonucunda Tiirkiye’de faaliyet
gOsteren aract 1hracat sirketlerinin iki  farkh gekilde ihracat islemlerini
gerceklestirdikleri saptanmis ve uygulama ¢alismasinda her iki tiirdeki igleyis seklinin

de incelenmesine karar verilmigtir.

Tirkiye’de araci ihracat sirketi konumunda olan birinci gruptaki sirketler, ¢alismanin
ozellikle ikinci bolumiinde deginilen faaliyetleri gerceklestiren sirketlerdir. Dolayistyla
bu sirketler mali imalat¢idan satin alip, kendi ihrag fiyatim belirlemekte, Giriin igin pazar
aragtirmasi ve tamitun yapmakta ve ihracat islemlerini bizzat kendisi yiirtitmekte; bagka
bir ifadeyle aktif ihracat yapmaktadirlar. Ancak bu gekilde faaliyet gosteren araci ihracat
sirketlerinin sayisinin parmakla gosterilecek kadar az oldugu belirlenmistir. Ankara’da
faaliyet gosteren OSP (OSTIM Spare Parts) Dis Ticaret A.S., bu gruba giren sirketlerin
ihracat faaliyetlerine 6rnek olmasi nedeniyle segilmistir ve aktif ihracat drnegi olarak
uygulama caligmasi kapsamina alinmugtir. Sirketin ihracat faaliyetleriyle ilgili
islemlerinin muhasebelestirilmesinin incelenmesinde sirket genel miidiirii ve muhasebe
mildiiri ile gorisiilmils ve sirketin ilgili belgelerinden ve muhasebe kayitlarindan

yararlamlmigtir.

Tiirkiye’de faaliyet gosteren diger gruptaki aract sirketler ise, mali imalat¢t ya da

tedarikgiden imalat¢imin belirlemis oldugu ihrag fiyati tizerinden kaydi olarak satin
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almakta ve ihracat iglemlerine fiili olarak katilmamaktadir. Pasif ihracat yapan bu
sirketlerin sayisinin araci girketler arasinda ¢ogunlugu temsil etmesi nedeniyle, pasif
ihracat islemlerinin muhasebelegtirilmesi islemlerinin de uygulama c¢aligmasina
katilmasina karar verilmigtir. Bu sekilde faaliyet gosteren sirketlerden Izmir’de bulunan
EGS Dis Ticaret Anonim Sirketi’nin ihracat faaliyetleri pasif ihracat ornegi olarak
secilmistir. Bu amagla sirketin kambiyodan sorumlu genel miidir yardimcisi ve
muhasebe sefi ile gorisiilmis ve sirketin ilgili belgelerinden ve muhasebe kayitlarindan

yararlanilmistir.

EGS Dig Ticaret Anonim Sirketinde uygulama yapildiktan sonra bu girketin de istiraki
oldugu EGSBANK 9 Temmuz 2001 tarihinde Tasarruf Mevduat: Sigorta Fonu’na
devredilmistir. Bu karardan sonra EGS holdingde bulunan tiim sirketlerle beraber EGS
Dis Ticaret Anonim Sirketi’nin tiim mal varliklar: {izerinde ihtiyati haciz karan alinmig
ve Kasim 2001‘de bu sirketin ihracat faaliyetleri durdurulmustur. Ancak, uygulama
¢aligmasinin bu karardan ¢ok daha 6nce yapilmig olmasi, EGS Dis Ticaret Anonim
sirketinin faaliyetleri nedeniyle diger sirketlere 6rnek olan sektoriindeki ilk ve en biiyiik
kurulus olmasi ve bu sirketin faaliyetlerinin durdurulmus olmasinin ¢aligmanin 6ziine -
olumsuz bir etkide bulunmayacagi goriisiiyle bu sirketin aracili ihracat faaliyetlerinin ve

muhasebe islemlerinin ¢aligmaya katilmasina karar verilmistir.

2. OSP DIS TICARET A.S.

2.1. Isletmenin Tanitumu

Diinyada yasanan gesitli endiistri alanlarindaki hizli degisimler sonucunda is makineleri
ve yedek pargalari iretimi iilkelerde biiyiik bir kalkinma alami olarak kabul
edilmektedir. Tiirkiye’de 1950°1i yillarda tamamuyla ithal edilen is makineleri,
bulundugu sektdr igerisinde diinya pazarlarina hakim ﬁrrhalar tarafindan kontrol
edilmekteydi. O yillarda Turkiye pazarna hakim olan Italyan FIAT ALLIS is
makineleri bu saltanatimt 1970’1 yillara kadar siirdiirmilg, daha sonra bakir bir pazar
olarak gorilen Tirkiye pazarna CAT ve VOLVO is makineleri girmistir. Bunun
yamnda yurt iginde artan ig makineleri sayisina paralel olarak yedek parga ihtiyacinin

ithal edilme zorunlulugu ve bunlarin maliyetlerinin fazla olmast nedeniyle, Tirkiye’de
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is makineleri yedek parga yan sanayisinin kurulugunun ilk adimlan atilmistir. 1980°1i
yillarda pazara HITACHI, KOMATSU, JCB, EDER, KAWASAKI, SAMSUNG,
SUMIMOTO gibi firmalarin girmesiyle pazar iyice geniglemis ve artan alternatif yedek
parga ihtiyacina paralel olarak yan sanayisi de gelisim gostererek giiniimiize kadar
gelmistir. Dolayisiyla bu sektorde yer alan Tirk triinleri diinya pazarlarinda giderek

daha 1yi bir konuma sahip olmaya baglamislardir.

Turkiye’deki 13 makineleri ve yedek pargalarimin imalatgilari olan firmalar iiretim
kalitesi, ucuz ve verimli ig¢ilik sayesinde pazardaki paylarini arttrmaktadirlar. Ancak
bu firmalar kendi hedeflerine ulagmakla beraber bu hedeflerinin smirli oldugu
soylenebilir. Bundan dolay: bu imalatgilar kendi kaynaklarimi ve uzmanlarini bir araya |
getirerek OSP (Ostim Spare Parts) adi altinda birlestirmeye karar vermiglerdir. OSP Is
Makineleri Yedek Parca Dig Ticaret A.$., 18.09.1997 yilinda Ankara-Ostim Sanayi
bolgesinde toplam 22 is makineleri yedek parga tretici ortaklariyla faaliyetlerine
baglamig ve 25.12.1997 tarihinde ise Sektorel Dig Ticaret Sirketi unvamini almistir.
Sirketih sermayesi 200.000.000.000 liradir. Sirketin organizasyon semasi Sekil 3’de
gosterildigi gibidir.

Kurulug amaci diinya ¢apinda is makineleri yedek parga konusunda olusan agif:
alternatif yedek parga sunarak kapatip, Tirkiye’ye doviz kazandirici hizmette
bulunmaktir. Bu sayede OSP’nin iiyeleri pazardaki giiglerini arttirabilmekte ve
miigterilerine daha yiiksek kalitede daha uygun fiyat ve garanti sunabilecek konuma

ulagabilmektedirler.

Sirket, ihracat faaliyetlerine 1998 yilimin ikinci yanisinda baglamasina ve sektér bazinda
oldukca zor bir grupta olmasina ragmen 2001 yili ortalarina kadar yaklasik 3.000.000
ABD Dolan ihracat gergeklestirmistir. OSP 23 iilkeye ihracat yapmaktadir; ancak bu
iilkelerin arasinda ABD birinci siradadir. Sirket, halihazirda Caterpillar, Komatsu,
Hitachi, ve Volvo BM markalar: gibi diilnya markalar1 ve diger makine markalarina

yonelik iiriin gruplarini ihra¢ etmektedir.

OSP’nin ortag: olan 21 firma ile faaliyet kollar1 ise Tablo 2 deki gibidir.
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OSP Uye adx Bulundugu |Faaliyet Konusu

It
KTS Ltd Sti Ankara Kontrol Kablolar: Imalatt
Ozgen Makine Ltd Ankara Is Makineleri Yedek Parca Imalati
Yimsan Ltd. Sti. Istanbul Is Makineleri Yedek Parga Imalati
Metsan Ltd. Sti. Istanbul Ozel Celik Kege Imalati
Esmaksan Ltd. Ankara Sanziman, Tork Yedek Parcalar1 Imalati
Assan Ltd. Sti. Ankara Is Makineleri Yedek Parga Imalatt
Segkin Makine Ankara Is Makineleri Yedek Parga Imalati
Ltd St
Pres Conta Ltd. Ankara Conta ve Balata Imalat:
Ustiinel Eksoz Ltd. Ankara Eksozst ve Susturucusu Imalati
Ostim Vakfi Ankara Ostim Sanayisi Vakfi
Yalcin Akii Ankara Ak Imalata
Dii El San. Ltd. Samsun Elektromekanik Pargalari Imalat:
Tibet Makine Ltd. Izmir Excavator Kule Cevirme Dislisi Imalat1
Mastas A.S. Izmir Backhoe Loader Is Makinesi Imalat:
Yildirim Hidrolik Istanbul Hidrolik Silivndir ve Parcgalar1 Imalat1
Jamag A.S. Ankara Jant Imalatt
Aksu Hidrolik Ankara Hidrolik Hortum ve Rakor Imalat:
Las Zirth A.S. Istanbul Is Makineleri ve Lastik Koruyucu Zinciri

Imalat1

Cayak Ltd Istanbul Hidrolik Kege Imalat:
IKS Ankara Kauguk Lastik Takoz Imalati
Dingmaksan Ltd Ankara Is Makineleri Yedek Parca Imalatt
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OSP’nin temsil ettigi tiriin grubunun ireticileri Tiirk ulusal pazarimn %6011 kontrol
giictine sahip bulunmaktadir. Sirketin ortaklar1 ayni zamanda Tiirkiye’deki yedek parga
imalatgilarindan da olugmakta ve bu imalatgilar da pazarda %80 pazar paymna sahip
konumda bulunmaktadir. OSP’nin ortagi imalatgr firmalar imal etmis olduklar

trtinlerin %60°1n1 OSP araciligiyla ihrag etmektedirler.

2.2. OSP Dis Ticaret A.S.’de Ihracat Islemlerine iliskin Faaliyetler ve

Muhasebelestirilmesi

OSP, turiinlerine yonelik pazar arastirmasi yapmakta, elde ettigi sonuglara bagli olarak
ithalatgi ile anlagmay1 yapmaktadir. Ancak caligtigi sektor, iy makinesi yedek pargasi
oldugu igin tanitim faaliyetlerinde bulunmamaktadir. Thrag edilecek mali imalatgidan
kendisi satin alip kendi ihrag fiyatini olusturmakta ve aldig: bu mal: dogrudan kendisi
ihrag etmektedir. Ayrica yurt digindan OSP’ye bir siparig geldigi zaman fiyat ve parga
bazinda en uygun pargayr imal eden imalatg1 ortaklar1 arasinda bu  siparisi

paylastirmaktadr.

OSP’de ihracat faaliyetleri en bastan itibaren ele alindiginda bu faaliyetlerin

agagidakilerden olustugu gorilmektedir:

- Fiilen alic1 bulmak,
- Fiilen dis pazar aragtirmasi ytiriitmek,
- Satig anlagmasim1 yapmak,
- Ihracat prosediirlerini yerine getirmek,
Nakliye,
Gumnikleme
Sigorta

Bankacilik Islemleri vb.
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2.2.1. Pazar Arastirmasi

OSP ¢esitli tilkelere ihracat olanaklarini degerlendirmek ve mevcut pazarlardaki ihracat
paymni arttirmak amaciyla pazar aragtirmast yapmaktadir. Pazar aragtirmasi yapilan

tilkelerin baginda ise ABD gelmektedir.

Tuarkiye’nin ABD ile ihracatinda 6zellikle 1980l y111arda tekstil ve tiitiin ¢ok onemli
yer tutarken, son yillarda smurli da olsa sektor ve mal gegiﬂendirmesi baslamis
bulunmakta ve 6zellikle iy makinesi yedek parga ihracatinin artig trendi gdstermeye
baglamistir. Diinyada otomotiv ve yedek parga konusunda en bityiik ithalati yapan iilke
ABD’dir. ABD’nin bu konudaki yillik ithalat1 ise yaklagik 20 milyar Dolardir. Bu
rakam tim dinyann ithalatinin %20 lik bir kismint olusturmaktadir. Diger taraftan
Turkiye’nin otomotiv yan sanayi ihracatinin %35 lik kismim ise i3 makineleri yedek
pargalar1 olusturmaktadir. Bu durumu OSP’ acisindan avantaj olarak goren yetkililer
ABD ile ihracati arttirma yollarini arastirmaya baglamiglar ve bu lilke igin pazar

aragtirmast ¢aligmasi yapmiglardir.

Pazar arastirmas: ¢aligmalarini masa bast aragtirma ile baslatan firma yetkilileri,
oncelikle is makineleri yedek parga dis ticareti ile ilgili verileri derlemis ve hedef pazar
ABD ilke profili ve dig ticaret verileri incelenmistir. Ayrica ABD’deki misteri
adaylarindan pazar hakkinda bilgi almig, ve gegmisten gelen bilgi birikimleriyle ve yurt
i¢i kurumlarindan sagladiklar: bilgileri derleyerek ABD ve Tirkiye’nin ticari iliskileri
analiz edilmistir. Buna gore, Tirkiye’nin ABD’ye ihracatinda tekstil ve konfeksiyon
trinlerinin yaklasik %42 lik pay , %12 lik payla tiitin, %5.4 lik payla demir gelik
tiriinleri, gida maddeleri, madenler, micevherat, el dokumast yiin hali, ¢gimento, deri -
esya, buzdolabi, %4.5 lik payla ise otomotiv yan sanayi ihracatimin izledigi
belirlenmigtir. 1980°1li yillarda ihracatta tekstil ve titiiniin ¢ok onemli bir yer tutmasina
kargilik son yillarda sinirli da olsa sektor ve mal gesitlendirmesinin baglamis oldugu ve
ozellikle is makineleri yedek parga ihracatinin artig trendi gostermeye basladigi
saptanmus ve sirket olarak bu yiizdelik dilimden daha fazla pay almak ve %4.5 lik dilimi
yitkseltmek hedeflenmigtir. Ayrica i makineleri yedek parga konusunda sadece ihrag
edilecek wriine gore sadece bir takim normal vergilerin alinmasi, bunun disinda
herhangi bir ekstra vergi alinmamas: sirket agisindan bir avantaj olarak goriilmisgtiir.

Elde edilen masa bas1 verileri 1;15inda bir rapor hazirlanmistir. Raporun igeriginde
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Tirkiye’de is makineleri ve yan sanayi durumu, diinyada dis ticareti, ABD’deki yedek
parga durumu, pazar kosullar: incelenmis ve Amerika’ya dis ticaret konusunda dikkat

edilmesi gereken hususlar gikartilmig ve alan arastirmasinda bu hususlar kullanilmastir.

Yapilan bu aragtirmalar ve elde edilen bilgiler 15181 altinda ¢aligmayi derinlestirmek
amaciyla alan arastirmasi yapilmasina karar verilmis ve ABD pazarina gidilmigtir. Bu
seyahat sirasinda 6nceden belirlenmis olan firmalarla goriigiilmils ve daha fazla ihracat
igin nelerin yapilmasi gerektigi yiiz yiize yapilan gorismelerle belirlenmeye
¢aligitlmigtir. Bu gonismeler sonucunda avantaj ve dezavantajlar degerlendirilerek
Amerikan firmalaniyla ihracat konusunda igbirligine gidilmesine karar verilmis ve ilk

siparigler alinmigtir.

2.2.2. Pazar Arastirmasi Giderleri

OSP ‘nin pazar aragtirmasina yonelik giderleri ulasim, konaklama, numune, haberlesme

giderlerinden olugmaktadir.

Alan arastirmast igin ABD seyahati 9.10-19.10.2001 tarthleri arasinda
gerceklestirilmigtir. Seyahate giden kisi girketin Amerika bolge sorumlusudur ve
yabanci uyrukludur. Seyahat Ankara’dan Los Angeles’a ve New York’a gidis ve iilke
icinde cesitli bolgelerde yapilacak iilke ici toplu tasima ile New York’tan Ankara’ya
doniis ugak tcretlerinden olusmaktadir. Bu ulagim giderleri sirket tarafindan 760
Pazarlama Satigy Dagitim Giderleri Hesabinin yardimci Hesab: olan Cesitli Giderler’in

altinda Yurt digi Seyahat Giderleri alt hesabinda muhasebelestirilmektedir.

ABD seyahati boyunca olusan konaklama giderleri ise otellerden alinan faturalarin
lizerinde yazilan tutarlarin fatura tarihindeki Merkez Bankasi doviz alis kuru {izerinden
Tirk Lirasina g¢evrilmesi sonucu bulunacak tutar olarak hesaplanmaktadir. Konaklama
maliyetleri de ulagim maliyetleri gibi 760 Pazarlama Satig Dagitim Giderleri Hesabinin
yardimc1 Hesabi olan Cegsitli Giderler’in altinda Yurt Digt Seyahat Giderleri adl alt

hesapta muhasébelestirilmektedir.

Pazar arastirmast sirasinda yurt digina gotiirillen numuneler- ise stok hesabina
kaydedilmis olan tutar iizerinden 760 Pazarlama Satiy Dagitim Giderleri Hesabinin
yardime: hesabi olan Cesitli Giderler’in altinda Numune Giderleri adli alt hesapta

muhasebelestirilmektedir.
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Ancak hedef tilke ile kurulan baglantilar nedeniyle olusan haberlesme giderlerinin
sirketin doneme iligkin diger yurt i¢i haberlesme giderleri ile birlikte 770 Genel
Yonetim Giderleri Hesabinin altinda yer alan Digaridan Saglanan Fayda ve Hizmetler
‘in altinda Haberlesme Giderleri olarak kaydedildigi gorilmektedir. Bu durumda pazar
aragtirmast sirasinda olusan haberlesme giderlerinin ayr1 olarak gosterilmedigi

saptanmigtir.

Pazar arastirmas: ile ilgili olarak yurt disina giden sirket gorevlisi yabanci uyruklu
oldugu igin pazar aragtirmasi i¢in herhangi bir terciime gideri olugmamigtir. Ayrica
gidilen tilkeden herhangi bir dokiiman alinmadig: i¢in bu konu ile ilgili bir gider de
olusmamistir. Calisilan is kolu ile ilgili olarak hedef iilkede bir anket de yapilmadig:

icin anket ile ilgili bir gider de s6z konusu olmamustir.

2.3. OSP’ye Mal Teslimleri

Imalatgidan {irtin satin alinmasi iglemleri OSP ile imalatgi arasinda imzalanmug olan
sozlesmeye gore yuritilmektedir. Sozlesmede yer alan ve imalatgi ile OSP arasinda

uygulanan mal alig1 ile ilgili uygulamalar asagidaki gibi siralanabilir:

- Imalatg1 imal ettigi tiim iiriinler icin OSP’ye liste halinde bir teslim siresi
vermekte, OSP eldeki bilgilere gore verecegi siparislerde, imalatgilarin vermis

oldugu teslim siiresini goz 6niinde tutmaktadir.

- OSP’nin imalatgiya vermis oldugu siparigin teslim tarihini imalat¢r 2 giin

icinde imzali ve kageli olarak teyid etmektedir.

- OSP tarafindan imalatgiya siparisi verilen tiim pargalarin orijinal parga
olciilerine sahip olmasi, orijinal parga numarali veya etiketli olmast

gerekmektedir.

- Siparig verilen pargalarin imalatinda her turli kalite kontrol ve muayene
islemleri imalatg1 tarafindan yapilmakta, OSP’ye {iriin tesliminden sonra driin
iizerinde teknik konularda meydana gelecek olan hatalardan ve art1 masraflardan

imalat¢1 sorumlu olmaktadir.

- Imalatg1 tiim pargalari ambalajli olarak teslim etmektedir. Imalate1 tarafindan

imal edilen pargalarin kiigiik olanlar1 karton kutulu olarak veya havali naylona
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sarili olarak ambalajlanmakta, biyiik ve agir parcalar ise tahta sandik ile
ambalajlanmaktadir. Bu tiir karton, havali naylon ve ahgap olarak yapilacak

ambalajlamadan dogan masraflar imalatg: tarafindan karsilanmaktadr.

- Kesin siparist verilen driinlerden boyanmast ve yaglanmasi gereken pargalar
imalatg1 tarafindan 6nceden belirlenmis marka boya ile boyanmakta, ve

yaglanmaktadir.

- Siparigi verilen ve teslim tarihinde teslim edilecek olan iriinler imalatgt
tarafindan son kontroller yapildiktan sonra ve boyanmadan énce OSP yetkilisi
tarafindan kontrol edilmekte, onaylandiktan sonra tedarik¢i boyama ve

ambalajlama islemine gegmektedir.

- OSP tarafindan imalatciya verilen siparigte, teslimat OSP’nin depolarina
yapilmaktadir. Nakliye bedeli Ankara igindeki imalatgilar igin imalatgiya, diger

illerden yapilacak teslimatlarda ise OSP’ye ait olmaktadur.

- OSP’nin imalatgilara vermis oldugu kesin siparig, wrind ihrag ettii firma
tarafindan iptal edilirse, OSP imalat¢inin vermis oldugu teslim siiresinin %25°1
gibi bir zaman diliminde imalat¢iya verdigi kesin siparigi iptal etme hakkina

sahip bulunmaktadir.

- OSP tarafindan siparisi verilen ve OSP’ye zamaninda teslim edilen triinler i¢in
kesilecek faturada uygulanacak kur, fatura tarihindeki TCMB déviz alig kurudur.
Isletmenin imalatgidan almig oldugu mala iligkin tutar fatura tarihindeki Merkez
Bankas1 doviz alig kuru tzerinden ABD Dolarina gevrilmektedir. Fiyatlama bu

tutar tizerinden yapilmaktadir.

OSP, Ihrag edilecek mali imalat¢idan en fazla 60 giin vadeli olarak almaktadir. Mah
satin alirken fatura tarihindeki Merkez Bankasi doviz alis kuru iizerinden kayit
yapilmaktadir. Yani imalatgi ile mal bedeli konusunda yabanci para lizerinden anlagma
yapilmakta, ancak muhasebede fatura tarihindeki doviz alig kurunun TL’ye gevrilmesi
sonucu bulunan tutar iizerinden kayit yapilmaktadir. Malin saticidan teslim alinmasi

sirasinda agagidaki gibi kayit yapilmaktadir:
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153. TICARI MALLAR HS
153.01 Stok Malzemeleri
153.02.001.01 Vergiye Tabi Aliglar
191 INDIRILECEK KDV HS
191.01. Indirilecek KDV

320 SATICILAR HS

320.01.002 (Z) Sirketi

Sirket ihrag edilecek mali KDV 6deyerek satin almakta ve ihracat islemlerinden sonra
KDV iadesi talep etmektedir. Isletmenin ihrag kaydiyla mal alislar1 ise g¢ok nadir

olmaktadir; bu tir alislarla ilgili KDV iadeleri ise, imalat¢i firmaya ait olmaktadir.

2.4. Thracata Yonelik Fiyatlandirma

Imalatgidan mali teslim alan sirket, ihrag fiyatim kendisi belirlemektedir. OSP’nin
uyguladigs fiyat ithalatgt firmanin aldigi miktara gore degismektedir. Bagka bir ifadeyle
pesin satiglarda ve yiikli miktarlardaki satiglarda fiyattan indirimler s6z konusu
olabilmektedir. Ayrica isletmenin uygulamig oldugu fiyat ilkeden tilkeye de farklilik

gosterebilmektedir.

Imalatgidan mali satin alan igletme bu mala %30 kir marji koyarak ihrag fiyatim
belirlemektedir. Ancak bu %30’luk kir marjinin igerisinde nakliye, giimriikleme,
sigorta, kira bedeli, elektrik gideri, ¢aliganlarin tcretleri, .vb giderler de yer almaktadur.
Sonugta mal iizerinden kalan net kir marji yaklagtk %10 civarna diigmektedir.
Yukarida sayilan genel giderler ise sabit bir oran iizerinden uriunlerin maliyetine

dagitilmaktadir.

Paketleme islemlerini imalatgi yapmakla beraber OSP’nin de paketleme ve etiketleme

yapmas: gerekebilir. Bu durumda paketleme giderleri OSP’ye ait olmaktadir.
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Sirketin ihracat teslimleri ile ilgili olarak uyguladig1 genel kural bulunmaktadir. Buna
gore 15.000 Dolara kadar olan teslimlerde teslim gekli olarak FOB, 15.000 Dolar: asan
teslimlerde ise CIF teslim sekli olarak uygulanmaktadir. Bu durumda FOB ve CIF

fiyatin belirlenmesi agagidaki gibi olmaktadir:

Imalatginin teslim fiyat:
+ OSP’nin kari
+ Ihracata yonelik paketleme, etiketleme, isaretleme giderleri
+ Yiikleme yerine kadar yurt i¢i nakliye gideri
= FOB Fiyat
+ Ithalate1 Gilkeye nakliye gideri
+ Sigorta gideri
= CIF Fiyat

2.5. OSP’de Ihracat Islemlerinin Muhasebelestirilmesi

OSP, ihracat iglemleri ile ilgili olarak en fazla mal mukabili 6deme ydntemini
kullanmaktadir. Ancak ithalatgi ile ilk defa caligiliyorsa girket agisindan giivenli oldugu
i¢cin pesin 0deme yontemi ya da akreditifli 6deme yOnteminin kullanilmasi tercih

edilmektedir. Ancak bu 6deme yontemlerinin kullanimi ¢ok nadir olmaktadir.

Bilindigi gibi mal mukabili 6deme y6énteminde aliciya saticinin sonsuz bir giiveni s6z
konusudur. Bu 6deme sekli temel olarak 6nce malin sevk edilmesi, sonra da paranin
tahsil edilmesi esasina dayanmaktadir. Dolayisiyla OSP’nin miigterilerinin genellikle
surekli ¢aligtig1 ithalat¢i sirketler olmasi nedeniyle bu 6deme yontemini sectigi

gorilmektedir.

Mal mukabili 6deme seklinin isleyisinde once, ihracatgi ¢ikis giimrigiinde gerekli
islemleri tamamladiktan sonra sevk belgelerini ithalatglya gonderir. Ithalatg: ise, sevk
belgelerini giimriige ibraz ederek mali giimriikten ¢eker ve daha sonra ithalatginin

bankasina mal bedelini yatirir. Ithalatginin bankas: ise araci bankaya paray1 havale eder.

OSP tarafindan ihra¢ edilen pargalarin kayda alinmasinda pargalarin giimrik hattini

gectigi tarihte onaylanmus olan giimriik ¢ikis beyannamesinin iizerinde yer alan doviz
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kuru esas alinmaktadir. Dolayistyla muhasebe kayitlarinda sati hasilatina iliskin kayit
gimrik beyannamesinin tescil tarihindeki doviz kuru esas alinarak yapilmaktadir.
Amerika’da bulunan misteriye mallarin gonderilmesi durumunda asagidaki gibi kayit

yapilmaktadir:

120. ALICILAR HS.

120.02.006 Amecrican X Firmasi
601 YURT DISI SATISLAR HS
601.01.012 A-344 Thracatt

Ihracat iglemi ile ilgili olarak mallarin gimriklenmesi swasinda  giimritk
komisyoncusuna belirli bir ucret 6denmektedir. Giimriik komisyoncusu gimrik
beyannamesinin doldurulmasi, ihrag edilen esyanin ve evraklarin muayenesinin
yapilmasi vb sekilde siralanabilecek isler karsihiginda sirketle daha énceden yapmig
oldugu anlagmaya dayali bir icret almaktadir. Komisyoncunun aldigi iicret,
muayenesini yaptigi arag sayisi lzerinden olmaktadwr. Gumrik komisyoncusunun

kestigi faturaya dayali olarak OSP asagidaki kaydi yapmaktadir:

760 PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI HS
760.10.011.04 Giimriikleme Giderleri -X Giimriikleme Ltd. Sti.
320 SATICILAR HS
320.02.B01 (X) Giim. Ltd. Sti

Malin ihrag edilecek iilkeye gonderilmesi ile ilgili olarak OSP nakliye sirketleri ile
anlagmakta ve nakliye bedelini kendisi 6demektedir. Nakliye bedeli ise nakliye sirketi
tarafindan metrekiip lzerinden belirlenmektedir. Dolayisiyla ihrag edilecek malin

toplam metrekiip degeri tizerinden nakliye sirketi fatura kesmektedir.

Fatura eger yabanci para cinsi iizerinden kesilmigse faturanin kesildigi tarihteki Merkez
Bankas: déviz alis kuru tizerinden TL’ye gevrilip kayit yapilmaktadir. Nakliye faturast
geldiginde asagidaki gibi kayit yapilmaktadir:
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760 PAZARLAMA SATIS DAGITIM GIDERLERI
760.10.003.01 Nakliye Gideri
193 INDIRILECEK KDV HS

320 SATICILAR HS.

320.02.T08 (T) Nakliye Sirketi

Sirketin yurt dis1 satiglart 30-60-90 giin vadeli olarak yapilmaktadir. Dolayisiyla mal
bedelleri bu siireler igerisinde OSP adina gelmektedir. Bankaya gelen mal bedeli
Uzerinden girketin bankas: kendi komisyonunu kestikten sonra geriye kalan tutan
sirketin bankadaki cari hesabina aktarmaktadir. Ayrica malin bedelinin gelis tarihi ile -
satig kaydinin yapildig: tarih arasinda olusan kur farklart da dikkate alinarak satis
hasilatina dahil edilmektedir. Bu durumda yurt digina gonderilen mallarla ilgili olarak

sonradan gelen mal bedeli agagidaki gibi muhasebelestirilmektedir:

102 BANKALAR HS
102.02.005 (X) Bankasi...Subesi
780 FINANSMAN GiDERLERI
780.02 Komisyon Giderleri
780.03 Banka Hizmet Giderleri
120 ALICILAR HS
120.02.006 ...Firmasi
601 YURT DISI SATISLAR HS
601.01.012 A 344 Ihracati..nolu Fatura Istinaden

Sirket, malin satin alindigt tarihte gecerli olan doviz kuru iizerinden saticiya
borglanmaktadir. Dolayisiyla yurt i¢i saticilara olan bu borg dovizli bir borgtur ve bu
mal bedeli teslim aninda degil, ihracat bedelinin yurda getirilmesinden sonra saticiya
ddenmektedir. Dolayisiyla doviz kuru arttig1 zaman ihracat sirketi borglandigindan daha
fazla tutan saticiya aktarmig olmaktadir. Kayitlarin TL cinsinden tutulmas: nedeniyle
hem saticinin hem de ihracat¢inin kayitlarinda bir tutarsizlik olusrr{aktadxr. Bu nedenle
OSP, kur farkindan kaynaklanan kistm igin mal alig faturasina ek olarak saticidan kur
fark: faturas: diizenlemesini istemektedir. Gelen bu faturaya bagl: olarak asagidaki kayit

yapilmaktadir:
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656 KAMBIYO ZARARLARI HS
656.001 Kur Farks
191 INDIRILECEK KDV HS
320 SATICILAR HS.
320.01.002 (Z) Sirketi

Ancak s6z konusu dénemde doviz kurunda diigme: olmugsa, daha dnce borglanilan mal
bedelinin imalatg1 firmaya 6denmesi sirasinda doviz kurundaki diigmelerden dolay:
borglanildigs tarihe gore daha az tutarda borg s6z konusu olacaktir. Bu durumda ise OSP |

tarafindan imalatg: firmaya fiyat faturas: kesilir ve agagidaki gibi kayit yapilir:

320 SATICILAR HS

320.01.002 (Z) Sirketi
646 KAMBIYO KARLARI HS
391 HESAPLANAN KDV

Ayrica, dénem sonu itibariyla getirilmemis mal bedeli varsa o giinkii Merkez Bankasi
kuruna gore degerlenip, olusan kur fark: ithalatgi firmanin hesabina ve OSP’nin Yurt

Dist Satiglar Hesabina kaydedilmektedir.

Mallarin yurt digina gonderilmesinden sonra alici tarafindan gesitli nedenlerle kusurlu
bulunan mallar1 OSP’ye bildirmesi sonucunda, OSP kusurlu mallarla ilgili olarak
ithalatgi firmaya Credit Note adi verilen bir fatura kesmektedir. Bu belgede kusurlu
birimler ve degerleri yer alir. Bu kusurlu mallar igin gerekli kaydin yapilmasi gerekir. -
Bildirilen bu kusurlu mallarin dégel‘i igletme acisindan satig hastlatim azalfan 1skonto

niteligindedir ve asagidaki gibi kayda alinmaktadur:

611 SATIS iISKONTOLARI
611Yurt dis1 (Credit Note)
120 ALICILAR
120.02.006 ....Firmast
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Her gegici vergi donemi sonu itibartyla yurtdigindaki her miisteri i¢in yapilmis olan
satiglarla iligkili olarak OSP’nin kendi ortaklarindan almis oldugu mallar degerleri
tizerinden Satilan Mallar Maliyetine aktarilmaktadir. Dolayisiyla SMM her miisteri

bazinda hesaplanmaktadir.

621 SATILAN TICARI MALLAR MALIYETI HS

621.03 III. Donem A445 Ihr. Satilan Mal Maly. Hs
153. TICARI MALLAR HS
153.02.021.01 Vergiye Tabi Aliglar Satilan Mal Maly
153.02.021.02 Thrag Kayith Mal Alislar Satilan Mal. Maly.

2.6. KDV Iadeleri

OSP imalatg: ortaklarindan malt KDV odeyerek satin almaktadir. Dolayisiyla KDV
beyannamelerini kendi adina duzenlemekte ve 6dedigi KDV i¢in iade almaktadir. Iade

alinacak KDV agagidaki gibi muhasebelestirilmektedir:

136 DIGER CESITLI ALACAKLAR HS

136.01 Vergi KDV Alacaklan Hs

190 DEVREDEN KDV

190.01 Devreden KDV 10/2001

391 HESAPLANAN KDV

391.01 Hesaplanan KDV

391.02 Al Iadeleri KDV
190 DEVREDEN KDV
191.01 Onceki Dénemden Devreden KDV
191 INDIRILECEK KDV
191.01 Indirilecek KDV

Alinacak bu KDYV iadesi daha igletmenin kendi vergi borcuna ve 6nceden mal alist ile
ilgili olarak borglanmis oldugu ortaklarinin vergi borglarina mahsup edilebilmektedir.

Bu durumda asagidaki kayit yapilmaktadir:
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320 SATICILAR HS
320.01.007 (Z) Sirketi K. Ver. Taksitlendirme
320.01.010 (Y) Sirketi K. Ver. Taksitlendirme
320.01.012 (X) Sirketi K. Ver. Taksitlendirme
320.02.U01 (V) Sirketi Taksitlendirme
360. ODENECEK VERGI VE FONLAR
360.01.001 Kurumlar vergisi III. Taksit
360.01.004 Fonlar III. Taksit
770 GENEL YONETIM GIDERLERI HS
770.05.001 Vergi Resim Harg IIT Taksit

136 DIGER CESITLI ALACAKLAR /

136.01Vergi KDV alacaklan (X) sirketi
136.01Vergi KDV alacaklan (Y) sirketi
136.01Vergi KDV alacaklan (Z) sirketi
136.01Vergi KDV alacaklan (V) sirketi
136.01Vergi KDV alacaklan Kurumlar Vergisi

3. EGS DIS TICARET A.S.
3.1. Isletmenin Tanitumi

EGS Dis Ticaret A.§., uluslararasi pazarlarda basarili olabilmeyi amaglayan Ege
bolgesinde bulunan imalat¢1 ve ihracatgi firmalarin bir grup profesyonel yoneticinin
onderliginde bir araya gelmesiyle 10.05.1993 yilinda 28.7 milyar lira sermaye ile
kurulmustur. Kurulug amact tekstil imalatg1 ve ihracatgilarinin uluslararas: rekabette
karsilagtiklar sorunlarin astlmasidir. Ayrica liretim ve pazarlamaya yonelik hizmetleri
etkin bir sekilde yuritebilmesi, ihracat ve ithalat prosediirlerini dogru ve hizli bir
sekilde yerine getirilmesi, KDV iadelerininl alinmasinin hizlandirilmasi, ortaklarina
cesitli finansman araglarimin kullandiriimas: ve izlenmesi, ihracat kredileri, devlet

yardimlari gibi ihracata yonelik tegviklerden yararlanilmas: hedeflenmisgtir.

Sirketin. ilk kurulusunda ¢ok ortakli dis ticaret sirketi olan EGS Dig Ticaret A.S., 3
Ekim 1994 tarihinde Sektorel Dig Ticaret Sirketi statiisii almig ve daha sonra da belirli
bir sermaye bityiikligiine ulagmas: nedeniyle de Dig Ticaret Sermaye Sirketi statiisiine

geemistir.
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Kurulus yillarinda her tiirla tekstil Giriinleri imalat ve fason iiretiminde imalatgi-ihracatgt
99 tekstil konfeksiyon isletmesi ile Izmir’de kurulan sirket daha sonra Denizli ve
Istanbul, Bursa, Aydi, Usak ve Manisa’daki bazi firmalan ortak olarak kabul ederek
faaliyetlerini ulusal nitelikli bir dig ticaret sirketi konumuna ulagmigtir. 2000 yili sonu
itibartyla EGS Dig Ticaret A.S.nin 6z sermayesi 16.548.327.000.000 liradir ve ortak

say1s1 460 civarindadir. Sirketin organizasyon semast Sekil 4’de gosterildigi gibidir:

EGS Dig Ticaret'in ihracat alaninda bagarilt olmasi tizerine 1993 yilinda hammadde ve
yart mamul tedariklerinde merkezi alimlarda 6lgek ekonomisinden faydalanmak tizere
EGS Egeser A.S. kurulmug ve bir yil igerisinde 130 milyon dolar ciroya ulagarak

Turkiye'nin en bityiik tedarik sirketlerinden birisi haline gelmistir.
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Sekil 4: EGS Dis Ticaret A.S.’nin Organizasyon Semasi
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EGS Grubu global misyonu gergevesinde 1995 yilinda EGS Yatirim Bank'i kurmustur.
EGS Yatinm Bank, 1996 yilinda mevduat izini alarak ticari banka statiisiine
kavusmugstur. EGSBANK'in kurulmasinin ardindan EGS Grubu finans alamndaki
yatirimlarina devam ederek hizmet yelpazesini genisletmis ve EGS Finansal Kiralama,
EGS Sigorta, EGS Factoring Forfaiting ve EGS Yatinm Menkul Degerler sirketleri
kurulmustﬁr. EGS Grubu, 1996 yilinmn ilk yansinda ticari gayrimenkul projeleri
gelistirmek tizere kurdugu EGS Gayrimenkul Gelistirme ve Isletmecilik A.S.'nin sirket

statisiinii degistirerek 1997 yilinda gayrimenkul yatinim ortakligina dontistiirmiistir.

1997 yili sonunda gruba baglt sirketleri hukuki bakimdan tek bir ¢at: altinda toplamak

ve yonetimde verimliligi arttirmak amaci ile EGS Holding A.S. kurulmustur.

EGS Grubu, yatinmlarina finansman saglamak igin sermayenin tabana yayilmast
ilkesinden hareketle sermaye piyasasi araglarini kullanarak biiyiimeyi hedeﬂerhis ve bu

strateji gercevesinde grup, 1996 yilinda EGS Dig Ticaret'in, halka agilmas: saglanmustir.

Kisa zamanda orgiitlenmesini tamamlayan EGS Dig Ticaret A.S., zamanla Tirkiye'nin
en biiyiik Sektorel Dig Ticaret Sermaye Sirketi haline gelmigtir. 2000 yili itibariyla
toplam hazir giyim ve konfeksiyon ihracatinin yaldaslk yizde 10'unu EGS
gerceklestirmektedir ve yillik 800 milyon dolar1 agan ihracati ile iilkemizin son bes
yilda en fazla ihracat yapan sirketi konumuna gelmistir. EGS Dis Ticaret A.S.
Turkiye’deki ilk ¢ok ortakli Sektorel Dig Ticaret Sirketi olup pek ¢ok ilke imzasim
atmig ve bu nedenle dis ticaret modeli olarak anilmaya baglanmig ve Tirkiye deki bir
cok Sektorel Dig Ticaret girketinin kurulmasi igin 6rmek olmugstur. EGS Dig Ticaret
A.S.’nin merkezi Izmir’de bulunmaktadir. Ayrica Denizli, Bursa ve Istanbul Bolge

miudirlikleri bulunmaktadir.

EGS Dis Ticaret A.S. ortaklarinin ihracatgilardan olugmasi nedeniyle KDV iadelerinin
erken alinmasi olanagi kullanilarak tekstil sektoriinde onemli yere sahip olan KDV
iadelert ortaklara verilmeden o6nce sermaye piyasasinda degerlendirilerek finansal
kaynak saglanmast amaglanmig ve bdylece KDV iadeleri bir finansman araci haline

doniistiirilmuistiir.

Tiim bu gelismelerin yaninda agik pozisyonlar, tekstil sektorine verilen kredilerin geri

doniisiinde yasanan sikintilarin sonucu olarak EGS Dig Ticaret A.$.‘nin de istiraki
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bulundugu EGSBANK 9 Temmuz 2001 tarihinde Tasarruf Mevduat1 Sigorta Fonuna
devredilmistir. Bu tarihten itibaren holdinge bagli tiim sirketler ve mal varliklan tizerine

ihtiyati tedbir karart alinmustir.

3.2. EGS Dis Ticaret A.S’de Ihracat Islemlerine Iliskin Faaliyetler ve

Muhasebelestirilmesi

EGS pasif ihracat iglemleri yapmaktadir. Thracat ve ithalat islemleri EGS Dis Ticaret
A.§. ve ortaklan arasinda imzalanmis olan sozlesmeye goére yapilmaktadir. Taraflar
arasinda diizenlenen bu s6zlesmede imalatginin ihracatgr tizerinden gergeklestirecegi
ihracatin sartlar1 diizenlenmektedir. Yapilan ihracatta EGS araci ihracatgt olarak hareket

etmektedir,

Yapilan sozlesmede ihracat iglemleri ile ilgili olarak taraflarin hak ve sorumluluklari

asagidaki gibi belirlenmigtir:

- Yurt diginda pazar ve miisterinin bulunmas: ve yapilacak ihracata iliskin
gerekli anlagmalar imalatgi tarafindan yapilmaktadir. Ancak, imalat¢i ihracat
belgeleri ile birlikte bu anlagmalar1 da EGS’ye vermek zorundadir. Imalatgt,
dig alicilarla yaptigi her tirli hukuki islem ve anlagmalardan kendisi

sorumludur.

- Gumrik beyannamesinde belirtilen ihra¢ malinin yerine bagka bir malin
sevki, ihrag malinn nitelik, miktar veya degerinin eksik ya da yanlis
¢ikmasindan dolayt hukuki, mali ve cezai yénden imalatgr sorumlu

tutulmaktadir.

- Thra¢ edilen mallarin imal ve tedariki, ambalajlanmasi, istifi, taginmast,
ihracat islemleri ve alicisina teslimi islemleri imalatgiya aittir. Bu islemler
dolayisiyla yurt digindaki alici ile yapilan anlagma sartlarina géfe malin
nitelii ve kalitesinde olusabilecek kayiplar nedeniyle de imalatgi sorumlu
tutulmaktadir. Bu nedenlerle ilgili olarak talep edilecek tazminat nedeniyle
EGS muhatap olursa, bunlar imalat¢1 tarafindan nakden &denecektir. Ayrica
malin sigorta ettirilmesi sorumlulugunun aliciya ait oldugu teslim sekilli

(FOB, CFR gibi) satiglarda sigorta ihbar imalatgt tarafindan aliciya gekilir.
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Bu hususun yerine getirilmemesinden dogabilecek her tiirlii zarar1 imalatgi

kabul etmektedir.

- Ihracat hizmetlerinin yiiriitilmesi sirasinda bankalar, borsalar, ihracatgt
birlikleri, giimriikler, meslek kuruluslar: ve ihracatla ilgili diger kuruluslar ve
resmi kurumlar nezdinde ortaya ¢ikabilecek her tirli aksaklik ve
yukiimliilitklerde ve ihrag edilen bedellerin birim fiyatlanimin rayi¢ bedele
uygun olmamasindan ¢ikacak ihtilaflarda ve bundan dogacak tim

yukumliliklerden imalat¢i sorumlu olacaktir.

- Ydrurliikkte olan tim tesvik ve kotalardan yararlanma hakk: imalatgiya ait
olup, s6z konusu tesvikler tahsil edilmesinden hemen sonra imalatciya

o6denmektedir.
3.2.1. EGS’ye Kaydi Mal Teslimleri

Imalatg1 ihrag edilecek mallarin giimritkleme igleminden énce bu mallar igin EGS’ye
fatura dazenlemektedir. Bu islem EGS’nin ihracat faturasim diizenleyebilmesini
saglamak i¢in olup, bu faturamin dizenlenmesi, hatta mallarin EGS’ye teslimi
imalatgimn EGS’den alacakli oldugunu goéstermemektedir. Bu bedel, ihracat bedeli
gelmedikge ddenmemektedir. Imalat1 faturasimn tarihi, giimriik beyannamesinin tarihi
ile ayn: olup ve imalatgi faturayr Glimrik Beyannamesi tarihinden en geg¢ 7 giin iginde
EGS’ ye teslim etmektedir. Bu faturada, ihrag fiyatinin TL kargiligi, dizenlendigi
tarihteki T.C. Merkez Bankasi doviz alig kurundan hesaplanir. EGS’ye mal teslimleri iig
degisik sekilde olabilmektedir.

1) Imalatgi ihrag kaydiyla mallar teslim edebilir. Bu taktirde KDV nin tecil ve terkinini
imalat¢i bizzat kendisi yapmaktadir. Dolayisiyla EGS KDV iadesi ile ilgili olarak bir
islem yapmamaktadir. Bu durumda yapilacak kayit agagidaki gibi olacaktir: |

153 TICARI MALLAR
153.20.09.00001 Izmir-Pasif Thrag Emtia
320 SATICILAR HESABI

320.20.23.20196 Imalatgi .. Firmast Mal Bedeli Hs
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2) Imalatg: tarafindan EGS’ye yapilacak mal teslimleri i¢ piyasaya satis seklinde
gosterilip ihracati imalatginin yapmas: durumunda EGS hesaplarinda KDV’ye yer
vermekte ve KDV iadesini kendi adina saglamaktadir. Dolayisiyla EGS’nin
hesaplarinda yer alan bu KDV, beyannamesinde de yer almaktadir. Ancak bu KDV
tutaniu sirket borglandig1 zaman imalatginin da kabul etmesi sartiyla iade alinacak bu
KDV imalatgt adina vergi dairesinden imalatgimin alacagi zamandan daha erken

zamanda EGS tarafindan tahsil edilmektedir.

Yurt ici imalat¢idan mal aligt ile ilgili kayit ise agagidaki gibidir:

153 TICARI MALLAR
153.20.09.00001 Izmir-Pasif fhrag Emtia
191 INDIRILECEK KDV
191.20.07.00001izmir {hracat KDV Hesabs
320 SATICILAR
320.20.23.20266 Imalatc1 .. Firmas: Mal Bedeli Hs

320.20.27.20266 Imalatg: .. Thracat KDV Hesabi

BORCLU NAZIM HESAPLAR
Haziran/00 Tecil KDV
ALACAKLI NAZIM HESAPLAR

Haziran/00 Terkin KDV

3) Eger imalat sadece fason dikim wcretinden olusuyorsa, yani hammadde, yardimci
madde vs, yurt digindan ithal edilip dikim islemi imalat¢: tarafindan yapiliyorsa imalatg1
EGS’ye fason imalatg1 faturas: kesecektir. Burada KDV nin 2/3’1‘1 stopaja tabi tutularak
ddenecektir. Yani imalatg1 sirket, olusan iggilik ticreti diginda fatura kesemeyecektir. Bu

durumda agagidaki gibi kayit yapilacaktir:



162

153 TICARI MALLAR

153.20.09.00001 IZMIR-Pasif Ihra¢ Emtia

191 INDIRILECEK KDV

191.20.07.000011ZMIR fhracat KDV Hesab1
320 SATICILAR
320.20.23.20027 Imalatg: .. Firmas:1 Mal Bedeli Hs
320.20.27.20027 Imalatg1 .. Ihracat KDV Hesabi
360 ODENECEK VERGI VE FONLAR

360.10.09.00001 Sorumlu Sifattyla Odenecek KDV

Imalatginin yurt disindaki alimlara EGS iizerinden teklif verebilmesini ve baglant1
yapabilmesini saglamak amaciyla EGS, imalat¢iya yeterli sayida proforma fatura

ve/veya satig kontrat formu verir.

Imalatg1 diizenleyecegi proforma faturada teklifin gegerlilik siresini belirtir ve bir
suretini EGS’ye gonderir. Alict ile siparis anlagmasini, malin ihrag fiyatini, ambalaj ve
sevk seklini ve sartlarini, malin dig glimriiklerden gekilmesini, 6deme ve diger satig
sartlarini dogrudan imalatgr yerine getirir. Siparis, alici tarafindan teyid edildigi halde
sonradan imalatginin tek tarafli olarak vazgegmesinden veya satig sartlarina

uymamasindan ve alicinin tazminat ve diger taleplerinden imalat¢1 sorumludur.
3.2.2. Ihracat Islemleri ve Muhasebelestirilmesi

Imalate1 ihracat islemlerini EGS adina yapmaktadir. Bu nedenle yurt digina yapilan satig
islemlerinin faturasit EGS adina kesilmektedir. Bu satis kayd: yapilirken giimriik ¢ikis
beyannamesinde yer alan tarihteki _déviz kuru esas alinmaktadir. Dolayisiyla EGS
kayitlarinda mal alig kayitlarinda gosterilen tutar ile yurt disina satis kayd: yapilan tutar
aym olmaktadir. Malin ihrag edilmesi nedeniyle yapilacak muhasebe kayd: asagidaki

gibi olacaktir:
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120 ALICILAR HESABI

120.20.39.20266 Imalatg1 .. Firmas1 Pasif Yurt dist Alicilar Hesabt
320 YURTDISI SATISLAR

601 20 39 00001 Izmir- Pasif Thracat Satislar Hs

Daha sonra yurt digina satig1 yapilan mallarin maliyetine iligkin kayit yapilmaktadir. Bu
kayitta da yazilacak tutar mal alig kaydi ve yurt digi satis kaydinda yer alan tutarlarla

ayni olmaktadir yani satig kar olugsmamaktadir.

621 SATILAN TICARI MALLAR MALIYETI
621.20.39.00001 Izmir- Yurt disi- Pasif ihr Sat. Maliyet.
153 TICARI MALLAR HS.

153.20.09.00001 Izmir- Pasif Thracat Emtia

Imalatginin EGS tizerinden onun adma gergeklestirdigi ihracatlarmin bedellerinin
O0denmesinde lehdar EGS olmaktadir. Ancak mal bedellerinin zamaninda 6denmemesi,
eksik O6denmesi veya hi¢ odenmemesi halinde alict nezdinde yapilacak olan dava

masraflari, avukatlik Gicretleri vb imalatgiya ait olmaktadir.

Ayrica, ihrag olunan malin bedelinin zamaninda 6denmemesi, eksik ¢denmesi veya hig
odenmemesi halinde yiirirlitkte olan kanun, kararnameler ve Tirk Parasmnin Kiymetini
Koruma Kararlar: kargisinda tiim sorumluluk ve alici nezdinde yapilacak tiim girisimler
imalatgiya ait olmaktadir. Yiirirliikteki TPKK kararina gore, ihracat bedellerinin yurda
getirilmesi gart olan kisimlarin diginda kalan ve ayni karar ile buna iliskin tebliglerle

ihracatginin serbest kullanimina birakilan kismini kullanma hakki imalatgrya aittir.

Mal bedelinin imalat¢inin bankasina gelmesinden sonra imalatg1 EGS’ye talimat geger.
Banka mal bedelinin geldigi giinkii déviz alis kuru iizerinden doviz alim belgesi
diizenler. Doviz alim belgesi EGS adina dizenlenip EGS’ye gonderilir. EGS bu
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belgedeki degerler ile imalat¢i faturasi tizerindeki degerleri karsilastirir ve ortaya ¢ikan
kur farkim hesaplar. Daha sonra imalatgiya kur farki dekont edilerek gelir yazmasi
saglanir. Bundan sonra da mal bedeli kapatilir. Mal bedelinin tahsilinde, ilgili araci
bankanin uyguladigr déviz alis kuruna gore olusacak lehde ve aleyhdeki kur farklar

imalatgiya aittir,

Satis kaydinin yapildigi tarih ile mal bedelinin geldigi tarih arasinda doviz kurunda
digmeler meydana gelmigse, bu durumda mal bedelinin gelmesi sirasinda imalatgi
lehine kur farki dogmusg olacaktir. Mal bedeli geldiginde EGS nin bankaya virman
vermesi iizerine gelen mal bedeli imalat¢inin hesabina aktarilir. Gelen tutarin imalatgi
faturas: ile kargilastintip imalatgiya ait kur farkinin hesaplanmast durumunda yapilacak

kayit agagidaki gibi olacaktir:

102 BANKALAR HS.

102. 10 01 10006 X Bankast... Subesi Imalatgt .. Firmast Mal Bedeli
120 ALICILAR HS
120.20.39.20084 Imalatci .... Pasif Y. Dig1 Alicilar
320 SATICILAR HS.

320.20.24.20084 Imalatg1.... Mal Bedeli Kur Fark

320 SATICILAR

320.20.23.20027 Imalatc1 ... Firmas: Mal Bedeli Hs
102 BANKALAR HS.
102. 10 01 10006 X Bankasu... Subesi

Imalatg1 .. Firmast Mal Bedeli

Imalatg1 lehine olusan kur farki firmaya dekont edilir. Bu fark tutaninda faturay: imalate:
en gec 7 giin igine diizenleyip, EGS’ ye teslim eder Imalatg: firmadan kur fark: faturasi

geldiginde agagidaki gibi kayit yapilir:
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320 SATICILAR HS.
320.20.24.20084 Imalatgi.... Mal Bedeli Kur Farla
191 INDIRILECEK KDV HESABI

320 SATICILAR

320.20.23.20027 Imalatg1 ... Firmas1 Mal Bedeli Hs

Satis kaydimin yapildig: tarih ile mal bedelinin geldigi tarih arasinda déviz kurunda
diismeler meydana gelmisse, bu durumda mal bedelinin gelmesi sirasinda agagidaki gibi

kayit yapilir:

102 BANKALAR HS.
102. 10 01 10006 X Bankas:... Subesi Im. .. Fir. Mal Bed.
658 PASIF IHRACAT GIDERLERI
658.20.09.20173 ... Imalatgt

120 ALICILAR

120.20.39.20084 Imalat1 .... Pasif Y. Dist Alicilar

Olusan kur farki ile ilgili olarak EGS bu fark tutaninda imalatgiya iade faturas: diizenler

ve asagidaki gibi kayda alinir:

320 SATICILAR

320.20.23.20027 Imalatg: ... Firmasi1 Mal Bedeli Hs
648 PASIF ITHRACAT GELIRLERI
648.20.09.20173 Imalatg.. .

391 HESAPLANAN KDV HS
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Gegici vergi donem sonlarinda yurda gelmeyen ancak gelecek mal bedelleri
degerlemenin yapildigi giinki Merkez Bankasi  kuru iizerinden degerlenir ve

imalatgidan kur degerleme faturasi alinir.

120 ALICILAR HS
120.20.39.20286 Imalatg.... Pasif Yurt Dis1 Alicilar
191 INDIRILECEK KDV
191 20 07 00001 Izmir fhracat KDV Hs
320 SATICILAR HS.
320. 23.20054 Imalatgi .... Firmasi Mal Bedeli Hesab

320. 20.27.20054 Imalatgu .... Thracat KDV Hesab1

Yurt diginda birakilan getirilmeyecek olan mal bedellerinde de EGS imalatgi firmaya
devir temlik dekontu keserek imalatg1 firmanin cari hesabi kapatilmig olur. Yani yurt
disindan gelmemis mal bedellerinden dolayr EGS adina gelecek olan alacaklar aym
nedenle imalatgtya olan borglarla karsilagtirillarak devir temlik iglemi yapilir. Bu sayede
imalatg1 firma yurt digindaki ithalatg: firma ile imalatgir firmanin hesaplarinda hesap
bazinda karsi karsiya kalmis olur. Devir temlik islemleri dolayisiyla yapilacak kayit

asagidaki gibi olacaktir:

320 SATICILAR HS
320.20.23.20162 Imalatc1 ... Mal Bedeli Hesab1
120 ALICILAR HS.

120.20.39.20162 Imalatgu.... Pasif Yurt Dis1 Alicilar

Ihrag olunan mallar alici tarafindan itirazsiz teslim alimip mal bedeli dovizler sartsiz
olarak EGS’nin tasarrufuna gegtiginde imalat¢i, EGS’ye talimat mektubu ile s6z konusu
mal bedellerinin kismen veya tamamen aliginin yapilarak kendisine 6denmesini veya
kendisinin doviz kredilerine mahsubunu isteyebilecegi gibi bu dovizlerden yurt disina

komisyon transferini veya doviz tevdiat hesabinda tutulmasin isteyebilir.
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Mamullerin ihract igin bazi giderlere katlanilmasi s6z konusu olacaktir. Ancak ihracat
ile ilgili giderler imalatgiya aittir. Bu durumda imalatg, ihracat islemleri sirasinda
ortaya ¢ikan navlun, sigorta, giimritkleme, banka muameleleri, yiikleme, komisyon,
sartname, gozetme masrafi, ihracatgr birlikleri nisbi aidatt ve diger tim giderlere

katlanmasi durumunda bu giderleri EGS adina 6der.

Ihracat nedeniyle EGS tarafindan bir masraf yapilmasi durumunda ise, bu bedeller
fatura kargilifinda imalat¢1 tarafindan EGS’ye odenir. EGS bu tir harcamalan

gerceklestirmeden once imalatgidan avans talep edebilir.

Imalatgi, EGS tzerinden gegirdigi ihracata ait belgeleri (giimriik beyannamesi, Tiirkge
fatura, ceki listesi, mense sahadetnamesi, dolasim belgesi, ATR veya EUR 1 veya
FORM A, polige, konsimento, kalite ve analiz raporlari, satis sartlar1 veya mevzuat
geregince istenecek diger belgeler) EGS adina dogru ve eksiksiz olarak diizenleyip ilgili
makamlara iletir ve birer suretlerini de EGS’ ye gonderir ve bu giderlerin kendi adina

gecirilmesi konusunda talimat verir.

Bu harcama belgeleri geldigi zaman EGS tarafindan asagidaki gibi kayit yapilir:

658 PASIF [HRACAT GIDERLERI
658.20.09.20173 ... Imalatg1
191 INDIRILECEK KDV HESABI
191.20.04.00001 izmir Indirilecek KDV
320 SATICILAR HS
320.20.22.20173 Imalatgt.... Ihracat Giderleri

320.20.27.20173 Imalat1.. Ihracat KDV Hesabi

Yukaridaki kayitta imalatgimin EGS’nin adini ve unvamni kullanarak onun adina
katlanmig oldugu ihracat giderlerinin kaydi yapilmustir. Ancak soz konusu giderler
imalatgiya ait oldugu i¢in, EGS kendi uzerinde goziiken bu ihracat giderlerini
imalatginin hesaplarina aktaracaktir. Bu durumda ise, EGS dig ticaret firmalarina 6zgii

olan imalatg1 firmalara giderlerin yansitildig1 yansitma hesaplar aracilifiyla bu giderleri
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imalatgiya yansitabilmek igin fatura keser. Daha sonra da ihracat giderleri kargilig

yansitilan faturanin kayd: yapilir.

120 ALICHLAR HS

120.20.27.20173 ... Imalatgt.... KDV ve Odemeler

320 SATICILAR HS

320.20.22.20.173Imalatca ... Thracat Giderleri
391 HESAPLANAN KDV
391.20.01.0001 Izmir-Hesaplanan KDV
648 PASIF JTHRACAT GELIRLER{
648.20.09.20173 Imalatci.. .

3.3. KDV ladeleri

EGS, kaydi mal teslimleri baglig1 altinda incelenen ikinci teslim seklindeki gibi KDV
| ddeyerek satin aldigy ihrag mallarina iligkin KDV mahsup islemlerini yapmaktadir Bir

aya iligkin KDV mahsup islemini ise asagidaki gibi muhasebelestirmektedir:

391 HESAPLANAN KDV HS

391.44 Hesaplanan KDV-Mal ve Hizmet KDV

190 DEVREDEN KDV HS

190.01. Sonraki Déneme Devreden KDV
191.INDIRILECEK KDV HS

Sirket yukarida hesaplanmis olan bir sonraki doneme devredecek KDV tutarim daha

sonra Indirilecek KDV Hesabina aktarmaktadir.

191 INDIRILECEK KDV HS.
190 DEVREDEN KDV HS
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Ayrica, imalatginin talep etmesi durumunda imalatginin ihrag kaydiyla satislar
nedeniyle iade olarak alacagi KDV onun adina vergi dairesinden imalatginin
alacagindan daha erken siirede tahsil edilebilmektedir. Bu sekilde EGS vergi
dairesinden aldig1 KDV iadesini imalatgiya ddemeden énce gok biiyiik tutarlara ulagan
KDV iadelerini sermaye piyasalarinda kendi adina degerlendirerek biiyiik kazanglar
elde etmektedir. Zaten bu sekilde isleyen paéif ihracat islemlerine bakildiginda EGS’nin
ve diger pasif ihracat yapan sirketlerin bir thracat igleminden elde ettigi kazancin KDV

iadelerini degerlendirmesi sonucu elde ettigi kazang oldugu anlasilacaktir.

Imalatgi KDV beyan donemlerini takip eden birinci hafta iginde yeminli mali miigavir
raporu ash ile KDV beyannamesinin, tahakkuk figinin ve 6deme makbuzunun
fotokopisini EGS’ye teslim etmek zorundadir. Buna bagl olarak beyan donemini takip
eden ayin son giniinden itibaren KDV iadeleri vergi dairelerinden EGS tarafindan
alinabilmektedir. Normal sartlarda bu iadeyi imalatginin almas: ise ¢ok daha geg

olmaktadir.

Imalatgimin KDV iadesi, EGS tarafindan vergi dairesinden alindig1 zaman agagidaki gibi

kayit yapilacaktir:

136 DIGER CESITLI ALACAKLAR
136.01 KDV Alacaklar Hs.
320 SATICILAR HS.

320.01. 006 Imalatg1

102 BANKALAR HS

102.... ... Bankasi Vadesiz Ticari Mevduat
136 DIGER CESITLI ALACAKLAR
136.01 KDV Alacaklan Hs.
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Hesaba yatan bu KDV alacagi daha sonra EGS tarafindan repo yapildigi zaman ise
asagidaki gibi kayit yapilacaktir:

112 KAMU KESIMI TAHVIL SENET
VE BONOLARI HS
102 BANKALAR HS

Repo geliri elde edildigi zaman:

102 BANKALAR HS
Vadesiz TL Mevduat
645 MENKUL KIYMET SATIS KARI HS

Repo Gelirleri

102 BANKALAR HS
112 KAMU KESIMI TAHVIL SENET
VE BONOLARI HS.

Elde edilen bu repo gelirinden sonra imalatg¢inin beyan ettigi KDV iadesinin imalatgtya

odenmesi ise agagidaki gibi olacaktir:

320 SATICILAR HS
320.01. 006 Imalatc1 ..
102 BANKALAR HS
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SONUC

Aracili ihracat, ihracat konusu malin imalatgisi ya da tedarikgeisi tarafindan araci ihracat
sirketine yurt iginde tesliminin yapilmasit ve ihracatci sirket tarafindan da ihracatimin
gergeklestirilmesi iglemi olarak tanimlanabilir. Araci ihracat girketleri ise, birbirleriyle
rekabet halinde olmayan birgok iiretici isletmenin ihracat boliimii seklinde islev goren,

uzmanlagmis firmalar olarak ifade edilmektedir.

Araci ihracat sirketleri biitiin dinyada benzer iglevleri yerine getirmelerine kargin,
gesitli tilkelerde bu sirketlere gok farkli adlar verilmektedir. Ureticinin bir gesit ihracat
kolu olarak degerlendirilen bu kurumlarin biyiik gogﬁnlugu ihra¢ edilecek mali yerli
firmadan satin almakta ve ihracat maliyetlerini karsilayacak ve tatmin edici bir kar
birakacak gekilde fiyat1 belirleyerek mallari ihrag etmektedirler. Dolayisiyla bu
durumda ticaret mnskini de kendileri Ustlenmis olmaktadir. Aract isletmeler bu
faaliyetleri sirasinda gesitli islemleri yapmak durumundadirlar. Bunlar; uluslararast
pazar aragtirmasi, Urlin aragtirmasi ve tasarimi, pazarlama stratejilerinin gelistirilmesi,
reklam, dig dagiticilarin segilmesi, dagiticilarin g¢aliganlariin egitilmesi, satl§ sonrast
hizmetler, dokiimantasyon, sigorta ve nakliye, paketleme ve etiketleme, depolama,

kalite kontrol, tedarik¢ilerine finans sagla‘rﬁa‘ olarak siralanabilir.

Turkiye’de aracili ihracat sistemi i980’1i yillardan itibaren geligmigtir. Bu yillardan
itibaren Turkiye’de disa agik ekonomi politikasina gecilmis ve bu amaca uygun olarak
isletmelerin disa agilabilmelerine katkida bulunulmak amaciyla arayis igine girilmisgtir.
Bu ¢abalar kapsaminda bir¢ok iilkede basariyla uygulanan modeller 6rnek alinmis ve bu
yonde caligmalar yuriitilmigtiir. Bu nedenle ilk olarak Japonya ve Giiney Kore gibi
iilkelerde basariyla uygulanan ihracat organizasyonlarina uygun olarak Dis Ticaret
Sermaye Sirketleri kurulmugstur. Dig Ticaret Sermaye Sirketleri modeli ile ihracatin
bityiik 6lgekli sirketler eliyle yiiriitilmesini 6ngorilerek yeni bir yapilanmaya gidilmis
ve ihracatta belirli mal ve pazarlar konusunda uzmanlagmis ekiplerin olusturulmasi
amaglanmistir. Ancak, séz konusu sirketler uzun vadeli ticari stratejiler ve kurumsal
yapilarim gelistirme yerine, ihracat cirolarini, ihracat1 kendileri lizerinden gegirmek
suretiyle ~ artrma  yolunu  segerek  kendilerinden  beklenen  geligmeyi

tamamlayamamuslardir. Ayrica, bu sirketlere devlet tarafindan saglanan avantaj ve
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ayricaliklarin paymnin yitkksek ofmas1 ve bu orgiitlenme modelinin Tirkiye’de daha ¢ok
buyiik sermaye gruplaninin éncilligiinde olusturulmast ve KOBi'lere pek yararinin
olmamasi ve diger baska nedenlerden dolay: baska bir model arayislarina girilmistir. Bu
nedenle Tirkiye’deki KOBI’lerin ihracata yonmelik faaliyetlerinde gonilli olarak
sermayelerini, bilgilerini, tretimlerini ve deneyimlerini bir araya getirerek, olgek
ekonomisinin sagladig: avantajlara sahip olunmasini destekleyici bir model olarak
Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin geligtirilmesi giindeme gelmistir. Buna gore Sektorel
Dis Ticaret Sirketleri, ayni tiretim dalindaki kiigiik ve orta olgekli sirketlerin ihracat
sektorii iginde bir organizasyon altinda toplanarak diinya pazarlarina yonlendirilmesi
amactyla; ihracat ve ilgili konularda (finansman, tedarik, nakliye, sigorta, giimriikleme |
vb) hizmet saglayarak, dis ticarette uzmanlagmalari ve bu suretle daha etkin faaliyet
gOstermelerini saglamak tizere kurulmus sirketlerdir. Halen Tiirkiye’de kurumsal olarak
aracth thracat sistemi D1g Ticaret Sermaye Sirketleri ve Sektorel Dig Ticaret Sirketleri

tarafindan yiritilmektedir.

Araci ihracat sirketleri ortaklarinin ihracat sektorii iginde bir organizasyon altinda
toplanarak dinya pazarlarina yonlendirilmesi amact ile kurulmus sirketlerdir.
Dolayisiyla bu sirketler ihracat ve ihracat ile ilgili konularda hizmet vermektedirler. Bir
ihracat igleminde hedef pazarin gereksinimlerine cevap verebilecek uygun miisterilerin
bulunmasi buyiik 6nem tagimaktadir. Bu nedenle yapilacak pazar aragtirmasi, pazarlama
faaliyetlerine yonelik sorunlarin tanumlanmas: ve ¢oziimleri ile ilgili bilgilerin
sistematik ve objektif olarak arastirilmasini saglayacaktir. Ancak pazar aragtirmasi
yapilirken bir takim giderlere de katlamlmasi s6z konusu olacaktir. Bu giderler,
aragtirma sirasinda yararlanilan siireli yayinlara ve veri tabanlarina abonelik tcretleri,
hedef pazara yapilan seyahate iligkin ulagim ve konaklama giderleri, hedef iilkeden satin
alinan dokiiman ve hizmetlerin bedelleri, terciime giderleri, hedef pazarla baglantilarin
kurulmasinda ortaya c¢ikan haberlesme giderleri, hedef pazara gidilirkeﬁ gotiiriilen
numunelerin maliyetleri ve hedef pazarda yapilan anketler ve bunlarin analizine iliskin
giderlerden olugmaktadir. Bu giderlerin hepsi isletmenin faaliyet giderleri arasinda yer

alan Pazarlama Satis ve Dagitim Giderleri altinda alt hesaplarda muhasebelestirilebilir.
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Araci 1hracat sirketlerinin dogrudan ya da dolayli yontemler kullanarak alicilarin ihrag
malini almasi igin ikna edilmesine yonelik tanitim faaliyetlerinde de bulunmas: da soz
konusu olabilir. Bu tanmitim faaliyetleri ile yurtdisindaki pazarlarda meveut triinlerin
veya hizmetlerin satiginin desteklenmesi, pazar i¢in yeni olan iriin ya da hizmetin
tamtimi ve satisinin saglanmasi amaglamr. Tanitim faaliyetleri nedeniyle olusacak
giderler ise yurt diginda tamtim faaliyetlerini yapacak bir subenin kiralanmast
durumunda ortaya gikacak yurt dis1 kira giderleri, fuar ve sergilere katiimla ilgili
giderler, hazirlanacak katalog ve her tarlii yayina iligkin giderler, kalite kontrol, marka
tasarimi ve tesciline iligkin olarak ilgili kisi ve kuruluslara 6denecek giderler ve yurt
disinda gergeklestirilen diger pazarlama ve tanitun faaliyetlerine iliskin giderlerden
olugsmaktadir. Tamtim giderleri de isletmenin faaliyet giderleri arasinda yer alabilir.
Dolayistyla bu giderlerin de Pazarlama Satig ve Dagitim Giderleri altinda alt hesaplarda

muhasebelestirilmesi uygun olabilir.

Yurt disindaki miisteriye mal ihrag edilecegi zaman araci girket mali imalatgidan satin
alip kendi ihra¢ fiyatin1 belirledikten sonra malin nakliyesi ve giimrik islemlerini
tamamladiktan sonra ihra¢ edecektir. Ancak malin ihrag¢ fiyati alici ile yapilan
anlasmada yer alan teslim sekline gore degisecektir. Ayrica mal bedelinin 6denme sekli

de alic1 ile yapilan anlagmaya gore belirlenecek ve muhasebe kayitlarina yanstyacaktir.

Araci ihracat sirketlerinin ihracat hizmetleri nedeniyle yﬁklendikleri KDV’den
arindirilmalan gerekmektedir. Ancak ihra¢ kaydiyla mal satin almiglarsa, bu taktirde
KDV 6dememekte ve dolayisiyla ihrag edecekleri bu mallarla ilgili olarak herhangi bir
KDV yiikii yiikklenmemektedirler. Ancak bu sirketler yurt igi saticilardan ihrag malin1
KDV o6deyerek satin alabilir ve gesitli nedenlerle (6rnegin nakliye gibi) de KDV
6demeleri s6z konusu olabilir. Bu durumda araci sirketler mal ihra¢ edildikten sonra
yiiklenmis olduklar1 KDV’nin iadesini talep edebilirler. Bu iade islemi de firmanin
ihracat1 gergeklestirdigi donemde yiiklendigi KDV’yi ya vergi dairesinden iade olarak
almak veya bagka vergi borglarina mahsup éttirmek seklinde olacaktir. Vergi dairesi
tarafindan iade edilecek veya girketin istegi Uzerine bagka vergi borglarina mahsup
edilecek KDV ise sirketin verecegi ilgili donem KDV beyannamesindeki bilgiler

kargilastirilarak bulunacaktir.
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Yapilan aragtirmada Turkiye de araci ihracat sirketlerinin isleyisi ile ilgili olarak iki
farkli uygulamamin mevcut oldugu saptanmistir. Buna gore ilk gruba giren araci
sirketler aktif ihracat yapmaktadirlar. Yani ihracatla ilgili biitiin iglemleri bu sirketler
ustlenmekte ve bu nedenle de ihracat iglemleri nedeniyle sorumluk kendilerine ait
olmaktadir. Ancak Tirkiye’de bu gekilde isleyen sirketlerin sayisinin gok az oldugu
gorulmektedir. Diger uygulama seklinde ise ihracat iglemleri imalatg1 ya da tedarikgi
tarafindan araci ihracat sirketlerinin Gzerinden gegirilmektedir. Bu nedenle bu ihracat
sekline pasif ihracat adi verilmektedir. Bu durumda Tirkiye’de bu sekilde isleyen

sirketlerin sayisinin ise oldukga fazla oldugu belirlenmistir.

Tirkiye’de uygulanan birinci isleyis sekline 6rnek olarak Ankara’da faaliyet gosteren
OSP (Ostim Spare Parts) Dig Ticaret A.$.‘nin ihracat faaliyetleri segilmistir. Bu aract
ihracat girketi mali Ureticiden alip, kendisi ihrag fiyatim belirlemekte ve pazar
aragtirmasi yaparak alici ile baglantilari dogrudan kendisi kurmaktadir. Dolayisiyla
ihracat iglemleri ile ilgili biitiin sorumluluk bu arac sirkete ait olmaktadir. Ihracat islemi
nedeniyle sirketin elde ettigi gelir mal satis kdrindan olugmaktadir. Ayrica ihracat ile
ilgili biitiin giderlere kendisi katlanmakta ve mal bedeli bu sirket adina gelmektedir.
Faaliyetleri ve muhasebe islemleri agisindan 6rnek olarak kabul edilebilecek olan bu
sirketin ihracat islemlerinin muhasebelestirilmesinde elestiri olarak kabul edilebilecek.
birka¢ nokta bulunmaktadir. Bunlardan birincisi hasilat kaydinin yapilmas: sirasinda
yurt digina kesilen faturanin tarihi yerine, giimrik ¢ikis beyannamesinin tescil tarihinin
esas alinmasidir. Beyannamenin esas alinmasinin nedeni sadece KDV iadeleri igindir.
Ama bilindigi gibi faturanin muhasebe kayitlarina dayanak olusturan belge olmasi
nedeniyle hasilat kaydinin fatura tarihi ve fatura tarihindeki kur ile yapilmas: gerekir.
Bu nedenle tescil tarihinden itibaren 10 giin iginde faturanin dﬁzenlénmesi, ve hasilat
kaydinin o tarihteki Merkez Bankasi doviz alis kuru iizerinden degerlenerek
kaydedilmesi s6z konusu olabilir. Tescil tarihine kadar stoktan gikan mal ile ilgili gegici
bir hesap kullanihip hasilat kaydi yapildiktan sonra ilgili gegici hesabin kapatilmas:
onerilebilir. Sirket ile ilgili diger bir elestiri ise yurt disina satilan mal partisi bazinda
kir veya zarar hesaplamasinin yapilmadig: seklindedir. Bu yiizden hangi malin daha

cok kér getirdigi, hangisinin zarara neden oldugu konusunda bir analiz yapilmamakta,
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dikkatler her bir miisteriye yapilan satiglar iizerinden elde edilen kar ile satig hasilati ve
donem kar {izerinde yogunlagmaktadir. Bu nedenle tiriin karliligim ortaya koyacak ve
analize elverisli diizenlemeler getirilmesi gerekir. Bunun igin, hesap planinda miisteri
karlihgmndan daha ziyade her bir mal tirinde karliligim gosterecek diizenlemeler
getirilebilir. Elestirilerimizden sonuncusu ise nakliye sirketi, giimritk komisyoncusu ve
sigorta sirketinin verdikleri hizmetler sonucunda bu sirketlere dogan borglarin Diger
Borglar yerine Saticilar Hesabinda izlenmesidir. Bu hizmetler nedeniyle dogan borglar
isletmenin kredili mal alimlarindan dolay1 saticiya borglanmis oldugu bir borg degildir

ve bu nedenle Diger Borglar: arasinda gosterilmesi gerekir.

Tirkiye’de uygulanan ikinci isleyis sekline ornek olarak Izmir’de faaliyet gosteren EGS
Dis Ticaret A.S.“nin ihracat faaliyetleri secilmigtir. Bu girket ihracat iglemlerine kaydi
olarak katiimaktadir. Buna gore malin imalat¢isi mahn ihrag fiyatim belirlemekte, yurt
disindaki miigteriyi bulmakta ve satis anlagmasini kendisi yapmaktadir. Dolayisiyla dig
pazar aragtirmasimi da imalatgt girket yapmaktadir. Alict bulunduktan sonra ihracat,
'EGS Dis Ticaret A.S. iizerinden gerceklestirilmektedir. Thrag edilecek mal imalatginin
yurt digindaki miigteri ile anlagmig oldugu fiyat iizerinden satin alinmig gibi sirketin
kayitlarina gegmektedir. Ancak gergekte, ihra¢ edilecek mal bu sirkete teslim
edilmemekte, ihracat ile ilgili giimriikkleme ve nakliye gibi biitiin islemler imalatg1 firma
tarafindan yapilmasina ragmen ihracat ile ilgili belgeler EGS Dis Ticaret A.$. adina
diizenlenmekte ve muhasebe kayitlari bu girket adina yapilmakta, daha sonradan
imalatcinin hesaplarina yansitilmaktadir. Thracat ile ilgili butiin giderlere ise imalatg
katlanmaktadir. Dolayisiyla EGS Dig Ticaret A.S. sadece ihracat islemlerini
diizenlemektedir. Yurt digindan gelen mal bedeli bu sirket adina gelmekte ve bu tutar
sirketin bankasina verecegi talimata gore imalatgimin hesabina kaydedilmektedir. Bu
durumda ihracat sirketinin malin ihra¢ edilmesi nedeniyle dogan bir satiy kén
olmamaktadir. Bir ihracat islemi nedeniyle EGS Dig Ticaret A.$. nin elde ettigi kazang,
retici adina tahsil edecegi KDV iizerinden alinacak komisyon ya da bu KDV
alacagmim kisa bir siire sermaye piyasast araglarinda degerlendirilmesi sonucu elde
edecegi gelirdir. Dolayisiyla bu sirketin faaliyetleri daha gok KDV iadesi alabilme
{izerinde yogunlagmustir. Bu nedenle ihracat iglemlerindeki uygulamalari ile ilgili olarak

elestirilecek bazi noktalar s6z konusu olmaktadir. Bu sirket igin s6z konusu olabilecek
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ilk elestiri yukarida OSP Dis Ticaret A.$.’nin elestirisinde yer alan hasilat kayd: ile
ilgilidir. Bu kayitlar igin de yukarida getirilen &nerinin uygulanmas: séz konusu olabilir.
Diger bir elestiri ise sirketi ilgilendiren en énemli unsurun ortaklart adina alacagi KDV
iadesi lizerinden en yiiksek getiriye ulagmasi yoniindedir. Bu sirket, ihracat islemlerinde
pasif olarak yer aldig: i¢in ortaklari adina hig bir sekilde ¢alismanin ikinci boliimiinde
deginilen fonksiyonlari yeriné getirmemektedir. Ayrica ihracat iglemleri sirasinda
sadece kendi belgelerini imalatgiya kullandirarak ithalatgt ve mal bedelinin geldigi
banka kargisinda daha kurumsallagmis bir yapi imaji olusturmaya caligmaktadir.
Dolayisiyla ihracat islemleri ile ilgili olarak sirketin belgeleri imalatgi tarafindan
kullanildig1 igin imalatginin iglemlerine gore kayit yapilmakta daha sonra kendi
kayitlarinda yer alan ihracatla ilgili gelir ve giderler ve ilgili diger bilgiler imalat¢inin
hesaplarina aktarilmaktadir. Sirket stoklarina kaydi olarak giren mali ayni fiyattan yurt
disina satildig1 igin hig bir sekilde mal satig kar1 olusmamaktadir. Dolaylslylalda firiin
karliligr hakkinda bir caligmanin yapilmasi bile soz konusu olmamaktadir. Bunun
sonucunda da sirketin mali tablolarinda bir dis ticaret sirketi igin analize elverisli

bilgiler tiretilememektedir.

Sonug olarak, Tiirkiye’de aracili ihracat girketleri olan Dis Ticaret Sermaye Sirketleri ve
Sektorel Dis Ticaret Sirketlerinin statiisii kanunlarla degil, tebliglerle diizenlenmektedir.
Modelin isleyisi ile ilgili olarak yayinlanan bu tebliglerde imalatg: firma ile aract ihracat
sirketi arasindaki tim iligkilerin aralarinda yapacaklart sozlesmeye gore yuriitiilecegi
ifade edilmektedir. Dolayisiyla aracili ihracatin nasil yapilacag ile ilgili bir diizenleme
bulunmamaktadir. Ayrica ihracat iglemlerini kaydi olarak yiiriiten araci ihracat sirketi ve
imalatg1 sozlesmelerinde ortaya gikabilecek olast sorunlarda muhatabin imalatgt ya da
tedarik¢i olacagt ve aract sirketlerin herhangi bir sekilde vergisel sorumluluk
tistlenmeyecegine iligkin hikimler bulunmaktadir. Aract ihracat sirketinin sadece
adlarina faturas: kesilen mallarin ihraci halinde ihracat, kambiyo ve ilgili“ diger mevzuat
yoniinden sorumlu oldugu gorilmekte ve ¢ikabilecek anlagmazliklarda muhatap KOBI
olmaktadir. Kiigiik ve orta 6lgekli isletmelerin ise kendi iginde yasadigi sorunlarin
yaninda bir de bu tur aksakliklarla ugragmalan halinde bityiik sorunlar yagayacagi
agiktir. Belirli standartlarda ihrag edilecek mali ireten imalatginin isi sadece kendi

iiretimi olmali, ihracat gibi uzmanlik gerektiren islerle ugrasmak zorunda olmamali ve
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bu nedenle diger taraflara muhatap olmamahdir. Ihracat riskini araci sirket
Ustlenmelidir. Ayrica aracili ihracat sisteminin igleyis sekli sadece imalatgi yada
tedarikei ile araci sirket arasinda diizenlenen keyfi s6zlesmelere bagli olmamaly, isleyis

her iki taraf agisindan da yaptirimi olacak mevzuatla da belirlenmelidir.

Konuya isletmecilik agisindan da bakildiginda bu sekilde faaliyet gosteren s;drkeﬂerin
cogunlugunun tebliglerde belirtilen amaglarla kurulmadiklan goriiimektedir. Yani bu
sirketler yﬁkarlda da deginildigi gibi pazar arasgtrmasi ve tamitim yapmamakta, ihracat
ile ilgili riskleri imalat¢iya birakmakta, nakliye, sigorta, giimritkleme, gibi ihracat ile
ilgili islemleri imalatgiya birakmaktadir. Dolayisiyla bu sirketler agisindan biitiin
cabalar ihracat islemlerihden daha ziyade, daha ¢ok KDV iadesi alabilme iizerinde
yogunlasmis ve bu sirketlerin biyik c¢ogunlugu adeta birer KDV sirketi haline
dontgmiistiir. Oysa bu sirketlerin, ortaklarinin KDV iadelerinin pesinde kogmak yerine
daha gergekci isletmecilik uygulamalarimi  yerine getirmeleri zorunlu olarak
gorilmektedir. Dolayisiyla uygulama ¢aligmasinda yer alan birinci isletme tartinde
anlatildi@1 gibi pazar aragtirmasi yapan, ihrag edecegi mal ile ilgili ihracat islemlerini
kendi adina ustlenen, yurt disinda malin tanmitimim bizzat kendisi yapan, ihracat
islemlerinin zahmetine fiilen katlanip kendi sorumlu oldugu KDV iadesini almak tizere
isleyen sgirketler olarak kurulmalan gerekmektedir. Bu sayede pazar stratejileri
gelistirerek kurumsal olarak daha fazla ihracat yapma olanagini elde edebilir, sadece
kendilerine ait olan gelir ve giderlere katlanarak ve KDV iadesini alip sorumlu
olmadiklar: islemler nedeniyle asilsiz iglemlerle ugrasmak zorunda kalmayacaklardir.
Bu nedenle ihracatg sirketler ile ilgili kanuni diizenlemelerin bu sirketlerin aktif ihracat

yapmalar1 yoniinde gelistirilmesi gerekmektedir.
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